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“Khi áp dụng những lời dạy của Tiến sĩ Jim về cách đồng hành cùng 

Đức Thánh Linh như một Lợi Thế Vượt Trội, bạn sẽ thấy công việc 

của mình có sự chuyển biến rõ rệt.” 

—L. HEYNE 

California, Hoa Kỳ 

 

“Bạn đang mở đường cho rất nhiều người trong chúng tôi bước vào 

quyền năng của Thánh Linh ngự trị và thực sự sống trọn vẹn với sứ 

mệnh kinh doanh của mình.”  

—S. HEARTY 

Emerald Isle, Ireland 

 

“Tôi chưa từng đọc một cuốn sách nào về Đức Thánh Linh vừa hữu 

ích vừa thực tế đến vậy. Tôi đã cảm nhận được tác động của quyển 

sách này ngay lúc này. Chắc chắn tôi sẽ giới thiệu cuốn sách này đến 

mọi người. Cảm ơn vì đã viết nên một thông điệp vô cùng cần thiết. 

Xin cảm ơn!” 

—A. HEAL  

Úc  

 

“Những chia sẻ của bạn đã giúp tôi nâng cao hiệu quả kinh doanh 

và tạo ra ảnh hưởng lớn hơn đối với khách hàng của mình—mang 

lại sự viên mãn cả trong công việc lẫn cuộc sống. Tôi rất trân trọng 

cách bạn trình bày mọi thứ một cách đơn giản nhưng sâu sắc.” 

—M. TSOLO 

Châu Phi  

 

 

 

 



“Là một luật sư, tôi áp dụng các nguyên tắc trong cuốn sách Lợi Thế 

Vượt Trội Của Chúng Ta mỗi sáng trước khi đi làm. Gần đây, tôi đã 

vận dụng những điều học được vào một vụ kiện, và tôi tận mắt 

chứng kiến những dấu hiệu và phép lạ diễn ra ngay trong phòng 

họp giữa phòng xử án và văn phòng công tố. Giờ đây, tôi đang giới 

thiệu cuốn sách này đến tất cả những ai tôi gặp tại nơi làm việc.” 

—S. WILLIAMS 

Arizona, Hoa Kỳ 

 

“Đây là một cuốn sách quý giá. Nội dung được viết rất chỉn chu, 

bám sát Kinh Thánh, dễ hiểu. Các bài thực hành và câu hỏi thảo luận 

nhóm thực sự rất hữu ích.” 

—C. LUTZ 

Zurich, Thụy Sĩ 

 

“Lợi Thế Vượt Trội Của Chúng Ta mang đến một góc nhìn mới mẻ 

nhưng vững vàng về chân lý—sống theo sự dẫn dắt của Thánh 

Linh.” 

—S. SATTERFIELD 

Georgia, Hoa Kỳ 

 

“Trong cuốn sách xuất sắc này, Tiến sĩ Jim dạy chúng ta rằng Đức 

Chúa Trời ban cho những tín hữu trong thương trường nhiều hơn 

cả một bộ quy tắc kinh doanh. Nhờ đó, tôi đã học cách giao phó công 

việc của mình cho Đức Thánh Linh, Lợi Thế Vượt Trội Của Chúng 

Ta trong thế giới kinh doanh.”  

—D. SHEARER 

North Carolina, Hoa Kỳ 
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trời, đấng cứu rỗi giê-xu, và Đức Thánh Linh đã hướng dẫn 

tôi trong quá trình viết cuốn sách này. Nguyện mong rằng tôi 

sẽ là cây bút trung thành ghi chép lại lời Ngài, và cuốn sách này sẽ 

đẹp lòng Ngài.  

Đôi lời gửi đến người vợ và bạn đời vĩnh cửu của tôi, Brenda, 

người đã vững vàng trong đức tin, không gì lay chuyển được. Nếu 

không có em và sự ủng hộ vô bờ bến của em, anh đã không thể hoàn 

thành sứ mệnh mà Chúa giao phó. Anh sẽ tự hào nắm tay em trong 

suốt hành trình đến thiên đàng!  

Một lời cảm ơn đặc biệt đến người bạn tốt và người anh em tinh 

thần của tôi, Kyle Winkler, Sự điềm tĩnh, tri thức sâu sắc và đời sống 

đức tin vững vàng của anh đã diều dắt, dạy dỗ và khích lệ tôi trong 

suốt nhiều năm qua. 

Một lời tri ân chân thành đến các mục sư Arnie McCall, Buford 

Lipscomb, Rick và Jennifer Curry, những người đã dìu dắt và nâng 

đỡ tôi qua những thử thách cam go, giúp tôi trưởng thành trong đức 

tin và có những cuộc gặp gỡ thiêng liêng với Đức Thánh Linh. 

Cũng xin cảm ơn các cố vấn tinh thần và những người anh em 

thân thiết của tôi trong Chúa Kitô — Ben Watts, Tony Chavez và 

Steve Jones.  

Cảm ơn Darren Shearer từ High Bridge Books vì những nỗ lực 

biên tập, xuất bản sách và tiếp thị tuyệt vời của bạn. Bạn thực sự là 

người giỏi nhất! 

Cuối cùng, tôi xin gửi lời tri ân đặc biệt đến Mục sư Keith Moore 

của Hội Thánh Faith Life Church tại Branson, Missouri và Sarasota, 

Florida. Chỉ trong hai năm, loạt bài giảng và mục vụ Word Life Sup-

ply của Ngài đã giúp đức tin của tôi phát triển vượt xa những gì tôi 
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từng học trong 60 năm qua tại hội thánh. Nhiều nội dung trong cuốn 

sách này đã được Đức Chúa Trời bày tỏ cho tôi thông qua việc áp 

dụng những lời dạy của Ngài. Tôi mãi mãi biết ơn Ngài và mục vụ 

của Ngài.  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gửi tặng những trái tim khao khát tôn vinh Đức Chúa Trời  

trong công việc kinh doanh của mình.  
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nhuận mà ban lãnh đạo mong muốn tôn vinh Đức Chúa 

Trời trong công việc kinh doanh của mình, thì cuốn sách 

này dành cho bạn!  

Độc giả mà tôi hướng đến là những người thuộc nhóm 2%. Một 

người thuộc nhóm 2% là một tín đồ làm kinh doanh nhưng được 

dẫn dắt bởi Đức Thánh Linh, một người thực sự mong muốn được 

Đức Chúa Trời hướng dẫn trong mọi quyết định kinh doanh của 

mình. 

Là một người thuôc nhóm 2%, bạn có sẵn một lợi thế cạnh tranh 

vượt trội, không giới hạn, tuyệt vời và đầy hứng khởi trên thương 

trường. Tuy nhiên, có thể đến nay bạn vẫn chưa khai thác hết tiềm 

năng đó.  

Mục tiêu của cuốn sách này là giúp bạn khám phá và khơi dậy 

lợi thế cạnh tranh vượt trội ấy trong công việc kinh doanh để tôn 

vinh Đức Chúa Trời! 

Nhạc sĩ Keith Green từng nói, 

Nếu ai đó viết một câu chuyện tuyệt vời, người ta sẽ 

ca ngợi tác giả chứ không phải cây bút. Không ai nói: 

“Ôi, cây bút này thật phi thường… Tôi có thể mua 

một cây bút như thế ở đâu để viết được những câu 

chuyện vĩ đại?” Tôi chỉ là một cây bút trong tay Chúa. 

Ngài là tác giả. Mọi hiển vinh đều thuộc về Ngài. 

Cũng giống như Keith, tôi chỉ là một cây bút. 
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Nếu cuốn sách này mang lại tác động tích cực cho bạn, hãy cảm 

tạ Chúa! 

 

—Tiến sĩ Jim  
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Nếu các ngươi thấy việc phụng sự Đức Giê-hô-va là xấu, thì 

hôm nay hãy chọn lựa thần mà các ngươi sẽ phụng sự, có thể 

là các thần mà tổ phụ các ngươi đã phụng sự bên kia Sông, 

hoặc các thần của người A-mô-rít trong xứ các ngươi ở. Còn 

ta và gia đình ta, sẽ tiếp tục phụng sự Đức Giê-hô-va. 

—Giô-suê 24:15 

Ỗ ƯỜ Ề ƯỢ Ẫ Ắ Ở Ộ Ề

gì đó. Dù bạn có nhận ra hay không, thì ngay lúc này, có 

một điều gì đó đang dẫn dắt bạn.  

Có một thế lực nào đó đang cầm lái con thuyền cuộc đời bạn, định 

hướng con đường bạn đi, và cuối cùng ảnh hưởng đến toàn bộ cuộc 

sống của bạn.  

Khi còn nhỏ, cha mẹ hoặc người giám hộ là những người nuôi 

dưỡng bạn, cho bạn nơi ở, quần áo mặc, dạy bạn điều gì là đúng, 

điều gì được mong đợi. Họ bảo vệ bạn, chăm sóc bạn, thậm chí có 

lúc nuông chiều bạn. Trong những năm tháng đầu đời, họ chính là 

những người dẫn dắt bạn.  

Khi đến tuổi đi học, bạn nhanh chóng nhận ra có nhiều người 

khác cũng đóng vai trò định hướng bạn. Bạn buộc phải học những 

điều mới, đôi khi khó chịu, về cách chung sống với những người bên 

ngoài gia đình và khu phố của mình.  

M 
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Sự ảnh hưởng từ bên ngoài ngày càng lớn hơn khi bạn vào trung 

học, rồi có thể là đại học. Khi đó, bạn liên tục phải đối diện với 

những luồng ý kiến khác nhau, những tín hiệu mâu thuẫn, cùng vô 

số áp lực muốn định hình hành vi của bạn.  

Trước khi kịp nhận ra, bạn đã bị cuốn vào cái gọi là “thế giới 

thực,” nơi mà hàng chục tiếng nói đang cố gắng dẫn dắt bạn—từ 

sếp, vợ/chồng, khách hàng, nhà tiếp thị, và vô số người khác.  

Điều quan trọng là: bạn và tôi đều bị điều gì đó dẫn dắt. Và điều 

bạn chọn để làm kim chỉ nam cho mình sẽ có ảnh hưởng sâu sắc, 

thậm chí lâu dài, đến cuộc đời bạn—bao gồm cả con đường sự 

nghiệp và kinh doanh.  

Khi sở hữu cuốn sách này, có lẽ bạn đang giữ một vai trò lãnh 

đạo trong công việc. Dù bạn đứng ở vị trí cao nhất, ở giữa hay là mới 

bắt đầu, bạn vẫn có ảnh hưởng đến người khác. Vì thế, bạn có tiềm 

năng và trách nhiệm lãnh đạo.  

Ữ Ộ Ạ

Tính đến lần xuất bản đầu tiên của cuốn sách này (17/6/2015), Ama-

zon.com đã tính được… 

• 4,303,934 kết quả cho từ khóa “sách kinh doanh” 

• 178,180 kết quả cho từ khóa “sách lãnh đạo” 

• 25,511 kết quả cho từ khóa “lãnh đạo trong kinh do-

anh” 

• 744 đầu sách mới trong vòng “90 ngày qua” và 180 

đầu sách “Sắp Ra Mắt” 

Tôi dám chắc rằng hơn 98% những cuốn sách này—đều chia sẻ 

các danh sách gồm năm, bảy, mười, hoặc thậm chí 21 phẩm chất, kỹ 

năng hoặc năng lực quan trọng giúp một nhà lãnh đạo dẫn dắt người 

khác. Chúng tiết lộ những bí quyết và thực hành hay nhất để bạn có 

thể trở thành một nhà lãnh đạo giống như họ. 
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Trong hơn 30 năm qua, tôi đã đọc hàng ngàn cuốn sách và bài 

viết về lãnh đạo. Khi lướt qua thư viện của mình, suy ngẫm về 

những nội dung cốt lõi của chúng, tôi nhận ra rằng đa số những 

cuốn sách này đều gần giống nhau. Chúng lặp đi lặp lại những ý 

tưởng quen thuộc, chỉ được diễn đạt theo những cách khác nhau đôi 

chút.  

Tôi có nên nhắc đến vô số các bài blog, dòng tweet, và bài đăng 

mỗi ngày về chủ đề một nhà lãnh đạo giỏi cần làm gì không nhỉ? À, 

có vẻ tôi vừa làm điều đó. 

Chúng ta đang bị bội thực bởi những gì người khác nói, nghĩ, 

hoặc tuyên bố về cách trở thành một nhà lãnh đạo lý tưởng trong 

thời đại ngày nay. 

Hầu hết những tác phẩm thú vị và đôi khi sâu sắc này đều xoay 

quanh một câu hỏi cốt lõi: Một nhà lãnh đạo làm gì?  

Nhưng đây lại chính là câu hỏi sai lầm. Những gì một nhà lãnh 

đạo làm (cách anh ta hành xử, phong cách giao tiếp, khả năng ra 

quyết định, v.v.) không phải là yếu tố quan trọng nhất mà bạn cần 

biết. Có một câu hỏi sâu sắc hơn, thiết yếu hơn, nhưng không ai nhắc 

đến. 

Ỏ

Khi tôi xem xét tất cả những tài liệu và bài giảng về lãnh đạo, tôi 

không tìm thấy bất kỳ tài liệu nào trực tiếp đặt ra câu hỏi đúng.  

Câu trả lời cho câu hỏi đúng này sẽ quyết định vận mệnh không 

chỉ của nhà lãnh đạo mà còn của tất cả những người họ dẫn dắt. 

Câu hỏi đúng là: Điều gì dẫn dắt nhà lãnh đạo?  

Cùng nhìn nhận vấn đề ở góc độ cá nhân hơn. Bạn đã bao giờ… 

• Tự hỏi điều gì khiến bạn trở thành kiểu nhà lãnh 

đạo như hiện tại? 

• Dừng lại để đánh giá xem bạn đang dựa vào điều gì 

trong vai trò lãnh đạo của mình? 
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• Dành thời gian suy ngẫm xem điều gì thực sự dẫn 

dắt bạn trong công việc kinh doanh? 

Thứ đang dẫn dắt bạn cuối cùng sẽ bộc lộ qua cách bạn lãnh 

đạo và vai trò của bạn trong công việc kinh doanh của mình. 

Điều dẫn dắt bạn chính là yếu tố cốt lõi quyết định khả năng 

làm việc, độ thành công và những di sản mà bạn để lại. 

Có thể điều này nghe hơi cường điệu hoặc thái quá, nhưng bạn 

phải tự hỏi và quyết định: Rốt cuộc, điều gì đang dẫn dắt bạn? Chỉ 

khi bạn trả lời câu hỏi này, bạn mới có thể đưa ra quyết định đúng 

đắn là tiếp tục đi theo con đường hiện tại hay khám phá một nền 

tảng lãnh đạo mới đầy hứng khởi và sâu sắc hơn. 

Trước khi tôi đề nghị bạn thực hiện một bước chuyển biến táo 

bạo và có thể thay đổi cả cuộc đời trong phong cách lãnh đạo của 

mình, hãy cùng xem xét một số cách phổ biến mà các nhà lãnh đạo 

thường bị dẫn dắt. 

Ổ Ế
Ạ Ệ

ƯỜ Ị Ẫ Ắ

Có thể dễ dàng liệt kê hàng trăm cách mà các nhà lãnh đạo doanh 

nghiệp bị dẫn dắt, nhưng hầu hết đều rơi vào một trong chín nhóm 

sau đây. 

Đây là danh sách "Điều Gì Dẫn Dắt Bạn". tập hợp những kiểu 

lãnh đạo phổ biến nhất mà tôi đã quan sát được trong hơn 30 năm 

làm việc trong lĩnh vực kinh doanh. 

 

Lưu ý: Trong quá trình viết cuốn sách này, tôi đã yêu cầu độc giả trên blog 

chia sẻ những câu nói mà họ từng nghe từ các nhà lãnh đạo, phản ánh từng 

nhóm tính cách lãnh đạo. Tôi đã chọn lọc một số bình luận nổi bật để đưa 

vào đây. Mỗi người bình luận sẽ được tặn một bản sách miễn phí. Thấy 

chưa… đăng ký nhận bản tin của tôi và đồng hành cùng tôi tại 

www.DrJimHarris.com cũng có lợi đấy chứ. 

http://www.drjimharris.com/
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ẫ ắ ở

Những nhà lãnh đạo này sử dụng trí óc để phân tích mọi thứ. Họ 

tìm kiếm thêm kiến thức, báo cáo, dữ liệu, và dựa vào logic cũng 

như bảng tính để đưa ra quyết định cuối cùng. Tuy nhiên, họ thường 

phụ thuộc quá mức vào khả năng phân tích và suy nghĩ của mình vì 

đây là phong cách ưu tiên của họ.  

Những câu nói đặc trưng…  

• “Ý tưởng này hay đấy. Cứ thực hiện đi.”  

• “Chạy thêm một báo cáo nữa xem sao.”  

• “Số liệu không biết nói dối. Hãy xem số liệu nói gì?”  

• “Tại sao tôi chưa từng nghĩ đến việc đó?”  

• “Tôi thích cách cậu suy nghĩ.”  

• “Hãy cho tôi xem số liệu. Chúng ta ra quyết định 

dựa trên thông tin, không phải phỏng đoán.” (Curt 

Fowler, bình luận trên blog) 

ẫ ắ ở ề ạ

Các nhà lãnh đạo này tập trung vào số tiền có thể kiếm được hoặc 

mất đi. Các thị trường tài chính toàn cầu hoàn toàn bị chi phối bởi 

yếu tố tiền bạc. Kiếm tiền là điều tất yếu trong một doanh nghiệp vì 

lợi nhuận. Tuy nhiên, những nhà lãnh đạo này lại để dòng tiền, lợi 

nhuận và biên độ lợi nhuận trở thành yếu tố quyết định chính trong 

hầu hết mọi quyết định kinh doanh.  

Những câu nói đặc trưng…  

• “Chúng ta sẽ kiếm được rất nhiều tiền từ dự án 

này.”  

• “Tôi thích tỷ suất lợi nhuận này.”  
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• “Làm sao để cắt giảm thêm chi phí?”  

• “Tôi không quan tâm đến chất lượng thu nhập. Số là 

số, và tôi muốn lợi nhuận của mình tăng.” (Sidney 

Bostian, bình luận trên blog) 

ẫ ắ ở ổ ớ

Các nhà lãnh đạo này không ngừng tìm kiếm những nền tảng công 

nghệ, kỹ thuật số hoặc sáng tạo mới nhất để phát triển doanh 

nghiệp. Họ say mê, thậm chí hào hứng với những bản nâng cấp, ứng 

dụng, phần mềm, trang web, chiến lược tiếp thị hoặc ý tưởng độc 

đáo mới nhất. Mặc dù cải tiến là điều cần thiết đối với bất kỳ doanh 

nghiệp bền vững nào, nhưng những nhà lãnh đạo này thường chạy 

theo bất cứ thứ gì được xem là “mới mẻ.”  

Những câu nói đặc trưng…  

• “Elon Musk sẽ làm gì trong tình huống này?”  

• “Chúng ta phải nâng cấp ngay, nếu không sẽ mất thị 

phần và khách hàng trung thành, và…!”  

• “Đổi mới hoặc là chết!”  

• “Đôi khi chúng ta phải dẫn dắt khách hàng đến nơi 

họ cần.” 

• “Ý tưởng này thật tuyệt!” 

• “Điều gì ở đây là mới mẻ và thú vị?” (Jason Pyne, 

bình luận trên blog)  

ẫ ắ ở ơ ộ

Những nhà lãnh đạo này luôn háo hức nắm bắt bất kỳ cánh cửa nào 

đang mở trước mặt họ. Họ tập trung vào cơ hội đột phá tiếp theo, 

liên minh chiến lược hoặc cơ hội kinh doanh bất ngờ có thể đưa do-

anh nghiệp của họ lên một tầm cao mới.  
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Những câu nói đặc trưng…  

• “Chúng ta nên nắm bắt cơ hội này ngay khi còn có 

thể.”  

• “Không đời nào chúng ta để lỡ mất cơ hội này.”  

• “Wow! Cánh cửa đang rộng mở! Tiến lên nào!”  

• “Cơ hội này có thể hơi khác so với tầm nhìn của 

công ty, nhưng tôi nghĩ nó xứng đáng để thử.” (Curt 

Fowler, bình luận trên blog) 

• “Càng thử nhiều, càng có cơ hội thành công.” (Sha-

ron Kendrew, bình luận trên blog) 

• “Tôi biết chỉ cần cố gắng… thì sẽ làm được!” (Jesus 

Estrada, bình luận trên blog) 

ẫ ắ ở ả

Những nhà lãnh đạo này có nét tương đồng với nhóm #2 (dẫn dắt 

bởi tiền bạc), nhưng có một điểm khác biệt nhỏ. Thay vì tập trung 

vào việc kiếm được bao nhiêu tiền, họ chú trọng vào việc chi tiêu ít 

nhất có thể, luôn tìm kiếm mức giá rẻ nhất. 

Những câu nói đặc trưng… 

• “Bạn cần tính toán thật kỹ mức giá này.” 

• “Đây là lựa chọn tốt nhất vì nó rẻ nhất.” (Darren 

Shearer, bình luận trên blog) 

• “Bất cứ giao dịch nào cũng là giao dịch tốt.” (Aric 

Johnson, bình luận trên blog) 

• “Mọi thứ đều có thể thương lượng.” (Howard 

Drake, bình luận trên blog) 

• “Chúng ta muốn vừa rẻ vừa tốt!” (Angeline Teoh, 

bình luận trên blog) 
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ẫ ắ ở

Những nhà lãnh đạo này dễ bị cuốn theo các xu hướng quản lý hoặc 

lãnh đạo mới nhất. Họ luôn tìm kiếm những ý tưởng mới và đột phá 

từ các diễn giả, tác giả hoặc cố vấn, và thường nhanh chóng áp dụng 

các ý tưởng kinh doanh “mới” mà không dành đủ thời gian để đánh 

giá xem liệu chúng có thực sự phù hợp với doanh nghiệp của họ hay 

không. 

Tôi phải thừa nhận rằng, điều này khiến tôi có chút chạnh lòng, 

vì tôi diễn thuyết, viết lách và huấn luyện các chuyên gia kinh doanh 

trên khắp thế giới. Tuyệt nhiên, tôi KHÔNG muốn đối tác của mình 

bị “lãnh đạo bởi chuyên gia” – ngay cả khi chuyên gia đó là tôi! 

Những câu nói đặc trưng…  

• “Tạp chí kinh doanh nói rằng chúng ta nên…”  

• “Đây là một ý tưởng tuyệt vời từ hội thảo... Hãy 

triển khai ngay!”  

• “Các đối thủ của chúng ta đang đọc cuốn sách này. 

Chúng ta cũng nên đọc để bắt kịp họ.”  

• “Toàn ngành đang áp dụng phương pháp này.”  

• “Chúng ta cần thuê chuyên gia giỏi nhất trong lĩnh 

vực này.”  

• “Theo [tên của một chuyên gia kinh doanh], chúng 

ta cũng nên làm vậy, đúng không?” (Jason Pyne, 

bình luận trên blog) 

ẫ ắ ở ự

Các nhà lãnh đạo kiểu này cho rằng họ làm việc hiệu quả hơn trong 

các tình huống cấp bách hoặc khủng hoảng. Ngay cả khi công việc 

đang diễn ra suôn sẻ, họ vẫn muốn tạo ra các tình huống căng thẳng 

không cần thiết để gây áp lực cho mọi người làm nhiều hơn và làm 
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việc chăm chỉ hơn. Những nhà lãnh đạo này vô tình đặt ra những 

áp lực không đánh có và không liên quan lên người khác. 

Những câu nói đặc trưng… 

• “Chúng ta phải làm NGAY LẬP TỨC! Không lý do 

nữa!”  

• “Thời gian là tiền bạc, đừng lãng phí nữa.”  

• “Thất bại không phải là lựa chọn.”  

• “Tôi không quan tâm làm thế nào, nhưng phải hoàn 

thành ngay!” (Jason Pyne, bình luận trên blog) 

• “Làm hết sức mình đi!” (Robins Duncan, bình luận 

trên blog) 

• “Chúng ta phải làm việc chăm chỉ và hoàn thành 

công việc. Ngủ sau cũng được!.” (Aric Johnson, bình 

luận trên blog) 

ẫ ắ ở ả

Những nhà lãnh đạo dạng này liên tục đánh giá cảm giác và cảm 

xúc của họ trước khi đưa ra quyết định. Họ dễ bị tác động và đôi khi 

bị choáng ngợp bởi nỗi sợ hãi, lo lắng, phấn khích, cảm giác an toàn 

hoặc thoải mái trong công việc. Những nhà lãnh đạo này không phải 

là những người yếu kém, nhưng đôi khi họ để cảm xúc lấn át sự 

nhạy bén và kinh nghiệm kinh doanh của mình. 

Những câu nói đặc trưng…  

• “Tôi thấy lo lắng về chuyện này.”  

• “Tôi không có hứng thú với việc này lắm.”  

• “Chuyện này có thể sẽ gây tổn thất đấy.”  

• “Wow, tôi chưa bao giờ hào hứng với điều gì như 

thế này.”  
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• “Tôi rất vui vì điều này!”  

• “Thà cẩn thận còn hơn hối tiếc về sau!” (Robins 

Duncan, bình luận trên blog) 

ẫ ắ ở

Những nhà lãnh đạo dạng này luôn xem bản thân và công ty của họ 

là đặc biệt, khác biệt và độc nhất. Họ coi trọng bản thân và mọi thứ 

họ làm một cách nghiêm túc. Những nhà lãnh đạo này thường rất 

kiêu ngạo và tự cao, không bao giờ nhượng bộ trước bất kỳ ai hay 

bất kỳ tổ chức nào—ngay cả khi họ sai. 

Những câu nói đặc trưng…  

• “Chúng ta không cần làm vậy. Chúng ta khác biệt.”  

• “Họ cứ thử đi. Chúng ta không cần.”  

• “Chúng tôi biết rõ tình hình thực tế. Còn anh cứ 

ngồi yên trong văn phòng và tiếp tục làm việc đi.”  

• “Cứ làm theo cách của chúng ta là được.”  

• “Hoặc làm theo tôi, hoặc rời đi.” (Howard Drake, 

bình luận trên blog) 

ể ự

Khi đọc đến đây, chắc hẳn bạn đã nhanh chóng nhận ra những 

người khác phù hợp với một hoặc nhiều kiểu lãnh đạo trên. Nhưng 

câu hỏi quan trọng hơn là: “Bạn thấy mình thuộc vào loại nào?”  

Dưới đây là bài tập đầu tiên dành cho bạn trong cuốn sách này. 

Hãy đánh dấu vào ô tương ứng với phong cách lãnh đạo có thể đang 

dẫn dắt bạn. 

 

 Dẫn dắt bởi lý trí 

 Dẫn dắt bởi tiền bạc 

 Dẫn dắt bởi đổi mới 
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 Dẫn dắt bởi cơ hội 

 Dẫn dắt bởi giá cả 

 Dẫn dắt bởi chuyên gia 

 Dẫn dắt bởi áp lực 

 Dẫn dắt bởi cảm xúc 

 Dẫn dắt bởi lòng kiêu hãnh 

Ự Ế Ợ

Tại một thời điểm nào đó, hầu hết chúng ta đều đã bị chi phối bởi 

một hoặc nhiều yếu tố trong danh sách “Điều Gì Đang Dẫn Dắt 

Bạn”. Thực tế, phần lớn chúng ta là sự kết hợp của nhiều yếu tố này 

trong hầu hết thời gian.  

Bây giờ, hãy suy nghĩ về điều này.  

Chín kiểu lãnh đạo trên chính là cách mà 95% hoặc hơn các công 

ty vì lợi nhuận trên toàn thế giới đang được dẫn dắt! 

Đừng vội lướt qua. Hãy dành một chút thời gian để ngẫm nghĩ 

về câu nói trên.  

Những kiểu lãnh đạo này là ví dụ đơn giản về cách hầu hết các 

doanh nghiệp trên toàn cầu đang vận hành—kể cả những doanh 

nghiệp có những nhà lãnh đạo tự nhận mình là Cơ Đốc nhân! 

Tóm lại, các nhà lãnh đạo doanh nghiệp ngày nay đang bị dẫn 

dắt bởi “Điều Gì”. Đối với họ, tất cả xoay quanh ý tưởng, tiền bạc, 

cơ hội, đổi mới, giá cả, ý kiến của chuyên gia, v.v. Đây chính là nền 

tảng để họ đưa ra quyết định, xây dựng doanh nghiệp và cuối cùng 

là đạt được mục tiêu của mình. 

Đáng tiếc là phần lớn chúng ta, những người thuộc nhóm 2% 

(những tín hữu được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh) 

cũng không phải là ngoại lệ! 

Chúng ta rất có thể đang bị chi phối bởi những yếu tố giống hệt 

như các đối thủ không có đức tin vào Chúa. Là vì sao? 

Cách thức kinh doanh của thế giới quá phổ biến, bao quát và có 

sức ảnh hưởng mạnh đến mức gần như không thể tránh khỏi. 
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Chúng ta có quyền tiếp cận bình đẳng với tất cả các ý tưởng 

kinh doanh, sách vở, phân tích và thông tin thị trường nằm trong hệ 

thống trên toàn cầu giống như các đối thủ cạnh tranh của mình. Do 

đó, chúng ta cũng dễ dàng rơi vào cám dỗ và sẽ dẫn dắt công ty theo 

cách thức không khác gì họ. 

Và đây mới là thực tế đáng sợ. 

Nếu bạn bị dẫn dắt bởi những cách thức trong thế giới kinh do-

anh, bạn sẽ không có lợi thế cạnh tranh nào so với đối thủ!  

Nếu bạn chỉ dựa vào chín yếu tố mà tôi đã liệt kê ở trên, bạn 

đang bỏ lỡ chìa khóa để khơi dậy lợi thế cạnh tranh vượt trội của 

mình.  

Tôi có thể nghe các bạn hỏi, “Vậy, Tiến sĩ Jim… ý ông là tôi 

không nên suy nghĩ, không nên tìm kiếm cơ hội hay cân nhắc đến 

khía cạnh tài chính trong công việc sao? Đó có phải là điều ông đang 

muốn nói không?”  

Không, không, không, không! Nhắc lại…không! 

Đức Chúa Trời đã ban cho bạn một khối óc và một tâm trí sáng 

suốt. Ngài ban cho bạn để bạn có thể suy luận, tư duy, lập kế hoạch 

và phát triển. Ngài cũng ban cho bạn cảm xúc để bạn có thể thấu 

hiểu và nhạy bén với người khác. Ngài mong muốn bạn tận dụng 

những điều đó. 

Nhưng điều tôi muốn mạnh mẽ thách thức bạn chính là tạo ra 

một bước chuyển lớn, một sự chuyển biến giúp bạn hoàn toàn khai 

phóng lợi thế cạnh tranh vượt trội trong kinh doanh. 

Tại sao sự chuyển đổi này lại là “vượt trội”? Tại sao nó lại mang 

đến một lợi thế cạnh tranh đặc biệt? 

Bởi vì nó dựa trên một điều duy nhất: chuyển từ việc bị dẫn dắt 

bởi Cái Gì… 

Chớ yêu thế gian cùng những gì trong thế gian. Nếu 

ai yêu thế gian, thì sự kính mến Đức Chúa Cha không 

ở trong người ấy. Vì mọi sự trong thế gian—sự tham 

muốn của xác thịt, sự tham muốn của mắt, và sự kiêu 

ngạo của đời—đều không đến từ Cha, nhưng đến từ 

thế gian. (1 Giăng 2:15–16) 
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…sang được dẫn dắt bởi Đấng Nào! 

Vì hết thảy kẻ nào được Đức Thánh Linh của Đức 

Chúa Trời dẫn dắt, đều là con của Đức Chúa Trời. 

(Rô-ma 8:14) 
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ướ ẫ ứ ươ

Ba yếu tố hàng đầu thường dẫn dắt bạn trong công việc kinh doanh 

là gì?  

 

1. 

 

2. 

 

3. 

 

Bạn đã bao giờ nghĩ rằng được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh 

doanh là một “lợi thế cạnh tranh vượt trội” chưa? Tại sao điều này 

lại là một lợi thế lớn đối với bạn và doanh nghiệp của bạn? 

 

 

 

Hãy cầu nguyện và xin Chúa giúp bạn nhận ra khi nào mình bắt đầu 

bị dẫn dắt bởi bất cứ điều gì ngoài Đức Thánh Linh của Ngài. 
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Ta lại sẽ nài xin Cha, Ngài sẽ ban cho các con một Đấng Yên 

Ủi khác, để Ngài ở với các con đời đời—tức là Thần Lẽ Thật, 

mà thế gian không thể nhận lãnh, vì không thấy Ngài và không 

biết Ngài; nhưng các con biết Ngài, vì Ngài vẫn ở với các con 

và sẽ ở trong các con. 

—Giăng 14:16–17 

Ở Ộ ƯỜ Ộ Ữ

được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh), bạn cần 

thực hiện một bước chuyển lớn! 

Đây là một sự chuyển đổi lớn—một bước ngoặc VĨ ĐẠI—từ 

việc bị dẫn dắt bởi những gì thuộc về thế gian kinh doanh sang việc 

được dẫn dắt bởi Đức Thánh Linh.  

Tôi hiểu điều đó, bởi chính tôi cũng đã phải thực hiện sự chuyển 

đổi này. Đó là một sự biến đổi sâu sắc khi tôi từ bỏ lối lãnh đạo dựa 

trên lý trí, tiền bạc, đổi mới, cơ hội, giá cả, áp lực, cảm xúc và lòng 

kiêu hãnh để hoàn toàn và chỉ còn được Đức Thánh Linh dẫn dắt.  

Đây là một sự chuyển đổi mà trên thế giới (các lãnh đạo kinh 

doanh không tin Chúa) không thể hiểu được không phải vì họ 

không có khả năng, mà vì đơn giản họ không tin vào Chúa Giê-xu. 

Họ không thể nhận lấy lợi thế cạnh tranh vượt trội này, bởi Đức 

Thánh Linh không ngự trong họ. 
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Khi bạn bắt đầu sự chuyển đổi này, điều quan trọng là phải xem 

xét hai cách cơ bản nhất mà Đức Chúa Trời dẫn dắt bạn.  

Có lời chép rằng, “Người ta sống không chỉ nhờ 

bánh, nhưng nhờ mọi lời phán ra từ miệng Đức Chúa 

Trời.” (Ma-thi-ơ. 4:4)  

Ai khôn ngoan chú tâm đến lời Chúa sẽ tìm thấy điều 

lành. (Châm ngôn 16:20) 

Cách thứ nhất mà Đức Chúa Trời dẫn dắt bạn là qua Lời của 

Ngài. Lời hoàn mỹ và không sai trật của Ngài dạy dỗ, truyền cảm 

hứng, trách phạt, khích lệ, sửa chữa và còn nhiều hơn thế nữa. 

Mọi điều đều bắt đầu từ Lời của Đức Chúa Trời. 

Vì hết thảy những kẻ được Đức Thánh Linh của Đức 

Chúa Trời dẫn dắt, đều là con cái của Đức Chúa 

Trời... Chính Đức Thánh Linh làm chứng với tâm 

linh chúng ta rằng chúng ta là con cái Đức Chúa Trời. 

(Rô-ma 8:14, 16, thêm vào để nhấn mạnh) 

Cách thứ hai mà Đức Chúa Trời dẫn dắt bạn là qua Đức Thánh 

Linh của Ngài. Đây là một phân đoạn đáng để bạn nghiên cứu sâu 

sắc hơn ngoài phạm vi của cuốn sách này.  

Tuy nhiên, chúng ta cần xem xét kỹ một cụm từ quan trọng 

trong Rô-ma 8:16: “Chính Đức Thánh Linh làm chứng với tâm linh 

chúng ta…” Chúng ta sẽ quay lại cụm từ này nhiều lần trong phần 

còn lại trong cuốn sách. Đây là lý do nó vô cùng quan trọng đối với 

bước chuyển lớn. 

Khi bạn tiếp nhận Chúa Giê-xu và được tái sinh, linh hồn đã 

chết của bạn từ khi sinh ra được phục hồi sự sống. Giờ đây, bạn có 

cả tâm linh được tái sinh của mình lẫn Đức Thánh Linh của Đức 

Chúa Trời ngự trong bạn. Vậy nên, tâm linh bạn làm chứng cùng 

Đức Thánh Linh ở trong bạn. 

Cụm từ “làm chứng cùng” có nghĩa là bạn có một chứng nhân 

đồng hành bên trong mình, sự hiện diện của Đức Chúa Trời mà bạn 
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có thể kêu cầu, tìm kiếm, nhờ cậy, hỏi han và được Ngài hướng dẫn 

bất kỳ lúc nào,…bất kỳ nơi đâu. 

Chúng ta có thể đồng ý về một sự thật vô cùng quan trọng 

không? Đó là … khi bạn tiếp nhận Đức Thánh Linh, Ngài không chỉ 

đơn thuần là một tấm vé “thoát khỏi địa ngục.” Đáng tiếc thay, hàng 

triệu tín hữu—trong đó có rất nhiều người làm kinh doanh—vẫn 

nghĩ rằng tất cả những gì Đức Chúa Trời muốn chỉ là cứu họ thoát 

khỏi địa ngục. 

Dù có hàng trăm danh sách, bài viết, và nghiên cứu Kinh Thánh 

tuyệt vời trong các hội thánh, nhà sách, và trên internet giúp khám 

phá nhiều cách Đức Thánh Linh dạy dỗ, hướng dẫn, phán dạy, bảo 

vệ, và hành động thông qua chúng ta, rất ít tín hữu được dạy sâu 

hơn về việc Đức Thánh Linh không chỉ là tấm vé một chiều vào thiên 

đàng. 

Lại càng có ít người trong chúng ta được dạy dỗ, huấn luyện, 

hoặc khích lệ để sống và làm việc theo sự dẫn dắt của Đức Thánh 

Linh trong kinh doanh và đời sống nghề nghiệp.  

Thế nhưng, Đức Thánh Linh luôn hiện hữu, mong muốn, và đủ 

quyền năng để làm chứng cùng bạn trong mọi lĩnh vực của đời sống 

công việc. 

Ả  

Người giữ cửa mở cho anh ta, và chiên nghe tiếng anh ta; anh 

ta gọi tên từng con chiên của mình và dẫn chúng ra ngoài. 

Khi đã đưa chiên mình ra ngoài, anh ta đi trước chúng, và 

chiên theo sau anh ta, vì chúng nhận biết tiếng của anh ta. 

—Giăng 10:3-4 

Kinh tế toàn cầu. Khách hàng khó tính. Áp lực không ngừng để làm 

nhiều hơn, kiếm nhiều hơn, và cắt giảm chi phí.  

Liệu bạn có thể được dẫn dắt bởi Đức Thánh Linh trong thế giới 

kinh doanh ngày nay không?  
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Câu trả lời rõ ràng là CÓ! 

Không chỉ là có thể; điều đó hoàn toàn nằm trong tầm tay bạn.  

Cả Kinh Thánh tràn ngập những câu chuyện về những con 

người được Thánh Linh của Ngài hướng dẫn. Đức Thánh Linh đã 

phán dạy và dẫn dắt…  

• Áp-ra-ham chuẩn bị rời khỏi quê hương, 

• Môi-se từ bụi gai cháy để sẵn sàng dẫn dắt mọi 

người ra khỏi Ai Cập, 

• Giô-suê tiến vào chinh phục Đất Hứa, 

• Nê-hê-mi xây lại tường thành Giê-ru-sa-lem trong 

thời gian kỷ lục, 

• Ê-xơ-tê can đảm đến gặp Vua, bất chấp nguy hiểm 

đến tính mạng, 

• Ru-tơ chọn trung tín với Đức Chúa Trời của Na-ô-mi 

và từ bỏ gia đình mình, 

• Đa-vít đánh bại Gô-li-át và trở thành vị Vua vĩ đại 

của Y-sơ-ra-en, 

• Sa-lô-môn lãnh đạo dân Y-sơ-ra-en với sự khôn 

ngoan, 

• Ê-li chiến thắng các tiên tri giả của Ba-anh, 

• Ê-li-sê dạn dĩ xin một phần gấp đôi thần linh của Ê-

li, 

• Giô-na rao giảng lời Chúa và đem sự cứu rỗi đến 

một vùng đất thù địch, 

• Giô-sép và Ma-ri kết hôn và sinh ra Con Đức Chúa 

Trời dù chưa lập gia đình, 

• Si-mê-ôn và An-na có mặt trong đền thờ đúng thời 

điểm Giô-sép dâng Chúa Giê-xu, 

• Lu-ca để viết sách Tin Lành mang tên ông, 
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• Phi-e-rơ giảng bài giảng đầu tiên trong Tân Ước, cứu 

hơn 3.000 linh hồn, 

• A-na-nia đến gặp Sau-lơ, kẻ từng bách hại các thánh 

đồ tại Giê-ru-sa-lem, 

• Phao-lô…trong hầu như mọi điều ông làm, 

• Giăng viết sách Khải Huyền, 

• …và còn rất nhiều người khác nữa! 

Đây chỉ là một số trong hàng trăm ví dụ trong Kinh Thánh về 

những người được Đức Thánh Linh dẫn dắt.  

Ngay cả Con Đức Chúa Trời cũng đã phán, 

Thật vậy, ta nói cùng các ngươi, Con không thể tự 

mình làm điều gì được, chỉ làm điều gì thấy Cha làm; 

vì điều chi Cha làm, Con cũng làm như vậy. (Giăng 

5:19) 

Thẳng thắn mà nói, là một người thuộc nhóm 2%, bạn cũng 

không khác gì cả. Bạn có chính Đức Thánh Linh đang sống bên trong 

mình. 

Liệu có thể được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc kinh 

doanh ngày nay không? 

Ồ, có chứ! Chỉ cần một hạt cải đức tin (Ma-thi-ơ 17:20) là bạn có 

thể thực hiện bước chuyển lớn!  

Ạ Ả Ể Ừ
Ấ

Dưới đây là sáu lý do mạnh mẽ để bạn thực hiện bước chuyển lớn.  
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ứ ế ố ủ ứ
ờ

Như lời đã chép rằng: “Mắt chưa thấy, tai chưa nghe, lòng 

người chưa nghĩ đến, Những điều Đức Chúa Trời đã chuẩn 

bị cho những ai yêu mến Ngài.” Nhưng Đức Chúa Trời đã 

bày tỏ những điều đó cho chúng ta qua Thánh Linh Ngài. Vì 

Thánh Linh dò xét mọi sự, thậm chí những điều sâu nhiệm 

của Đức Chúa Trời. Vì ai biết được những điều trong lòng 

một người ngoại trừ tâm linh của người ấy? Cũng vậy, không 

ai biết được những điều của Đức Chúa Trời ngoại trừ Đức 

Thánh Linh của Ngài. 

—1 Cô-rinh-tô 2:9–11 

Nhiều người trong chúng ta nghĩ rằng được tham dự một hội nghị 

và lắng nghe một CEO nổi tiếng hay một chuyên gia kinh doanh là 

điều tuyệt vời. Thực tế, việc học hỏi từ những nhà lãnh đạo thành 

công có thể là một trải nghiệm quý báu. Không có gì sai khi lắng 

nghe các chuyên gia trong lĩnh vực kinh doanh. Nhưng hãy lọc tất 

cả những gì họ nói qua Lời Đức Chúa Trời và sự chứng giám của 

Đức Thánh Linh trong bạn (sẽ bàn thêm về điều này sau).  

Thay vì tìm kiếm một chuyên gia người trần mắt thịt để giúp 

bạn giải quyết mọi tình huống, thử thách, rào cản, cơ hội hay quyết 

định trong công việc, thì chẳng phải tìm kiếm Đức Thánh Linh đang 

sống trong bạn sẽ tốt hơn biết bao sao?  

Không có gì để so sánh giữa hai lựa chọn này! 

Mong rằng chúng ta luôn tìm kiếm sự khôn ngoan từ Đức Chúa 

Trời trước bất kỳ ý kiến nào của người nào—luôn luôn là vậy!  
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ứ ự
ủ ứ ờ ệ

Còn chúng ta đã nhận, không phải là thần của thế gian, mà là 

Thánh Linh đến từ Đức Chúa Trời, để chúng ta biết những 

điều Đức Chúa Trời đã tự do ban cho chúng ta. 

—1 Cô-rinh-tô 2:12 

Đức Chúa Trời đã mặc khải tất cả sự khôn ngoan và kế hoạch của 

Ngài cho Đức Thánh Linh, bao gồm những điều bạn không thể hiểu 

bằng lý trí. Khi Ngài muốn và khi bạn tìm kiếm, Đức Thánh Linh có 

thể bày tỏ những điều ấy cho bạn.  

Sự hướng dẫn của Ngài luôn hiện hữu bên trong bạn và làm 

chứng cùng tâm linh bạn. Tất cả những gì bạn cần làm là cầu xin. (sẽ 

nói chi tiết hơn về cách làm điều đó trong phần sau của cuốn sách.)  

ứ ế ọ ẽ ậ

Nhưng khi Ngài, tức Thánh Linh của lẽ thật đến, Ngài sẽ 

hướng dẫn các ngươi vào mọi lẽ thật; vì Ngài không nói theo 

ý riêng, nhưng nói mọi điều mà Ngài nghe được. 

—Giăng 16:13a 

Là người thuộc nhóm 2%, bạn đã có sẵn trong mình vị cố vấn quyền 

năng nhất vũ trụ này. Bạn có thể được Ngài hướng dẫn trong công 

việc kinh doanh, với nhân viên, đồng nghiệp, nhà cung cấp, khách 

hàng và cộng đồng…bất kỳ ai mà công việc của bạn tác động đến. 

Đức Thánh Linh không bao giờ nói dối, không bao giờ đánh lừa, 

không bao giờ nói tránh, và không bao giờ bỏ sót bất cứ điều gì bạn 

cần biết. Hơn thế nữa, khi bạn để Đức Thánh Linh dẫn dắt trong lẽ 
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thật, bạn sẽ được tự do (Giăng 8:32) để trở thành mọi điều mà Đức 

Chúa Trời mong muốn cho công việc kinh doanh của bạn.  

ứ ế ướ ươ ệ
ủ ạ

...và Ngài sẽ nói cho các ngươi những điều sẽ đến. 

—Giăng 16:13b 

Giăng vừa nói gì? Đức Thánh Linh sẽ cho tôi biết "những điều sẽ 

đến"? 

Hãy tưởng tượng bạn có một cố vấn luôn sẵn sàng bên bạn suốt 

cả ngày, mỗi ngày, Ngài đã biết trước mọi điều bạn sắp đối mặt 

trong công việc hôm nay, ngày mai, và mãi mãi.  

Wow! 

Tuy nhiên, điều đó không có nghĩa là Đức Thánh Linh sẽ nhắn 

tin hay gửi email cho bạn mỗi sáng về mọi điều bạn cần biết hay 

làm. Thay vào đó, trong thời điểm thích hợp nhất của Ngài, Ngài sẽ 

hướng dẫn và dẫn dắt bạn từng bước một trên con đường bạn cần 

đi để hoàn thành mục đích của Ngài cho công việc kinh doanh của 

bạn. 

Đôi khi, sự hướng dẫn của Đức Chúa Trời thông qua Đức Thánh 

Linh không hề hợp lý theo lẽ thường, chẳng hạn như:  

• Hiến tế con trai ngươi làm lễ trên núi. (Sáng Thế Ký. 

22:9) 

• Hãy đi vòng quanh thành bảy ngày, thổi kèn, rồi 

tường thành sẽ sụp đổ. (Giô-suê. 6:3–4) 

• Hãy dìm mình bảy lần trong dòng sông bùn để được 

sạch bệnh phong. (2 Các Vua. 5:10) 

• Hãy bôi nước bọt và bùn lên mắt để được sáng lại. 

(Mác 8:23) 
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Rất nhiều trường hợp, điều mà Đức Thánh Linh phán dạy nghe 

chẳng hợp lý chút nào. Nhưng những ai sẵn lòng vâng lời Ngài luôn 

chiến thắng, luôn thành công, và luôn được ban phước.  

ứ ẫ ạ ế ự ư ậ

Phước cho hoa quả của thân thể ngươi, hoa lợi của đất đai 

ngươi, hoa lợi của bầy gia súc ngươi, sự sanh sản của bò cái 

ngươi và bầy chiên ngươi. Phước cho giỏ và thùng nhồi bột 

của ngươi. Phước cho ngươi lúc vào và phước cho ngươi lúc 

ra.  

—Phục Truyền Luật Lệ Ký 28:4–6 

Đức Giê-hô-va sẽ ban cho ngươi nhiều của cải, trong trái của 

lòng ngươi, trong sự gia tăng của súc vật ngươi, và trong sản 

vật của đất ngươi, trong đất mà Đức Giê-hô-va đã thề cùng 

tổ phụ ngươi ban cho ngươi. Đức Giê-hô-va sẽ mở kho tàng 

tốt lành của Ngài cho ngươi, tức là các tầng trời, để ban mưa 

cho đất ngươi đúng mùa, và để ban phước cho mọi công việc 

của tay ngươi. Ngươi sẽ cho nhiều nước vay, còn ngươi sẽ 

không vay mượn ai cả. 

—Phục Truyền Luật Lệ Ký 28:11–12 

Đức Chúa Trời là Đấng của sự dư dật, của sự sinh sôi…chứ không 

phải của sự thiếu thốn hay giảm sút. Ngài mong muốn ban phước 

cho con cái Ngài.  

Đức Thánh Linh chỉ dẫn bạn đến con đường thuận lợi nhất, đến 

những nhân sự tài giỏi nhất, khách hàng tốt nhất, và những cơ hội 

tốt nhất. Ngài sẽ giúp bạn tránh khỏi tổn thất tài chính, những 

thương vụ xấu, và những mối quan hệ hợp tác hay liên minh sai 

lầm. 
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Đức Thánh Linh sẽ không bao giờ dẫn bạn đi sai đường, con 

đường có thể làm bạn hoặc công ty của bạn lụi tàn (trừ khi Ngài 

đang cứu bạn khỏi điều gì đó còn tồi tệ hơn mà bạn chưa nhìn thấy!). 

Để Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc kinh doanh chính 

là cách tốt nhất để bạn sống trong sự dư dật của Ngài.  

ứ ố ấ ườ ư
ấ ấ ệ ố ộ ủ ạ

Hãy hết lòng tin cậy Đức Giê-hô-va, chớ nương cậy vào sự 

hiểu biết của con; Phàm những việc con làm cũng phải nhớ 

đến Ngài, thì Ngài sẽ chỉ dẫn mọi nẻo đường con đi. 

—Châm Ngôn 3:5–6 

Khi bạn quyết định thực hiện bước chuyển này (Và tôi cảm nhận 

rằng bạn đã quyết định rồi), Đức Thánh Linh sẽ cho bạn biết khi nào 

bạn nên…  

• Tiến bước  

• Ở lại 

• Dừng lại 

• Xây dựng 

• Đầu tư 

• Căn chỉnh 

• Tránh xa 

• Trì hoãn 

• Chờ đợi 

• Mở rộng 

• Di chuyển 

• Chuẩn bị  

• Tuyển dụng 

• Sa thải 

• Mua 
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• Bán 

• Tháo chạy! 

Đức Thánh Linh chính là Cố Vấn Kinh Doanh, Nhà Tư Vấn, và 

Huấn Luyện Viên Số Một của bạn, luôn luôn là vậy. 

Ẻ Ậ Ự Ủ Ạ

Kẻ trộm chỉ đến để ăn trộm, giết chóc và hủy diệt. 

—Giăng 10:10a 

Kẻ thù thực sự của bạn trong công việc không phải là đối thủ cạnh 

tranh, nhà cung cấp, ngân hàng hay nhân viên.  

Kẻ thù thực sự của bạn không phải là tình hình thị trường, sự 

cạnh tranh toàn cầu hay vấn đề dòng tiền. 

Kẻ thù thực sự của bạn chính là quỷ Sa-tan! 

Hắn sẽ làm mọi cách để đánh bại, xao lãng, và làm chệch hướng 

bạn khỏi sự hướng dẫn của Đức Chúa Trời qua kết nối trực tiếp của 

Ngài với bạn—Đức Thánh Linh. 

Sa-tan cực kỳ muốn bạn bị dẫn dắt bởi thế gian, bởi những gì 

hắn kiểm soát (Ê-phê-sô 2:2). 

Nhưng Đức Chúa Trời tha thiết muốn bạn được dẫn dắt bởi 

Đức Thánh Linh, bởi những gì Ngài kiểm soát (Rô-ma. 8:14-16). 

“Vì chúng ta chiến đấu, không phải chống lại người 

phàm, mà là chống lại các quyền tà, chống lại các thế 

lực, chống lại những kẻ thống trị thế gian tối tăm này, 

chống lại các tà linh ngự trị trên trời.” (Ê-phê-sô 6:12) 

Đã đến lúc bạn cần hướng sự chú ý của mình vào trận chiến 

thực sự mà bạn đang đối mặt trong thế giới kinh doanh.  

Đó cũng chính là trận chiến bạn đối mặt trong gia đình: trận 

chiến giữa đúng và sai, giữa thiện và ác.  
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Đã đến lúc nhắc nhở kẻ thù rằng hắn đã bị đánh bại từ 2.000 

năm trước trên thập tự giá. 

Đã đến lúc tuyên bố rằng hắn không thể kiểm soát hay ảnh 

hưởng đến bạn trong công việc kinh doanh nữa, vì bạn đang được 

Đức Thánh Linh dẫn dắt. 

Đã đến lúc ra lệnh cho hắn rằng, nhân danh Chúa Giê-xu, hắn 

phải rời đi (Gia-cơ 4:7)! 

Ế Ị Ạ
Ấ Ủ Ạ  

Đừng rập khuôn theo đời này, mà hãy biến hóa theo sự đổi 

mới trong tâm trí mình, để các ngươi nghiệm được ý muốn 

tốt lành, đẹp lòng và trọn vẹn của Đức Chúa Trời là thế nào.  

—Rô-ma 12:2 

Quyết định kinh doanh vĩ đại nhất bạn từng đưa ra chính là trở 

thành một nhà lãnh đạo được Đức Thánh Linh dẫn dắt.  

Không một quyết định kinh doanh nào khác có thể… 

• Truyền cảm hứng và làm sống động tinh thần của 

bạn lên một tầm cao mới 

• Đòi hỏi nhiều thử thách hơn trong việc thực hành và 

áp dụng vào cuộc sống hằng ngày  

• Khai phóng sức mạnh thuộc linh mạnh mẽ hơn 

trong toàn tổ chức của bạn 

• Bị gia đình, bạn bè, nhân viên, và khách hàng hiểu 

lầm, thậm chí là chế giễu 

• Mang lại những phần thưởng ý nghĩa trong đời này 

và mãi về sau 

• Bị kẻ thù và bè lũ của hắn chống phá quyết liệt hơn 
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So với tất cả những quyết định khác thì quyết định này vượt 

trội hơn hết thảy. 

Thậm chí còn ảnh hưởng đến những gì Chúa Giê-xu sẽ làm 

chứng để bảo vệ bạn trước Đức Chúa Cha vào ngày phán xét. 

Câu hỏi đặt ra là: "Bạn sẽ trở thành một nhà lãnh đạo được 

Thánh Linh dẫn dắt, hay tiếp tục là một nhà lãnh đạo bị trần thế dẫn 

dắt?" 

Tôi biết bạn đã có câu trả lời. Tâm linh tôi cảm nhận rằng bạn 

đã sẵn sàng thực hiện bước chuyển lớn này.  

Nhưng trước khi tiếp tục, bạn phải chuẩn bị tinh thần cho 

những rào cản không thể tránh khỏi đang chờ phía trước.  
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ướ ẫ ứ ươ

Bạn có tin rằng hoàn toàn có thể được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong 

công việc kinh doanh tại quốc gia của mình không? Tại sao hoặc tại 

sao không?  

 

 

 

Bạn thấy thách thức lớn nhất trong việc chuyển biến sang hoàn toàn 

được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh là gì? 

  

 

 

Bạn nhận thấy quỷ Sa-tan đang tác động đến công việc kinh doanh 

của mình theo những cách nào?  

 

 

 

Hãy liệt kê những điều mà khi Đức Thánh Linh dẫn dắt có thể giúp 

bạn chống lại âm mưu của quỷ Sa-tan nhằm hủy hoại, cướp đoạt và 

phá hoại công việc kinh doanh của bạn. 
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Ữ Ả

Chúng tôi bị dồn ép từ mọi phía, nhưng không bị đè nát; ho-

ang mang, nhưng không tuyệt vọng; bị bắt bớ, nhưng không 

bị bỏ rơi; bị quật ngã, nhưng không bị tiêu diệt. 

—2 Cô-rinh-tô 4:8–9 

Ế ƯỚ Ữ Ả Ố

mặt khi rao giảng phúc âm . Nhưng chúng không thể ngăn 

cản ông hoàn thành sứ mệnh mà Chúa đã giao phó. 

Tôi có đang nói rằng bạn sẽ phải chịu đựng đòn roi, tù đày, đắm 

tàu và nhiều điều khác khi thực hiện bước chuyển lớn này không? 

Không, nhưng điều đó vẫn có thể xảy ra. Nhiều người trong số các 

bạn đang đọc ấn bản Toàn Cầu này sống ở những quốc gia nơi các 

Cơ Đốc nhân bị bức hại nghiêm trọng trong mọi mặt của đời sống. 

Sẽ có những thời điểm bạn gặp phải những rào cản lớn khi hướng 

đến việc để Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh. 

Khi Chúa kêu gọi tôi từ bỏ công ty tư vấn và diễn thuyết thương 

mại để thành lập một mục vụ kinh doanh dựa trên đức tin, tin tôi đi 

… ngay cả ở Hoa Kỳ cũng gặp những thách thức.  

Nhiều công ty diễn giả chuyên nghiệp từng hợp tác với tôi suốt 

nhiều năm, khi biết tôi bắt đầu làm kinh doanh với tư cách là một 

Cơ Đốc nhân, liền tránh xa tôi như thể tôi mắc bệnh phong. 
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Các khách hàng tiềm năng cũng dè dặt vì sợ rằng tôi có thể vào 

công ty họ và tìm cách truyền bá hoặc cải đạo nhân viên của họ theo 

Cơ Đốc giáo. 

Thị trường mục tiêu mới của tôi, những doanh nhân thuộc 

nhóm 2% như bạn, cũng chưa từng biết đến tôi trong vai trò một tín 

hữu kinh doanh với một thông điệp mới mẻ.  

Trước đó, tất cả các bài diễn thuyết, sách, tài liệu đào tạo, bài 

viết trên blog và mọi nội dung tôi xây dựng trong suốt 20 năm đều 

mang tính thế tục (không có yếu tố đức tin), dù đôi khi tôi cũng lồng 

ghép một ít Lời Chúa bất cứ khi nào thích hợp. 

Vì vậy, tôi buộc phải bắt đầu lại từ con số không, ở tuổi 57, với 

một công ty tư vấn tại nhà.  

Chúng tôi chưa bao giờ trễ hạn thanh toán tiền nhà, chưa bao 

giờ thiếu bữa ăn, học phí cho con trai tôi vẫn luôn được chi trả đầy 

đủ, không thiếu một thứ gì (Phi-líp 4:19). 

Vâng, ngay cả tôi, khi thực hiện Bước Chuyển Lớn này, cũng đã 

gặp phải vô số rào cản mới. Và bạn cũng sẽ như vậy.  

Dưới đây là một số rào cản lớn mà tôi đã đối mặt và có lẽ bạn 

cũng đã hoặc sẽ phải trải qua.  

Nhưng đừng nản lòng. Ở cuối chương này, tôi sẽ chia sẻ với bạn 

một chìa khóa quan trọng giúp tôi vượt qua những rào cản để trở 

thành một người lãnh đạo doanh nghiệp được Đức Thánh Linh dẫn 

dắt.  

Ề Ả Ự

Nhưng người tự nhiên không tiếp nhận những thứ thuộc về 

Thánh Linh của Đức Chúa Trời, vì họ coi đó là sự dại dột; họ 

không thể hiểu được, vì những điều ấy phải được phân biệt từ 

phương diện tâm linh. Nhưng người thuộc linh đoán xét mọi 

sự, còn chính người thì không ai đoán xét. Vì “ai đã biết ý của 

Chúa để dạy bảo Ngài?” Nhưng chúng ta có tâm trí của Đấng 

Christ. 

—1 Cô-rinh-tô 2:14–16 
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Bạn và tôi hầu như đều được dạy cách làm kinh doanh theo một 

kiểu nhất định – theo cách tự nhiên của thế gian, không phải của 

Vương quốc Đức Chúa Trời.  

Chúng ta có thể đã được huấn luyện hoặc giám sát bởi những 

người trần theo mô hình kinh doanh thế tục, nơi mà…  

• Các quyết định được đưa ra dựa trên lý trí (dẫn dắt 

bởi lý trí)  

• Rủi ro và lợi nhuận được phân tích kỹ lưỡng (dẫn 

dắt bởi cơ hội)  

• Lợi nhuận cần được tối đa hóa, chi phí cần được cắt 

giảm (dẫn dắt bởi tiền bạc)  

• Các hệ thống và phần mềm năng suất mới nhất phải 

được áp dụng (dẫn dắt bởi đổi mới)  

• Những ý tưởng kinh doanh mới nhất phải được vận 

dụng (dẫn dắt bởi chuyên gia)  

• Các quyết định phải được đưa ra một cách nhanh 

chóng (dẫn dắt bởi áp lực)  

Trong nhiều năm, thậm chí hàng thập kỷ bị ảnh hưởng bởi tư 

duy kinh doanh kiểu trần tục, thật không dễ dàng để dừng lại và 

cầu xin Đức Thánh Linh chỉ dẫn con đường tốt nhất để chúng ta đi.  

Ngay cả khi thực hiện một thay đổi tích cực (như bước chuyển 

lớn này) ban đầu cũng có thể khiến chúng ta cảm thấy không tự 

nhiên, vì chúng ta chưa từng làm điều đó trước đây.  

Nhưng không sao cả. Khi bạn bắt đầu bước đi và chứng kiến 

những thành công, thậm chí những kết quả ưu việt, thì việc để Ngài 

dẫn dắt sẽ trở thành lẽ tự nhiên trong công việc của bạn. 
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Ề Ả Ể
 

Nhưng Ma-thê lo bận rộn với việc phục vụ, Bà đến thưa với 

Ngài, “Thưa Chúa, Chúa không quan tâm sao mà em gái con 

để mặc con phục vụ một mình? Vậy xin Chúa bảo nó giúp 

con.”  

—Lu-ca 10:40 

Hãy xem xét quan điểm của Ma-thê một lát.  

Rõ ràng Ma-thê đang phải khẩn trương chuẩn bị bữa ăn cho tất 

cả các vị khách. Rất đông người. Chúa Giê-su giảng dạy. Mọi người 

đều đói. 

Phải có một bữa ăn tươm tất sẵn sàng khi Ngài giảng xong … đúng 

không? Tại sao không ai khác nhận ra điều hiển nhiên này? Đặc biệt là cô 

em gái lười biếng, vô tích sự Ma-ri của tôi, đáng lẽ phải phụ giúp ngay từ 

đầu nhưng lại ngồi đó lãng phí thời gian lắng nghe Chúa Giê-xu trong khi 

còn bao nhiêu việc cần làm! Nó phải biết điều hơn chứ!  

Ma-thê thậm chí còn táo bạo đến mức ngắt lời Chúa Giê-xu khi 

Ngài đang giảng dạy và yêu cầu Ngài bảo Ma-ri vào bếp phụ giúp 

một tay.  

Hãy thử tưởng tượng việc dám cắt ngang bài giảng của Chúa, 

chỉ trích Ma-ri trước mặt một đám đông, rồi thậm chí còn yêu cầu 

Chúa Giê-xu (vì chắc chắn Ngài sẽ đồng ý) bảo Ma-ri phải làm 

gì…đứng dậy và vào bếp phụ giúp!  

Rõ ràng là vậy … đúng không? 

Chúng ta dễ dàng bị dẫn dắt bởi những điều có vẻ hiển nhiên 

thay vì để Đức Thánh Linh dẫn dắt về những điều không quá rõ 

ràng.  

Trong kinh doanh, cách làm theo thế gian có thể khiến chúng ta 

nghĩ rằng những quyết định sau là hiển nhiên…  
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• Trì hoãn thanh toán cho nhà cung cấp vài ngày để 

giữ dòng tiền mặt 

• Sa thải nhân viên thường xuyên đi làm muộn 

• Mở rộng kinh doanh vào một khu vực có tiềm năng 

lớn 

• Ngừng hợp tác với nhà cung cấp lâu năm để chọn 

một nhà cung cấp mới có giá rẻ hơn 

• Cắt bỏ ngân sách dành cho đào tạo khi công ty phải 

cắt giảm chi phí 

Được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh không phải 

lúc nào cũng là con đường hiển nhiên nhất. Bạn phải học cách phân 

biệt thông qua Thánh Linh những cách thức không mấy hiển nhiên 

của Vương quốc Đức Chúa Trời. 

Chúng ta sẽ bàn thêm về điều này sau. 

Ề Ổ Ế

Các môn đồ đến gần Ngài và nói, “Thầy có biết rằng khi nghe 

được lời này, những người Pha-ri-si đã cảm thấy bị xúc phạm 

không?.”  

—Ma-thi-ơ 15:12 

Họ đồng thanh la lớn, bịt tai lại và xông vào người ấy. Họ kéo 

người ấy ra khỏi thành và ném đá; các nhân chứng để áo mình 

dưới chân một thanh niên tên là Sau-lơ. 

—Công vụ 7:57–58 
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Nhưng khi những người Do Thái từ Tê-sa-lô-ni-ca biết rằng 

lời của Đức Chúa Trời cũng được Phao-lô rao giảng tại Bê-

rê, họ kéo đến đó và kích động đám đông. 

—Công vụ 17:13 

Những câu Kinh Thánh đầy kịch tính này phản ánh một sự thật rõ 

ràng: Không phải ai cũng sẽ đón nhận sự mặc khải khi được Đức 

Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh bằng những tiếng reo hò "Ha-

lê-lu-gia!"  

Nhiều người, nếu không muốn nói là hầu hết, sẽ khó mà hiểu 

được sự mặc khải của bạn về lợi thế vượt trội mà bạn vừa có.  

Một số người có thể chế giễu hoặc khinh thường bạn. Đúng vậy, 

để Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc kinh doanh có thể không 

được ủng hộ rộng rãi, đến mức bạn có thể nghe những lời dè bỉu 

như: "Họ nghĩ rằng họ nghe được tiếng Đức Chúa Trời!"  

Nhưng đó chẳng phải chính là điều cốt lõi sao?  

Kinh Thánh là một câu chuyện dài và đầy quyền năng về những 

con người đã nghe được tiếng Đức Chúa Trời: A-đam, Áp-ra-ham, 

Môi-se, Giô-sép, Sa-mu-ên, Đa-vít, Sa-lô-môn, Giê-rê-mi, Ê-sai, Ê-li-

sê, tất cả các sứ đồ, và đặc biệt là chính Chúa Giê-xu.  

Chấp nhận lợi thế vượt trội của bạn trong kinh doanh có thể 

không phổ biến, nhưng hãy xem đó là một đặc ân khi bạn được đồng 

hành cùng những người người tuyệt vời có cùng đức tin, ngay cả 

khi bạn phải đối mặt với những kẻ nghi ngờ hay chế giễu.  
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Ắ Ắ Ề Ứ
Ủ

Chúa Giê-xu phán với người ấy rằng, “Nếu ngươi có thể tin, 

thì mọi sự đều có thể cho người tin.” Lập tức, cha của đứa trẻ 

kêu lên và nói trong nước mắt, “Lạy Chúa, tôi tin! Xin giúp 

đỡ sự vô tín của tôi.”  

—Mác 9:23–24 

Hãy tỉnh thức và cầu nguyện, để các ngươi không sa vào sự 

cám dỗ. Tâm trí thì muốn lắm, nhưng thân thể thì kiệt quệ.  

—Ma-thi-ơ 26:41 

Nhưng Ta đã cầu nguyện cho con, để đức tin con không bị 

mất; vậy khi con đã trở lại, hãy làm cho anh em mình vững 

lòng hơn. 

—Lu-ca 22:32 

Đây có thể là rào cản khó khăn nhất.  

Đôi lúc, bạn có thể hoài nghi về đức tin mình, tự hỏi liệu mình 

có đủ mạnh mẽ để kiên trì hay không. Bạn có thể so sánh bản thân 

với những người có đức tin to lớn trong Kinh Thánh—từ Ca-lép đến 

Phao-lô—và liền cảm thấy bản thân mình thật nhỏ bé … và đức tin 

của bạn chưa đủ vững vàng để thành công. 

Đây cũng là một trong những rào cản chính mà kẻ thù rất thích 

áp đặt bạn. Quỷ Sa-tan thậm chí còn cả gan đặt ra lời buộc tội này 

với chính Chúa Giê-xu (xem Ma-thi-ơ 4:3, 5, 8).  

Vậy làm sao để có đủ đức tin?  
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Vậy nên Chúa phán rằng, “Nếu các ngươi có đức tin 

bằng hạt cải, thì có thể nói với cây dâu này rằng, ‘Hãy 

bật rễ lên mà trồng xuống biển,’ thì nó sẽ vâng lời các 

ngươi.” (Lu-ca 17:6) 

Chính đức tin của bạn qua sự cứu rỗi đã đưa bạn vào mối quan 

hệ vĩnh hằng với Chúa Giê-xu, nguyện hứa rằng sẽ sống với Ngài 

mãi mãi nơi thiên đàng. 

Vậy nên, đức tin của bạn chắc chắn đã đủ vững vàng (dù chỉ 

nhỏ như một hạt cải) để trở thành một nhà lãnh đạo trong kinh do-

anh bước đi theo sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh. 

Ợ Ể Ắ Ầ

Và Phê-rô nhớ lại lời của Đức Chúa Giê-xu đã nói với ông 

rằng, "Trước khi gà gáy, ngươi sẽ chối Ta ba lần." Vì vậy, ông 

ra ngoài và khóc lóc thảm thiết. 

—Ma-thi-ơ 26:75 

Bạn có phải là người phàm không? Tôi cũng vậy. Điều đó có nghĩa 

là đôi khi chúng ta không xứng đáng với vinh quang của Đức Chúa 

Trời. (Rô-ma 3:23).  

Trên hành trình mới này, đôi khi bạn sẽ phạm phải sai lầm. 

Nhưng ngay cả khi bạn mắc sai lầm, hãy nhớ rằng bạn được tha thứ.  

Nếu chúng ta xưng tội, Ngài sẽ vẫn thành tín để tha 

thứ cho chúng ta khỏi mọi tội lỗi và gột rửa chúng ta 

khỏi mọi điều bất chính. (1 Giăng 1:9) 

Khi bạn để Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc, đôi khi 

bạn có thể phạm sai lầm, nhưng hãy cứ tiếp tục. Và khi bạn tiếp tục, 

bạn sẽ mắc ít sai lầm hơn khi quyền năng của Ngài bên trong bạn 

ngày càng lớn dần. 
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Chúng ta cứ sai lầm là vì nghe theo những điều không đúng 

đắn! 

Khi bạn học được cách nghe tiếng Ngài rõ hơn, bạn sẽ hiếm khi 

nào bỏ lỡ những gì Ngài muốn nói với bạn để bạn co thể trưởng 

thành và công việc kinh doanh của bạn thăng tiến hơn.  

Đừng để nỗi sợ mắc sai lầm khiến bạn không dám kiên trì theo 

đuổi hành trình được Đức Thánh Linh dẫn dắt.  

Ạ Ở Ầ Ạ Ẽ Ư
Ầ Ế Ớ

Vì vậy, Ngài bảo, “Hãy đến đây.” Phê-rơ xuống khỏi thuyền, 

đi trên mặt nước mà đến với Đức Chúa Giê-xu. Nhưng khi 

thấy gió mạnh, thì sợ hãi, và bắt đầu chìm, bèn kêu lên rằng: 

“Chúa ơi, xin cứu con!” Đức Chúa Giê-xu liền giơ tay ra nắm 

lấy ông, và phán rằng: “Hỡi người có lòng tin yếu kém kia, 

sao ngươi lại hoài nghi?” Khi họ đã lên thuyền rồi, thì gió liền 

lặng đi. 

—Ma-thi-ơ 14:29–32 

Hai người trong Kinh Thánh đã đi trên mặt nước: Đức Chúa Giê-xu 

và Phê-rô.  

Lúc đầu Phê-rô rất mạnh mẽ. Ông bước ra khỏi thuyền với niềm 

tin, nhìn vào Chúa Giê-xu và nghe theo lời Ngài. Ông không để ý 

đến những gì xung quanh: gió mạnh, sóng lớn và biển động.  

Khởi đầu mạnh mẽ là thế nhưng dần trở nên yếu ớt khi Phê-rô 

rời mắt khỏi Chúa Giê-xu.  

Khởi đầu mạnh mẽ trong một công việc kinh doanh mới là điều 

dễ dàng, đặc biệt khi bạn, thuộc vào nhóm 2%, bắt đầu một hành 

trình kinh doanh mới cùng với Chúa. 

Nhưng một khi bạn dốc lòng trở thành một người lãnh đạo 

được Đức Thánh Linh dẫn dắt, thì không thể quay đầu lại. Tại sao? 

Bởi vì khi đó, Chúa Giê-xu kỳ vọng bạn sẽ kiên định vững vàng.  
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Được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc kinh doanh đòi 

hỏi bạn phải kiên trì đến cùng. Cũng như Phao-lô đã nói, 

…để tôi có thể  hoàn thành chặng đua của mình trong 

niềm hân hoan, và phục sự mà tôi đã nhận lãnh từ 

Chúa Giê-xu, để làm chứng cho Tin Lành về ân điển 

của Đức Chúa Trời. (Công vụ 20:24b, thêm vào để 

nhấn mạnh) 

Một trong những người hùng đức tin của tôi là Ca-lép. Cứ mỗi 

lần đọc và nghiền ngẫm câu chuyện về ông là tôi lại thấy hào hứng. 

Năm 40 tuổi, ông và Giô-suê đã cố gắng thuyết phục dân Y-sơ-

ra-en tiến vào và chiếm Đất Hứa (Dân số ký 14:7). Họ là hai người 

duy nhất sống sót sau 40 năm lang thang trong sa mạc, bởi vì Ca-lép 

có một đúc tin khác biệt (Dân số ký 14:24). 

Đến năm 80 tuổi, ông lại cùng Giô-suê dẫn dắt quân đội Y-sơ-

ra-en tiến vào Đất Hứa, chinh phục hết vương quốc này đến vương 

quốc khác. Rồi sau 45 năm chờ đợi, khi Đức Chúa Trời bảo Giô-suê 

chia đất, Ca-lép được quyền chọn bất cứ vùng đất nào mình muốn. 

Câu trả lời của Ca-lép là một minh chứng sáng ngời về việc khởi 

đầu mạnh mẽ và về đích cũng mạnh mẽ:  

Và giờ đây, này, Chúa đã giữ tôi sống, như Ngài đã 

hứa, suốt bốn mươi lăm năm, từ khi Ngài phán với 

Môi-se khi dân Y-sơ-ra-en lang thang trong sa mạc; 

và giờ đây, tôi vẫn đứng đây, đã 85 tuổi rồi. Tuy 

nhiên, tôi vẫn mạnh mẽ như ngày Môi-se sai tôi đi; sức 

mạnh của tôi lúc đó vẫn như bây giờ, đủ để chiến 

đấu, cả khi ra đi lẫn khi trở về. Vậy nên xin cho tôi 

vùng núi mà Chúa đã hứa trong ngày đó; vì ngươi 

nghe được rằng có những người khổng lồ A-na-kim 

ở đó, và các thành phố lớn và kiên cố. Có thể Chúa sẽ 

ở cùng tôi, và tôi sẽ đuổi chúng đi như Ngài đã 

phán.” (Giô-suê 14:10–12, thêm vào để nhấn mạnh) 
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Ở tuổi 85, Caleb vẫn muốn chiếm lấy vùng đất đầy những người 

khổng lồ mà mười người do thám khác đã từng sợ hãi (chính những 

kẻ này đã khiến dân Y-sơ-ra-en phải lang thang trong sa mạc suốt 

40 năm). 

Ca-lép là hình mẫu người tôi muốn hướng đến, cả trong công 

việc lẫn trong cuộc sống. 

Đó là tấm gương mà tôi muốn noi theo! 

Ca-lép là một minh chứng tuyệt vời cho một khởi đầu mạnh mẽ, 

giữ vững phong độ và về đích cũng thật mạnh mẽ. 

Cuộc đua kinh doanh của tôi còn lâu mới kết thúc. Giống như 

bạn, khi tôi quyết định để Đức Thánh Linh dẫn dắt, tôi đã bắt đầu 

mạnh mẽ. Nhưng rồi áp lực, sự bất định, những cơ hội vụt mất, thậm 

chí cả những hoài nghi trong tôi, đã cố gắng len lỏi vào tâm trí tôi. 

Nhưng tôi đã để mình giống như Phê-rơ, là quay mặt đi. Mà tôi 

vẫn giữ tầm mắt của mình hướng về phía Chúa Giê-xu và lắng nghe 

Thánh Linh của Ngài.  

Tôi chọn hoàn thành cuộc đua của mình giống như Phao-lô. 

Tôi quyết định bắt đầu mạnh mẽ, giữ vững phong độ và về đích 

cũng mạnh mẽ… giống như Ca-lép! 

Tôi thật lòng cầu nguyện cho bạn sẽ ngày càng vững vàng hơn 

trong cuộc đua kinh doanh được Thánh Linh dẫn dắt. 

Ế Ả

Vậy là ông run rẩy và kinh ngạc hỏi rằng, “Lạy Chúa, Chúa 

muốn con làm gì?” Đức Chúa Giê-xu đáp “Hãy đứng dậy, 

vào thành, và sẽ có người chỉ cho con phải làm gì.”  

—Công vụ 9:6 

Phao-lô không biết cách tận dụng lợi thế vượt trội mới trong sứ 

mệnh của mình. Ông phải học cách sử dụng nó.  
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Khi tôi bắt đầu hành trình trở thành một nhà kinh doanh được 

dẫn dắt bởi Đức Thánh Linh, tôi cũng không biết phải làm gì. Giống 

như Phao-lô, tôi phải học cách làm và làm như thế nào. 

Tôi không bao giờ tự nhận là mình có tất cả câu trả lời về việc 

trở thành người được Đức Thánh Linh dẫn dắt trong công việc kinh 

doanh.  

Nhưng tôi có thể chia sẻ với bạn những gì tôi đã học được từ 

kinh nghiệm của mình từ trước cho đến nay. 

Đó là lý do tại sao bạn đang đọc hoặc nghe cuốn sách này. 

Đức Thánh Linh bảo tôi viết cuốn sách này để dạy bạn những 

gì Ngài đã dạy tôi! Tôi chỉ đang học cách để được Ngài dẫn dắt. 

Ngài nói với tôi: "Đó CHÍNH XÁC là lý do tại sao Ta muốn con 

viết cuốn sách này—để dạy dân Ta những gì Ta đã dạy con về việc 

để Ta dẫn dắt họ trong kinh doanh." 

Bạn đã đọc hoặc nghe được một phần những gì tôi đã học. 

Vậy hãy tiếp tục nhé!  

Ể ƯỢ Ữ
Ả

Rào cản (n): điều gì đó ngăn cản sự tiến bộ hoặc ngăn cản việc 

hoàn thành một mục tiêu 

Mặc dù việc nhận ra những rào cản tiềm ẩn mà bạn có thể gặp phải 

khi chuyển từ một nhà lãnh đạo kinh doanh bị dẫn dắt bởi thế gian 

sang một nhà lãnh đạo kinh doanh được Thánh Linh dẫn dắt là rất 

quan trọng, nhưng điều quan trọng hơn là phải biết cách vượt qua 

chúng. 

Kẻ thù thường gieo rắc những rào cản để ngăn việc khai phóng 

sức mạnh của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh của bạn. 

Hắn sẽ sử dụng mọi cách để gieo rắc những trở ngại nhỏ, lớn, và 

thậm chí là quá sức trên con đường bạn đi. Hắn sẽ liên tục nhắc về 
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bảy rào cản mà chúng ta đã bàn, và có thể thêm vài rào cản khác để 

thỏa mãn thú vui tà ác của hắn. 

Chuẩn bị tâm lý để đối diện nhé. 

Hãy nhớ rằng, những rào cản này chỉ là hữu hạn (trừ khi bạn 

cho phép chúng trở thành vĩnh viễn) và là những xao nhãng không 

cần thiết (bạn vẫn có thể bước tiếp trên con đường của mình). 

Hắn sẽ làm mọi cách để buộc bạn quay lại cuộc chơi của hắn, 

tiếp tục làm kinh doanh theo các quy tắc của hắn.  

Một chìa khóa tôi đã học được để vượt qua những rào cản này 

là, trước tiên, hãy ghi nhớ câu Kinh Thánh đầy quyền năng này: 

Đừng rập khuôn theo đời này, mà hãy biến hóa theo 

sự đổi mới trong tâm trí mình, để các ngươi nghiệm 

được ý muốn tốt lành, đẹp lòng và trọn vẹn của Đức 

Chúa Trời là thế nào. (Rô-ma 12:2) 

Sau đó, tôi tự nói lại theo cách của mình … như thế này: 

Tôi không làm theo các cách thức kinh doanh của thế 

gian này, mà sẽ biến hóa trong tâm trí thông qua Đức 

Thánh Linh, để dẫn dắt và sống theo ý muốn tốt đẹp, 

trọn vẹn và hoàn mỹ của Đức Chúa Trời trong công 

việc kinh doanh của mình. 

Mấu chốt là gì? Hãy đổi mới tâm trí của mình! 

Cuộc chiến bắt đầu trong tâm trí của bạn. Nó bắt đầu từ việc 

bạn có sẵn sàng để biến hóa thành tất cả những gì Đức Chúa Trời 

muốn bạn trở thành trong công việc kinh doanh thông qua sức mạnh 

của Đức Thánh Linh hay không.  

Cuộc chiến kết thúc khi bạn học được cách khai phóng Đức 

Thánh Linh trong toàn bộ công việc kinh doanh của mình. 

Bước tiếp theo: chúng ta sẽ chuẩn bị để bạn có thể khai phóng 

sức mạnh của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh của bạn!  
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ướ ẫ ứ ươ

Trong bảy rào cản, ba rào cản nào là thách thức lớn nhất của bạn 

cần vượt qua? Tại sao chúng lại là thách thức đối với bạn?  

 

1.  

 

2. 

 

3. 

 

 

Kế hoạch của bạn / những hành động bạn cần thực hiện để vượt 

qua những thách thức này là gì? 

 

 

 

Câu Rô-ma 12:2 có ý nghĩa gì đối với bạn trong việc vượt qua 

những rào cản này? 

 

 

 

 

 

 



— 45 — 

Ẩ Ị

Lo liệu công việc bên ngoài cho ổn thỏa, thu xếp sao cho phù 

hợp với mình rồi hãy nghĩ đến chuyện xây nhà.  

—Châm-ngôn 24:27 

Ẩ Ị

• Sẵn sàng cho điều bạn sẽ làm hoặc điều mà bạn 

mong đợi sẽ xảy ra. 

• Chuẩn bị trước cho một mục đích, công việc hoặc 

hoạt động nào đó. 

• Đưa tâm trí vào trạng thái phù hợp 

• Lập kế hoạch từ trước 

• Sẵn sàng 

Tôi bắt đầu chơi thể thao từ năm sáu tuổi. Từ bóng chày đến 

bóng rổ rồi đến đánh gôn, tôi nhanh chóng nhận ra rằng để trở thành 

một người chơi giỏi, không chỉ đơn giản là ra sân thi đấu. Tôi phải 

đầu tư thời gian, công sức và nỗ lực để chuẩn bị thật kỹ nếu muốn 

được vào đội hoặc có cơ hội thi đấu.  
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Khi bắt đầu chơi gôn, tôi nhớ mãi cảm giác hào hứng khi ba 

mua cho tôi bộ gậy đầu tiên: một cây driver, một cây gậy sắt số năm, 

một cây gậy sắt số chín và một cây gậy putter. Lúc đó, tôi nghĩ mình 

đã giống như thần tượng thể thao đầu tiên của mình, Sam Snead! 

Nhưng tôi hoàn toàn không biết phải chuẩn bị thế nào để chơi trận 

đầu tiên. 

Ba tôi đã nhẹ nhành hướng dẫn tôi cách cầm gậy, tư thế vung 

gậy đúng, cách nhắm mục tiêu và tập trung, cũng như cách hoàn 

thành một cú đánh thật tốt. Là một cựu tuyển thủ bóng chày bán 

chuyên, ba hiểu rõ tầm quan trọng của việc chuẩn bị kỹ lưỡng và đã 

giúp tôi nuôi dưỡng niềm đam mê với môn thể thao này. (Hiện tại, 

tôi đã đạt handicap 11, nên nếu bạn muốn mời tôi ra sân chơi cùng 

thì lúc nào cũng sẵn sàng!)  

Khi trưởng thành, tôi càng nhận ra sự cần thiết của việc chuẩn 

bị một cách tập trung và kỹ lưỡng để đạt được thành công, không 

chỉ trong thể thao mà còn trong cuộc sống.  

Điều đó cũng không khác gì khi bạn tiến tới việc giải phóng sức 

mạnh của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh của mình.  

Bạn phải chuẩn bị cho bản thân mình.  

Bạn phải dành thời gian và công sức để rèn luyện tâm trí và tinh 

thần, sẵn sàng cho chặng đường tiếp theo. 

Dưới đây là năm khía cạnh bạn cần chuẩn bị để có thể khai 

phóng quyền năng của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh 

của mình. 

Ỉ Ầ Ệ

Khi đến gần Mi-si, họ tìm cách vào Bi-thi-ni, nhưng Đức 

Thánh Linh không cho phép. 

—Công vụ 16:7 
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Bạn có hơi bất ngờ với tiêu đề của phần này phải không? Làm sao 

có điều gì quan trọng hơn cầu nguyện? Chẳng phải cầu nguyện là 

điều quan trọng nhất đối với người tin Chúa sao? 

Xin hiểu rằng tôi KHÔNG hề hạ thấp sức mạnh của cầu nguyện 

dưới bất kỳ hình thức nào! Tất cả mọi thứ liên quan đến việc được 

Đức Thánh Linh dẫn dắt trong kinh doanh đều bắt đầu bằng cầu 

nguyện. Cầu nguyện không phải và sẽ không bao giờ được coi là 

một chiến lược kinh doanh tâm linh thứ cấp nào đó.  

Nhưng bạn cũng cần hiểu rằng, để thực sự được Đức Thánh 

Linh dẫn dắt, thì chỉ cầu nguyện thôi vẫn chưa đủ. Vì sao? 

Trong nhiều trường hợp, ngay cả với những người thuộc nhóm 

2% đã dâng trọn cuộc đời cho Chúa, cũng chỉ xem cầu nguyện là 

một hoạt động được đặt giờ sẵn, được lên lịch từ trước… đơn giản 

là một việc cần làm khác trong danh sách các hoạt động hàng ngày. 

Cầu nguyện cho công việc kinh doanh được, “Bây giờ là 6:45 sáng… 

đến giờ cầu nguyện vài phút rồi.” Đánh dấu vô ô đã thực hiện.  

Cầu nguyện cho công việc kinh doanh được, “Ôi không, suýt 

nữa quên… phải nhanh chóng cầu nguyện vài câu trước khi đi làm.” 

Tệ nhất là, đôi khi cầu nguyện chỉ là một giải pháp cuối cùng, 

một lời khẩn cầu trong tuyệt vọng “Chúa-ơi,xin-cứu-lấy-công-việc-

kinh-doanh-của-con”.  

Tôi thừa nhận rằng tôi đã từng như vậy. Còn bạn thì sao?  

Ngay cả khi bạn và đội ngũ của mình dành nhiều thời gian, tâm 

huyết và đức tin để chuyên tâm cầu nguyện (và điều này là cần 

thiết), thì cầu nguyện thôi vẫn chưa đủ để khai phóng trọn vẹn sức 

mạnh của lợi thế vượt trội mà Chúa ban cho. 

Để làm được điều này thì cầu nguyện thôi là chưa đủ—Mà là 

sự tỉnh thức tâm linh toàn diện!  

ỉ ứ

Đức Thánh Linh luôn hoạt động trong và xung quanh bạn, cả theo 

cách tinh tế lẫn rõ ràng. Vào mọi thời điểm.  

Có hai mức độ chính của tỉnh thức tâm linh khi bạn chuẩn bị để 

khai phóng lợi thế vượt trội trong công việc kinh doanh.  
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ấ ộ ỉ ứ

Việc tỉnh thức tâm linh bắt đầu bằng việc bạn chủ tâm xem xét cách 

Đức Thánh Linh đang chuyển động bên trong bạn. Bạn có thể bắt 

đầu tỉnh thức ở cấp độ cá nhân bằng cách trả lời những câu hỏi 

như…  

• Hôm nay Đức Thánh Linh đang nói gì với tôi? 

• Đức Thánh Linh đang bảo tôi liên lạc với ai hôm 

nay? 

• Tôi cảm nhận Đức Thánh Linh đang chỉ dẫn tôi làm 

gì trong tương lai? 

Dành 15 phút NGAY BÂY GIỜ để viết ra những câu trả lời của 

bạn cho những câu hỏi này. Tĩnh tâm suy ngẫm về chúng ở một nơi 

yên tĩnh. Tại sao phải là ngay bây giờ? Đây là bước đầu tiên quan 

trọng trong việc chuẩn bị… để bạn có thể rèn luyện tỉnh thức tâm 

linh bên trong mình, giúp bạn lắng nghe những gì Đức Thánh Linh 

muốn nói với bạn ngay lúc này. 

Hãy in trang này ra và ghi lại những gì bạn cảm nhận được.  

 

Hôm nay Đức Thánh Linh đang nói gì với tôi? 

 

 

 

 

 

Đức Thánh Linh đang bảo tôi liên lạc với ai hôm nay? 
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Tôi cảm nhận Đức Thánh Linh đang chỉ dẫn tôi làm gì trong tương 

lai? 

 

 

 

 

 

 

Hãy tự hỏi ba câu này mỗi ngày. Khi bạn làm vậy, bạn sẽ nhanh 

chóng trở nên chủ động hơn trong sự tỉnh thức tâm linh cá nhân của 

mình.  

ấ ộ ỉ ứ

Khi bạn phát triển và trau dồi sự tỉnh thức tâm linh cá nhân, bạn có 

thể bắt đầu tập trung vào tỉnh thức tâm linh trong kinh doanh.  

Dưới đây là một ví dụ cá nhân. Cách đây vài năm, tôi được mời 

gặp một doanh nhân thuộc nhóm 2% sở hữu một tầng trong tòa nhà 

văn phòng lớn. Ông ấy cho thuê lại phần không gian dư thừa của 

mình cho các doanh nghiệp Cơ Đốc khác. Khi lần đầu tiên bước vào 

văn phòng của ông ấy, tôi cảm nhận được sự hiện diện của một tà 

linh bao trùm khắp nơi. Tôi liền hỏi ông ấy rằng ai là người thuê 

trước đó. Ông ấy trả lời rằng đó là văn phòng của Tổ chức Kế hoạch 

Hóa Gia Đình, tổ chức ở Mỹ này công khai thúc đẩy việc phá thai. 

Ngay lập tức, chúng tôi bắt đầu cầu nguyện, thoa dầu thánh khắp 

văn phòng và trục xuất những tà linh ra khỏi nơi đây. 

Tôi đã mất nhiều năm thực hành Cấp Độ 1: Tỉnh Thức Tâm Linh 

Cá Nhân trước khi học được cách áp dụng điều đó vào Cấp Độ 2: 

Tỉnh Thức Tâm Linh Trong Kinh Doanh.  

Dưới đây là cách bạn có thể rút ngắn quá trình học hỏi để sẵn 

sàng bước đi hoàn toàn theo sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh.  

Một lần nữa, đây là một vài câu hỏi đã giúp tôi nhận thức rõ 

hơn về cách Thánh Linh đang vận hành bên trong và thông qua công 

việc kinh doanh của mình. Tôi mời bạn dành 15 phút NGAY BÂY 
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GIỜ để ghi lại những cảm nghĩ sâu bên trong bạn về những câu hỏi 

tâm linh có chủ ý dưới đây trong kinh doanh.  

 

Tôi cảm nhận được Đức Thánh Linh đang vận hành ở đâu trong 

công việc kinh doanh của mình? 

 

 

 

 

Đức Thánh Linh đang hành động thế nào trong tình huống hiện tại? 

 

 

 

 

 

 

Những ai nằm trong và xung quanh doanh nghiệp của tôi đang 

được Đức Thánh Linh dẫn dắt? 

 

Đồng nghiệp – quản lý, giám sát, nhân viên tuyến đầu, nhân viên thời vụ 

 

 

 

 

 

 

 

Khách hàng – địa phương, trong nước, quốc tế 
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Đối tác – nhà cung cấp, ban giám đốc, những người ủng hộ không phải là 

khách hàng 

 

 

 

 

 

 

 

Cộng đồng – các khu vực địa lý mà doanh nghiệp phục vụ 

 

 

 

 

 

 

 

Trong những hoạt động, dự án, giao tiếp, hoặc thương vụ sắp tới 

nào tôi cần được Đức Thánh Linh dẫn dắt nhiều hơn? 

 

 

 

 

 

 

ả ạ ượ

Theo thời gian, bạn sẽ ngày càng chủ động hơn trong việc tìm kiếm 

sự tỉnh thức tâm linh cá nhân và trong công việc kinh doanh. Khi 

bạn đọc đến phần này của cuốn sách chứng tỏ rằng Đức Chúa Trời 

đã và đang hành động trong bạn, giúp bạn kết nối với Ngài theo 

cách sâu sắc hơn.  

Thường thì sau những giờ cầu nguyện có chủ ý, tôi đã không 

kìm được nước mắt vì vui mừng khi chứng kiến cách Ngài hành 
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động bên trong những người xung quanh để bày tỏ vinh quang của 

Ngài, và tôi được dự phần trong kế hoạch đó!  

Nói thật, việc suy ngẫm về tâm linh, cả cho bản thân và công 

việc, đã giúp tôi có thêm lửa để đem Vương quốc Đức Chúa Trời lan 

tỏa hơn bất cứ điều gì khác.  

Nhờ đó mà tôi biết chắc chắn rằng giờ đây không gì có thể ngăn 

bước tôi được nữa!  

Bạn thấy đấy, điều này không chỉ dừng lại ở việc cầu nguyện. 

Mà còn hơn thế nữa!  

Khi bạn kết hợp cầu nguyện với sự tỉnh thức tâm linh có chủ 

đích cả trong đời sống cá nhân lẫn công việc kinh doanh thì bạn đã 

bước những bước đầu tiên để chuẩn bị khai phóng lợi thế vượt trội 

bên trong mình!  

Ỉ Ộ Ế

Và [Si-mê-ôn] được Thánh Linh thúc giục vào đền thờ. Khi 

cha mẹ đem con trẻ Giê-xu vào, để làm theo lệ luật đã định… 

—Lu-ca 2:27 

Và nầy, hiện nay tôi [Phao-lô] bị Thánh Linh trói buộc, đi đến 

Giê-ru-sa-lem, không biết điều gì sẽ xảy ra với tôi ở đó. 

—Công vụ 20:22 

Hầu hết chúng ta đều MONG MỎI được nghe tiếng của Đức Chúa 

Trời một cách rõ ràng thông qua một bụi gai rực cháy (Xuất Ê-díp-

tô Ký 3:1), một đám khổng lồ (Ma-thi-ơ 17:5), hoặc thậm chí qua một 

con lừa (Dân Số Ký 22:28). 

Trong Kinh Thánh, có một số trường hợp con người nghe được 

tiếng của Đức Chúa Trời bằng chính đôi tai của mình. Nhưng đây là 

ngoại lệ chứ không phải quy luật chung. Và ngày nay cũng vậy.  
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Liệu Đức Thánh Linh có thể nói với bạn bằng một giọng nói rõ 

ràng không? Chắc chắn rồi. Ngài có làm điều đó thường xuyên 

không? Với tôi thì không. Tại sao vậy?  

Vì Ngài đã ở trong tôi! Ngài không cần dùng âm thanh bên 

ngoài để giao tiếp khi chính Thánh Linh Ngài đang ngự bên trong 

tôi.  

Nghe tiếng Chúa không chỉ đơn giản là chờ đợi một âm thanh—

mà là học cách giao tiếp tốt hơn với Thánh Linh đã ở trong mình.  

ứ ờ ớ ạ

Bạn có thể tin rằng Chúa có thể nói với mình, nhưng đôi khi lại nghĩ, 

“Tôi không nghe thấy tiếng Ngài. Hình như Chúa không nói gì với 

tôi.”  

Hãy nhớ điều này: ĐỪNG BAO GIỜ NGHĨ NHƯ THẾ NỮA! 

Hãy tin tôi khi tôi khẳng định rằng Chúa thực sự nói chuyện 

với bạn. 

Nếu Chúa là Đấng toàn tại, điều đó có nghĩa là Ngài ở khắp mọi 

nơi, mọi lúc. 

Nếu Chúa là Đấng toàn tri, Ngài biết tất cả những gì đã, đang 

và sẽ xảy ra. 

Nếu Thánh Linh Ngài ở bên trong bạn và luôn đồng hành cùng 

bạn, thì bạn cũng luôn ở trong sự hiện diện của Ngài.  

Hãy tưởng tượng: Nếu người thân yêu của bạn luôn ở bên cạnh 

bạn, đi cùng bạn đến mọi nơi, dự mọi cuộc họp, có mặt trên mọi 

chuyến đi, thì bạn có nhận ra sự hiện diện của họ không? Chắc chắn 

có! Ngay cả khi họ không nói gì, bạn vẫn cảm nhận được.  

Tương tự như vậy, Chúa nói chuyện với bạn thông qua sự hiện 

diện của Ngài, tôi gọi đó là "sự nhận biết bên trong." 

ậ ế

Đây là một cảm nhận sâu sắc trong tâm linh, vượt qua suy nghĩ, cảm 

xúc hay giác quan thông thường. Đó là sự thôi thúc từ bên trong, 

một lời nhắc nhở từ Chúa.  
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Bạn biết rằng đó là Chúa, ngay cả khi không có giọng nói nào 

vang lên.  

Bạn biết là vậy nhưng không cách nào giải thích được. 

Bạn đã bao giờ nói với chính mình hoặc với người khác, “Tôi 

biết lẽ ra không nên làm vậy,” hay “Tôi biết lẽ ra nên làm vậy”? Hoặc 

có lẽ, “Tôi biết đó là một quyết định sai lầm, nhưng tôi vẫn làm”?  

Làm sao bạn biết? Ai là người đã bảo bạn làm hay không làm 

vậy? 

Là một người thuộc nhóm 2%, rất có thể sự nhận biết bên trong 

này đến từ Đức Thánh Linh đang ngự trong bạn. Đó chính là tiếng 

nói nhỏ nhẹ, không vang thành lời mà chúng ta luôn tìm kiếm (1 Các 

Vua 19:12). 

Tôi khuyên bạn đừng tìm kiếm một giọng nói rõ ràng thành lời 

hay bụi gai rực cháy để nghe được tiếng Chúa. Thay vào đó, hãy rèn 

luyện đôi tai tinh thần của mình để có thể nghe được lời Chúa.  

Khai phóng lợi thế vượt trội bên trong bạn không chỉ đơn thuần 

là nghe một giọng nói.  

Ả Ậ Ế

Nhưng vì tôi tớ Ta là Ca-lép có một tâm linh khác và đã hết 

lòng theo Ta, nên Ta sẽ dẫn nó vào đất mà nó đã đi đến, và 

dòng dõi nó sẽ được hưởng đất ấy làm cơ nghiệp. 

—Dân Số Ký 14:24  

Từ “hết lòng” có nghĩa là, 

• Không nghi ngờ hay do dự khi thực hiện một điều 

gì đó hoặc ủng hộ ai đó... 

• Hoàn toàn tận tâm, đầy quyết tâm, và nhiệt huyết. 

 



Ẩ Ị

— 55 — 

• Được ghi dấu bởi sự cam kết trọn vẹn và chân 

thành. 

• Không có sự dè dặt hay lưỡng lự. 

Ca-lép là một trong những nhân vật tôi yêu thích nhất trong 

Kinh Thánh. Ông và Giô-suê được giao nhiệm vụ là hai trong số 

mười hai do thám đi tìm kiếm Đất Hứa và báo cáo lại cho Môi-se. 

Trong khi mười người kia để nỗi sợ lấn át đến mức muốn giết Giô-

suê và Ca-lép vì họ khuyến khích Môi-se vượt sông Giô-đanh để 

chiếm lấy vùng đất ấy.  

Giô-suê và Ca-lép vẫn vững lòng tin vào lời hứa của Chúa. Họ 

phục vụ Ngài với cả tấm lòng, sẵn sàng tiến lên khi nhận lệnh từ 

Chúa.  

Hành trình khai phóng quyền năng của Đức Thánh Linh thông 

qua bạn trong công việc kinh doanh không dành cho những người 

yếu đuối! Khi bạn đã nắm bắt được thì hãy bước đi bằng cả trái tim, 

không kiềm nén bất cứ điều gì và luôn tiến lên theo sự dẫn dắt của 

Ngài.  

ượ

Ngày nay ta đặt trước mặt ngươi sự sống và điều lành, cái 

chết và điều dữ, bằng cách ta truyền cho ngươi ngày nay phải 

yêu mến Giê-hô-va Đức Chúa Trời ngươi, đi trong các đường 

lối Ngài, và giữ các điều răn, luật lệ và mệnh lệnh Ngài, hầu 

cho ngươi được sống và sinh sôi; và Giê-hô-va Đức Chúa Trời 

ngươi sẽ ban phước cho ngươi trong đất mà ngươi sẽ sắp vào 

chiếm hữu. … Hôm nay, Ta lấy trời đất làm chứng cáo trách 

các ngươi: Ta đã đặt trước mặt các ngươi sự sống và cái chết, 

phước lành và rủa sả. Vậy hãy chọn sự sống. 

—Phục Truyền Luật Lệ Ký 30:15–16,19  
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Chúa đã ban cho chúng ta một sự lựa chọn rõ ràng: đi theo đường 

lối Ngài hoặc theo cách của thế gian. Ngài thậm chí còn cho chúng 

ta biết câu trả lời. 

Nhưng quyết định là của chúng ta, không phải của Ngài. 

Tôi muốn chia sẻ với bạn một lời chứng từ hành trình mình đã 

đi qua, mong rằng điều này sẽ giúp ích cho bạn.  

Sau khi tin nhận Chúa khi còn là một thiếu niên, tôi dần dần xa 

rời Ngài và hội thánh. Năm 16 tuổi, tôi bắt đầu chơi bóng chày vào 

mỗi sáng Chủ Nhật thay vì đi nhà thờ. Điều này khiến tôi dần rời xa 

Chúa một cách chậm rãi. Mãi đến gần 40 tuổi, tôi mới thật sự quay 

trở lại với Ngài, cũng chính là lúc tôi bắt đầu công việc kinh doanh 

hiện tại.  

Trong suốt mười năm đầu tiên của doanh nghiệp mới, tôi viết 

nhiều cuốn sách kinh doanh, có những cuốn đạt được nhiều giải 

thưởng. 

Rồi Chúa bắt đầu hành động trong tôi. Tôi nhận ra rằng chỉ theo 

đuổi kinh doanh thuần túy theo cách thế gian không phải là điều 

Ngài muốn tôi làm. Nhưng thay vì hoàn toàn bước vào con đường 

Ngài dành cho tôi, tôi lại quyết định... đi nước đôi! 

Trong nhiều năm, tôi vừa cố gắng làm kinh doanh theo cách của 

thế gian, vừa muốn áp dụng nguyên tắc của Chúa. Tôi bắt đầu diễn 

thuyết tại các hội nghị mục sư, tư vấn cho các nhân sự trong hội 

thánh về quản lý dựa trên nền tảng Kinh Thánh. Tôi thậm chí còn 

giảng dạy vào mỗi Chủ Nhật ở nhiều nhà thờ.  

Thoạt nhìn, việc đi nước đôi này có vẻ ổn, nhưng đến năm 2009, 

Chúa phán với tôi (không phải bằng một giọng nói rõ ràng thành 

lời, mà là một sự nhận biết mạnh mẽ phát tra từ bên trong), “Hãy 

hoàn toàn bước vào con đường của Ta.”  

Lúc đó, tôi biết mình phải chọn: tiếp tục đi nước đôi, hay dâng 

trọn mọi việc mình làm cho Chúa và vinh quang Ngài.  

Mặc dù tôi đã do dự trong vài tuần, nhưng cuối cùng, tôi hoàn 

toàn khuất phục và kêu lên, “Lạy Chúa… bất cứ điều gì, bất cứ nơi 

đâu! Bất cứ điều Ngài muốn con làm và bất cứ nơi nào Ngài muốn 

con đến, con sẽ làm.”  
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Đó là khoảnh khắc tôi thực sự dâng trọn đời sống mình cho 

Chúa Giê-xu. Thuận phục ý Ngài, đi theo con đường của Ngài. 

Đó cũng là lúc tôi quyết định sống và làm việc cách hết lòng vì 

Chúa qua doanh nghiệp của mình.  

Hành trình kinh doanh của bạn có thể không kịch tính như của 

tôi, nhưng kết quả cuối cùng vẫn phải như nhau … bạn cần vui 

mừng sống hết lòng vì Chúa trong công việc của mình.  

Bạn có quyền lựa chọn. Hết lòng vì Chúa, hoặc không. Nhưng 

tôi cảnh báo rằng, nếu bạn chỉ làm nửa vời, đó sẽ là thảm họa và sụp 

đổ dành cho bạn.  

Ta biết việc ngươi làm, ngươi không lạnh cũng không 

nóng. Ta ước gì ngươi lạnh hoặc nóng thì hơn! 

Nhưng vì ngươi hâm hẩm, không nóng cũng không 

lạnh, nên Ta sẽ nhả ngươi ra khỏi miệng Ta. (Khải 

Huyền 3:15–16) 

Bạn có đang đi nước đôi trong công việc của mình không? Điều 

đó bao gồm…  

• Ngại cầu nguyện ban ngày vì sợ người khác thấy 

• Vừa chửi rủa xong, lại quay sang ca ngợi Chúa. 

• In câu Kinh Thánh lên danh thiếp chỉ để người khác 

nghĩ rằng bạn là một Cơ Đốc nhân chân chính 

• Tin vào các xu hướng kinh doanh mới nhất thay vì 

các chân lý bất biến của Chúa 

• Trả tiền cho nhà cung cấp muộn để có thể nhận 

lương trước 

Nếu một trong những điều trên khiến bạn cảm thấy chột dạ, thì 

cũng không sao. Tôi không nói ra để khiến bạn cảm thấy bị xúc 

phạm, mà để khích lệ bạn tìm kiếm ý muốn của Chúa trong những 

điều này và trong tất cả lĩnh vực khác, để bạn có thể sống một đời 

hết lòng vì Chúa trong công việc kinh doanh của mình. 
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ộ ử

Bây giờ là thời điểm tuyệt vời để tạm gác quyển sách này sang một 

bên—dù chỉ một ngày, một tuần, hay lâu hơn—và dành nhiều "thời 

gian suy ngẫm" (thời gian yên tĩnh để cầu nguyện và kiêng ăn) để 

cầu xin Chúa chuẩn giúp tâm hồn bạn trở thành một Ca-lép hết lòng 

trên thương trường!  

Hãy làm đi. Gấp cuốn sách này lại. Tôi vẫn sẽ ở đây sau khi bạn 

đã nguyện với Chúa sẽ không đi nước đôi nữa!  

ế ế

Hễ làm việc gì, thì hãy hết lòng mà làm như làm cho Chúa, 

chứ không phải cho loài người, vì biết rằng các ngươi sẽ nhận 

từ Chúa phần thưởng là gia nghiệp. Các người hầu việc Chúa 

Cứu Thế.  

—Cô-lô-se 3:23–24 

Chào mừng bạn trở lại! Tôi cầu nguyện rằng thời gian suy ngẫm vừa 

qua đã mang đến cho bạn sự gắn bó, bình an và phấn chấn.  

Giờ đây, chúng ta hãy cùng nghiên cứu con đường thứ hai để 

trở nên hết lòng trong công việc kinh doanh—đó là dành trọn vẹn 

tâm hồn, dành tất cả những gì mình có!  

Điều này thật đơn giản nhưng cực kỳ khó. Tôi muốn chia sẻ một 

câu chuyện cá nhân khác để giúp chứng minh sự thật này.  

Tôi bắt đầu chơi bóng chày chính thức khi mới năm tuổi và ngay 

lập tức muốn trở thành người ném bóng. Vai trò này khiến bạn nắm 

quyền kiểm soát trên sân. Bạn được quăng bóng hết sức, đồng đội 

tin tưởng vào bạn, bạn nhận nhiều tán thưởng khi thắng và chịu 

nhiều chỉ trích khi thua. Tôi tiếp tục chơi trong các giải đấu có tổ 

chức đến tận những năm hai mươi. Bóng chày còn hơn cả một niềm 

đam mê đối với tôi. 
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Trong bốn năm chơi bóng chày ở trường trung học, thành tích 

ném bóng của tôi là 23–7 (thắng 23 trận và chỉ thua 7 trận). Không tệ 

chút nào.  

Sau khi tốt nghiệp trung học, tôi đã chơi trong một giải đấu mùa 

hè rất cạnh tranh cùng với các cầu thủ hàng đầu khác từ khắp tiểu 

bang. Giải đấu cuối năm là một sự kiện loại trực tiếp, được ăn cả ngã 

về không, trong đó chúng tôi cần thắng hai trận để tiến vào giải đấu 

khu vực.  

Huấn luyện viên đã chọn tôi ném bóng trận đầu tiên và một bạn 

học trung học của tôi—chúng ta sẽ gọi cậu ấy là "Steve" mặc dù đó 

không phải là tên thật của cậu ấy—ném bóng trận thứ hai. Tôi đã 

ném bóng trong toàn bộ trận đấu đêm đầu tiên—một trận đấu dài, 

căng thẳng—và chúng tôi đã thắng. Chúng tôi lái xe 40 dặm về nhà 

và quay trở lại vào đêm hôm sau để đấu với đội mạnh nhất toàn tiểu 

bang.  

Khi đến sân thi đấu, Steve không có mặt. Một giờ trước trận 

đấu, chúng tôi biết rằng anh ấy đã quyết định không tham gia. 

Chúng tôi không bao giờ biết lý do tại sao. Nhưng điều đó không 

còn quan trọng nữa. Tôi là người ném bóng chính thức duy nhất còn 

lại trong đội. Thông thường, một người ném bóng chính cần 3–4 

ngày nghỉ trước khi ra sân trận tiếp theo. Cánh tay của tôi mệt mỏi 

và cần hồi phục.  

Cơ thể tôi vẫn còn rã rời sau trận đấu đêm trước.  

Huấn luyện viên không có lựa chọn nào khác ngoài việc hỏi, 

"Jim, cậu có thể ra sân tối nay không?"  

Bạn cần biết một chút bối cảnh lúc đó. Steve và tôi đã chơi bóng 

chày cùng nhau và đối đầu nhau trong nhiều năm. Chúng tôi là 

những đối thủ thân thiện, những đồng đội quyết tâm chứng minh 

ai là người ném bóng giỏi hơn. Steve thuộc nhóm những người nổi 

tiếng, còn tôi thì không. Anh ấy là một tay ném bóng thuận tay trái 

xuất sắc với những cú ném nhanh đáng gờm. Tôi là người ném bóng 

thuận tay phải với những cú ném xoáy sắc bén (và một cú ném 

nhanh trung bình). Là những vận động viên, chúng tôi có một mối 

quan hệ cá nhân khá thoải mái nhưng luôn cống hiến hết mình vì 

chiến thắng của toàn đội.  
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Tôi chưa bao giờ thắng trước đội mà chúng tôi sẽ đấu tối hôm 

đó. Trước đây, tôi đã thua năm trận trước họ trong suốt thời gian thi 

đấu ở trường trung học và các giải đấu mùa hè. Họ không sợ tôi, 

nhưng tôi cũng không sợ họ. 

Vì vậy, đêm đó, tôi như được tiếp động lực! Tôi muốn đánh bại 

đội đó, giành chiến thắng hai trận liên tiếp, và chứng minh ai là đồng 

đội tốt nhất. (Xin thứ lỗi vì sự kiêu ngạo này.)  

Tôi bắt đầu trận đấu, và cả đội đều rất háo hức để giành chiến 

thắng! 

Tôi ra sân, và cả đội đều hào hứng chiến đấu! Sau năm hiệp đấu, 

chúng tôi dẫn trước 4–2. Khi tôi bước ra khỏi khu vực nghỉ để bắt 

đầu hiệp sáu (trận đấu chỉ có bảy hiệp), huấn luyện viên hỏi, "Cậu 

thế nào rồi, Jim?" Ông ấy biết tôi kiệt sức; cú ném nhanh vốn đã 

trung bình của tôi giờ còn yếu hơn, và cú ném xoáy của tôi đang bay 

hơi cao hơn.  

Tất nhiên, tôi nói: "Thầy ơi... em ổn," rồi lao ngay ra sân như mọi 

khi.  

Huấn luyện viên biết điều gì sắp xảy ra và ông ấy sẽ phải làm 

gì. Tôi cũng biết, nhưng tôi phải cố gắng thêm một lần nữa. 

Bạn có thể đoán được chuyện gì xảy ra. Đội đối thủ bắt đầu 

đánh trúng bóng liên tục, những cú đánh đơn và cú đánh đôi bay 

khắp sân.  

Trong hầu hết các trận đấu như thế này, dù đã kiệt sức, tôi 

thường có thể buộc đối thủ đánh bóng bổng hoặc bóng sượt. Nhưng 

lần này thì không. Tôi đã hoàn toàn kiệt sức.  

Việc ném bóng 12,5 hiệp trong vòng 24 giờ trong thời tiết 32 độ 

C đã khiến tôi không còn sức lực.  

Lần đầu tiên trong trận đấu, đội đối phương vươn lên dẫn 

trước. Huấn luyện viên không còn lựa chọn nào khác ngoài việc rút 

tôi ra khỏi trận.  

Khi ông ấy bước ra sân, tôi đã làm điều mà suốt sự nghiệp thể 

thao của mình chưa từng làm.  

Tôi đã bật khóc.  
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Hãy tưởng tượng… một cầu thủ vừa tốt nghiệp trung học, từng 

được bầu chọn là Cầu thủ Xuất sắc nhất của đội, có thành tích 23–7, 

đứng trên sân và khóc!  

Nhưng tôi không hề xấu hổ. Những giọt nước mắt đó là bởi tôi 

biết sâu thẳm bên trong mình tôi đã dốc hết sức. Tôi đã hết những 

gì có thể ở trên sân. Tôi đã dành trọn vẹn trái tim và linh hồn, cống 

hiến tất cả những gì mình có cho đồng đội để giành chiến thắng.  

Mặc dù bảng điểm cuối cùng cho thấy tôi là người thua trận, 

nhưng ở một khía cạnh lớn hơn, tôi đã chiến thắng.  

Bố tôi ngồi trên khán đài cùng với bố của một đồng đội. Người 

bạn của bố tôi quay sang và nói, “Tôi đã xem Jim ném bóng rất nhiều 

trận, nhưng chưa bao giờ tôi tự hào về cậu ấy như tối nay."  

Bố tôi đáp: “Tôi cũng vậy, Ed. Tôi cũng vậy.”  

Tôi kể câu chuyện này KHÔNG phải để khoe khoang về bản 

thân. Không. Tôi chia sẻ để khích lệ bạn rằng Chúa Giê-xu sẽ tự hào 

nhất về bạn dốc hết lòng vì Ngài, dâng tất cả vì vinh hiển của Ngài 

trong công việc kinh doanh.  

Cuối cùng, khi bạn phục vụ Ngài hết lòng, bạn sẽ chiến thắng 

và nhận được phần thưởng là cơ nghiệp đời sau (Cô-lô-se 3:23–24).  

Vì vậy, trên hành trình khai phóng quyền năng của Đức Thánh 

Linh thông qua công việc kinh doanh của mình, bạn phải quyết tâm 

để phục vụ Ngài một cách hết lòng!  

Do đó, khi Đức Thánh Linh bảo rằng hãy đi hay đừng đi, hãy 

mua hay đừng mua, hãy bán hay đừng bán, hãy ký hợp đồng hay 

đừng ký, hãy tuyển dụng hay không tuyển… bất cứ điều gì Ngài 

bảo, hãy làm theo.  

Hết lòng! 

Ậ

Hãy hết lòng tin cậy nơi Đức Giê-hô-va, chớ nương cậy nơi 

sự thông sáng của con; Phải nhận biết Ngài trong mọi đường 

lối mình, Thì Ngài sẽ chỉ dẫn các nẻo của con. 

—Châm ngôn 3:5–6 
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CẢNH BÁO: ĐỪNG XEM NHẸ LẼ THẬT TRƯỜNG TỒN NÀY! 

Là một tín hữu, bạn có lẽ đã nghe và thậm chí thuộc lòng câu 

Kinh Thánh này, giống như tôi.  

Chúng ta cần dành thời gian suy ngẫm về câu Kinh Thánh này, 

vì đây chính là trọng tâm của việc khai phóng quyền năng của Đức 

Thánh Linh trong công việc kinh doanh của bạn.  

Hãy bắt đầu bằng cách phân tích kỹ lưỡng năm yếu tố cốt lõi 

của câu Kinh Thánh này.  

ậ ơ

Tin cậy được định nghĩa là “một sự tin tưởng chắc chắn vào tính 

cách, năng lực, sức mạnh hoặc sự chân thật của một người hay một 

điều gì đó.” 

Tôi rất thích cụm từ "sự tin tưởng chắc chắn". 

Nếu bạn đã được cứu, bạn đã đặt lòng tin nơi Chúa để được 

cứu rỗi. Bạn có sự tin tưởng chắc chắn rằng Chúa thành tín với lời 

hứa của Ngài. Bạn vững tin mà phó thác nơi Ngài. 

Sự tin cậy của chúng ta nơi Chúa cũng là một sự tin tưởng chắc 

chắn rằng Ngài sẽ thành tín hoàn thành các điều tốt lành mà Ngài 

đã bắt đầu trong chúng ta thông qua công việc kinh doanh của mình.  

Ằ Ả

Đây là điều mà nhiều người trong chúng ta thường bị kẹt lại hoặc 

do dự. Khi viết câu Kinh Thánh và được Đức Thánh Linh xức dầu 

thánh, Sa-lô-môn không nói rằng Chúa muốn bạn... 

• “Hãy tin cậy Ta bằng tất cả tiền bạc của con!” 

• “Hãy tin cậy Ta bằng tất cả kế hoạch kinh doanh của 

con!” 

• “Hãy tin cậy Ta bằng tất cả nghiên cứu thị trường 

của con!” 
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• “Hãy tin cậy Ta bằng tất cả lý trí của con!” 

• “Hãy tin cậy Ta bằng tất cả cảm xúc của con!” 

Danh sách này có thể kéo dài vô tận, nhưng bạn hiểu ý tôi rồi 

đấy.  

Cần phải luôn nhắc nhở bản thân rằng mọi điều bạn làm trong 

kinh doanh đều gắn liền với tấm lòng của bạn. Điều quan trọng là 

cách bạn để Chúa tác động, ảnh hưởng và uốn nắn tấm lòng mình 

vì sự vinh hiển của Ngài. Tuy nhiên, thường thì áp lực từ thế giới 

kinh doanh bủa vây bạn, đối thủ cạnh tranh công kích bạn, thị 

trường trở nên khắc nghiệt, chuỗi cung ứng gây khó khăn cho bạn, 

thậm chí nhân viên cũng quay lưng với bạn.  

Rất dễ đánh mất kiểm soát tấm lòng của chúng ta và trở về lại 

một nhà lãnh đạo kinh doanh trần tục bình thường. Đây chính là lý 

do câu Kinh Thánh này và bước thực hành này vô cùng quan trọng 

đối với thành công và ý nghĩa của công việc kinh doanh bạn. 

Quan trọng vẫn là tấm lòng và đặt trọn niềm tin nơi Chúa, chứ 

không chỉ là vài giây phút ngắn ngủi ngày Chủ Nhật đâu nhé!  

ừ ậ ự ể ế ủ

Thật lòng mà nói, không phải chuyện gì tôi cũng biết, và bạn cũng 

vậy. Ngay cả khi chúng ta nghĩ mình biết hết, những kết luận của 

chúng ta thường không đầy đủ, sai lệch và khó thực hiện.  

Trong hai thập kỷ, tôi xem vai trò của mình trong lĩnh vực kinh 

doanh là đọc, nghiên cứu, phân tích và chia sẻ thông tin—thông qua 

sách, bài phát biểu, huấn luyện và tư vấn—về cách các công ty vĩ đại 

đạt được thành công của họ. Qua nhiều năm, nhiều khách hàng nói 

với tôi: "Tôi không quan tâm chuyên gia này chuyên gia kia nghĩ gì; 

tôi đang trả tiền để nghe ý kiến của ANH!" Chính điều đó khiến tôi 

dễ dàng trở nên tự cao trong suy nghĩ của mình.  

Dù có bao nhiêu cuốn sách đạt giải thưởng hay có được một 

danh sách khách hàng ấn tượng, sâu thẳm bên trong tôi vẫn biết 

rằng mình thật sự không biết nhiều. Tôi chỉ mong không ai biết được 

điều đó, nếu không thì công việc kinh doanh của tôi sẽ lụi tàn.  
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Cũng giống như tôi, bạn sẽ không bao giờ hiểu hết mọi điều cần 

biết để phát triển doanh nghiệp theo đúng mục đích mà Đức Chúa 

Trời mong muốn bạn thực hiện.  

ướ ề ọ ố

"Mọi" nghĩa là gì?  

Nghĩa là... TẤT CẢ! 

Tất cả nghĩa là mọi thứ. Không phải một phần. Không phải chỉ 

một chút. Không phải chỉ đơn giản là bắt đầu một cuộc họp bằng lời 

cầu nguyện. Không phải chỉ cầu xin Chúa ban thêm sự dư dật. 

Không phải chỉ tìm đến Ngài khi gặp hoạn nạn, khủng hoảng tài 

chính hay khi tổn thất về nhân lực.  

Tất cả nghĩa là mọi điều.  

Tất cả.  

Tại sao tôi phải lặp lại một điều hiển nhiên? Đôi khi, điều hiển 

nhiên không hẳn là hiển nhiên. Chúng ta biết mình nên tin cậy Chúa 

trong MỌI SỰ. Tôi thấy điều này dễ dàng thực hiện hơn trong gia 

đình, hôn nhân và con cái... ngay cả khi phục vụ nhà thờ.  

Nhưng tôi phải thừa nhận rằng, qua nhiều năm, tôi đã vật lộn 

với việc phó thác tất cả trong công việc kinh doanh. Bây giờ, tôi có 

thể nói rằng Chúa Giê-xu thật sự là chủ nhân của toàn bộ doanh 

nghiệp của tôi. Giờ đây, khi Ngài nắm toàn quyền điều hành, tôi 

không còn phải dựa vào sự hiểu biết của chính mình nữa. Tôi hoàn 

toàn dựa vào sự hướng dẫn của Ngài.  

ẽ ẫ ố

Từ "sẽ" có nghĩa là một điều chắc chắn sẽ xảy ra trong tương lai. 

Chúa không nói rằng... 

• Có thể Ta sẽ 

• Khi nào Ta có thời gian  

• Khi con đã làm đủ điều tốt đẹp theo ý Ta  

• Chỉ khi nào con không thể tự mình xoay sở  
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• Sau khi Ta suy nghĩ kỹ 

• Khi Ta muốn thực hiện  

• Sau khi con đạt đến một mức độ trưởng thành tâm 

linh nhất định 

Hãy nói rõ to câu này: “NGÀI SẼ DẪN LỐI CON ĐI!” 

Lặp lại lần nữa.  

Nào! Không có ai xung quanh đâu. NÓI LẠI LẦN NỮA!  

Ngài sẽ dẫn lối cho bạn … đó chính là phần thưởng lớn nhất! 

Bạn phải tin vào điều mà bạn nghe được từ nhận biết bên trong 

bạn và không được hoài nghi. 

Ị

Cuối cùng, hỡi anh em, hãy mạnh mẽ trong Chúa và trong 

sức mạnh toàn năng của Ngài. Hãy khoác lên minh bộ áo giáp 

của Đức Chúa Trời, để anh em có thể đứng vững trước mưu 

kế của ma quỷ. Vì chúng ta không chiến đấu với những con 

người bằng xương bằng thịt, mà là chống lại các quyền lực, 

chống lại các thế lực, chống lại những kẻ thống trị bóng tối 

của thời đại này, chống lại các đạo quân gian ác khắp nơi trên 

trời. Vì vậy, hãy mặc vào bộ áo giáp của Đức Chúa Trời, để 

anh em có thể chiến đấu vào một ngày u tối, và sau khi làm 

xong mọi sự, ta vẫn đứng vững vàng.  

—Ê-phê-sô 6:10–13 

Quỷ Sa-tan là kẻ cai trị thế gian này. Hắn nắm quyền kiểm soát chính 

đối với các cơ chế kinh doanh. Khi bạn tận dụng lợi thế vượt trội mà 

Chúa ban cho, kẻ thù sẽ tấn công bạn! Hãy sẵn sàng đối diện.  

Trong cuốn sách Silence Satan: Shutting Down the Enemy’s At-

tacks, Threats, Lies, and Accusations của Kyle Winkler, ông viết,  

Vũ khí mà chúng ta được ban cho như một phần của 

bộ đồng phục của Đấng Christ giúp chúng ta trong 
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suy nghĩ. Sa-tan xông vào cuộc sống của chúng ta với 

những luận điệu về lý do tại sao Đức Chúa Trời 

không thể sử dụng chúng ta, tại sao chúng ta sẽ 

không bao giờ được chữa lành, hoặc tại sao những tội 

lỗi của chúng ta quá lớn để được tha thứ. Hắn dùng 

chính những hoài nghi và nản lòng này để cản trở 

chúng ta có được cuộc sống vinh quang .1  

Điều này cũng đúng trong thế giới kinh doanh. Khi bạn bắt đầu 

vận dụng lợi thế vượt trội của mình trên thương trường, kẻ thù sẽ 

dốc toàn lực để chống lại bạn và đội ngũ của bạn.  

Trong phần mô tả về áo giáp của Phao-lô, tôi muốn bạn tập 

trung vào ba ý niệm quan trọng:  

ộ

Khí giáp không đầy đủ thì vô dụng. Hãy tưởng tượng một người 

lính ra trận mà không có mũ bảo vệ, ba lô, giày chiến, hay vũ khí. 

Tương tự như vậy, một doanh nhân thuộc nhóm 2% bước vào 

thương trường do kẻ thù kiểm soát mà không được trang bị đầy đủ 

sẽ dễ dàng  bị kẻ thù tấn công.  

Sáu mảnh của bộ khí giáp bao gồm…  

• Đai Lưng Chân Lý – Lời Chúa, nơi các vũ khí khác 

được gắn vào. 

• Áo Giáp Chính Trực – Bảo vệ trái tim và linh hồn, 

đồng thời là biểu tượng sáng ngời về sự bảo vệ cho 

bạn trước kẻ thù 

• Mão Trụ Cứu Rỗi – Bảo vệ tâm trí, đôi tai và suy 

nghĩ 

• Giày Tin Lành Bình An – Giúp đứng vững, không 

nao núng 
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• Khiên Đức Tin – Chặn đứng những mũi tên lửa của 

kẻ thù và bảo vệ toàn bộ thân thể khỏi những đợt 

tấn công 

• Gươm Thánh Linh – Lời dạy của Đức Chúa Trời, vũ 

khí tấn công duy nhất 

Lời khuyên của Phao-lô là hãy mặc toàn bộ áo giáp, không chỉ 

một hoặc hai mảnh. Nếu không có đầy đủ trang bị bảo vệ, bạn sẽ dễ 

bị kẻ thù tấn công vào điểm yếu nhất chí tử, đây cũng là chiến thuật 

điển hình của hắn.  

Hãy để ý rằng năm mảnh đầu tiên là để bảo vệ, chỉ có một mảnh 

cuối cùng là vũ khí tấn công. Nếu đây thực sự là một cuộc chiến tinh 

thần nhắm vào bạn và doanh nghiệp của bạn, tại sao bạn chỉ có một 

vũ khí tấn công? Hãy đọc tiếp.  

ứ ữ

Bốn lần trong phần mô tả về bộ giáp hoàn chỉnh của Phao-lô (Ê-phê-

sô 6:10–20), ông nhấn mạnh rằng chúng ta phải đứng vững, chứ 

không phải chiến đấu. Điều này rất thú vị, vì sao chúng ta cần trang 

bị áo giáp mà không phải để đánh trận? 

Winkler đã đưa ra một góc nhìn sâu sắc về lý do Phao-lô dạy 

chúng ta phải đứng vững. Ông giải thích rằng mục đích của việc 

mặc trọn bộ giáp là…  

…để tìm thấy sức mạnh trong quyền năng của Chúa, 

hầu cho các ngươi có thể đứng vững. Ông (Phao-lô) 

không nói rằng phải mặc lấy áo giáp để chiến đấu, 

mà là để giữ vững niềm tin nơi Đấng Christ trước các 

thế lực tà ác muốn hủy diệt các ngươi.2  

Khi bạn mặc bộ giáp, hãy nhận thức rằng bạn không phải xông 

pha trận mạc, mà là khoát lên mình quyền năng của Chúa để có thể 

đứng vững (lại một lần nữa … đứng vững) trước những mưu kế và 

sự xảo trá của kẻ thù.  
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ư ế

Trong vườn Ê-đen, kẻ thù đã gieo rắc những lời dối trá tinh vi để 

lừa dối Ê-va và A-đam (Sáng Thế Ký 3). Hắn cũng dùng chiêu trò 

tương tự với Chúa Giê-xu trong 40 ngày chịu cám dỗ (Ma-thi-ơ 4). 

Trong suốt 6.000 năm qua, chiến thuật của kẻ thù không hề thay đổi. 

Hắn sẽ làm điều tương tự với bạn.  

Hắn sẽ gieo vào tâm trí bạn những suy nghĩ và ý tưởng như…  

• “Ngươi không thể làm được đâu.” 

• “Ngươi không có đồng đội hay nguồn lực cần thiết.” 

• “Đây là điều điên rồ nhất mà ngươi từng thử.” 

• “Điều đó sẽ hủy hoại công việc kinh doanh của 

ngươi” 

• “Sẽ không ai đồng hành cùng ngươi đâu.” 

• “Ngươi mất trí rồi sao?” 

• “Các đối thủ của ngươi sẽ nghĩ gì?” 

• “Ngươi sẽ mất rất nhiều tiền, thậm chí mất luôn cả 

công việc kinh doanh.” 

• “Sẽ không có ai theo ngươi đâu.” 

• “Ngươi không phải là một người lãnh đạo đủ mạnh 

mẽ để làm điều này.” 

• “Ngươi có chắc chắn đây là ý của Chúa không? Có 

chắc là vậy không?” 

• “Ngươi không nghiêm túc về chuyện này … đúng 

không?” 

• “Ngươi chỉ đang đọc cuốn sách kinh doanh điên rồ 

này và đang mắc sai lầm khi bị dẫn dắt bởi chuyên 

gia như tác giả ngu ngốc này nói.” 
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Bạn hiểu ý tôi rồi đấy.  

Và đây chỉ mới là những đòn tấn công nhẹ nhàng của kẻ thù so 

với những quả bom nguyên tử mà bạn có thể sẽ phải đối mặt.  

Không phải lúc nào bạn cũng bị tấn công, nhưng khi bắt đầu 

bước đi với tư cách một nhà lãnh đạo doanh nghiệp được Đức 

Thánh Linh dẫn dắt, bạn cần phải trang bị đầy đủ khí giáp.  

Chính vì thế, khi bạn chuẩn bị khai phóng lợi thế cạnh tranh 

vượt trội của mình, điều tối quan trọng là bạn phải trang bị đầy đủ 

áo giáp mỗi ngày. Như vậy, bạn mới có thể đứng vững bằng sức 

mạnh của Đấng Christ, chứ không phải chỉ dựa vào bản thân mình.  

Cũng giống như câu chuyện xa xưa mà ai cũng từng nghe trong 

nhà thờ về một bà lão khi thấy quỷ Satan gõ cửa nhà mình. Bà điềm 

tĩnh quay đi và nói lớn: “Chúa Giê-xu, có người đến tìm Ngài!”  

ộ ề ữ ẻ ả ạ ố

Vậy hãy phục tùng Đức Chúa Trời. Hãy chống lại ma quỷ, 

thì nó sẽ chạy trốn khỏi anh em. 

—Gia-cơ 4:7 

Khi bạn nhân danh Chúa Giê-xu truyền lệnh cho kẻ thù rời khỏi 

công việc kinh doanh của mình, hắn buộc phải vâng theo! Hắn 

không có sự lựa chọn nào khác! 

Chấm hết!  

Tuyệt đối không! 

Vậy nên,  

• Đừng chiến đấu với ma quỷ trên lãnh địa của hắn. 

Hãy nhắc nhở hắn rằng hắn đã bị đánh bại rồi, hãy 

chống lại hắn, và hắn phải chạy trốn; hắn không có 

lựa chọn!  
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• Đừng dùng trí óc của mình để chiến đấu trong cuộc 

chiến tâm linh. Hãy dùng Lời Chúa, giống như Chúa 

Giê-xu đã làm (Ma-thi-ơ 4:1–11).  

• Đừng sợ hãi khi kẻ thù tấn công bạn, vì "Đấng ở 

trong anh em vĩ đại hơn kẻ ở trong thế gian" (1 

Giăng 4:4).  

• Đừng để kẻ thù lảng vảng xung quanh bạn hoặc đội 

của bạn. Hãy ra lệnh cho hắn rời đi, và hắn sẽ rời đi!  

Tóm lại, hãy nhớ… 

• Không chỉ là cầu nguyện. 

• Không chỉ là tiếng nói thành lời. 

• Hãy hết lòng. 

• Hãy tin cậy Chúa. 

• Hãy trang bị khí giáp mỗi ngày. 

Khi bạn nắm bắt được năm bước chuẩn bị này, bạn đã sẵn sàng 

tiến tới việc khai phóng sức mạnh của Đức Thánh Linh trong công 

việc kinh doanh của mình.  

Đừng đọc lướt qua hoặc bỏ qua những bước này một cách hời 

hợt. Hãy khắc sâu chúng vào tâm hồn và tâm trí trước khi bạn bước 

vào hành trình khai phóng lợi thế vượt trội mà Chúa dành cho bạn. 

Làm như vậy, bạn sẽ xây dựng một nền tảng vững chắc để Đức 

Thánh Linh bày tỏ sự hiện diện của Ngài qua doanh nghiệp của bạn!  
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ả ậ

Tại sao việc dành thời gian chuẩn bị để được Đức Thánh Linh dẫn 

dắt lại quan trọng hơn là cứ lao vào làm ngay? 

 

 

Phản hồi của bạn đối với các câu hỏi về nhận thức cá nhân và kinh 

doanh là gì? 

 

 

 

Trong các bước chuẩn bị, bước nào quan trọng nhất đối với bạn ở 

thời điểm hiện tại? Vì sao? 

 

 

 

 

 

 

 

 
1 Kyle Winkler, Silence Satan: Shutting Down the Enemy’s Attacks, Threats, Lies, 

and Accusations (Lake Mary, FL: Passio, 2014), tr. 150. 

2 Ibid., tr. 142.  
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Ợ Ế ƯỢ
Ộ Ạ

Nhưng khi Đức Thánh Linh giáng trên các con, các con sẽ 

nhận lấy quyền năng. 

—Công Vụ 1:8a 

Ạ Ế Ị Ự Ệ ƯỚ Ể Ớ

Bạn đã biết trước những rào cản tiềm ẩn. 

Bạn đã chuẩn bị tinh thần cho những gì sắp tới. 

Bây giờ, bạn đã sẵn sàng! 

Phần này sẽ hướng dẫn bạn sáu chìa khóa để phát huy trọn vẹn 

lợi thế vượt trội của mình. Hãy áp dụng theo đúng thứ tự, vì mỗi 

chìa khóa đều bổ trợ cho nhau, tạo nên một quá trình vững chắc và 

hiệu quả. 

Đây là cách áp dụng phần này. 

Đầu tiên, đọc qua cả sáu chìa khóa mà không ghi chú. Cảm nhận 

mạch chảy, nội dung và động lực mà chúng tạo ra. 

Thứ hai, đọc từng phần một và hoàn thành các bài tập ngắn 

trong mỗi phần. Tôi khuyên bạn nên tập trung vào một phần mỗi 

ngày. Đừng đi quá nhanh. Hãy để Thánh Linh khắc sâu những chân 

lý này vào tâm linh bạn.  
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Thứ ba, sau khi bạn đã dành đủ thời gian để củng cố những 

chân lý này, bạn sẽ sẵn sàng bước sang Chương 6, "Duy Trì Sự Tiến 

Bộ". 

Ự

Thực hành (động từ): Làm đi làm lại một việc để trở nên giỏi 

hơn; thực hiện (việc gì đó) một cách thường xuyên như một 

phần của cuộc sống. 

Chìa khóa đầu tiên để khai phóng sức mạnh của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn là thực hành. 

Bất kỳ ai từng tham gia thể thao thi đấu đều hiểu tầm quan 

trọng tuyệt đối của việc luyện tập. Các vận động viên chuyên nghiệp 

đầu tư hàng trăm, thậm chí hàng ngàn giờ khổ luyện nghiêm túc để 

đạt đến đỉnh cao.  

Trong kinh doanh, các chương trình đào tạo chuyên nghiệp 

thường yêu cầu thực hành nhiều lần trước khi nhân viên có thể áp 

dụng những gì họ học vào công việc thực tế. Các công ty dịch vụ 

chuyên nghiệp dành nhiều thời gian thực hành cách tiếp nhận cuộc 

gọi trước khi nhân viên chăm sóc khách hàng bắt đầu tiếp xúc với 

khách hàng thật. Các chuyên gia đào tạo bán hàng tổ chức các buổi 

phỏng vấn giả lập để giúp nhân viên rèn luyện kỹ năng lắng nghe 

và chốt giao dịch với khách hàng tiềm năng.  

Trong cuốn sách của tôi, "The Impacter: A Parable on Transforma-

tional Leadership", tôi nhấn mạnh rằng sự tự tin (niềm tin vào khả 

năng của bạn) đến từ năng lực (chiều sâu kỹ năng được trau dồi theo 

thời gian). Càng thực hành, bạn càng trở nên thành thạo. Càng thành 

thạo, bạn càng tự tin hơn vào năng lực của mình.  

Tương tự như khi chúng ta tìm cách khai phóng quyền năng 

của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh của mình.  

Dưới đây là ba cách tuyệt vời để thực hành: nhận diện chứng 

nhân, bắt đầu từ những việc nhỏ, cuối cùng là hoàn thiện. 
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ậ ệ ứ

Khi mục sư hoặc thầy giáo của bạn chia sẻ một chân lý sâu sắc, và 

từ sâu bên trong bạn có tiếng nói vang lên, "Đúng rồi! Hay quá! 

Chính xác!" Có thể bạn còn thốt ra thành lời như tôi vẫn thường làm 

vậy! 

Khi Đức Thánh Linh nghe một lẽ thật, Ngài xác nhận điều đó 

bên trong bạn. Tâm linh của bạn cảm nhận được chân lý vừa được 

nói ra.  

Đó chính là chứng nhân bên trong bạn.  

Chính Đức Thánh Linh, Đấng làm chứng cho bạn trong nhà thờ, 

cũng đồng hành cùng bạn trong công việc.  

Việc liên tục thực hành lắng nghe chứng nhân bên trong là vô 

cùng quan trọng, ngay cả khi bạn đã quen thuộc với sự hiện diện 

của Đức Thánh Linh trong mình.  

Việc rèn luyện khả năng nhận biết chứng nhân bên trong không 

bao giờ là đủ! 

Hãy suy ngẫm về những thời điểm trong công việc khi chứng 

nhân bên trong—cảm giác biết chắc trong lòng—mang lại cho bạn 

sự bình an tuyệt đối. Đó có phải là khi bạn… 

• Bắt đầu công việc kinh doanh của mình? 

• Khởi động một dự án lớn? 

• Thuê thêm người? 

• Thay đổi nhà thầu phụ? 

• Mua một thiết bị lớn? 

• Ký một hợp đồng quan trọng? 

• Thử thách một nhân viên phải nỗ lực hơn để phát 

huy tối đa tiềm năng? 

• Hợp tác với một cố vấn hay huấn luyện viên? 
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Ngược lại, cũng có những lúc bạn nhìn lại và tự nhủ: “Mình biết 

lẽ ra không nên làm điều đó:” 

• Bắt đầu công việc kinh doanh của mình? 

• Khởi động một dự án lớn? 

• Thuê thêm người? 

• Thay đổi nhà thầu phụ? 

• Mua một thiết bị lớn? 

• Ký một hợp đồng quan trọng? 

• Thử thách một nhân viên phải nỗ lực hơn để phát 

huy tối đa tiềm năng? 

• Hợp tác với một cố vấn hay huấn luyện viên? 

Trong tất cả những trường hợp này, rất có thể Đức Thánh Linh 

đã hành động trong lòng bạn, thôi thúc bạn đưa ra quyết định đúng 

đắn và cảnh báo bạn tránh khỏi những quyết định sai lầm. 

Việc nhận biết chứng nhân bên trong đòi hỏi sự tập trung và 

chủ động. Nếu bạn không chủ động tìm kiếm lời chúng bên trong 

từ Đức Thánh Linh để đưa ra những quyết định kinh doanh đúng 

đắn, bạn sẽ nhanh chóng quay trở lại cách suy nghĩ và hành động 

theo trần tục.  

Càng thực hành nhiều, bạn càng dễ dàng nhận ra chứng nhân 

bên trong mình. 

ắ ầ ừ ữ ệ ỏ

Xin cho chúng con hôm nay lương thực đủ ngày. 

—Ma-thi-ơ 6:11 

Cách thực hành này là một phương pháp tuyệt vời nếu bạn mới bắt 

đầu học cách phân biệt tiếng nói của Đức Thánh Linh. Hãy để tôi 
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chia sẻ một ví dụ để bạn thấy bắt đầu từ những điều nhỏ bé dễ dàng 

như thế nào. Khi tôi lần đầu tiên học về nguyên tắc thực hành này, 

tôi cũng bắt đầu từ những việc nhỏ. Một trải nghiệm thực sự đáng 

nhớ đối với tôi.  

Tôi thường giảng dạy tại các doanh nghiệp và hội thánh về lợi 

thế vượt trội mà chúng ta có. Một trong những ví dụ thực hành phổ 

biến và được nhớ đến nhiều nhất là cách gọi món khi đi ăn. Đây là 

điều tôi thường dạy. 

Hầu hết chúng ta đều có một nhà hàng yêu thích, tại đây có một 

hoặc hai món mà mình luôn gọi mỗi khi đến. Lần tới khi bạn ghé 

nhà hàng đó, thay vì gọi món quen thuộc (một trong những món ăn 

yêu thích của bạn), hãy dừng lại, xem thực đơn và hỏi Đức Thánh 

Linh, “Ngài muốn con gọi món gì hôm nay?” 

Tại sao tôi lại khuyên bạn thực hành điều này khi đi ăn? 

• Đức Thánh Linh đã biết món ăn yêu thích của bạn.  

• Ngài cũng biết có những món khác trên thực đơn 

mà bạn sẽ thích mà bạn chưa từng thử! 

• Ngài cũng có thể giúp bạn tránh gọi những món ăn 

không ngon, không lành mạnh hoặc đầy vi trùng.  

Gần đây, tôi đã giảng một thông điệp tại nhà thờ của mình và 

sử dụng ví dụ gọi món ở nhà hàng này như một cách đơn giản để 

luyện tập nghe tiếng Ngài. Chủ nhật tuần sau, một cô gái trẻ nghe 

thông điệp của tôi đã chạy đến chỗ tôi với một lời chứng mạnh mẽ. 

Cô ấy kể rằng mình có một cái dạ dày cực kỳ nhạy cảm, và hầu 

hết các loại thực phẩm đều khiến cô bị đau dữ dội, thậm chí khó chịu 

suốt nhiều ngày. Sau khi nghe bài giảng của tôi, cô cùng chồng đi 

đến nhà hàng yêu thích. Tại sao lại là nhà hàng này? Vì cô biết thực 

đơn ở đó có hai món có thể ăn mà không bị đau dạ dày. 

Nhưng lần này, cô mở thực đơn ra, rồi cầu nguyện, “Được rồi, 

hôm nay con sẽ thực hành điều mà Jim đã dạy. Đức Thánh Linh ơi, 

con nên gọi món gì?”  

Cô ấy quyết định tin và làm theo sự hướng dẫn của Ngài. 
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Khi kể đến đây, mắt cô sáng lên, một nụ cười rạng rỡ hiện trên 

khuôn mặt, và cô phấn khích thốt lên, “Em đã gọi một món mà trước 

giờ chưa từng thử  và hoàn toàn KHÔNG CÓ PHẢN ỨNG XẤU 

NÀO! Bây giờ em BIẾT rằng mình có thể đi đến BẤT KỲ nhà hàng 

nào, và Đức Thánh Linh sẽ chỉ cho em món ăn vừa ngon vừa tốt cho 

sức khỏe. Anh đã mở ra cho em một thế giới ẩm thực hoàn toàn 

mới!” 

Cô ấy vô cùng vui mừng. 

Tất nhiên, điều này không phải do tôi làm được, mà là vì cô đã 

học cách tin vào Đức Thánh Linh bằng cách bắt đầu từ những điều 

nhỏ nhặt.  

Vậy bạn có thể bắt đầu thực hành điều này trong công việc như 

thế nào? Hãy thử hỏi Đức Thánh Linh trong những tình huống như:  

• “Con có nên gặp người này hôm nay hay dời sang 

lúc khác?” 

• “Con có nên tham gia cuộc họp này không?” 

• “Con có nên gọi cho khách hàng này không?” 

• “Con có nên thêm dịch vụ hay sản phẩm này vào 

công việc kinh doanh không?” 

• “Con nên làm việc này ngay bây giờ hay để sau?”  

• “Ngày mai con nên đi làm sớm hay ở lại muộn đêm 

nay để hoàn thành dự án?” 

Còn hàng tá điều khác mà chúng ta có thể thêm vào danh sách 

này, nhưng bạn hiểu ý rồi đấy. Khả năng bắt đầu từ những điều nhỏ 

nhặt là vô tận. 

Hãy bắt đầu với những quyết định nhỏ và ít rủi ro để thực hành 

và xây dựng niềm tin trong việc nhận biết chứng nhân từ bên trong 

bạn. Tin tôi đi … Ngài rất vui khi bạn chủ động tìm kiếm sự hướng 

dẫn của Ngài và khi bạn càng thực hành, Ngài sẽ càng bày tỏ rõ ràng 

hơn!  
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ệ

Bạn đang bị bao quanh bởi rất nhiều tiếng ồn tâm linh. Quỷ Sa-tan 

luôn cố gắng nói chuyện với bạn, tấn công bạn bằng những tiếng ồn 

và thông điệp không ngừng nghỉ từ thế giới mà hắn kiểm soát. 

Khi bạn bắt đầu luyện tập, bạn sẽ trải qua một số thành công 

("gọi món ăn") và một số thất bại. Chúng ta thường học hỏi nhiều 

hơn từ những thất bại so với thành công. Qua quá trình luyện tập, 

chúng ta phải học cách hoàn thiện—tức là rút ra bài học từ cả thành 

công và thất bại, và có thể học được nhiều hơn từ những lần vấp 

ngã.  

Tôi được Đức Thánh Linh dẫn dắt để chia sẻ hai câu chuyện 

quan trọng nhất trong cuộc đời mình, những câu chuyện đã giúp tôi 

học cách hoàn thiện đôi tai tâm linh để phân biệt rõ hơn tiếng nói 

của Đức Thánh Linh đang hành động trong tôi.  

Trước tiên, hãy để tôi chia sẻ về thành công lớn. Bạn đang cầm 

nó trên tay đấy! 

Dù đã gần hoàn tất quyển sách tiếp theo trong loạt sách The Im-

pacter, tôi bất ngờ gặp một rào cản. Ban đầu, tôi không chắc đó là trở 

ngại do chính mình tạo ra hay là Đức Thánh Linh sắp đặt. 

Tôi nhanh chóng nhận ra đó là lời chứng của Thánh Linh, chứ 

không phải ý riêng hay cám dỗ từ ma quỷ (do tập luyện mà có). 

Một buổi sáng, khi cầu hỏi Đức Thánh Linh về điều tôi cần làm, 

Ngài đã mách bảo tôi (không phải bằng một giọng nói rõ ràng mà 

bằng sự nhận biết bên trong), “Hãy viết một quyển sách dạy dân Ta 

trong giới kinh doanh cách Ta đã dạy con lắng nghe tiếng Ta.”  

Ngay lập tức, tôi tạm gác lại quyển sách đang viết dở và bắt tay 

vào viết quyển Lợi Thế Vượt Trội Của Chúng Ta.  

Dưới sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh, đây chắc chắn là quyển 

sách được mong đợi nhất trong số 14 quyển sách tôi từng viết!  

Không còn nghi ngờ gì, đây cũng là tác phẩm ý nghĩa nhất, vui 

thích nhất, và quan trọng nhất trong cuộc đời tôi. 

Chỉ nhờ những lần thực hành trước đó, tôi mới có thể chắc chắn 

rằng đây thực sự là sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh. Và tôi đã vâng 

lời ngay lập tức. 
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Bây giờ, hãy nói về một thất bại lớn.  

Vài năm trước, tôi cùng vợ đến thăm con trai tại một trường 

nam sinh Cơ Đốc ở một tiểu bang khác. Vào ngày cuối cùng của 

chuyến thăm, tôi mặc một trong những món đồ yêu thích nhất của 

mình: một chiếc áo polo mới tinh của đội bóng rổ trường Đại học 

Louisville, kỷ niệm chức vô địch quốc gia, đây là món quà đặc biệt 

từ chị gái và anh trai tôi. Lớn lên tại một thị trấn nhỏ ngay phía nam 

Louisville, Kentucky, và từng chơi bóng rổ suốt những năm trung 

học, tôi là một người hâm mộ cuồng nhiệt của đội bóng này.  

Chiếc áo này càng trở nên đặc biệt hơn vì đã 18 năm kể từ lần 

cuối cùng trường Đại học Louisville vô địch giải đấu quốc gia. 

Ngay trước khi rời khỏi trường, một người bạn của con trai tôi 

chạy đến và bắt chuyện. Đó là một cậu bé 17 tuổi, cao ráo, gầy gò, 

và khi nhìn thấy chiếc áo của tôi, cậu nhảy lên phấn khích. Cậu ấy 

cũng đến từ Louisville và giống như tôi, là một fan hâm mộ trung 

thành của đội bóng này. Chúng tôi bắt đầu trò chuyện về các cầu 

thủ, giải đấu, và niềm vui khi đội bóng của mình lại một lần nữa trở 

thành nhà vô địch quốc nha. 

Bất chợt, tôi nghe một tiếng nói bên trong—không phải một 

giọng nói thành lời, mà là một sự nhận biết từ bên trong—nói với 

tôi, “Hãy tặng cậu bé chiếc áo đó!” 

Phản ứng đầu tiên của tôi là, “Chắc chắn đây không thể là tiếng 

nói của Chúa. Tại sao Ngài lại muốn tôi tặng chiếc áo mới yêu thích 

nhất của mình cho một cậu bé mà tôi còn chẳng quen biết?”  

Khi cậu bé rời đi, tôi lại nghe thấy: “Hãy tặng cậu ấy chiếc áo 

này. Con vẫn còn nhiều áo sạch trong cốp xe.” 

Sự thật là tôi đã do dự, nói lời tạm biệt với con trai mình và lái 

xe đi … vẫn mặc trên người chiếc áo yêu thích đó.  

Chưa đầy năm phút sau, tôi quay sang vợ mình, Brenda, và nói 

cho cô ấy những gì đã xảy ra. Cô ấy nhanh chóng đồng ý với Đức 

Thánh Linh rằng tôi nên tặng chiếc áo cho cậu bé.  

Thế nhưng, thay vì quay xe lại, tôi lại đi về nhà. Ngay khi về 

đến nơi, tôi giặt sạch chiếc áo, gửi nó cho cậu bé ở Louisville qua 

đường bưu điện, kèm theo lời nhắn, tôi thú nhận rằng sự chậm trễ 

trong việc vâng lời là sai lầm. Tôi nói với cậu bé rằng tôi đã ăn năn 
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trước Chúa, xin cậu tha thứ cho tôi và cầu nguyện rằng chiếc áo sẽ 

bàn phước lành cho cậu. 

Sau này, con trai tôi kể rằng cậu bé thích chiếc áo đến nỗi hầu 

như không bao giờ cởi ra. 

Đối với tôi, đây là một bài học đáng nhớ về việc “Tôi-biết-lẽ-ra-

tôi-phải-đưa-chiếc-áo-đó-cho-cậu-ấy”. Giống như bạn, tất cả chúng 

ta đều từng có những khoảnh khắc như vậy trong sự nghiệp của 

mình. 

Từ thất bại này, tôi đã rút ra nhiều bài học quý giá, bao gồm:… 

• Cách nhận biết sự dẫn dắt rõ ràng và mạnh mẽ từ 

Đức Thánh Linh 

• Làm theo ngay khi được mách bảo 

• Cảm nhận phước lành khi vâng lời ngay lập tức, 

thay vì cảm thấy nặng nề khi chần chừ 

Nhận biết chứng nhân. Bắt đầu bằng những điều nhỏ nhặt. Sau 

đó là hoàn thiện.  

Cần phải luyện tập—rất nhiều luyện tập có chủ đích.  

Qua thời gian, việc luyện tập sẽ giúp bạn rèn giũa đôi tai tâm 

linh để lắng nghe tiếng thì thầm của Đức Thánh Linh ngày một rõ 

ràng hơn.  

Dưới đây là một kế hoạch hành động giúp bạn bắt đầu việc thực 

hành này. 

ế ạ ệ ậ

Hãy liệt kê năm quyết định bạn cần đưa ra cho công việc kinh doanh 

của mình. Trả lời các câu hỏi dưới đây khi bạn lắng nghe sự hướng 

dẫn của Đức Thánh Linh. Ghi lại những điều bạn học được. 
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Quyết định #1: _________________________________ 

 

Bạn đã bắt đầu lắng nghe như thế nào? 

 

Bạn đã hoàn thiện như thế nào? 

 

Bạn đã học được điều gì? 

 

 

Quyết định #2: _________________________________ 

 

Bạn đã bắt đầu lắng nghe như thế nào? 

 

Bạn đã hoàn thiện như thế nào? 

 

Bạn đã học được điều gì? 

 

 

Quyết định #3: _________________________________ 

 

Bạn đã bắt đầu lắng nghe như thế nào? 

 

Bạn đã hoàn thiện như thế nào? 

 

Bạn đã học được điều gì? 

 

 

Quyết định #4: _________________________________ 

 

Bạn đã bắt đầu lắng nghe như thế nào? 

 

Bạn đã hoàn thiện như thế nào? 

 

Bạn đã học được điều gì? 
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Quyết định #5: _________________________________ 

 

Bạn đã bắt đầu lắng nghe như thế nào? 

 

Bạn đã hoàn thiện như thế nào? 

 

Bạn đã học được điều gì? 

 

Ể ƯỚ Ộ

Kiểm tra (danh từ): sự dừng lại đột ngột trong quá trình tiến 

về phía trước; một khoảng ngưng hoặc gián đoạn bất chợt 

trong tiến trình; hành động kiểm tra hoặc xác minh. 

Chìa khóa thứ hai để khai phóng quyền năng của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn là kiểm tra trước khi hành động.  

Cách mọi người đưa ra quyết định luôn khiến tôi hứng thú. 

Điều gì ảnh hưởng đến quyết định của họ? Những thông điệp mang 

tính thuyết phục và các yếu tố môi trường tác động đến quá trình ra 

quyết định ra sao? 

Trong quá trình học cao học về giao tiếp con người, tôi đã tập 

trung nghiên cứu các biến số liên quan đến tâm lý và giao tiếp trong 

các nhóm nhỏ. Tôi đã dành nhiều năm nghiên cứu chuyên sâu về 

các chủ đề như… 

• Tìm kiếm sự đồng thuận  

• Phong cách lãnh đạo và cách sử dụng quyền lực 

trong nhóm 

• Động thái giao tiếp phi ngôn ngữ   

• Giao tiếp giữa các chủng tộc và đa văn hóa 

• Tư duy nhóm 
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• Hùng biện theo triết lý của Aristotle, bao gồm tác 

động của ethos, pathos và logos  

• Sức mạnh của lập luận diễn dịch, quy nạp và tương 

đồng 

• Ảnh hưởng của sự lo âu trong giao tiếp đối với quá 

trình ra quyết định ở nam và nữ trong các nhóm giải 

quyết vấn đề hai người  

Bạn có thể tin hoặc không, nghiên cứu cuối cùng chính là chủ 

đề luận văn thạc sĩ và luận án tiến sĩ của tôi. Những tài liệu tuyệt 

vời để chữa chứng mất ngủ! 

With so many years of devoted study, learning from some of 

the greatest academic minds in the world and from multiple Sau 

nhiều năm miệt mài nghiên cứu, học hỏi từ những bộ óc học thuật 

vĩ đại nhất thế giới và tham khảo nhiều ấn phẩm chuyên ngành, khi 

nhìn lại, tôi chỉ có một kết luận duy nhất … 

Ôi trời, tôi đã hiểu sai hoàn toàn!  

Suốt 20 năm qua, tôi đã nghiên cứu cách nhà lãnh đạo và người 

ra quyết định vĩ đại nhất mọi thời đại, Chúa Giê-xu, đưa ra quyết 

định. 

Liệu nhà lãnh đạo và bộ óc kinh doanh vĩ đại nhất có bao giờ… 

• Tìm kiếm sự đồng thuận hoặc lấy phiếu đa số từ các 

môn đồ của Ngài?  

• Suy ngẫm về những triết lý của Socrates, Aristotle 

hay Plato? 

• Cân nhắc kỹ lưỡng về động lực giữa các cá nhân 

trong lời nói của Ngài không? 

• Thành lập các nhóm khảo sát khách hàng để tìm 

hiểu xu hướng và sở thích? 

• Tìm kiếm lời khuyên từ các chuyên gia đắt giá? 
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Không. Chúa Giê-xu đã có một phương pháp đưa ra quyết định 

hoàn toàn mới, sáng tạo và chưa từng được nghe đến.  

Trong mọi tình huống, Ngài luôn kiểm tra với Đức Thánh Linh 

trước khi hành động.  

Vậy Đức Chúa Giê-xu cất tiếng nói với họ rằng “Quả 

thật, quả thật, Ta nói cùng các ngươi, Con không thể 

tự mình làm bất cứ điều gì, nhưng chỉ làm điều Ngài 

thấy Cha làm. Vì điều gì Cha làm, Con cũng làm y 

như vậy. Vì Cha yêu Con và bày tỏ cho Con mọi điều 

Ngài làm. Ngài sẽ bày tỏ cho Con những công việc 

lớn hơn nữa, để các ngươi lấy làm lạ” (Giăng 5:19–20) 

Chúa Giê-xu đã kiểm tra với Đức Thánh Linh của Đức Chúa 

Cha! 

Ta không nói theo ý riêng mình, nhưng chính Cha, 

Đấng đã sai Ta, đã truyền lệnh cho Ta phải nói điều 

gì và nói như thế nào. Và ta biết rằng mạng lệnh của 

Ngài là sự sống đời đời. Vậy, những điều Ta nói, Ta 

nói theo điều Cha đã phán dặn Ta. (Giăng 12:49–50) 

Các ngươi không tin rằng Ta ở trong Cha và Cha ở 

trong Ta sao? Những lời Ta nói với các ngươi không 

phải từ chính Ta; nhưng chính Cha, Đấng ở trong Ta, 

làm những công việc ấy. (Giăng 14:10) 

Chúa Giê-xu luôn kiểm tra từ bên trong trước khi hành động 

hoặc nói bất cứ điều gì. 

Dưới đây là ba cách đơn giản giúp bạn rèn luyện thói quen kiểm 

tra trước khi hành động: chậm lại, bỏ mặc các tác động bên ngoài, 

và kiểm tra lại lần cuối.  
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ậ ạ

Bạn đã từng nghe những câu nói quen thuộc trong kinh doanh này 

chưa? 

• “Nhanh thì sống, chậm thì chết.” 

• “Nhanh lên hoặc là chết” 

• “Việc này rất gấp.” 

• “Tôi cần xong từ hôm qua rồi” 

• “Nhanh lên đi, đừng làm chậm tiến độ của chúng 

ta.” 

• “Họ làm việc quá chậm chạp.” 

• “Chúng ta không có cả ngày đâu.” 

• “Nhanh lên! 

• “Làm đi!” 

Trong thế giới kinh doanh, chúng ta liên tục bị vây quanh bởi 

những công việc và quyết định có vẻ như vô cùng cấp bách cần phải 

hoàn thành ngay lập tức. Chúng ta rất dễ chấp nhận một niềm tin sai 

lầm rằng, “À, đó là chuyện thường tình trong kinh doanh mà.” 

Tôi đã từng nhiều lần rơi vào cái bẫy này. Khi điều hành một 

công ty xây dựng nhà ở quy mô nhỏ, áp lực phải lấy thêm vốn vay 

từ ngân hàng để trả lương cho đội thợ mộc buộc tôi phải chạy từ 

công trình này sang công trình khác, hoàn thành những hạng mục 

nhanh nhất để lấy được khoản rút vốn nhanh nhất. Chủ công ty 

không bao giờ hiểu được lý do tại sao tôi lại làm việc theo cách tưởng 

chừng như ngẫu nhiên, lộn xộn như vậy, thay vì hoàn thành từng 

căn nhà theo thứ tự.  

Nhìn lại, tôi nhận ra mình hoàn toàn bị dẫn dắt bởi tiền bạc, chỉ 

chăm chăm vào việc lấy được khoản vay xây dựng nhanh nhất. 

Nhưng vì phải trả lương nhân viên (bao gồm cả lương của tôi) và 

thanh toán cho các nhà thầu phụ, tôi không biết cách nào khác. 

Bây giờ, tôi ước gì có ai đó đã dạy tôi chậm lại, giống như Chúa 

Giê-xu. 
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Các thầy thông giáo và người Pha-ri-si dẫn một 

người đàn bà bị bắt quả tang phạm tội ngoại tình đến 

trước mặt Chúa Giê-su. Họ đặt người đàn bà đó đứng 

giữa và nói với Ngài, “Thưa thầy, người đàn bà này 

bị bắt quả tang phạm tội ngoại tình. Trong luật pháp 

Môi-se, chúng tôi được lệnh phải ném đá những 

người như thế. Vậy thầy nói gì?” Họ nói như vậy để 

thử Ngài, hầu cho có thể tìm được cớ để tố cáo Ngài. 

Nhưng Chúa Giê-su cúi xuống, lấy ngón tay viết trên 

đất, như thể Ngài không nghe thấy gì. Khi họ cứ hỏi 

mãi, Ngài đứng thẳng lên và nói với họ, “Ai trong các 

ngươi vô tội, hãy ném đá người đàn bà này trước đi.” 

Rồi Ngài lại cúi xuống viết trên đất. Khi những người 

đó nghe vậy, lương tâm họ cắn rứt, nên lần lượt bỏ 

đi, bắt đầu từ những người lớn tuổi nhất cho đến 

người cuối cùng. Chỉ còn lại một mình Chúa Giê-su 

và người đàn bà đang đứng giữa. (Giăng 8:3–9) 

Bối cảnh của cậu chuyện. Những người lãnh đạo tôn giáo xông 

vào sân đền thờ nơi Chúa Giê-xu đang giảng dạy trước một đám 

đông lớn, ngang nhiên làm nhục một người phụ nữ giữa nơi công 

cộng và yêu cầu Ngài phải đưa ra câu trả lời ngay lập tức trước mặt 

tất cả mọi người.  

Mọi người đều thấy rằng những người đàn ông này hoàn toàn 

nghiêm túc, theo đúng nghĩa đen, vì họ đang cầm đá trong tay, sẵn 

sàng ném chết người phụ nữ đó hoặc thậm chí cả Chúa Giê-xu. 

Họ dồn ép Ngài vào một tình huống khó xử: Giết người phụ nữ 

theo Luật Pháp hay tha cho cô ấy và phá Luật? 

Vậy Chúa Giê-xu đã phản ứng thế nào trước tình thế nguy hiểm 

đến tính mạng này? 

Ngài quỳ xuống, lấy ngón tay viết trên đất … và không nói gì 

cả! 

Điều đó khiến những người đàn ông kia càng thêm giận dữ. Bạn 

có thể cảm nhận được sự phẫn nộ bất chính của họ khi họ lại một 
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lần nữa ép Ngài phải trả lời: “Thầy nói sao? Giết hay tha? Lựa chọn 

A hay B? Trả lời … Ngay!” 

Chúa Giê-xu phản ứng thế nào trước tình huống có phần nguy 

hiểm, căng thẳng hơn? 

Ngài tiếp tục viết trên đất. 

Chỉ khi nào Ngài hoàn toàn sẵn sàng, Ngài mới đứng lên và nói 

(theo cách diễn đạt của tôi), “Ta chọn C … Cứ ném đá cô ấy đi, nếu 

các ngươi chưa từng phạm lỗi.” Rồi Ngài lại cúi xuống và tiếp tục 

viết trên đất. 

Chúa Giê-xu đã làm gì khi lần đầu tiên quỳ xuống? Tại sao Ngài 

làm vậy? Ngài đang suy nghĩ điều gì? Tại sao Ngài không nói gì cả? 

Tôi tin rằng Ngài đã chậm lại để hỏi Đức Thánh Linh ngự trị 

bên trong Ngài, Thánh Linh ơi, Ngài muốn con nói và làm gì? 

Tôi tin rằng Ngài đã làm chính xác những gì Đức Thánh Linh 

hướng dẫn Ngài làm. Những chỉ dẫn của Ngài có thể bao gồm, “Hãy 

dừng lại một chút. Để họ tự cảm nhận áp lực.” 

Không có bất kỳ cách suy nghĩ hợp lý theo kiểu trần tục nào có 

thể đưa ra một câu trả lời như vậy. Đó là siêu nhiên. Chỉ có Đức 

Thánh Linh mới có thể ban cho Ngài câu trả lời ấy.  

Lời giải thích hợp lý duy nhất cho câu trả lời phi thường, vượt 

trên mọi giới hạn này chính là Nó đến từ một Đấng phi thường, vượt 

trên mọi giới hạn Đức Thánh Linh. 

Cũng như Chúa Giê-xu đã chậm lại để dò xét tâm linh trong 

mình trong một hoàn cảnh sinh tử, bạn cũng có thể chậm lại và dò 

xét tâm linh mình trong bất kỳ tình huống kinh doanh nào mà bạn 

phải đối mặt. 

ỏ ặ ộ

Những người đàn ông bao vây Chúa Giê-xu yêu cầu Ngài phải đưa 

ra câu trả lời ngay lập tức. Áp lực đó đến từ bên ngoài. 

Nếu Chúa Giê-xu để những áp lực tình huống chi phối, Ngài có 

thể đã đưa ra một quyết định vội vàng và sai lầm. Nhưng thay vào 

đó, Ngài chọn để được dẫn dắt từ bên trong, nơi Đức Thánh Linh 

ngự trị. 
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Tất cả chúng ta làm kinh doanh đều đã từng trải qua áp lực như 

vậy. Chúng ta đều đã từng bị thúc ép làm những việc như… 

• Ký hợp đồng trước thời hạn 

• Tuyển dụng một người chỉ để lấp chỗ trống thay vì 

để phát triển doanh nghiệp 

• Hy sinh quá nhiều lợi nhuận chỉ để chốt một giao 

dịch 

• Đưa ra quyết định vội vàng trong cuộc họp chỉ vì 

mọi người đang đợi 

• Đồng ý tham gia một cuộc họp hoặc bữa ăn dù 

không có mong muốn, thời gian hay kinh phí 

• Soạn thảo một đề xuất nhanh chóng, cẩu thả vì 

khách hàng tiềm năng đang chờ 

Đây là danh sách của tôi, những lần tôi bị áp lực dẫn dắt và 

không biết cách bỏ mặc các tác động bên ngoài. Có lẽ bạn cũng đã 

từng trải qua những điều tương tự. 

Bạn có thể đang thắc mắc, “Vậy Jim, có phải anh đang nói rằng 

chúng ta nên phớt lờ mọi thứ bên ngoài và chỉ lắng nghe bên trong 

trước khi đưa ra quyết định kinh doanh?” Hoàn toàn không. 

Đức Chúa Trời ban cho chúng ta trí tuệ để đọc, nghiên cứu, 

phân tích, suy ngẫm, tìm kiếm sự thật, đánh giá và tìm tòi. Ngài 

mong chúng ta tận dụng trí thông minh mà Ngài đã ban cho để hiểu 

mọi điều một cách tốt nhất có thể. 

Nhưng khi bạn đã làm tất cả những gì có thể, trước khi đưa ra 

quyết định cuối cùng, hãy lắng nghe một lần nữa từ bên trong – nơi 

Đức Thánh Linh ngự trị.  

Hãy nhớ rằng, Đức Thánh Linh hướng dẫn bạn từ bên trong. 

Còn kẻ thù cố gắng gây áp lực lên bạn từ bên ngoài!  

Bạn phải luôn chế ngự được những anh thanh bên ngoài đang 

cố gây áp lực bằng cách lắng nghe lời hướng dẫn của Đức Thánh 

Linh bên trong mình.  
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ể ạ ầ ố

Kiểm tra lại lần cuối thường là bước xác nhận nhanh chóng để đảm 

bảo rằng bạn đã nghe đúng sự hướng dẫn của Đức Thánh Linh. Đây 

không phải nhằm trì hoãn hoặc né tránh thực hiện, mà là một lời 

nhắc nhở rằng nên dành thời gian để thực hiện một lần kiểm tra cuối 

cùng từ bên trong. 

Trong công việc mục vụ của mình, tôi thường bay khắp nước 

Mỹ và đôi khi cả quốc tế để tư vấn, diễn thuyết và làm việc với các 

nhà lãnh đạo doanh nghiệp. Khi ngồi trên máy bay chờ cất cánh, tôi 

thường nhìn ra cửa sổ và thấy các phi công chậm rãi kiểm tra thân 

máy bay, cánh và bộ phận hạ cánh trước khi khởi hành. Là một hành 

khách, tôi cảm thấy yên tâm khi thấy người lãnh đạo dành thời gian 

để kiểm tra lần cuối trước khi máy bay cất cánh đối với các hệ thống 

vận hành chủ chốt. 

Ngay cả khi chuyến bay bị chậm vài phút vì cuộc kiểm tra an 

toàn của phi công, bạn nghĩ tôi có tức giận không? Không đời nào. 

Tôi rất vui vì phi hành đoàn đã coi trọng nghề nghiệp của họ để đảm 

bảo, tốt nhất có thể, hoạt động an toàn của máy bay. 

Tôi khuyên tất cả các đối tác mục vụ kinh doanh của mình rằng, 

trước khi họ đưa ra quyết định quan trọng tiếp theo, họ nên gạt bỏ 

tất cả dữ liệu, báo cáo, giấy tờ và ghi chú của mình và tìm một nơi 

yên tĩnh để hỏi Thánh Linh phải làm gì. 

Rất nhiều lần, bước kiểm tra cuối cùng này: 

• giúp bạn thoát khỏi môi trường đầy áp lực 

• đảm bảo bạn đã đưa ra quyết định tốt nhất  

• củng cố niềm tin và sự sáng suốt trong lòng về tính 

đúng đắn của quyết định.  

Sau đó, bạn có thể tiến hành hành động với một cảm giác bình 

an về quyết định đã đó. 
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ế ạ ể ướ ộ

Chìa khóa thứ hai để khai phóng quyền năng của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn chính là kiểm tra trước khi hành 

động, vì vậy… 

• Hãy chậm lại.  

• Bỏ mặc những yếu tố bên ngoài.  

• Thực hiện bước kiểm tra cuối cùng. 

Trong tuần tới, hãy áp dụng ba bước quan trọng này vào quá 

trình đưa ra quyết định của mình. Sau đó, hãy dùng kế hoạch hành 

động này để đánh giá cách bạn đã thực hiện nguyên tắc “Kiểm Tra 

Trước Khi Hành Động” trong mỗi quyết định. Hành động đơn giản 

này sẽ giúp bạn ngày càng vững tin rằng Đức Thánh Linh đang dẫn 

dắt các quyết định của bạn. 

 

Quyết định #1: _________________________________ 

 

Bạn đã chậm lại như thế nào? 

 

Bạn đã bỏ mặc các tác động bên ngoài như thế nào? 

 

Kết quả của lần kiểm tra cuối cùng là gì? 

 

 

Quyết định #2: _________________________________ 

 

Bạn đã chậm lại như thế nào? 

 

Bạn đã bỏ mặc các tác động bên ngoài như thế nào? 

 

Kết quả của lần kiểm tra cuối cùng là gì? 
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Quyết định #3: _________________________________ 

 

Bạn đã chậm lại như thế nào? 

 

Bạn đã bỏ mặc các tác động bên ngoài như thế nào? 

 

Kết quả của lần kiểm tra cuối cùng là gì? 

 

 

Quyết định #4: _________________________________ 

 

Bạn đã chậm lại như thế nào? 

 

Bạn đã bỏ mặc các tác động bên ngoài như thế nào? 

 

Kết quả của lần kiểm tra cuối cùng là gì? 

 

 

Quyết định #5: _________________________________ 

 

Bạn đã chậm lại như thế nào? 

 

Bạn đã bỏ mặc các tác động bên ngoài như thế nào? 

 

Kết quả của lần kiểm tra cuối cùng là gì? 

 

Ế Ứ

Chứng nhân (danh từ): sự chứng thực một sự kiện hoặc sự 

việc; người có kiến thức cá nhân về một điều gì đó. 



Ợ Ế ƯỢ Ộ Ạ

— 93 — 

Chìa khóa thứ ba để khai phóng quyền năng của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn là tìm kiếm chứng nhân. 

Vô số vụ án hình sự tại Mỹ đã được phân xử dựa trên lời khai 

của chỉ một nhân chứng duy nhất, người đã có mặt tại hiện trường 

và biết những gì đã xảy ra. Thông qua lời chứng của họ, họ xác nhận 

sự thật từ chính những gì mình chứng kiến. Bất kể các chứng cứ 

khác đối nghịch, lời khai của một nhân chứng duy nhất cũng có thể 

làm lu mờ tiếng nói của hàng chục chuyên gia không có mặt tại hiện 

trường. 

Điều đó cũng đúng với Thánh Linh của bạn, Đấng chứng giám 

duy nhất, đầy quyền năng, thông suốt mọi sự và luôn hiện diện 

trong bạn. 

ứ

Nhân chứng trung tín sẽ không nói dối, nhưng nhân chứng 

giả dối sẽ thốt ra lời dối trá. 

—Châm-ngôn 14:5 

Bạn đã bao giờ bị ai đó nói dối trong công việc chưa? Một nhân viên? 

Một cấp trên? Một nhà cung cấp? Một khách hàng? Chắc chắn là có. 

Nếu bạn làm kinh doanh hơn 24 giờ, rất có thể ai đó đã nói dối bạn, 

dù nhỏ hay lớn. 

Nhưng làm sao bạn biết đó là lời nói dối? Điều gì khiến bạn 

nhận ra người đó không thành thật? Điều gì giúp bạn nhìn thấu lời 

dối trá? 

Câu trả lời rất đơn giản: Bạn đã biết sự thật từ trước! 

Dù là những con số tài chính hay vận hành, lịch sử giao dịch, 

một chi tiết còn thiếu trong báo cáo, hoặc một người khác, thì trong 

lòng bạn đã có một cảm nhận nhất định về sự thật. Nhờ đó, bạn dễ 

dàng nhận ra điều giả mạo. 
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Trong nhiều trường hợp, chính Đức Thánh Linh là chứng nhân 

chân chính hiện diện bên trong bạn đã giúp bạn biết đâu là sự thật 

và đâu là lời dối trá. 

Tuy nhiên, đôi khi ai cũng có thể bị lừa. Chúng ta nghe một điều 

gì đó và nghĩ: “Mình không chắc nữa. Nghe cũng hợp lý đấy. Có lẽ 

là vậy. Mình không dám khẳng định, mà lỡ nghi oan thì sao?”  

Khi nào chúng ta bị lừa? Khi chúng ta quay lại thói quen cũ, 

sống theo lý trí, ý tưởng, hay cảm xúc thay vì để Đức Thánh Linh 

dẫn dắt.  

Vậy làm thế nào bạn có thể phân biệt giữa chứng nhân chân 

chính và chứng nhân giả dối?  

Chứng nhân chân chính mang lại cho bạn… 

• Bình an (Phi-líp 4:7) 

• Sự đoàn kết (Ê-phê-sô 4:3) 

• Sự kiên nhẫn (Ga-la-ti 5:5) 

• Sức mạnh (Ê-phê-sô 3:16) 

• Sự thông sáng (1 Cô-rinh-tô 2:10, 13) 

• Niềm vui (1 Tê-sa-lô-ni-ca 1:6) 

• Sự an ủi (Công vụ 9:31) 

• Trái của Thánh Linh (Ga-la-ti 5:22–23) 

Chứng nhân giả dối sẽ khiến bạn… 

• Rối ren 

• Khó chịu 

• Lo lắng 

• Yếu đuối 

• Hoang mang 

• Sợ hãi 

• Bất an 

• Căng thẳng 

Những quyết định đúng đắn nhất của bạn luôn có nhiều yếu tố 

từ danh sách đầu tiên hơn danh sách thứ hai. 
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Khi bạn tìm kiếm chứng nhân cho một quyết định, hãy ghi nhớ 

danh sách này để nhắc nhở bản thân cách phân biệt nhanh chóng 

giữa chứng nhân chân chính và chứng nhân giả dối.  

Hãy nhớ rằng, Đức Thánh Linh sẽ dẫn dắt bạn vào mọi lẽ thật 

(Giăng 16:13). Bạn chỉ cần tìm kiếm một chứng nhân duy nhất, 

chứng nhân chân chính Đức Thánh Linh. 

ộ ứ ủ

Chính Đức Thánh Linh làm chứng với tâm linh chúng ta rằng 

chúng ta là con cái của Đức Chúa Trời. 

—Rô-ma 8:16 

Một câu nói phổ biến trong kinh doanh về lãnh đạo là, “Càng ở trên 

cao, càng cô đơn.”  

Là một người lãnh đạo, mỗi ngày bạn phải đưa ra hàng chục 

quyết định. Càng ở vị trí cao, quyết định của bạn càng có ảnh hưởng 

lớn đến công ty. Và thường thì, quyết định càng quan trọng, bạn 

càng ít có cơ hội chia sẻ với người khác. 

Trong kinh doanh, có những lúc bạn cảm thấy cô đơn trên đỉnh 

cao. 

Và không gì cô đơn hơn khi bạn phải đơn độc giải quyết một 

vấn đề nào đó.  

Dù bạn ở vị trí cao hay thấp trong hệ thống công ty, chắc chắn 

sẽ có những thời điểm bạn phải đối mặt với những quyết định mà 

bạn là người duy nhất đứng về một phía. Khi ấy, bạn khao khát có 

ai đó ủng hộ mình, đến bên mình và giúp bạn vững tin vào lựa chọn 

của bản thân. 

Đấy chính là lúc hoàn hảo để tìm kiếm chứng nhân chân chính 

duy nhất—Đức Thánh Linh—vì chỉ Ngài là đủ. 

Cũng giống như đèn giao thông vậy. Ở Mỹ, đèn giao thông có 

ba màu: Đỏ có nghĩa là dừng lại. Vàng có nghĩa là chậm lại và cẩn 

trọng. Xanh có nghĩa là đi tiếp. 
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Kinh nghiệm của tôi cho thấy Đức Thánh Linh cũng dẫn dắt 

chúng ta theo cách tương tự. Đôi khi Ngài cho tín hiệu đèn đỏ, đôi 

khi là vàng, và đôi khi là xanh. 

Vì vậy, đây là một cách để tìm kiếm chứng nhân. Nếu bạn cảm 

thấy… 

• Lo lắng hoặc bất an – Hãy dừng lại! Có lẽ đó là tín 

hiệu đỏ. 

• Không cảm nhận được gì – Hãy chờ đợi và tiếp tục 

tìm kiếm. Có lẽ đó là tín hiệu vàng. 

• Bình an và mạnh mẽ – Hãy làm ngay và LUÔN! Bạn 

đã nhận được tín hiệu xanh từ Đức Thánh Linh để 

hành động! 

ứ ố ơ ữ

Chúng tôi đã đồng lòng quyết định chọn người sai đến cùng 

anh em, cùng với hai người yêu dấu của chúng tôi là Ba-na-

ba và Phao-lô.  

—Công vụ 15:25 

Vì Đức Thánh Linh và chúng tôi đã quyết định không đặt trên 

anh em gánh nặng nào khác ngoài những điều cần thiết.  

—Công vụ 15:28 

Nhưng Si-la quyết định ở lại đó.  

—Công vụ 15:34 

Từ điển Strong định nghĩa “chứng nhân” là “cùng làm chứng, tức là 

xác nhận bằng bằng chứng (đồng thời); chứng thực; cùng làm 
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chứng.” Trong những câu Kinh Thánh trên, các tín hữu đã cùng 

nhau làm chứng nhân cho một quyết định. Câu “Vì Đức Thánh Linh 

và chúng tôi” là một ví dụ hoàn hảo về sự đồng chứng. Đức Thánh 

Linh đã phán bảo từng người trong họ rằng, “Đúng, đó là một quyết 

định sáng suốt,” và rồi họ cùng nhau đồng thuận với sự xác nhận 

trong lòng mình.  

Dù sự chứng nhận từ Đức Thánh Linh trong lòng bạn đã là đủ, 

nhưng nếu có thêm một hoặc nhiều tín hữu nữa thì càng vững chắc 

hơn! 

Dưới đây là một ví dụ về sức mạnh của sự đồng chứng của hai 

người.  

Gần đây, tôi đã phát biểu bế mạc tại một hội nghị khu vực dành 

cho các doanh nhân Cơ Đốc. Trong bài chia sẻ, tôi cảm nhận được 

sự thúc giục từ Đức Thánh Linh rằng tôi nên dành nhiều thời gian 

hơn để nói về việc tìm kiếm một chứng nhân đồng hành, dù ban đầu 

tôi không có ý định này. 

Ba ngày sau hội nghị, tôi nhận được một email dài và chi tiết từ 

một trong những người tham dự, một doanh nhân có tiếng và là 

thành viên sáng lập của tổ chức kinh doanh Cơ Đốc danh tiếng này. 

Sau khi tóm tắt vấn đề của mình, ông ấy viết trong email,  

Tóm lại, tối qua trên đường lái xe về nhà, tôi nhớ đến 

bài chia sẻ của anh. Tôi tắt radio, cất tiếng hỏi Đức 

Thánh Linh rằng tôi nên làm gì trong tình huống này. 

Tôi cảm nhận được sự thôi thúc phải gọi cho trợ lý 

quản lý văn phòng của mình và hỏi cô ấy suy nghĩ 

thế nào về vấn đề này (cô ấy là một người rất tuyệt 

vời, yêu mến Chúa, nhưng tôi CHƯA BAO GIỜ làm 

điều này trước đây!).  

Ông ấy tiếp tục kể rằng, khi họ cùng nhau trao đổi, họ đã có một 

sự đồng chứng nhanh chóng và mạnh mẽ, đi đến một giải pháp 

tuyệt vời. Cuối email, ông ấy viết, 
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(Khỏi phải nói) tôi sẽ KHÔNG BAO GIỜ tự mình 

nghĩ ra giải pháp này. Tôi không biết có bao nhiêu 

người khác tại cuộc họp đó đã áp dụng NGAY LẬP 

TỨC các nguyên tắc mà anh đã dạy, nhưng tôi chắc 

chắn đã làm, và tôi đánh giá cao việc anh vâng lời 

Chúa và dành thời gian trò chuyện với chúng tôi! 

Đây là một ví dụ hoàn hảo về việc tìm kiếm sự đồng chứng. Bạn 

có thể cảm nhận được sự tự tin và niềm vui của anh ấy khi tìm kiếm 

chứng nhân từ một người bạn cùng đức tin tại nơi làm việc. 

Khi có một đội ngũ vững mạnh gồm những người đồng hành 

trong đức tin, bạn có thể cùng nhau vượt qua mọi khó khăn hay thử 

thách trong công ty.  

Tuy nhiên, việc tìm kiếm một người đồng chứng trong công 

việc không phải lúc nào cũng dễ dàng hay nhanh chóng. Thử thách 

đặt ra là khi các đồng chứng nhân không trùng quan điểm với 

nhau—mỗi người đứng ở một bên. Vậy lúc đó, bạn nên làm gì?  

Huấn luyện viên chiến lược truyền thông xã hội và website của 

tôi là một tín hữu tràn đầy Thánh Linh và cũng là một tác giả có sách 

bán chạy. Anh ấy hiểu rõ công việc mục vụ của tôi không kém gì 

chính tôi. Anh ấy luôn đồng hành, cố vấn và định hướng cho tôi 

trong mọi chiến lược tiếp thị kỹ thuật số và xây dựng thương hiệu. 

Vì vậy, tôi thường hỏi anh ấy: “Đây là điều tôi đang nghĩ. Anh 

có cảm nhận gì về việc này không?”. 

Nhiều lúc, anh ấy ngay lập tức đồng tình với những gì tôi cảm 

nhận. Nhưng đôi khi, anh ấy không đồng ý và đề xuất một hướng 

đi khác. 

Vậy tôi nên làm gì? 

Bởi vì anh ấy hiểu rất rõ nền tảng, mục tiêu của tôi, cũng như 

cách Đức Chúa Trời kêu gọi tôi hoàn thành sứ mệnh theo kế hoạch 

hoàn hảo của Ngài, thế là tôi lại tự tìm kiếm chứng nhân bên trong 

mình cho quyết định đó. 

Đi sâu hơn với Đức Thánh Linh không chỉ giúp tôi có được câu 

trả lời cho quyết định này mà còn khiến mối quan hệ giữa tôi và 
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Ngài ngày càng mạnh mẽ hơn. Thường thì chỉ sau một khoảng thời 

gian ngắn, câu trả lời của Ngài đã trở nên rõ ràng trong tâm linh tôi.  

Cuối cùng, quyết định vẫn thuộc về tôi. Tôi hành động theo 

những gì mình được dẫn dắt. Và chính khoảng thời gian dành thêm 

cho Chúa đã đem lại cho tôi sức mạnh, sự bình an và lòng kiên định. 

Điều thú vị là sau khi tôi thực hiện quyết định của mình, bạn tôi 

thường nói: “Bây giờ tôi đã hiểu rõ hơn lý do anh chọn hướng đi đó. 

Trước đây tôi chưa nghĩ đến theo góc độ này. Tôi tin rằng nó sẽ hiệu 

quả với anh.” 

Cuối cùng, tôi vẫn có được người đồng chứng mà mình đã tìm 

kiếm ngay từ đầu. Tôi chỉ cần bước đi trong đức tin để đáp lại chứng 

nhân bên trong mình.  

ế ượ ự ộ ố ấ

Này Tom, tôi có thể nhờ anh giúp một việc được 

không? Tôi sắp đưa ra một quyết định quan trọng 

về… Tôi muốn chắc chắn rằng mình đang lắng nghe 

Chúa và làm đúng theo ý muốn của Ngài. Đây là điều 

tôi cảm nhận được từ Ngài… Anh có cảm nhận giống 

vậy không? 

Hãy tưởng tượng phản ứng đầy hào hứng của Tom, một tín hữu 

thuộc nhóm 2% trong công ty bạn. 

Hãy nghĩ xem anh ấy sẽ cảm thấy khiêm nhường và xúc động 

thế nào khi được bạn tin tưởng nhờ giúp đỡ trong một quyết định 

quan trọng như vậy. 

Nếu Tom hiểu được sức mạnh của đồng chứng nhân, anh ấy sẽ 

biết phải làm gì.  

Hãy nghĩ về vô số lợi ích từ việc xây dựng đội nhóm khi bạn 

mời người khác làm đồng chứng nhân cho bạn tại nơi làm việc. Việc 

tìm kiếm người cùng làm chứng trong số đồng nghiệp của bạn có 

thể giúp… 
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• Xây dựng niềm tin vào các quyết định của bạn. 

• Đặt nền tảng kinh doanh vững chắc dựa trên Kinh 

Thánh. 

• Thể hiện thiện chí lắng nghe lòng thành và tâm linh 

của đồng đội. 

• Rèn luyện sự nhạy bén tâm linh trong toàn công ty. 

• Nhắc nhở người khác cũng tìm kiếm đồng chứng 

nhân cho các quyết định của họ. 

• Mang lại sự yên tâm, ngay cả khi có những quan 

điểm khác nhau. 

Đây chính là câu hỏi xây dựng đội nhóm hiệu quả nhất: “CẬU 

ĐÃ CÓ CHỨNG NHÂN CHƯA?” 

ụ ờ ố

Từ lâu, tôi đã bắt đầu một cách tiếp cận mới khi đưa ra quyết định 

cùng với vợ tôi, Brenda, một người phụ nữ thông minh, xinh đẹp và 

tràn đầy Đức Thánh Linh. 

Giống như hầu hết những người chồng khác, tôi đã từng hỏi cô 

ấy… 

• “Em CẢM THẤY thế nào về việc này?” 

• “Em NGHĨ gì về việc này? 

• “Ý KIẾN của em thế nào?”  

Nhưng bây giờ, mỗi khi cần cô ấy góp ý về một quyết định quan 

trọng, tôi chỉ hỏi, “Em có CHỨNG NHÂN về điều này không?” 

Cách tiếp cận này ngay lập tức chuyển hướng việc ra quyết định 

của cô ấy từ dựa trên cảm xúc, lý trí hay quan điểm cá nhân sang 

hoàn toàn dựa trên sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh.  
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Vì cô ấy có cùng Đức Thánh Linh ngự trị bên trong như tôi, nên 

giờ đây, chúng tôi đưa ra quyết định bằng cách tìm kiếm đồng 

chứng nhân. 

Kết quả thật đáng kinh ngạc. Bằng cách thay đổi cấu trúc của 

câu hỏi, bây giờ chúng tớ bước đi cùng nhau mạnh mẽ hơn rất nhiều. 

ế ạ ộ ế ứ

Đây là một kế hoạch hành động Tìm Kiếm Chứng Nhân đơn giản, 

gồm bốn câu hỏi. Hãy trả lời theo thứ tự. 

 

 

Quyết Định #1 _____________________________________ 

 

Tôi có chứng nhân của riêng mình về quyết định hoặc hành động 

này không? 

 

 

Tôi có cần người cùng làm chứng về điều này không? 

 

 

Nếu có, tôi nên nhờ ai để cùng làm chứng? 

 

 

Người đó có chứng nhân về điều này không? 

 

 

Quyết định cuối cùng của tôi là: 

 

 

Quyết Định #2 _____________________________________ 

 

Tôi có chứng nhân của riêng mình về quyết định hoặc hành động 

này không? 
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Tôi có cần người cùng làm chứng về điều này không? 

 

 

Nếu có, tôi nên nhờ ai để cùng làm chứng? 

 

 

Người đó có chứng nhân về điều này không? 

 

 

Quyết định cuối cùng của tôi là: 

 

 

Quyết Định #3 _____________________________________ 

 

Tôi có chứng nhân của riêng mình về quyết định hoặc hành động 

này không? 

 

 

Tôi có cần người cùng làm chứng về điều này không? 

 

 

Nếu có, tôi nên nhờ ai để cùng làm chứng? 

 

 

Người đó có chứng nhân về điều này không? 

 

 

Quyết định cuối cùng của tôi là: 

 

 

Quyết Định #4 _____________________________________ 

 

Tôi có chứng nhân của riêng mình về quyết định hoặc hành động 

này không? 
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Tôi có cần người cùng làm chứng về điều này không? 

 

 

Nếu có, tôi nên nhờ ai để cùng làm chứng? 

 

 

Người đó có chứng nhân về điều này không? 

 

 

Quyết định cuối cùng của tôi là: 

 

 

Quyết Định #5 _____________________________________ 

 

Tôi có chứng nhân của riêng mình về quyết định hoặc hành động 

này không? 

 

 

Tôi có cần người cùng làm chứng về điều này không? 

 

 

Nếu có, tôi nên nhờ ai để cùng làm chứng? 

 

 

Người đó có chứng nhân về điều này không? 

 

 

Quyết định cuối cùng của tôi là: 

 

Ừ Ậ Ắ Ứ

Dập tắt (động từ): dập tắt; làm cho chấm dứt 
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Chía khóa thứ tư để giải phóng quyền năng của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn là đừng dập tắt Đức Thánh Linh. 

Tôi là một thiếu niên trong thời kỳ Chiến tranh tại Việt Nam. 

Mỗi ngày, trong các bản tin truyền hình buổi tối suốt nhiều năm, 

chúng tôi đều nghe báo cáo về số binh sĩ hy sinh trong ngày hôm 

đó, họ là những anh hùng đã ngã xuống vì tổ quốc. 

Một trong những hình ảnh gây ám ảnh nhất về cuộc chiến là 

những người lính bị giam cầm trong nhà tù khét tiếng "Hà Nội Hil-

ton", một khu trại lớn nơi các binh sĩ bị tra tấn dã man trong nhiều 

năm. 

Suốt gần một thập kỷ qua, người bạn thân của tôi, Tiến sĩ Steve 

Linnville, đã tham gia một đội ngũ chuyên gia y tế và tâm lý học 

xuất sắc. Họ nghiên cứu những tác động tâm lý và thể chất của sự 

giam cầm đối với các cựu tù binh chiến tranh từ cuộc chiến ở Việt 

Nam, Chiến dịch Bão táp Sa mạc và Chiến dịch Tự do I-rắc. Hàng 

trăm cựu tù binh, cả nam lẫn nữ, thường xuyên đến Trung tâm Rob-

ert E. Mitchell tại Căn cứ Hàng không Hải quân Pensacola để được 

đánh giá và kiểm tra sức khỏe toàn diện.  

Một trong những câu hỏi chủ chốt trong cuộc nghiên cứu dài 

hạn này là "Điểm khác biệt chính giữa những người lính sống sót 

qua nhiều năm bị tra tấn và những người không qua khỏi là gì?"  

Phát hiện đáng kinh ngạc nhất từ nghiên cứu này là: Tính lạc 

quan là yếu tố quan trọng nhất giúp dự đoán khả năng hồi phục và 

giảm thiểu các rối loạn tâm lý.  

Yếu tố đóng góp lớn nhất cho sự kiên cường này chính là đức 

tin. Với nhiều người, đó là đức tin nơi Đức Chúa Trời. Với những 

người khác, đó là niềm tin vào một tương lai tốt đẹp hơn.  

Tại sao tôi lại đề cập đến nghiên cứu về các cựu tù binh trong 

một cuốn sách hướng dẫn cách khai phóng quyền năng của Đức 

Thánh Linh trong kinh doanh? 

Thứ nhất, chính Đức Thánh Linh nói về điều này. 

Thứ hai, những người đã sống sót qua từng phút, từng giờ, từng 

ngày và từng năm bị tra tấn cả về thể xác lẫn tinh thần là những 

người không dập tắt Thánh Linh bên trong họ. 
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Đúng vậy, nhiều cựu tù binh Chiến tranh Việt Nam là những 

tín hữu. Và chỉ cần nghe vài câu chuyện về sự đối xử vô nhân đạo 

mà họ phải chịu đựng cũng đủ khiến những thử thách mà tôi đối 

mặt trong đời sống và công việc trở nên vô cùng nhỏ bé. 

Hãy vui mừng mãi mãi, cầu nguyện không ngừng, 

trong mọi sự hãy tạ ơn; vì ý muốn của Đức Chúa Trời 

trong Đấng Christ Giê-xu đối với anh em là như vậy. 

Đừng dập tắt Thánh Linh. (1 Tê-sa-lô-ni-ca 5:16–19)  

Hãy thừa nhận sự thật: Chúng ta rất dễ dập tắt Thánh Linh. 

Chủ nhật là ngày chúng ta thường nhóm họp tại nhà thờ, hát 

ca, cảm tạ Đức Chúa Trời vì Thánh Linh của Ngài, và đôi khi lắng 

nghe những thông điệp hoặc câu Kinh Thánh nói về quyền năng và 

công việc kỳ diệu của Đức Thánh Linh.  

Chúng ta cầu nguyện và nói A-men khi cảm nhận điều gì đó 

khuấy động bên trong, một điều tốt lành khiến chúng ta suy ngẫm 

sâu sắc hơn về hành trình tâm linh của mình với Đức Chúa Trời.  

Sau buổi lễ, chúng ta mỉm cười, bắt tay bạn bè, bàn luận về bài 

giảng và bài hát tuyệt vời, đùa vui về việc mình "bị cáo trách," rồi ra 

về. Nhưng chẳng bao lâu sau khi rời khỏi bãi đậu xe nhà thờ, chúng 

ta cũng bỏ lại những lời dạy dỗ, những thông điệp, những câu Kinh 

Thánh và những lời nhắc nhở bên trong nhà thờ.  

Không có gì ngạc nhiên khi nhiều người trong chúng ta hiếm 

khi thấy quyền năng của Đức Thánh Linh hoạt độn trong công việc 

kinh doanh của mình.  

Chúng ta quá dễ dàng để những lời dạy dỗ, những ấn tượng và 

khích lệ từ những người hướng dẫn tâm linh nằm lại trên các hàng 

ghế và hành lang của nhà thờ vào ngày Chủ nhật. 

Chúng ta có thể dễ dàng dập tắt Thánh Linh của Đức Chúa Trời.  

Có ba cách mà chúng ta thường dập tắt Thánh Linh: phớt lờ 

Ngài, kìm hãm Ngài và làm buồn lòng Ngài. 
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ớ ờ

Các ngươi có mắt mà không thấy, có tai mà không nghe, và 

không nhớ sao? 

—Mác 8:18 

Phớt lờ nghĩa là từ chối nhìn nhận những gì bạn nghe hoặc thấy và 

không có bất kỳ phản ứng nào với việc đó. Có lẽ cách dễ nhất để dập 

tắt Đức Thánh Linh là phớt lờ Ngài. 

Trong thời gian hợp tác với một khách hàng kinh doanh trước 

đây, chủ doanh nghiệp đã chỉ đạo một nhân viên bán hàng xây dựng 

kế hoạch triển khai toàn công ty dựa trên các nguyên tắc lãnh đạo 

trong cuốn sách của tôi, The Impacter. Mặc dù tôi được thuê theo hợp 

đồng và sẵn sàng hỗ trợ bất cứ lúc nào, nhưng tôi chỉ được mời tham 

gia vào giai đoạn cuối cùng, sau khi kế hoạch đã được nhân viên bán 

hàng hoàn tất. 

Tác giả của "cuốn sách" (tôi) đang ngồi trong phòng.  

Tác giả của "cuốn sách" đang sẵn sàng giúp đỡ nhưng bị phớt 

lờ.  

Hãy nhớ rằng, tác giả của Quyển Sách (Kinh Thánh) đang sống 

bên trong bạn. Ngài luôn sẵn sàng hướng dẫn và chỉ dạy bạn cách 

áp dụng sự khôn ngoan trọn vẹn của Ngài vào công việc kinh doanh. 

Hãy quyết tâm trong lòng rằng từ nay đừng bao giờ phớt lờ Đức 

Thánh Linh (Giăng 14:26).  

Kìm hãm nghĩa là che đậy điều gì đó để ngăn nó phát triển hoặc lan 

rộng... cố gắng ngăn điều gì đó xảy ra.  

Đôi khi, câu trả lời có vẻ hiển nhiên. Rõ ràng là chúng ta cần… 

• Đầu tư vào thiết bị đó 

• Tham dự triển lãm thương mại đó 

• Tham gia chương trình quảng cáo mới đó 
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• Sa thải nhân viên đó 

• Giải quyết vấn đề đó 

Rất dễ bị dẫn dắt bởi những gì có vẻ hiển nhiên.  

Trong Lu-ca 10:40, Ma-tha tất bật chuẩn bị bữa ăn và bất ngờ 

ngắt lời Chúa Giê-xu ngay giữa lúc Ngài đang giảng dạy trước rất 

nhiều vị khách.  

Cô ấy đã cố kìm hãm Thánh Linh bằng cách cắt ngang lời Chúa 

Giê-xu, phàn nàn về em gái mình và thậm chí còn bảo Chúa phải 

làm gì. Điều Ma-tha cho là quan trọng nhất (phải lo cho khách ăn 

ngay) thực ra lại không phải điều quan trọng nhất vào lúc đó (lắng 

nghe Chúa Giê-xu).  

Mọi người ở đó, kể cả Ma-tha, đều biết rằng điều quan trọng 

hơn hết là tập trung vào lời dạy của Chúa Giê-xu, thay vì kìm hãm 

Đức Thánh Linh khi Ngài đang hành động. 

Chúng ta có thể kìm hãm Đức Thánh Linh trong công việc kinh 

doanh như thế nào? Khi mà… 

• Mọi dữ kiện đều chỉ theo một hướng, nhưng Đức 

Thánh Linh lại nói khác. 

• Mọi chuyên gia đều nói thế này, nhưng Đức Thánh 

Linh lại bảo thế kia. 

• Mọi nhân viên đều đồng lòng một ý, nhưng Đức 

Thánh Linh lại nói điều khác. 

• Bạn không chịu tìm kiếm một đồng chứng nhân. 

• Bạn nghe thấy tiếng phán rằng, "hãy cho người đó 

chiếc áo của con," nhưng ngay lập tức gạt suy nghĩ 

ấy sang một bên. 

Hãy nhớ rằng kẻ thù luôn muốn bạn kìm hãm Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của mình. 
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ồ

Anh em chớ làm buồn Thánh Linh của Đức Chúa Trời, vì nhờ 

Ngài anh em được đóng ấn cho ngày cứu chuộc.  

—Ê-phê-sô 4:30  

Bạn đã bao giờ làm điều gì đó mà mình biết rõ là sai nhưng vẫn cứ 

làm không? 

Ăn quá mức dù biết mình không nên? Dành thời gian rảnh chỉ 

để làm những gì mình thích, không quan tâm đến vợ/chồng hay gia 

đình mình? Bảo con cái rằng bạn quá mệt không thể chơi với chúng, 

rồi hẹn chúng vào ngày mai?  

Còn trong công việc kinh doanh, bạn đã bao giờ tự biện minh 

cho mình khi… 

• Giữ lại một nhân viên mà lẽ ra nên cho nghỉ từ lâu?  

• Trì hoãn thanh toán cho nhà cung cấp để tạm thời 

giảm áp lực tài chính?  

• Nhắm mắt làm ngơ khi một nhân viên quan trọng 

ngoại tình hoặc công khai vi phạm chính sách công 

ty?  

• Cho phép khách hàng lâu năm đối xử thô lỗ hoặc 

thiếu tôn trọng với nhân viên của bạn? 

Làm buồn lòng có nghĩa là khiến ai đó cảm thấy buồn bã, không 

vui… hay khiến họ tổn thương. Đúng vậy, bạn có thể làm buồn lòng 

Đức Thánh Linh qua cách mình điều hành công việc kinh doanh. Và 

bạn còn có thể làm buồn lòng Ngài qua những lời nói xúc phạm.  

Người nào chà đạp Con Đức Chúa Trời, coi thường 

huyết giao ước đã thánh hóa mình, và sỉ nhục Thánh 

Linh ân điển, thì anh em nghĩ đáng chịu hình phạt 

nặng hơn bao nhiêu? (Hê-bơ-rơ 10:29) 
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Một trong những cách đơn giản nhất giúp tôi nhạy bén hơn với 

việc làm buồn Đức Thánh Linh là chú ý đến những lúc tôi lắc đầu 

khó hiểu trước hành động của người khác.  

Khi tôi thực sự để Đức-Thánh-Linh-dẫn-dắt, tôi tự hỏi "Khoan 

đã, vì sao mình lại lắc đầu vậy?" 

Thông thường, đó là phản ứng rất tự nhiên trước những chuyện 

như ai đó cắt ngang xe của tôi trên đường, hay một người vô tư chặn 

lối đi trong siêu thị mà không để ý, v.v.  

Còn ở chỗ làm, những chuyện dễ khiến bạn lắc có thể là… 

• Những gì một số người nói trong các cuộc họp 

• Lãnh đạo lúc nào cũng đến trễ trong chính cuộc họp 

của họ 

• Cá nhân hoặc đội nhóm không chịu hoàn thành 

nhiệm vụ được giao 

• Làm việc cẩu thả 

• Bình cà phê trong phòng nghỉ cạn sạch vì người 

uống cuối không thèm pha lại. 

Tôi thường tự hỏi liệu những hành động đó đang khiến chính 

bản thân tôi khó chịu hay thực sự làm buồn Đức Thánh Linh trong 

tôi. 

Trong nhiều trường hợp, đó chính là bản thân tôi. Ví dụ như 

bình cà phê trống rỗng. Tôi tự nhắc mình rằng Đấng Cứu Rỗi của tôi 

đến để phục vụ chứ không phải để được phục vụ. Do đó, việc dọn 

bã cà phê, đổ nước sạch vào bình và pha một bình cà phê nóng hổi 

cho mọi người là một phước lành cho người khác. 

Đây là một ví dụ rất phổ biến về cách biến sự khó chịu của bản 

thân thành một phước lành cho người khác. 

Nếu chuyện gì đó khiến tôi khó chịu, tôi sẽ tìm cách giải quyết 

nếu có thể, rồi bỏ qua. 

Nhưng nếu chuyện đó thực sự làm buồn lòng Đức Thánh Linh, 

tôi sẽ suy ngẫm để tìm ra nguyên nhân vì sao mình lại cảm thấy như 

vậy. Tôi hỏi Đức Thánh Linh,  



Ợ Ế ƯỢ Ộ Ủ

— 110 — 

• “Tại sao Ngài buồn về điều này?” 

• “Ngài muốn con làm gì trong chuyện này?” 

• “Làm thế nào để con ngăn chặn điều này tái diễn?” 

• “Ngài muốn con học được điều gì từ việc này?” 

• “Ngài muốn con nói gì với người khác về điều này?” 

• “Đây có phải là điều con cần ăn năn không?” 

Điều tệ nhất trong công việc kinh doanh là khiến Đức Thánh 

Linh buồn lòng, dù là trong bạn hay những người xung quanh.  

Khi Đức Thánh Linh buồn lòng chính là dấu hiệu rõ ràng cho 

thấy bạn hoặc ai đó đang đi sai hướng và cần điều chỉnh lại ngay.  

ế ạ ộ ể ậ ắ ứ

Hãy suy ngẫm về những vấn đề, ưu tiên, và áp lực hiện tại trong 

công việc của bạn. Trong mối quan hệ với Đức Thánh Linh, gần đây 

bạn đã… 

 

Phớt lờ Ngài –  

 

 

Kìm hãm Ngài – 

 

 

Làm buồn lòng Ngài – 

 

 

Dành 10 phút cầu nguyện về những tình huống này và xin Đức 

Thánh Linh phán dạy bạn. Viết ra bên dưới những gì Ngài đang 

hướng dẫn bạn làm. Hãy chia sẻ kế hoạch hành động này với một 

người đồng hành đáng tin cậy (ví dụ vợ/chồng, đồng nghiệp, người 

hướng dẫn tâm linh, huấn luyện viên, v.v.). Nhờ họ cùng cầu 
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nguyện, tìm kiếm sự xác nhận từ Chúa, và giúp bạn giữ vững cam 

kết thực hiện những hành động này. 

 

Hành động 1:  

 

 

Hành động 2: 

 

 

Hành động 3: 

 

 

Hành động 4: 

 

Ừ Ộ

Dao động (động từ): bắt đầu di chuyển khỏi một điểm hoặc vị 

trí nào đó; thay đổi vị trí hoặc tư thế. 

Chìa khóa thứ năm để khai phóng sức mạnh của Đức Thánh Linh 

trong công việc kinh doanh của bạn là đừng dao động.  

Điều này có thể khó thực hiện. Vì sao? 

• Bạn đã thực hành. 

• Bạn đã kiểm tra Thần Linh của mình trước khi đưa 

ra quyết định cuối cùng. 

• Bạn đã có một chứng nhân mạnh mẽ, từ chính mình 

hoặc với cùng người khác. 

• Bạn đã quyết tâm trong lòng không dập tắt Đức 

Thánh Linh.  
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Chính vào thời điểm này, Sa-tan sẽ tấn công bạn dữ dội nhất. 

Hắn sẽ làm mọi cách để gieo rắc nghi ngờ, bất an và lo lắng vào lòng 

bạn. Hắn sẽ tung ra tất cả vũ khí của mình để cản trở bạn khi… 

• Tất cả các số liệu dường như không khớp. 

• Ý kiến đa số chống lại bạn. 

• Các đối thủ đang tháo chạy trong khi bạn đang tiến 

vào. 

• Khả năng thành công có vẻ mong manh. 

• Lý trí mách bảo rằng đó là một quyết định ngu ngốc. 

• Mọi người đều nói, "Đừng làm vậy!" 

Nhưng bạn có lợi thế vượt trội bên trong mình. Đến lúc này, 

Đức Thánh Linh đã xác nhận với bạn rằng quyết định này là theo ý 

muốn của Chúa dành cho công việc kinh doanh của bạn. Bạn biết 

chắc rằng đó là ý muốn của Ngài. 

Cách nhanh nhất, dễ nhất và hiệu quả nhất để nhìn thấy quyền 

năng của Đức Thánh Linh hoạt động trong công việc kinh doanh (và 

trong cuộc sống) là làm theo lời dặn của Ma-ri đối với những đầy tớ 

trước khi Chúa Giê-xu hóa nước thành rượu:  

Mẹ Ngài nói với các đầy tớ, “Ngài bảo gì, cứ làm 

theo.” (Giăng 2:5) 

Cứ làm theo—bất cứ điều gì Ngài nói! 

Đây là ba cách mạnh mẽ để giúp bạn không dao động: tập 

trung, đáp trả và đứng vững. 
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ậ

Hỡi anh em, tôi không nghĩ rằng mình đã đạt được rồi; nhưng 

tôi chỉ làm một điều: quên đi những điều ở đằng sau, vươn tới 

những điều ở đằng trước, tôi nhắm mục đích mà chạy, để đoạt 

lấy giải thưởng từ sự kêu gọi trên trời của Đức Chúa Trời 

trong Đức Chúa Giê-xu Christ. 

—Phi-líp 3:13–14 

Nhiều doanh nhân mắc phải điều tôi gọi là "Hội Chứng Sóc". Nếu 

bạn là một doanh nhân điển hình, não bộ của bạn luôn hoạt động 

không ngừng, luôn suy nghĩ và mơ mộng, nhưng lại ít chú ý đến 

những chi tiết cần thiết để thành công. Với bạn, mọi thứ xoay quanh 

những ý tưởng mới, cơ hội mới, cách tiếp cận mới, tiềm năng to lớn 

và những điều mới mẻ, tuyệt vời nhất ngay trước mắt bạn. 

Ở gần bạn giống như đứng cạnh một chiếc nồi bắp rang không 

có nắp, những ý tưởng, hành động và khái niệm cứ tuôn trào không 

ngừng, tạo ra những mớ hỗn độn khắp nơi trong môi trường làm 

việc. 

Là một cố vấn kinh doanh được dẫn dắt bởi Đức Thánh Linh, 

tôi thường giúp các nhà lãnh đạo xác định rõ mục tiêu của họ để tối 

ưu hóa điểm mạnh và khiến những điểm yếu trở nên không còn 

quan trọng (giống như Hội Chứng Sóc).  

Bản chất của những người đàn ông và phụ nữ đầy năng lượng, 

thông minh và tuyệt vời này là luôn khao khát thành công trong 

kinh doanh để tôn vinh Chúa. Tuy nhiên, họ không có xu hướng tự 

nhiên để duy trì sự tập trung, vì vậy, việc giúp họ giữ vững mục tiêu 

và trách nhiệm là một thử thách cả về mặt chuyên môn lẫn tâm linh. 

Tôi hiểu rằng đó là một thử thách đối với họ. Họ cũng biết đó 

là một thử thách đối với chính mình. Và kẻ thù cũng biết rõ điều đó. 

Chính vì vậy, vào thời điểm này, việc không dao động là vô 

cùng quan trọng, vì bạn biết rằng quyết định hành động này… 
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• Là đến từ Chúa qua sự xác nhận của Đức Thánh 

Linh. 

• Là điều Đức Thánh Linh muốn bạn thực hiện. 

• Là cách Đức Thánh Linh mong muốn bạn tiến hành. 

Dù thử thách có lớn đến đâu, bạn vẫn có thể giữ vững mục tiêu.  

Nô-ê làm như vậy; theo mọi điều Đức Chúa Trời đã 

truyền cho người, thì người làm y như vậy. (Sáng thế 

ký 6:22) 

Chúng ta biết rằng Nô-ê đã 500 tuổi khi lần đầu tiên được nhắc 

đến trong Kinh Thánh (Sáng Thế Ký 5:32) và 600 tuổi khi ông vào 

tàu (Sáng Thế Ký 7:6). Vì vậy, quá trình xây dựng con tàu khổng lồ 

này có thể đã kéo dài khoảng 100 năm hoặc hơn. 

Hãy thử tưởng tượng… 

• Hơn 100 năm chịu đựng sự chế giễu và khinh bỉ từ 

xã hội khi bạn trung tín làm công việc của Chúa. 

• Những đêm dài, tuần lễ, tháng ngày, thậm chí là 

nhiều năm phải đối mặt với sự mệt mỏi, nản lòng và 

các cuộc tấn công tâm linh lên thân thể, tâm trí và 

tâm hồn bạn. 

• Hàng chục người không tin Chúa liên tục tìm cách 

làm bạn xao lãng khỏi nhiệm vụ được giao. 

• Tập trung vào duy nhất một mục tiêu trong suốt 

hơn 100 năm. 

Cũng giống như Nô-ê, một khi đã quyết định, bạn phải kiên 

định với mục tiêu của mình. Đúng vậy, bạn có thể làm được, và chắc 

chắn bạn sẽ làm được. 
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ả

Vì lời Đức Chúa Trời là lời sống động và linh nghiệm, sắc hơn 

gươm hai lưỡi, thấu vào đến đỗi chia hồn linh, cốt tủy, xem 

xét tư tưởng và ý định trong lòng. 

—Hê-bơ-rơ 4:12 

Thần Linh thôi thúc bạn thành công. Kẻ thù mong muốn bạn thất 

bại.  

Một trong những cách tốt nhất để dập tắt những mũi tên lửa 

của kẻ thù là đáp trả lại hắn! Kyle Winkler viết trong Silence Satan, 

Tôi tin rằng khi lời Đức Chúa Trời được thốt ra từ 

miệng của những người thuộc về Đấng Christ, lời ấy 

mang quyền năng giống như chính Đức Chúa Trời 

đang phán. Những lời đó phải mang thẩm quyền của 

Đức Chúa Trời, nếu không chúng sẽ chẳng có tác 

dụng gì. Suy cho cùng, đó là lời của Ngài, không phải 

của chúng ta.1  

Winkler cho rằng có ba lợi ích quan trọng khi dùng lời Đức 

Chúa Trời để trực tiếp đáp trả với kẻ thù. Thứ nhất, nói ra Kinh 

Thánh giúp đổi mới tâm trí. Lời nói có sức mạnh, và “quyền năng 

đã tạo dựng vũ trụ cũng sẽ ban sự sống mới cho bạn.”2 

Thứ hai, nó khiến kẻ thù bỏ chạy. Winkler viết, “Cha của sự dối 

trá không có quyền lực khi chân lý của Cha hiện diện.”3 

Thứ ba, nói ra Kinh Thánh sẽ khiến quỷ Sa-tan câm lặng. Đó là 

lời tuyên bố mạnh mẽ: "Lùi lại đi, ác quỷ! Ta được trang bị bằng chân 

lý của Đức Chúa Trời.”4  

 

(ôi khuyến khích bạn tải ứng dụng miễn phí tuyệt vời của Kyle, Shut Up 

Devil!, có sẵn trên các cửa hàng ứng dụng Apple và Android.)  
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ứ ữ

Và kìa, nay tôi bị Thánh Linh buộc phải đi đến Giê-ru-sa-lem, 

tôi không biết những điều gì sẽ xảy đến cho tôi ở đó, ngoại trừ 

việc Thánh Linh làm chứng trong mọi thành phố, nói rằng 

xiềng xích và hoạn nạn đang chờ đợi tôi. Nhưng tôi chẳng kể 

sự sống mình làm quý, miễn chạy xong cuộc đua của tôi, và 

chức vụ tôi đã nhận lãnh nơi Đức Chúa Giê-xu, để làm chứng 

về Tin Lành ân điển của Đức Chúa Trời. 

—Công vụ 20:22–25 

Tương lai đối với Phao-lô có vẻ đầy thử thách. Ông trở lại Giê-ru-

sa-lem, nơi ông sẽ bị bắt, thực hiện chuyến đi cuối cùng đến Rô-ma, 

và cuối cùng chịu tử đạo. Nhiều đồng nghiệp của Phao-lô đã cảnh 

báo ông không nên đến Giê-ru-sa-lem. Nhà tiên tri A-ga-bút đã cầm 

dây thắt lưng của Phao-lô và tiên đoán rằng,  

Người có dây thắt lưng này sẽ bị người Do Thái tại 

Giê-ru-sa-lem trói và nộp vào tay dân ngoại. (Công 

vụ 21:11) 

Nhưng Phao-lô không hề nao núng. Ông hiểu rõ điều mình phải 

làm và sứ mệnh mà Chúa đã giao phó. Không có gì, dù là lời cảnh 

báo hay sự chống đối, có thể khiến ông chùn bước. 

Ông đứng vững, thậm chí cho đến chết. 

Việc bạn công khai đứng về phía Chúa Giê-su trong kinh doanh 

có thể đem lại sự bắt bớ, thậm chí cái chết. Tuy nhiên, ngay cả khi 

điều đó xảy ra, Chúa đã kêu gọi bạn làm điều đó. Đây là sứ mạng 

của bạn, không có gì phải nghi ngờ. 

Bây giờ chính là lúc để đứng vững, nghỉ ngơi trong sự bình an 

của Ngài (Phi-líp 4:6–7), biết rằng đạo binh thiên sứ bảo vệ bạn (Hê-

bơ-rơ 1:14), Lời Chúa ở trong lòng và trên môi miệng bạn (I Cô-rinh-

tô 2:4–5), và chiến thắng cuối cùng thuộc về Chúa (I Giăng 5:4).  

Nếu quyết định đó là… 
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• Nhỏ nhặt — hãy đứng vững! 

• Lớn lao — hãy đứng vững! 

• Mạo hiểm theo quan điểm của thế gian — hãy đứng 

vững! 

• Dựa trên chứng nhân của riêng bạn — hãy đứng 

vững! 

Giống như Phao-lô vậy.  

ộ ề ữ

Như tôi đã đề cập trước đó trong Phần 4.5, "Mặc Áo Giáp", việc trang 

bị toàn bộ áo giáp của Đức Chúa Trời càng sớm, bạn càng chuẩn bị 

tốt hơn cho những cuộc tấn công tối thượng của kẻ thù.  

Tôi khích lệ bạn hãy luôn nhớ điều này: đứng vững khi mặc 

trọn bộ khí giáp của Đức Chúa Trời (Ê-phê-sô 6:10–20). Sứ đồ Phao-

lô đã nhắc đến từ “đứng vững” ba lần trong những câu này để 

chúng ta sẵn sàng ngăn chặn và phá hủy những mưu kế mà kẻ thù 

nhắm vào chúng ta. 

Khi bạn đứng vững trong bộ khí giáp đầy đủ, bạn sẽ không dao 

động 

ế ạ ộ ể ộ

Hãy dành thời gian hoàn thành kế hoạch hành động này và luôn giữ 

bên mình.  

 

1. Tập Trung – Liệt kê 3–5 điều dễ khiến bạn mất tập trung khỏi các 

mục tiêu kinh doanh quan trọng nhất.  

 

Yếu tố gây sao lãng #1: 

 

 

Yếu tố gây sao lãng #2:  
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Yếu tố gây sao lãng #3: 

 

 

Yếu tố gây sao lãng #4:  

 

 

Yếu tố gây sao lãng #5: 

 

 

2. Đáp Trả – Bây giờ hãy viết ra 3–5 câu Kinh Thánh mà bạn cần ghi 

nhớ và đáp trả để giúp bạn giữ sự tập trung. Ví dụ, một trong những 

câu tôi thường nhắc lại là I Cô-rinh-tô 2:16b "Nhưng tôi có tâm trí 

của Đấng Christ."  

 

Câu Kinh Thánh #1: 

 

 

Câu Kinh Thánh #2:  

 

 

Câu Kinh Thánh #3: 

 

 

Câu Kinh Thánh #4:  

 

 

Câu Kinh Thánh #5: 

 

 

3. Đứng Vững – Bằng chính ngôn từ của mình, hãy tạo ra 3–5 tuyên 

bố “Đứng Vững” của riêng mình mà bạn có thể nói ra khi cần. Ví 

dụ, một trong những tuyên bố Đứng Vững của tôi đơn giản như lời 

Phao-lô đã thốt lên: “Tôi sẽ không dao động!” Một câu khác là "Tôi 

làm được mọi sự nhờ Đấng Christ ban thêm sức cho tôi! 
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Tuyên bố #1: 

 

 

Tuyên bố #2:  

 

 

Tuyên bố #3: 

 

 

Tuyên bố #4:  

 

 

Tuyên bố #5: 

 

 

4. Thêm Một Điều Nữa 

 

Vì vậy, hãy mang lấy toàn bộ khí giáp của Đức Chúa Trời, để 

trong ngày tai họa, anh em có thể chống cự được, và khi làm 

xong mọi sự rồi, anh em được đứng vững. Vậy, hãy đứng 

vững, lấy chân lý làm đai lưng, lấy chính trực làm áo giáp che 

thân, lấy Tin Lành bình an làm giày dép. Lại phải lấy đức tin 

làm khiên chắn, nhờ đó anh em có thể dập tắt mọi mũi tên lửa 

của kẻ ác. Hãy đội mão trụ của sự cứu rỗi, và cầm gươm của 

Thánh Linh, là lời Đức Chúa Trời. 

—Ê-phê-sô 6:13–17 

Viết ra bên dưới sáu mảnh trong bộ khí giáp của Đức Chúa Trời. 

Hãy quyết tâm trong lòng rằng khi bạn đi làm, bạn sẽ nói to những 

điều này để bạn được trang bị đầy đủ và sẵn sàng cho những trận 

chiến kinh doanh phía trước. Khi bạn làm vậy, bạn cảnh báo kẻ thù 

rằng hắn không có chỗ đứng hoặc quyền lực nào đối với công việc 

kinh doanh của bạn. 
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ọ ộ

1. 

 

2. 

 

3. 

 

4. 

 

5. 

 

6. 

 

Ầ Ệ Ộ Ạ

Dạn dĩ (tính từ): không sợ nguy hiểm hay những tình huống 

khó khăn; rất tự tin theo cách có thể bị cho là thô lỗ hoặc liều 

lĩnh; thể hiện hoặc đòi hỏi tinh thần can đảm không sợ hãi.  

Chìa khóa cuối cùng để giải phóng quyền năng của Đức Thánh Linh 

trong công việc của bạn là cầu nguyện một cách dạn dĩ.  

Giô-suê đã giành chiến thắng hết trận này đến trận khác, đánh 

bại mọi đạo quân mà Đức Chúa Trời bảo ông đối mặt. Một lần nọ, 

Đức Chúa Trời bảo ông hành quân suốt đêm để chuẩn bị giao chiến 

với liên minh của năm vị vua. Nhưng đến cuối ngày, trận chiến vẫn 

chưa kết thúc. Khao khát giành chiến thắng hoàn toàn, Giô-suê đã 

cầu nguyện. 

Ngày ấy, Đức Giê-hô-va phó dân A-mô-rít vào tay 

dân Y-sơ-ra-en, nên Giô-suê thưa cùng Đức Giê-hô-

va trước mặt Y-sơ-ra-en rằng “Hỡi mặt trời, hãy dừng 

lại trên Ga-ba-ôn, hỡi mặt trăng, hãy đứng lại trong 
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trũng A-gia-lôn.” Vậy, mặt trời dừng lại, mặt trăng 

đứng yên, cho đến khi dân sự báo thù các kẻ thù 

mình. Điều đó há chẳng được chép trong sách Gia-sa 

sao? Mặt trời đứng giữa trời, chẳng vội lặn trong 

khoảng một ngày trọn. (Giô-suê 10:12–13) 

Đạo quân của Giô-suê đã đánh bại kẻ thù nhờ sự đáp lời của 

Đức Chúa Trời đối với lời cầu nguyện đầy dạn dĩ. 

Qua nhiều năm, tôi thấy dễ dàng hơn khi cầu nguyện cách dạn 

dĩ cho vợ, con trai, gia đình, bạn bè, mục sư và hội thánh của mình. 

Nhưng tôi lại cảm thấy không thoải mái khi làm điều đó cho công 

việc kinh doanh.  

Tôi luôn cầu nguyện cho công việc kinh doanh của mình. Thật 

dễ dàng để cầu xin Chúa ban cho thêm hợp đồng, những khách hàng 

trả giá cao hơn, thay đổi một nhân viên cứng đầu, hoặc thậm chí 

giúp tôi và công ty thoát khỏi một vụ kiện vô lý. Và ai lại chưa từng 

cầu nguyện để thoát khỏi một rắc rối lớn do chính mình gây ra (có 

lẽ vì không bước đi theo sự hướng dẫn của Đức Thánh Linh ngay từ 

đầu)? 

Tôi không hề xem nhẹ tầm quan trọng của những lời cầu 

nguyện đơn giản và cơ bản cho công việc kinh doanh của chúng ta. 

Chúa luôn lắng nghe lời cầu nguyện của mọi con cái Ngài.  

Nhưng tôi khích lệ bạn hãy đưa những lời cầu nguyện của mình 

lên một tầm cao mới, để có thể bắt đầu khai phóng ân huệ siêu nhiên 

của Đức Chúa Trời trên công việc kinh doanh của bạn! 

"Và giờ đây, lạy Chúa, xin đoái xem những lời hăm 

dọa của họ, và ban cho các đầy tớ Ngài sự dạn dĩ để 

công bố lời Ngài, bằng cách giơ tay Ngài ra chữa lành, 

và khiến các dấu kỳ phép lạ được thực hiện nhân 

danh đầy tớ thánh của Ngài là Chúa Giê-xu." Khi họ 

cầu nguyện xong, nơi họ nhóm lại rung động, tất cả 

đều được đầy dẫy Đức Thánh Linh và giảng dạy lời 

Đức Chúa Trời cách dạn dĩ. (Công vụ 4:29–31) 
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Đây là lời cầu nguyện được ghi lại đầu tiên của các sứ đồ trong 

hội thánh mới, chỉ vài ngày sau Lễ Ngũ Tuần và vài phút sau khi bị 

các nhà lãnh đạo tôn giáo đe dọa phải ngừng lại!  

Đối mặt với những thử thách khắc nghiệt, bị đánh đập, thậm 

chí cái chết, các sứ đồ đầu tiên hoàn toàn có thể đưa ra những lời cầu 

nguyện an toàn, đơn giản kiểu xin-giúp-chúng-con-vượt-qua- 

nghịch-cảnh-này rồi lặng lẽ tiếp tục công việc của mình. Chúng ta 

chắc chắn không muốn xúc phạm, làm phiền hoặc gây ra sự xáo trộn.  

Họ hoàn toàn có thể chọn con đường an toàn và dễ dàng hơn, 

nhưng họ đã quyết định đi theo một hướng khác. Họ quyết định 

nâng tầm lời cầu nguyện lên một mức độ cao hơn, được đầy dẫy 

Đức Thánh Linh.  

Họ chọn bước đến trước ngai Chúa một cách dạn dĩ và cầu xin 

nhiều hơn!  

Nhiều quyền năng hơn. Nhiều dấu kỳ phép lạ hơn. Nhiều SỰ 

DẠN DĨ hơn! 

Ngôi nhà của họ đã rung chuyển. Lòng tự tin của họ được khích 

lệ. Đức tin của họ được gia tăng. 

Và đến tận ngày nay, chúng ta vẫn tiếp tục chứng kiến kết quả 

của lời cầu nguyện dạn dĩ này: sự phát triển siêu nhiên và tầm ảnh 

hưởng đời đời của Hội Thánh trên khắp thế giới! 

Gần đây, tôi bắt đầu từ bỏ những lời cầu nguyện an toàn, bình 

thường và có thể đoán trước để bước vào một cấp độ mới, những lời 

cầu nguyện sâu sắc, mạnh mẽ và dạn dĩ cho công việc kinh doanh 

của mình. Và sự khác biệt thật to lớn. 

Vậy, sự thay đổi này sẽ như thế nào? Dưới đây là ba ví dụ. 

An toàn: “Chúa ơi, xin giúp con đủ tiền trả lương 

tháng này.” 

Dạn dĩ: “Chúa ơi, xin sai thiên sứ của Ngài đem đến 

cho con 100.000 đô mà Ngài biết con cần để trả lương 

và tái đầu tư vào công việc này nhằm mở rộng hơn 

nữa, nhân danh Chúa Giê-xu!” 
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An toàn: “Chúa ơi, xin chỉ cho chúng con cách tăng 

doanh số lên 20% trong năm nay.” 

Dạn dĩ: “Chúa ơi, xin ban phước cho chúng con, 

khiến công việc này gia tăng gấp đôi (hoặc gấp năm, 

gấp mười), nhân danh Chúa Giê-xu!”  

An toàn: “Chúa ơi, xin giúp nhân viên của con, Tony, 

hàn gắn cuộc hôn nhân của anh ấy.” 

Dạn dĩ: “Chúa ơi, con cảm ơn Ngài vì chạm đến lòng 

của Tony và vợ anh ấy, chữa lành và hàn gắn mãi mãi 

cuộc hôn nhân của họ, nhân danh Chúa Giê-xu!” 

Bây giờ, hãy quay lại và chỉ đọc những lời cầu nguyện mạnh 

dạn, rồi tự hỏi chính mình:  

• Bạn muốn dành những lời cầu nguyện nào cho công 

việc kinh doanh của mình hơn?? 

• Bạn muốn nhân viên của mình cầu nguyện điều gì 

cho công việc này? 

• Bạn nghĩ Chúa sẽ sẵn lòng đáp lời những lời cầu 

nguyện nào hơn?  

Có ba điều cậu cần làm để cầu nguyện cách mạnh dạn hơn: cầu 

xin, tin cậy, và mong đợi. 

ầ

Gia-bê đã kêu cầu Đức Chúa Trời của Y-sơ-ra-en rằng ‘Xin 

Chúa ban phước dồi dào cho con, mở rộng bờ cõi con, xin Chúa 

ở cùng con và gìn giữ con khỏi tai họa, hầu cho con không 

buồn rầu!’ Và Đức Chúa Trời đã nhậm lời người cầu xin. 

—1 Sử Ký 4:10 
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Phước lành. Bờ cõi. Quyền năng. Sự bảo vệ. 

Đây là bốn điều mà Gia-bê, một người công chính, đã cầu xin 

Đức Chúa Trời. Đối với nhiều người, lời cầu nguyện này có vẻ ích 

kỷ. Nhưng đối với những người làm kinh doanh theo sự dẫn dắt của 

Đức Thánh Linh (nhóm 2%), đây nên là một khuôn mẫu cho những 

lời cầu nguyện táo bạo hơn trong công việc kinh doanh của chúng 

ta. 

Trong cuốn sách bán chạy nhất của mình, The Prayer of Jabez, 

Bruce Wilkinson viết, 

Nếu bạn đang kinh doanh theo cách của Chúa, thì 

không chỉ đúng khi cầu xin nhiều hơn, mà Ngài còn 

đang chờ bạn xin thêm. Công việc kinh doanh của 

bạn chính là bờ cõi Chúa đã giao phó. Ngài muốn bạn 

xem đó là cơ hội quan trọng để tác động đến từng cá 

nhân, cộng đồng doanh nghiệp và thế giới rộng lớn 

hơn nhằm tôn vinh danh Ngài. Cầu xin Chúa mở 

rộng cơ hội ấy sẽ khiến Ngài vui lòng biết bao.5  

Hãy tưởng tượng—Chúa đang chờ bạn xin Ngài ban cho nhiều 

hơn! 

Bạn đã bao giờ chờ đợi con mình xin được dẫn đi công viên, dạy 

đá bóng, tập đi xe đạp, chạy xe máy, lái ô tô, hay thậm chí là hướng 

dẫn cách cầu hôn bạn gái chưa??  

Nhiều khi, phản ứng trong lòng bạn là “Cuối cùng thì con cũng 

chịu mở lời!” Từ đầu, bạn đã muốn cho con những điều đó, nhưng 

bạn biết điều tốt nhất là chờ đến khi con xin. 

Chúa cũng vậy. Như tiến sĩ Wilkinson đã nói, “Công việc kinh 

doanh của bạn chính là bờ cõi Chúa giao phó.” Vì vậy, hoàn toàn 

hợp lý khi Ngài sẵn sàng và vui lòng ban phước dồi dào cho những 

nỗ lực của bạn. 

Chúa đang chờ bạn cầu xin và xin những điều lớn lao. Hãy 

mạnh dạn lên! 
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ợ

Vậy Đức Chúa Trời đã ban cho điều người ấy cầu xin. 

—1 Sử ký 4:10b 

Bạn có nhận ra điều đó không? Cách Đức Chúa Trời đáp lời lời cầu 

xin của Gia-bê? Tôi đã bỏ qua câu Kinh Thánh này trong nhiều năm. 

Nhưng giờ, tôi thường tự nhắc nhở mình đây chính là cách Đức 

Chúa Trời đáp lời những lời cầu nguyện dạn dĩ, chính trực cho sự 

phát triển trong cuộc sống và công việc kinh doanh của tôi.  

Là những người thuộc nhóm 2%, chúng ta thường tập trung vào 

sự dạn dĩ thái quá của Gia-bê—người đã trực tiếp cầu xin Đức Chúa 

Trời cho mình có thêm cơ hội kinh doanh, lãnh thổ mở rộng, sự bảo 

vệ mạnh mẽ hơn, và sự giải cứu khỏi những cuộc tấn công tiềm tàng 

của kẻ thù—mà bỏ qua tầm quan trọng trong cách Đức Chúa Trời 

đáp lời.  

Đức Chúa Trời đã ban cho Gia-bê điều người ấy cầu xin! Nói 

cách khác, Đức Chúa Trời đã đáp rằng, "Được thôi… phước dồi dào 

của con đây. Ta rất vui vì cuối cùng con cũng cầu xin Ta!" 

Chúa Giê-xu và Gia-cơ cũng đã dạy chúng ta điều tương tự: 

Hãy xin, sẽ được; hãy tìm, sẽ gặp; hãy gõ cửa, sẽ mở 

cho. Vì hễ ai xin thì được, ai tìm thì gặp, ai gõ cửa thì 

được mở. (Ma-thi-ơ 7:7–8) 

Anh em không được gì là vì không cầu xin. (Gia-cơ 

4:2b) 

Tôi sẽ dạy thêm về điều này trong các sách và các bài giảng 

video sắp tới. Còn bây giờ, hãy hiểu đơn giản rằng Gia-bê được mô 

tả là một người chính trực và đáng kính. Chính điều đó đã khiến 

ông đủ tư cách để nhận sự dồi dào siêu nhiên và ơn huệ từ Đức Chúa 

Trời. 
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Là người thuộc nhóm 2%, bạn đã thừa hưởng sự chính trực của 

Chúa Cứu Thế Giê-xu (1 Cô-rinh-tô 1:30). Trong mắt Đức Chúa Trời, 

bạn được xem là chính trực như Gia-bê. Vì vậy, bạn có thể kỳ vọng 

những kết quả siêu nhiên cho công việc kinh doanh của mình khi 

dâng lên những lời cầu nguyện dạn dĩ. 

Cầu xin thôi chưa đủ. Bạn còn phải mong đợi! 

ậ

Hãy lấy làm vui thích về Đức Giê-hô-va, thì Ngài sẽ ban cho 

ngươi điều lòng mình ao ước. Hãy phó thác đường lối mình 

cho Đức Giê-hô-va, và nhờ cậy nơi Ngài, thì Ngài sẽ làm 

thành việc ấy. 

—Thi thiên 37:4–5 

Bạn phải đủ dạn dĩ để cầu xin. 

Bạn phải đủ dạn dĩ để mong đợi điều mình cầu xin. 

Và cuối cùng, bạn cũng phải đủ dạn dĩ để tin rằng lời cầu 

nguyện của mình xứng đáng được đáp lời.  

Đã đến lúc tất cả những người thuộc nhóm 2%—tất cả chúng 

ta—tin rằng đây chính là thời điểm để tạo nên sự thay đổi trong lĩnh 

vực của mình vì Chúa Giê-xu. 

Đã đến lúc mở rộng ranh giới của chúng ta! 

Đã đến lúc chứng kiến sự tăng trưởng siêu nhiên! 

Đã đến lúc nâng tầm những lời cầu nguyện của chúng ta lên 

mức dạn dĩ cao hơn nữa!  

Nhưng Đức Chúa Giê-xu nhìn họ và phán rằng, 

“Điều đó loài người không thể làm được, nhưng Đức 

Chúa Trời thì mọi sự đều có thể được.” (Ma-thi-ơ 

19:26) 

Thời cơ đã đến. 
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ộ ư

Lời cầu nguyện duy nhất của tôi không bao giờ được đáp là 

khi tôi chơi gôn.  

—Billy Graham 

Tôi rất thích chơi gôn, và nhà truyền giáo Billy Graham cũng vậy. Vì 

thế, để thêm phần thú vị, hãy cùng tôi cầu nguyện một lời cầu 

nguyện dạn dĩ dành cho những người chơi gôn khắp thế giới: 

Lạy Chúa, xin cho tất cả những cú đánh xa của con 

đều rơi vào đường lăn bóng, tất cả những cú gạt đầu 

tiên của con đều rơi vào lỗ, và tất cả những cú đánh 

lệch hướng của con đều đi trên mặt nước một cách 

siêu nhiên giống như Chúa Giê-su! A-men! 

ế ạ ộ ữ ờ ầ
ệ ạ

Hãy viết ra ba khía cạnh mà bạn cảm nhận Đức Thánh Linh đang 

thôi thúc bạn cầu nguyện cách dạn dĩ hơn cho công việc kinh doanh 

của mình. Ghi lại lời cầu nguyện an toàn của bạn. Sau khi dành thời 

gian lắng nghe Đức Thánh Linh, hãy viết ra điều Ngài muốn bạn 

cầu nguyện. 

 

 

Khía cạnh #1: _________________________________________ 

 

Cầu nguyện an toàn: 

 

 

Cầu nguyện dạn dĩ: 
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Khía cạnh  #2: _________________________________________ 

 

Cầu nguyện an toàn: 

 

 

Cầu nguyện dạn dĩ:  

 

 

Khía cạnh  #3: _________________________________________ 

 

Cầu nguyện an toàn: 

 

 

Cầu nguyện dạn dĩ:  

 

 

Phần này DÀNH RIÊNG cho những người chơi gôn! 

 

Mục tiêu đánh gôn: _________________________________________ 

 

Cầu nguyện an toàn: 

 

 

Cầu nguyện dạn dĩ: 
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ả ậ

Chia sẻ những quyết định "Thực Hành" của bạn. Bạn đã học được 

điều gì? Trong tuần tới, bạn có thể áp dụng điều học được ở đâu? 

 

 

 

Chia sẻ những quyết định "Kiểm Tra Trước Khi Hành Động" của 

bạn. Bạn đã rút ra bài học gì? 

 

 

 

Thảo luận về các kế hoạch hành động "Tìm Kiếm Chứng Nhân" 

của bạn. Những thử thách bạn gặp phải là gì? Người khác đã phản 

ứng thế nào? Điều gì khiến bạn ngạc nhiên hoặc cảm thấy vui khi 

tìm kiếm chứng nhân? 

 

 

 

Chia sẻ một tình huống kinh doanh gần đây mà bạn có thể đã làm 

dập tắt Đức Thánh Linh. Bạn có nhận ra điều đó ngay lúc ấy 

không? Làm thế nào để nhận biết trong tương lai? 

 

 

 

Thảo luận về một trong những kế hoạch hành động "Đừng Dao 

Động" của bạn. Tại sao điều này lại khó thực hiện đối với những 

người làm kinh doanh? 
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2-3 lời cầu nguyện mạnh dạn nào mà bạn hiện đang cầu nguyện 

cho công việc kinh doanh của mình? Bạn cảm nhận được điều gì 

khi cầu nguyện? Bạn có do dự gì không, và làm thế nào để vượt 

qua điều đó?  

 

 

 

 

 

 

 

 
1 Kyle Winkler, Silence Satan: Shutting Down the Enemy’s Attacks, Threats, Lies, and 

Accusations (Lake Mary, FL: Passio, 2014), tr. 161. 

2 Ibid., tr. 162. 

3 Ibid., tr. 163. 

4 Ibid., tr. 165. 

5 Dr. Bruce H. Wilkinson, The Prayer of Jabez: Breaking Through to the Blessed Life 

(Sisters, OR: Multnomah Publishers, 2000), tr. 31–32.  
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Ự Ế Ộ

Chớ mệt mỏi về sự làm lành, vì nếu không ngã lòng, đến kỳ 

chúng ta sẽ gặt. 

—Ga-la-ti 6:9 

Ể Ắ Ầ Ộ Ệ Ễ ƯỢ Ớ là 

điều khó khăn. 

Chương này trình bày năm lĩnh vực giúp bạn duy trì động 

lực khi bắt đầu khai phóng lợi thế vượt trội trong công việc kinh 

doanh. 

Ớ Ạ Ữ Ợ

lợi ích (danh từ): kết quả hoặc tác động tốt, một hành động tử 

tế, điều mang lại sự thịnh vượng hoặc phúc lợi. 

Cách đây vài năm, tôi được chẩn đoán mắc chứng “viêm gân thoái 

hóa kèm thoái hóa khớp cùng đòn và tràn dịch khớp nhỏ” ở vai phải. 

Nghĩa là: vai phải của tôi đau dữ dội! Cơn đau nghiêm trọng đến 

mức tôi không thể với tay ra sau lưng để lấy khăn tay trong túi quần 

sau. Vào ban đêm, khi cố gắng chìm vào giấc ngủ, tôi cảm thấy như 

có một cái đinh đang đâm vào phần trên cánh tay phải. Tôi không 

thể đưa cánh tay phải lên quá vai vào bất kỳ lúc nào.  
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Khi bác sĩ chỉnh hình tại Phòng khám Andrews nổi tiếng thế 

giới ở Gulf Breeze, Florida, hướng dẫn tôi bắt đầu một chế độ phục 

hồi chức năng và tập thể dục, tôi dễ dàng nhận ra lợi ích của việc 

này. Cơn đau hành hạ mỗi ngày, nên bất cứ điều gì cũng tốt hơn là 

tiếp tục chịu đựng.  

Tôi vượt qua hai tuần trị liệu nhẹ nhàng và sau đó bắt đầu một 

chương trình rèn luyện sức mạnh tích cực tại nhà dưới sự giám sát 

của John Saxon, một người bạn thân đồng thời là cựu huấn luyện 

viên bóng bầu dục đại học. Tôi nhanh chóng thấy sự cải thiện rõ rệt, 

tăng cường sức mạnh phần thân trên và cơn đau giảm rõ rệt.  

Khi duy trì thói quen tập luyện mỗi sáng năm ngày một tuần, 

tôi dễ dàng nhận ra những lợi ích mang lại. Lần đầu tiên trong đời, 

tôi có thể thấy những "khối cơ" (cơ bắp) bắt đầu xuất hiện trên bắp 

tay trước và bắp tay sau. Từ một người có hình dáng mảnh mai, giờ 

đây khi đã hơn 60 tuổi, tôi bắt đầu có một chút cơ bắp thực sự. 

Nhớ đến lợi ích của việc tập luyện ư? Dễ thôi. Chỉ cần nhìn vào 

những bản ghi chép hàng tuần với các mục tiêu, số đo và các bài tập 

nâng cao của tôi. Cuốn sổ tay ấy chứa đầy những lợi ích mà việc tập 

luyện mang lại. Không chỉ vậy, tôi còn cảm thấy mình khỏe khoắn 

hơn, tràn đầy năng lượng, tập trung hơn và tự tin hơn. Chính nhờ 

nhớ đến và cảm nhận rõ ràng những lợi ích này, tôi tiếp tục duy trì 

và phát triển. 

Tương tự như khi bạn khai phóng lợi thế vượt trội trong kinh 

doanh.  

ễ ỏ

Tổ phụ chúng tôi ở Ai Cập không hiểu các phép lạ của Ngài; 

họ không nhớ đến vô số lòng thương xót của Ngài. 

—Thi Thiên 106:7 

Thật dễ dàng để nhớ lại tất cả những điều tồi tệ xảy ra trong công 

việc kinh doanh hơn là những điều tốt đẹp. Cuộc sống kinh doanh 
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hằng ngày của bạn có thể đầy rẫy những lối mòn, thói quen, nghi 

thức và những thử thách không bao giờ dứt, kèm theo sự thất vọng 

buộc bạn chỉ tập trung vào những vấn đề trước mắt. 

Bản tính con người là dễ nhớ đến những thất bại và khó khăn 

hơn là những chiến thắng và thành công. Bạn đã bao giờ tự hỏi ai là 

kẻ luôn nhắc nhở chúng ta về những thất bại đó chưa? Chắc chắn 

không phải là … Đức Thánh Linh! 

Kẻ thù số một trong công việc của chúng ta chính là quỷ Sa-tan, 

chúa tể của thế gian này (Ê-phê-sô 2:2), kẻ muốn giết, cướp và hủy 

diệt mọi điều tốt lành (Giăng 10:10), kể cả trong công việc kinh do-

anh của bạn. Hắn đặc biệt nhắm vào những người được Đức Thánh 

Linh ban quyền năng siêu nhiên và đầy dẫy Thánh Linh như bạn. Vì 

thế, không có gì lạ khi chúng ta dễ dàng quên đi những khoảnh khắc 

tốt lành khi Đức Thánh Linh hành động bên trong và thông qua công 

việc của mình.  

Tôi cũng gặp khó khăn tương tự như bạn. Tôi đã học được rằng, 

để dừng lại, suy ngẫm và nhớ lại những cách thiêng liêng, tốt lành 

và thánh khiết mà Chúa đã dẫn dắt tôi qua Đức Thánh Linh trong 

công việc kinh doanh, cần có sự nỗ lực tập trung. 

Nhanh lên ... Hãy viết ra một lần bạn nhớ Đức Thánh Linh đã 

tác động đến công việc kinh doanh hoặc sự nghiệp của mình: 

 

10 năm trước? 

 

 

5 năm trước? 

 

 

Năm ngoái? 

 

 

Năm nay? 

 

 

Tuần rồi? 
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Ngày hôm qua? 

 

 

Việc này khó hơn chúng ta nghĩ. Tại sao? Vì chúng ta thường nhớ 

đến những khó khăn hơn là những chiến thắng. Mặc dù Đức Thánh 

Linh ban cho chúng ta tâm trí sáng suốt (2 Ti-mô-thê 1:7), nhưng 

chúng ta vẫn rất dễ quên bao lần Chúa—qua Thánh Linh của Ngài—

đã hướng dẫn, bảo vệ và ban phước cho chúng ta trong công việc. 

Đây là một cách đơn giản nhưng đầy quyền năng để duy trì đà 

tiến bước do Thánh Linh dẫn dắt. 

ườ ợ ầ ủ ạ

Nhưng Ta đã nói cho các con những điều đó, để khi đến giờ, 

các con nhớ lại rằng Ta đã bảo trước cho các con.  

—Giăng 16:4 

Hãy dành ra 10 phút nghỉ ngơi. Cầu xin Đức Thánh Linh giúp bạn 

liệt kê 10 lợi ích khi để Ngài hành động tự trong công việc kinh do-

anh của bạn.  

Danh sách của bạn có thể sẽ khác với bất kỳ ai khác. Đức Thánh 

Linh sẽ phán dạy bạn về vai trò độc nhất của bạn trong công ty, môi 

trường, và những ân tứ, tài năng duy nhất bạn sở hữu. Danh sách 

này có thể bao gồm mọi thứ từ những câu Kinh Thánh, lời khích lệ, 

hành động cụ thể, kết quả đo lường được, và nhiều hơn thế nữa. 

 

Mười lợi ích hàng đầu khi để Đức Thánh Linh hành động trong công việc 

kinh doanh của tôi bao gồm… 

 

1. 

 

 

2. 
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3. 

 

 

4. 

 

 

5. 

 

 

6. 

 

 

7. 

 

 

8. 

 

 

9. 

 

 

10. 

 

 

Làm tốt lắm. Bạn cần ghi nhớ danh sách này. 

ử ớ ợ

Tôi sẽ nhớ lại những công việc của Đức Giê-hô-va; chắc chắn 

tôi sẽ nhớ lại các phép lạ của Ngài từ thuở xưa.  

—Thi Thiên 77:11 
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Hãy giữ danh sách này bên mình trong 30 ngày tới. Xem lại ít nhất 

hai lần mỗi ngày. 

Tạo một danh sách nhắc nhở trên điện thoại. Viết từng mục ra 

các tấm thẻ nhỏ. Dán chúng ở những nơi bạn dễ nhìn thấy.  

Việc đọc và suy ngẫm về danh sách này sẽ nhắc nhở và khích lệ 

bạn để Đức Thánh Linh hành động cách mạnh mẽ và nhanh chóng 

hơn, đem lại tác động tối đa cho công việc kinh doanh của bạn. Tại 

sao? Vì Ngài đã từng làm điều đó cho bạn trong quá khứ.  

ứ ạ ủ ữ ợ

Hãy nhớ rằng chính Giê-hô-va Đức Chúa Trời của anh em 

ban cho anh em quyền năng để làm nên sự giàu có, để Ngài 

lập vững giao ước mà Ngài đã thề cùng tổ phụ anh em, như 

ngày nay. 

—Phục Truyền Luật Lệ Ký 8:18 

Chúa là Đấng ban cho bạn quyền năng để thịnh vượng trong công 

việc kinh doanh. Danh sách lợi ích này sẽ là lời nhắc nhở không 

ngừng rằng Thánh Linh của Ngài đang hành động qua bạn để đánh 

bại kẻ thù, dời non lấp biển. Nó cũng sẽ nhắc bạn rằng Đức Chúa 

Trời xứng đáng nhận mọi vinh hiển. 

Ạ

Tôi cũng đã cẩn thận tra cứu mọi việc từ đầu, tưởng nên trình 

bày lại cách có thứ tự cho ngài, thưa Thê-ô-phi-lơ cao quý, để 

ngài biết rõ sự chắc chắn của những điều mình đã được dạy 

dỗ.  

—Lu-ca 1:3-4 
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Trong phần trước, “Nhớ Lại Những Lợi Ích,” bạn đã nhìn lại quá 

khứ để nhắc nhở bản thân về những lần Đức Thánh Linh đã hành 

động trong công việc kinh doanh của mình. 

Phần “Ghi Chép Lại” hướng đến tương lai. Đây là cách tôi bắt 

đầu ghi lại những lợi ích khi để Đức Thánh Linh tác động đến công 

việc của mình.  

ệ ố ố ổ ậ ủ

Hệ thống ghi chép của tôi bao gồm ba cuốn nhật ký bằng giấy có bìa 

da kích thước 5”x8”: một nhật ký kinh doanh, một nhật ký tâm linh, 

và một nhật ký ghi chép bài giảng. 

Nhật ký kinh doanh (bìa nâu) dùng để ghi chép các công việc 

hằng ngày, bao gồm các phần riêng dành cho khách hàng, ý tưởng 

viết sách và blog, và những ghi nhận về tác động của công việc kinh 

doanh. 

Nhật ký tâm linh (bìa đen) để tôi ghi lại quá trình trưởng thành 

về mặt tâm linh của mình, những hiểu biết hằng ngày từ Đức Thánh 

Linh, ghi chú học Kinh Thánh, và các bài giảng tại hội thánh của tôi. 

Nhật ký bài giảng (cũng bìa đen) chỉ dành riêng để ghi chú từ 

những podcast bài giảng của các giáo sư Kinh Thánh và mục sư mà 

tôi ngưỡng mộ và học hỏi. Những ghi chú này mang lại cho tôi danh 

sách những điều mới mẻ mà Đức Thánh Linh đang dạy dỗ qua các 

mục vụ khác nhau. 

Đối với tôi, hệ thống này rất hiệu quả. Khi làm việc, tôi luôn giữ 

cuốn nhật ký kinh doanh bên cạnh. Khi tham dự các buổi nhóm tại 

hội thánh, tôi mang theo nhật ký tâm linh cá nhân. Khi nghe podcast 

hoặc xem các bài giảng trên TV hay internet, tôi ghi chép vào nhật 

ký bài giảng. 

Mỗi tuần, tôi xem lại các nhật ký này, đánh dấu bằng bút dạ 

vàng những điều mặc khải quan trọng, lời tiên tri, sự khải thị, ý 

tưởng, và bất cứ điều gì Đức Thánh Linh thúc giục tôi ghi nhớ.  

Một trong những thời gian yêu thích của tôi là lật lại các nhật 

ký và chỉ đọc những dòng được tô vàng. Đó chính là sức mạnh thật 

sự của hệ thống này đối với tôi. Vì đây là bản ghi chép có trật tự về 
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cách Đức Thánh Linh đang hướng dẫn tôi trong nhiều lĩnh vực của 

cuộc sống. Đồng thời, cũng giúp tôi nhớ đến những lợi ích khi tiếp 

tục bước đi trong hành trình này. 

Cuối cùng, những cuốn nhật ký và ghi chú này giúp tôi xây 

dựng và khích lệ tôi hướng tới những mức độ tác động cao hơn của 

Đức Thánh Linh thông qua công việc kinh doanh của mình.  

Những ghi chú bài giảng thường gắn liền với các khái niệm kinh 

doanh mà Chúa hướng dẫn tôi chia sẻ.  

Những mặc khải tôi nhận được từ thời gian cầu nguyện và tĩnh 

nguyện giúp tâm linh tôi bước vào một cấp độ kết nối và hiểu biết 

sâu sắc hơn. 

Nhật ký kinh doanh giúp tôi đồng hành với Đức Thánh Linh và 

bước đi theo ý muốn của Ngài. 

Hệ thống ba cuốn nhật ký này có thể là quá nhiều đối với bạn, 

nhưng đối với tôi thì thật sự hiệu quả.  

ộ ưở

Tại sao bạn không hỏi Đức Thánh Linh xem hệ thống ghi chép nào 

phù hợp nhất với mình? (Chìa khóa số 1: Thực hành!) Ngài đã biết 

rõ điều đó! 

Dù là phương pháp nào, hãy bắt đầu ngay. Theo thời gian, bạn 

sẽ hoàn thiện một hệ thống phù hợp, dễ duy trì và giúp bạn kiên trì 

với hành trình này.  

Đó chính là mục tiêu. Hãy bắt đầu và đừng dừng lại! 

Khi làm như vậy, bạn sẽ nhìn lại và nhận ra Đức Thánh Linh đã 

tác động đến các dự án kinh doanh, đội ngũ, khách hàng của bạn, 

và còn nhiều hơn nữa. 

Rồi bạn sẽ cứ tiếp tục tiếp tục và tiếp tục…… 
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Ả Ọ Ứ Ộ Ề

Ế Ừ Ứ Ờ

Vì những kẻ đó là sứ đồ giả, là kẻ làm việc gian dối, giả mạo 

thành sứ đồ của Đấng Christ. Điều đó không có gì lạ, vì chính 

Sa-tan cũng giả mạo làm thiên sứ sáng láng.  

—2 Cô-rinh-tô 11:13–14 

Đức Thánh Linh đã dẫn dắt tôi đưa ra lời cảnh báo này: Không phải 

mọi thứ thuộc linh đều đến từ Đức Chúa Trời. 

Kẻ thù của chúng ta là cha của sự dối trá, trong hắn không có lẽ 

thật (Giăng 8:44–45). Khi bạn quyết tâm giải phóng quyền năng của 

Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh, quỷ Sa-tan sẽ làm mọi 

cách để ngăn cản, trì hoãn, làm bạn nản lòng, thậm chí hủy diệt bạn. 

Dưới đây là ba cách để giữ kẻ thù tránh xa. 

ọ ế ẽ ậ

Ở Mỹ, các chuyên gia tài chính được đào tạo để nhận biết tiền giả 

không phải bằng cách nghiên cứu tiền giả mà bằng cách nghiên cứu 

kỹ lưỡng các tờ tiền thật. Vì sao chỉ tập trung vào tiền thật? Bởi vì 

khi họ thấy bất kỳ điểm nào lệch khỏi những gì họ biết là thật, họ sẽ 

ngay lập tức phát hiện ra tiền giả, và sự lừa dối sẽ bị phơi bày. 

Hãy học biết Lời Đức Chúa Trời. Bạn càng hiểu rõ lẽ thật của 

Ngài, bạn càng dễ dàng phân biệt những lời dối trá và sự lừa gạt của 

kẻ thù trong công việc kinh doanh của mình. 

ừ ỉ ậ ữ ề

Chúng ta dễ dàng phấn khích khi thấy quyền năng siêu nhiên của 

Đức Chúa Trời vận hành trong công việc kinh doanh hoặc trong 
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cuộc sống. Đức Thánh Linh chắc chắn thường hành động theo 

những cách siêu nhiên. Nhưng tôi muốn cảnh báo bạn: Đừng chỉ tập 

trung vào những biểu hiện siêu nhiên của Đức Thánh Linh.  

Đức Thánh Linh có thể bày tỏ chính Ngài một cách siêu nhiên 

tại nơi làm việc của bạn không? Những dấu kỳ phép lạ? Sự chữa 

lành? Ân huệ tài chính siêu nhiên? Tất nhiên là có.  

Nhưng theo kinh nghiệm của tôi, Đức Thánh Linh thường hành 

động theo những cách tinh tế hơn. Chẳng hạn như, bạn sẽ thấy tấm 

lòng mềm mại hơn, giảm bớt căng thẳng giữa các mối quan hệ, tinh 

thần đồng đội tốt hơn, nhiều ân điển, tình yêu thương và lòng nhân 

từ hơn, nhân viên vui vẻ hơn, thậm chí là có nhiều tiếng cười hơn 

tại nơi công sở. 

Khi học về quyền năng của Đức Thánh Linh, chúng ta dễ bị 

cuốn vào việc chỉ tìm kiếm những điều siêu nhiên (ví dụ: sự chữa lành 

thể xác, sự giải cứu thuộc linh khỏi sự áp bức của kẻ thù, v.v.).  

Như một mục sư đã nói, "Đừng bỏ qua điều thuộc linh khi đang 

tìm kiếm điều siêu nhiên." Hãy mở lòng, lắng nghe và quan sát ngay 

cả những hành động tinh tế nhất của Đức Thánh Linh, vì chúng diễn 

ra thường xuyên hơn chúng ta nghĩ. 

ệ ợ

Hãy siêng năng để được đẹp lòng Đức Chúa Trời, như người 

làm công không chỗ trách được, giảng dạy lời của lẽ thật cách 

ngay thẳng.  

—2 Ti-mô-thê 2:15 

Hãy kiểm tra mọi điều thuộc linh mà bạn cảm nhận được trong nơi 

làm việc dựa trên Lời Đức Chúa Trời và lời chứng của Đức Thánh 

Linh. 

Nếu những gì bạn thấy và cảm nhận phù hợp với Lời Chúa và 

có lời chứng từ Đức Thánh Linh, thì đó chính là công việc của Ngài. 
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Nếu những gì bạn thấy và cảm nhận không phù hợp với Lời 

Chúa và không có lời chứng từ Đức Thánh Linh, thì đó chính là xác 

thịt hay kẻ thù. 

Khi bạn trở nên nhạy bén hơn với cách Đức Thánh Linh hành 

động trong công việc của mình, bạn sẽ học cách phân biệt nhanh 

chóng giữa đường lối của Ngài và đường lối của kẻ thù.  

ƯỜ Ẫ Ắ

Người khôn ngoan lắng nghe và gia tăng sự học biết, còn 

người thông sáng sẽ tìm kiếm lời khuyên khôn ngoan.  

—Châm-ngôn 1:5 

Tôi khuyến khích bạn mạnh dạn tìm cho mình một cố vấn kinh do-

anh, người hướng dẫn hoặc nhóm giao ước được Đức Thánh Linh 

dẫn dắt.  

Chỉ cần có một trong ba điều này đã là tốt. 

Nếu có cả ba thì sẽ càng tuyệt vời hơn! 

Qua nhiều năm cố vấn kinh doanh dưới sự dẫn dắt của Đức 

Thánh Linh, tôi nhận ra một điều đáng buồn là rất ít lãnh đạo doanh 

nghiệp sẵn sàng được hướng dẫn. Họ quá tự cao, quá "bận rộn" hoặc 

e ngại việc phải chịu trách nhiệm. 

Tuy nhiên, những ai chịu tìm kiếm cố vấn kinh doanh giàu kinh 

nghiệm, được Đức Thánh Linh dẫn dắt với một tấm lòng khiêm 

nhường, ham học hỏi sẽ phát triển bản thân và doanh nghiệp nhanh 

hơn nhiều so với những người không cởi mở với việc được dẫn dắt. 

Trong nhiều thập kỷ qua, tôi luôn đặt mình dưới sự hướng dẫn 

của các chuyên gia, cố vấn và những nhóm đồng hành được Đức 

Thánh Linh dẫn dắt. Họ đã khích lệ, thúc đẩy và trang bị tôi trở 

thành một sứ giả dạn dĩ, tiên tri và có sức ảnh hưởng cho Đấng 

Christ trong công việc.  

Tôi thực hành những gì mình giảng dạy. 

Cầu mong bạn cũng sẽ như vậy. 
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ứ ướ ố ấ ệ ủ

Ngài lại phán rằng: "Ai có tai để nghe, hãy nghe!" 

—Mác 4:9 

Tôi muốn chia sẻ với bạn một trong những công thức cố vấn đơn 

giản nhưng hiệu quả nhất của tôi, một phương pháp đơn giản đến 

mức nhiều người chuyên nghiệp xem thường.  

Tuy nhiên, những ai áp dụng mô hình 3 bước này đều đã trải 

nghiệm sự thay đổi rõ rệt trong công việc kinh doanh chỉ trong vòng 

90 ngày. 

Sau khi xác định những mục tiêu cụ thể cần đạt được trong 90 

ngày tới, tôi thách thức các doanh nhân này trả lời ba câu hỏi đơn 

giản sau:  

• Bạn cần BẮT ĐẦU làm gì để đạt được mục tiêu? 

• Bạn cần DỪNG làm gì để đạt được mục tiêu? 

• Bạn cần TIẾP TỤC làm gì để đạt được mục tiêu? 

Bắt đầu. 

Dừng lại. 

Tiếp tục. 

Sau đó, vai trò cố vấn của tôi sẽ chuyển thành người đồng hành, 

theo dõi tiến độ, điều chỉnh và hỗ trợ họ kiên trì thực hiện các mục 

tiêu đến cùng.  

Hãy thử áp dụng điều này cho chính bạn.  

Dưới đây, hãy ghi lại 2–3 điều bạn cần bắt đầu, dừng lại hoặc tiếp 

tục làm để khai phóng lợi thế vượt trội của mình trong công việc.  

 

Tôi phải BẮT ĐẦU làm gì? 

 

1. 
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2. 

 

3. 

 

 

Tôi phải DỪNG làm gì? 

 

1. 

 

2. 

 

3. 

 

 

Tôi phải TIẾP TỤC làm gì? 

 

1. 

 

2. 

 

3. 

 

 

Chia sẻ danh sách của bạn với một người khác thuộc nhóm 2%. 

Hãy đề nghị người đó lập danh sách riêng và trở thành người đồng 

hành của nhau, hỗ trợ lẫn nhau bằng cách động viên, điều chỉnh, đặt 

câu hỏi, chúc mừng những thành công, và hơn thế nữa. 

Tốt hơn nữa, hãy tìm một cố vấn chuyên nghiệp có phí, người 

cung cấp dịch vụ tư vấn dựa trên sự dẫn dắt của Đức Thánh Linh. 

Khi bạn đầu tư tài chính vào một cố vấn, bạn sẽ có động lực cao hơn 

để thực hiện cam kết và làm theo lời khuyên của họ.  
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Ấ Ả Ề ƯỚ Ế Ự Ả
ƯỞ

"Vậy, hãy đi và khiến muôn dân trở thành môn đồ, hãy nhân 

danh Đức Chúa Cha, Đức Chúa Con và Đức Thánh Linh mà 

làm báp-têm cho họ, dạy họ giữ mọi điều Ta đã truyền cho các 

con. Và này, Ta luôn ở cùng các con cho đến tận thế." A-men. 

—Ma-thi-ơ 28:19–20 

Cuối cùng, tất cả đều xoay quanh việc gây dựng môn đồ cho Chúa 

Giê-xu. Công việc của chúng ta trên trái đất sẽ được đo lường bằng 

cách chúng ta đã tác động đến hành tinh sa ngã này như thế nào qua 

Phúc Âm. 

Khi đang họp mặt với các môn đồ, Ngài truyền cho 

họ đừng rời khỏi Giê-ru-sa-lem, nhưng phải chờ điều 

Cha đã hứa mà các con đã nghe Ta nói. Vì Giăng đã 

làm báp-têm bằng nước, nhưng không bao lâu nữa 

các con sẽ được báp-têm bằng Đức Thánh Linh. 

(Công Vụ 1:4–5) 

Bạn và tôi đều có lời hứa này trong lòng. Đó là lời hứa mà giờ 

đây bạn có thể bày tỏ mạnh mẽ hơn trong công việc của mình, hướng 

đến mục tiêu cao nhất mà tất cả chúng ta đều mong muốn nghe … 

Tốt lắm, đầy tớ ngay lành và trung tín! Ngươi đã 

trung tín trong việc nhỏ, Ta sẽ lập ngươi cai quản 

nhiều việc. Hãy vào hưởng sự vui mừng của chủ 

ngươi! (Ma-thi-ơ 25:21) 

Tôi cầu nguyện cuốn sách này đã giúp bạn tiến thêm một bước 

trong hành trình tạo nên ảnh hưởng đời đời bằng cách giải phóng 

quyền năng của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh của 

mình.  
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ả ậ

Chia sẻ danh sách "Mười Lợi Ích Hàng Đầu" khi giải phóng quyền 

năng của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh. Những lợi 

ích nào từ danh sách của các thành viên khác hữu ích với bạn?  

 

 

 

Kế hoạch hiện tại của bạn để "Ghi Chép Lại" là gì? Nhóm này có 

thể giúp bạn duy trì thói quen đó như thế nào? 

 

 

 

Chia sẻ danh sách "Bắt Đầu, Dừng Lại, Tiếp Tục" của bạn. Kết nối 

với một người đồng hành để giám sát và cùng nhau lập kế hoạch 

theo dõi trong 30 ngày.  

 

 

 

Một người cố vấn về kinh doanh hoặc tâm linh có thể giúp bạn 

phát triển mối quan hệ với Đức Thánh Linh như thế nào?  

 

 

 

Bạn sẽ duy trì những điều đã học được trong hành trình tâm linh 

và nghề nghiệp mới ra sao? 

 

 

 

 



 

 



 

Ả Ờ Ỏ

Câu trả lời cho 1001 câu hỏi là... HÃY ĐỂ ĐỨC THÁNH 

LINH DẪN DẮT! 

—Mục sư Keith Moore 
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Ữ

Ọ

ƯỚ Ữ Ạ Ầ Ọ

và ghi nhớ để giúp bạn khai phóng lợi thế vượt trội trong 

công việc kinh doanh. Hãy giữ những câu này bên mình và 

ghi khắc sâu trong tim. 

 

Vì hết thảy kẻ nào được Đức Thánh Linh của Đức Chúa 

Trời dẫn dắt, đều là con của Đức Chúa Trời. 

—Rô-ma 8:14 

Chính Đức Thánh Linh làm chứng với tâm linh chúng ta 

rằng chúng ta là con cái của Đức Chúa Trời. 

—Rô-ma 8:16 

Ta lại sẽ nài xin Cha, Ngài sẽ ban cho các con một Đấng 

Yên Ủi khác, để Ngài ở với các con đời đời—tức là Thần 

Lẽ Thật, mà thế gian không thể nhận lãnh, vì không thấy 

Ngài và không biết Ngài; nhưng các con biết Ngài, vì 

Ngài vẫn ở với các con và sẽ ở trong các con. 

—Giăng 14:16–17 

Nhưng khi Ngài, tức Thánh Linh của lẽ thật đến, Ngài 

sẽ hướng dẫn các ngươi vào mọi lẽ thật; vì Ngài không 

nói theo ý riêng, nhưng nói mọi điều mà Ngài nghe 

được. 
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—Giăng 16:13 

Nhưng vì tôi tớ Ta là Ca-lép có một tâm linh khác và đã 

hết lòng theo Ta, nên Ta sẽ dẫn nó vào đất mà nó đã đi 

đến, và dòng dõi nó sẽ được hưởng đất ấy làm cơ 

nghiệp. 

—Dân Số Ký 14:24  

Hãy hết lòng tin cậy nơi Đức Giê-hô-va, chớ nương cậy 

nơi sự thông sáng của con; Phải nhận biết Ngài trong 

mọi đường lối mình, Thì Ngài sẽ chỉ dẫn các nẻo của con. 

—Châm ngôn 3:5–6 

Hãy vui mừng mãi mãi, cầu nguyện không ngừng, trong 

mọi sự hãy tạ ơn; vì ý muốn của Đức Chúa Trời trong 

Đấng Christ Giê-xu đối với anh em là như vậy. Đừng 

dập tắt Thánh Linh. 

—1 Tê-sa-lô-ni-ca 5:16–19  

Nhưng tôi chẳng kể sự sống mình làm quý, miễn chạy 

xong cuộc đua của tôi, và chức vụ tôi đã nhận lãnh nơi 

Đức Chúa Giê-xu, để làm chứng về Tin Lành ân điển của 

Đức Chúa Trời. 

—Công vụ 20:24 

Chớ yêu thế gian cùng những gì trong thế gian. Nếu ai 

yêu thế gian, thì sự kính mến Đức Chúa Cha không ở 

trong người ấy. Vì mọi sự trong thế gian—sự tham 

muốn của xác thịt, sự tham muốn của mắt, và sự kiêu 

ngạo của đời—đều không đến từ Cha, nhưng đến từ thế 

gian. 

—1 Giăng 2:15–16 
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Người giữ cửa mở cho anh ta, và chiên nghe tiếng anh 

ta; anh ta gọi tên từng con chiên của mình và dẫn chúng 

ra ngoài. Khi đã đưa chiên mình ra ngoài, anh ta đi trước 

chúng, và chiên theo sau anh ta, vì chúng nhận biết tiếng 

của anh ta.  

—Giăng 10:3–4 

Như lời đã chép rằng: “Mắt chưa thấy, tai chưa nghe, 

lòng người chưa nghĩ đến, Những điều Đức Chúa Trời 

đã chuẩn bị cho những ai yêu mến Ngài.” Nhưng Đức 

Chúa Trời đã bày tỏ những điều đó cho chúng ta qua 

Thánh Linh Ngài. Vì Thánh Linh dò xét mọi sự, thậm chí 

những điều sâu nhiệm của Đức Chúa Trời. Vì ai biết 

được những điều trong lòng một người ngoại trừ tâm 

linh của người ấy? Cũng vậy, không ai biết được những 

điều của Đức Chúa Trời ngoại trừ Đức Thánh Linh của 

Ngài. 

—1 Cô-rinh-tô 2:9–11 

Còn chúng ta đã nhận, không phải là thần của thế gian, 

mà là Thánh Linh đến từ Đức Chúa Trời, để chúng ta 

biết những điều Đức Chúa Trời đã tự do ban cho chúng 

ta. 

—1 Cô-rinh-tô 2:12 

Đừng rập khuôn theo đời này, mà hãy biến hóa theo sự 

đổi mới trong tâm trí mình, để các ngươi nghiệm được 

ý muốn tốt lành, đẹp lòng và trọn vẹn của Đức Chúa 

Trời là thế nào. 

—Rô-ma 12:2 
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Hễ làm việc gì, thì hãy hết lòng mà làm như làm cho 

Chúa, chứ không phải cho loài người, vì biết rằng các 

ngươi sẽ nhận từ Chúa phần thưởng là gia nghiệp. Các 

người hầu việc Chúa Cứu Thế. 

—Cô-lô-se 3:23–24 

Vì Đức Thánh Linh và chúng tôi đã quyết định không 

đặt trên anh em gánh nặng nào khác ngoài những điều 

cần thiết. 

—Công vụ 15:28 

Hãy xin, sẽ được; hãy tìm, sẽ gặp; hãy gõ cửa, sẽ mở cho. 

Vì hễ ai xin thì được, ai tìm thì gặp, ai gõ cửa thì được 

mở. 

—Ma-thi-ơ 7:7 

Anh em chớ làm buồn Thánh Linh của Đức Chúa Trời, 

vì nhờ Ngài anh em được đóng ấn cho ngày cứu chuộc. 

—Ê-phê-sô 4:30  

Mẹ Ngài nói với các đầy tớ, “Ngài bảo gì, cứ làm theo.”  

—Giăng 2:5 

Gia-bê đã kêu cầu Đức Chúa Trời của Y-sơ-ra-en rằng 

‘Xin Chúa ban phước dồi dào cho con, mở rộng bờ cõi 

con, xin Chúa ở cùng con và gìn giữ con khỏi tai họa, 

hầu cho con không buồn rầu!’ Và Đức Chúa Trời đã 

nhậm lời người cầu xin. 

—1 Sử Ký 4:10 
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Chớ mệt mỏi về sự làm lành, vì nếu không ngã lòng, đến 

kỳ chúng ta sẽ gặt. 

—Ga-la-ti 6:9 
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Ờ Ờ Ọ

Ờ Ạ Ố Ợ Ế

Vượt Trội Của Chúng Ta  có một chân lý nên đang bùng 

cháy trong lòng bạn, đó là sự tốt lành của Đức Chúa Trời, là 

cách Ngài quan tâm đến từng chi tiết trong cuộc sống của bạn và 

mong muốn làm cho mọi việc bạn làm đều được thịnh vượng. Dù 

Ngài đã kêu gọi bạn chinh phục bất kỳ lĩnh vực nào trong đời sống, 

thì Ngài cũng muốn đồng hành cùng bạn với tư cách là Đấng Bảo 

Vệ, Đấng Dẫn Dắt, Thầy Dạy, Người Bạn và Người Cha. Vì sao? Vì 

Ngài yêu bạn và có một kế hoạch tuyệt vời cho cuộc đời bạn.  

Vậy lời mời gọi ở đây là gì? Tôi muốn mời bạn bước vào mối 

quan hệ thân thiết với Đức Chúa Trời qua Con Ngài là Chúa Giê-xu 

Christ.  

Dù cuốn sách này được viết cho những người đã có mối quan 

hệ với Chúa Giê-xu từ trước, nhưng có thể khi đọc đến đây, bạn 

nhận ra mình chưa thật sự có mối quan hệ ấy. Bạn biết về Đức Chúa 

Trời, nhưng chưa bao giờ cảm nhận được tình yêu của Ngài dành 

cho bạn hay biết được kế hoạch của Ngài cho cuộc đời mình.  

Mọi điều tốt lành Đức Chúa Trời dành cho bạn đều đến qua mối 

quan hệ với Chúa Giê-xu. Kinh Thánh chép trong Giăng 3:16: “Vì 

Đức Chúa Trời yêu thương thế gian, đến nỗi đã ban Con một của 

Ngài, hầu cho hễ ai tin Con ấy không bị hư mất mà được sự sống 

đời đời.”  

Kế hoạch của Đức Chúa Trời là cho bạn sống một đời sống dư 

dật. Chính Chúa Giê-xu đã phán với các môn đồ rằng, “Ta đã đến, 

hầu cho chiên được sự sống và được sự sống dư dật” (Giăng 10:10).  

Bạn có thể đang nghĩ: "Nhưng tôi chẳng cảm nhận được điều gì 

giống như sự sống dư dật... ít nhất là trong lòng tôi." Đó là vì "tất cả 

chúng ta đều đã phạm tội, thiếu mất vinh hiển của Đức Chúa Trời" 
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(Rô-ma 3:23). Chúng ta được tạo ra để có mối tương giao với Đức 

Chúa Trời, để biết đến sự sống và tình yêu của Ngài, nhưng sự 

không tha thứ, cay đắng, chống đối hay thờ ơ của chúng ta là những 

điều mà Đức Chúa Trời gọi là tội lỗi đã ngăn cách chúng ta với Ngài, 

giống như cách nó ngăn cách chúng ta với những người khác trong 

cuộc sống.  

Kinh Thánh nói rằng tội lỗi của chúng ta đáng phải chịu hình 

phạt là sự chết, nhưng Tin Lành là Chúa Giê-xu đã chịu hình phạt 

đó thay cho chúng ta—thay cho bạn! "Đức Chúa Trời bày tỏ lòng 

thương yêu của Ngài đối với chúng ta, khi chúng ta còn là tội nhân 

thì Đấng Christ vì chúng ta chịu chết" (Rô-ma 5:8). Kinh Thánh tuyên 

bố rằng Chúa Giê-xu đã chết trên cây thập tự của người La Mã, được 

chôn trong mộ, và sống lại vào ngày thứ ba. Khi làm điều đó, Ngài 

không chỉ trả giá cho tội lỗi của chúng ta mà còn chiến thắng cái chết. 

Đây là lý do Ngài có thể nói với các môn đồ, "Ta là đường đi, chân 

lý và sự sống; chẳng bởi Ta thì không ai được đến cùng Cha" (Giăng 

14:6).  

Hơn bất cứ điều gì, giống như một người cha tốt lành thích gần 

gũi với con cái mình, Cha Thiên Thượng của bạn cũng khao khát có 

một mối quan hệ thân mật với bạn. Nếu bạn chưa từng trải nghiệm 

tình yêu của Đức Chúa Trời, bạn có thể trải nghiệm ngay bây giờ! 

Nếu bạn tin vào Chúa Giê-xu Christ rằng Ngài đã chết và sống lại 

để giải cứu bạn khỏi tội lỗi, và bạn sẽ được cứu. Thực tế, Chúa Giê-

xu nói rằng bạn sẽ được "tái sinh," nghĩa là bạn được sinh vào một 

gia đình mới với tư cách là con cái của Đức Chúa Trời. Giăng 1:12 

chép, "Nhưng hễ ai đã nhận Ngài thì Ngài ban cho quyền phép trở 

nên con cái Đức Chúa Trời, là ban cho những kẻ tin danh Ngài."  

Nếu bạn muốn nhận sự sống của Chúa Giê-xu trong lòng mình 

và được "tái sinh" làm con cái của Đức Chúa Trời, điều đó thật đơn 

giản. Đức Chúa Trời biết rõ bạn đang ở đâu, và Ngài không quá 

quan tâm đến lời nói của bạn bằng tấm lòng của bạn. Bạn có thể kêu 

cầu Ngài bằng chính lời lẽ của mình, và Ngài sẽ lắng nghe bạn.  

Nếu bạn cần giúp đỡ, đây là một lời cầu nguyện đơn giản để 

hướng dẫn bạn:  
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Chúa Giê-xu ơi, con cần Ngài. Con tin rằng Ngài đã 

chết trên thập tự giá vì tội lỗi của con. Con mở lòng 

mình ra và tiếp nhận Ngài làm Cứu Chúa và Chúa 

của con. Cảm ơn Ngài đã tha thứ tội lỗi của con và 

ban cho con sự sống đời đời. Con dâng cuộc đời mình 

cho Ngài. Xin hãy ngự trị trong lòng con và thực hiện 

ý muốn của Ngài trong đời sống con. Xin khiến con 

thành người mà Ngài muốn con trở thành. 

Nếu bạn đã tin nhận Chúa Giê-xu và mời Ngài làm Cứu Chúa, 

làm Chúa của đời sống mình, thì bạn đã bước vào một mối quan hệ 

mới đầy phước hạnh với Đức Chúa Trời! Chúng tôi muốn chung vui 

cùng với bạn. Hãy gửi email cho chúng tôi qua địa chỉ hello@DrJim-

Harris.com để chúng tôi có thể tận hưởng niềm vui với bạn trong 

cuộc sống mới này! 

 

—Ben Watts, mục sư và giáo sư sứ đồ 
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truyền hình và cố vấn được Đức Thánh Linh dẫn dắt cho các 

nhà lãnh đạo trong kinh doanh, chính phủ và mục vụ trên 

khắp thế giới. 

Trước khi viết cuốn Lợi Thế Vượt Trội Của Chúng Ta, Tiến sĩ Jim 

đã tư vấn cho nhiều công ty hàng đầu thế giới bao gồm Walmart, 

IBM, Best Buy, State Farm (Mỹ và Canada), Johnson & Johnson, Ford 

Motors, Outakumpa Oy (Phần Lan), Nature’s Way Foods (Anh) và 

nhiều công ty khác. 

Hiện nay, Tiến sĩ Jim đang dẫn chương trình The Unfair Ad-

vantage Show, đây là nơi ông chia sẻ các nghiên cứu điển hình, phỏng 

vấn và những bài giảng sâu sắc giúp bạn khám phá trọn vẹn quyền 

năng của Đức Thánh Linh trong công việc kinh doanh. Bạn có thể 

theo dõi chương trình trên JCCEOS.TV, các kênh truyền thông của 

ông hoặc các nền tảng podcast phổ biến.  

Đam mê cốt lõi của Tiến sĩ Jim là dạy các nhà lãnh đạo doanh 

nghiệp cách áp dụng những lẽ thật từ Vương quốc Đức Chúa Trời 

vào công ty của họ để đạt mức tăng trưởng gấp 30, 60 và thậm chí 

100 lần, tất cả đều để giúp mang nhiều người hơn nữa đến với Chúa 

Giê-su trong những ngày cuối cùng.  

Liên hệ và theo dõi Tiến sĩ Jim: 

• E-mail: Hello@DrJimHarris.com 

• Web: www.DrJimHarris.com 

• LinkedIn: www.linkedin.com/in/drjimharris 

• YouTube: @drjimharris 

mailto:Hello@DrJimHarris.com
http://www.drjimharris.com/
http://www.linkedin.com/in/drjimharris
https://www.youtube.com/@drjimharris
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• Twitter/X: @drjimharris 

• Facebook: @drjimharris 

• Instagram: @drjimharris 

Để mua số lượng lớn sách Lợi Thế Vượt Trội Của Chúng Ta, vui lòng 

liên hệ Nhà xuất bản High Bridge Books thông qua địa chỉ website 

www.HighBridgeBooks.com/contact.  

https://twitter.com/DrJimHarris
https://www.facebook.com/drjimharris
https://www.instagram.com/drjimharris/



