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ELOGIOS PARA NOSSA VANTAGEM INJUSTA

“Vocé pode esperar que sua vida profissional passe por uma trans-
formagao ao aplicar os ensinamentos do Dr. Jim sobre como
participar com o Espirito Santo como uma Vantagem Injusta. ”

—L. HEYNE Califérnia, EUA

“Vocé estd abrindo o caminho para que muitos de nds entremos no
poder do Espirito Santo que habita em nds e vivamos plenamente
nossa missao de negocios. ”

—S. HEARTY Emerald Isle, Irlanda

“Nunca encontrei um livro tao util e pratico sobre o Espirito Santo.
Ja sinto os efeitos deste livro. Com certeza recomendarei este livro
amplamente. Obrigado por escrever esta mensagem tao necessaria.
Obrigado! ”

—A. HEAL Australia

“Seus insights me ajudaram a acelerar os resultados do meu negdcio
e a ter um impacto maior nas pessoas que eu sirvo, trazendo-me
tanto realizagdo pessoal quanto profissional. Aprecio como vocé
mantém as coisas simples, mas profundas. ”

—M. TSOLO Africa

“Como advogada, uso os principios do seu livro Nossa vantagem in-
justa todas as manhas antes de ir para o trabalho. Recentemente,
coloquei seu livro em pratica em um caso judicial, e houve sinais e
milagres no trabalho na sala de conferéncias entre o tribunal e o es-
critorio do promotor. Agora estou recomendando seu livro a todas
as pessoas que vejo no trabalho. ”

—S. WILLIAMS Arizona, EUA



“Este livro é um tesouro. E bem escrito, biblicamente sdlido, facil de
ler. Os exercicios e as perguntas para discussao em grupo sao muito
valiosos. ”

—C. LUTZ Zurique, Suica

“Nossa vantagem injusta oferece um renascimento inovador de uma
verdade inabaldvel —ser guiado pelo Espirito. ”

—S. SATTERFIELD Gedrgia, EUA

“Neste livro excepcional, Dr. Jim nos ensina que Deus oferece aos
cristaos do mercado mais do que um conjunto de regras de
principios empresariais atemporais. Ele me ajudou a ceder mais con-
trole do meu negdcio ao Espirito Santo, Nossa vantagem injusta, no
mercado. ”

—D. SHEARER Carolina do Norte, EUA
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Para aqueles que desejam profundamente
Glorificar a Deus em seus negocios.






INTRODUCAO

E VOCE TRABALHA EM UMA EMPRESA COM FINS LUCRATIVOS A
qual a lideranga deseja glorificar a Deus em seus negocios, este
livro é para voce!

O publico-alvo deste livro é o que eu chamo de 2%. Um 2% ¢
um crente guiado pelo Espirito Santo nos negodcios, qualquer
homem ou mulher que realmente deseja ser guiado pelo Espirito de
Deus em tudo o que faz nos negdcios.

Como um 2%, vocé tem a sua disposicao uma vantagem com-
petitiva injusta, ilimitada, incrivel e empolgante no seu mercado
que, até agora, provavelmente tem sido subutilizada.

O proposito deste livro é ajuda-lo a desvendar e liberar sua van-
tagem competitiva injusta nos negocios para a gloria de Deus!

O musico Keith Green disse uma vez

Se alguém escreve uma grande historia, as pessoas
elogiam o autor, nao a caneta. As pessoas nao dizem:
‘Oh, que caneta incrivel... onde posso conseguir uma
caneta como essa para que eu possa escrever grandes
histérias? ” Bem, eu sou apenas uma caneta nas maos
do Senhor. Ele é o autor. Todos os elogios devem ir
para ele.

Assim como o Keith eu sou apenas uma caneta.
Qualquer impacto que este livro tenha na sua vida, dé ao Senhor
toda a gldria!

—Dr. Jim
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O QUETE GUIA?

E se vos parece mal servir ao Senhor, escolhei hoje a quem
haveis de servir: se os deuses a quem serviram v0ssos pais, que
estavam além do rio, ou os deuses dos amorreus, em cuja terra
habitais. Porém eu e a minha casa serviremos ao Senhor.

—Josué 24:15

ODOS NOS ESTAMOS TODOS GUIADOS POR ALGO. QUER ISSO SEJA

obvio para vocé ou nao, neste exato momento vocé estd sendo

guiado por algo. Algo estd no comando do seu navio,
direcionando seu caminho e, em ultima andlise, impactando sua
vida.

Na infancia, seus pais ou responsaveis provavelmente foram
aqueles que cuidaram de vocé, deram-lhe abrigo e roupas, e
ensinaram o que era aceitavel e esperado. Eles protegeram vocg,
nutriram vocé e, as vezes, até mimaram vocé. Foram eles que
principalmente o guiaram nos seus primeiros anos formativos.

Ao comegar a frequentar a escola, rapidamente aprendeu que
mais pessoas agora estavam envolvidas em guid-lo. Vocé foi for¢cado
a aprender verdades novas e, as vezes, desconfortaveis sobre como
conviver com outras pessoas fora de sua familia imediata e
vizinhanga.
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Essa influéncia externa continuou a crescer a medida que vocé
entrou no ensino médio e, talvez, na faculdade. Vocé estava sendo
guiado por muitas vozes que lhe enviavam sinais mistos e
aplicavam diversos niveis de pressdao para influenciar seu
comportamento.

Antes que percebesse, foi lancado no "mundo real" onde
dezenas de vozes desejavam guid-lo ... de chefes, noivos, conjuges,
clientes, profissionais de marketing e muitos outros.

O ponto é: vocé e eu somos guiados por algo. E seja qual for a
sua decisao sobre o que seguir, isso tem um impacto profundo — se
nao permanente — na sua vida, incluindo sua vida empresarial.

Como proprietario deste livro, € provavel que voceé seja um lider
em seu negocio. Esteja vocé no topo, no meio ou apenas comegando,
vocé influencia os outros. Portanto, vocé tem impacto e potencial de
lideranga significativos.

O QUE UM LIDER FAZ

Desde a primeira edi¢ao do livro (17/06/15), Amazon.com listou...

e 4.303.934 resultados para “livros de negocios”
e 178.180 resultados para “livros de lideranga”
e 25.511 resultados para “lideranca de negdcios”

e 744 novos lancamentos em “Ultimos 90 dias” e 180
“Em breve”

Eu garanto que a maioria desses livros—98% ou mais—
compartilham as cinco, sete, dez ou até 21 qualidades, habilidades
ou competéncias criticas de alguém sobre como um lider deve
liderar os outros. Eles compartilham seus segredos de melhores
praticas que vocé pode usar para se tornar um lider como eles.

Nos ultimos 30 anos, eu li milhares de livros e artigos sobre
lideranga. Ao examinar minha biblioteca em busca dos melhores dos
melhores, refletindo sobre seu conteudo e pontos-chave, muitos
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O QUE TEGUIA?

soam e parecem exatamente iguais. A maioria deles esta repleta
exatamente das mesmas ideias e conceitos, apenas apresentados de
maneiras ligeiramente diferentes.

Devo até mencionar o niumero de blogs, tweets e posts didrios
que nos dizem o que um grande lider faz? Acho que acabei de
mencionar.

Simplesmente somos sobrecarregados com o que os outros
dizem, pensam ou proclamam ser o caminho para ser o lider que
todos precisam hoje.

Esses trabalhos frequentemente interessantes e ocasionalmente
profundos focam em uma questao critica: O que um lider faz?

Essa é exatamente a pergunta errada. O que um lider faz (seu
comportamento, estilo de comunicagao, capacidade de tomada de
decisao, etc.) ndo é o elemento mais critico que vocé precisa saber.
H4 uma pergunta muito mais profunda e necessaria que ninguém
esta fazendo.

A PERGUNTA CORRETA

Enquanto examino todos os escritos e ensinamentos disponiveis
sobre lideranga, nao consigo encontrar nenhum que aborde
diretamente a pergunta certa.

A resposta a pergunta certa inevitavelmente determina o
destino nao apenas do lider, mas também de todos que ele lidera.

A pergunta correta: O que guia o lider?

Vamos ficar pessoais. Vocé ja ...

e Ja pensou sobre o que faz de vocé o lider que €?

e J& parou para avaliar em que voceé se baseia em sua
liderancga?

o Jarefletiu por tempo suficiente sobre o que
realmente te guia como empresario?
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Aquilo que te guia, no final, é refletido na sua lideranca e no seu
papel nos negocios.

O que te guia estd no ntuicleo fundamental da sua capacidade de
trabalhar, ter sucesso e deixar um legado.

Correndo o risco de parecer sensacionalista ou de soar um
alarme desnecessario, vocé deve perguntar e decidir: No final, o que
te guia? Somente entdo vocé podera tomar a decisao correta de
continuar nesse caminho ou em uma base potencialmente mais
empolgante e profunda para sua lideranga.

Antes de pedir que vocé faga um movimento de lideranca
potencialmente radical e transformador, vamos examinar algumas
das maneiras mais comuns pelas quais os lideres sao guiados.

1.1. NOVE MANEIRAS COMUNS PELAS QUAIS
OS LIDERES DE NEGOCIOS SAO GUIADOS

Seria facil listar 100 ou mais maneiras pelas quais os lideres de
negdcios sao guiados, mas geralmente elas se enquadram em uma
das seguintes categorias.

Aqui estd o que eu chamo de lista "O Que Te Guia". Ela é
composta pelos tipos mais proeminentes de lideran¢a que tenho
observado ao longo dos meus mais de 30 anos no mundo dos
negocios.

Note: Durante a escrita deste livro, pedi aos leitores do meu blog que
comentassem sobre expressoes que ouviram lideres dizerem que refletem
cada categoria. Inclui apenas alguns dos comentdrios. Cada comentarista
receberd uma copia gratuita do livro. Veja... vale a pena se inscrever na
minha newsletter e se associar a mim em www.Dr[imHarris.com.

1: Guiado pela cabeca

Lideres guiados pela cabega usam seu cérebro para analisar tudo.
Eles buscam mais conhecimento, informacdes, relatérios e analises.
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Eles confiam na ldgica e em planilhas para tomar suas decisdes
finais. Lideres guiados pela cabega frequentemente se encontram
dependendo excessivamente de sua habilidade de analisar e pensar
criticamente como seu estilo principal de abordagem.

Lideres de negdcios guiados pela cabeca costumam dizer coisas
como...

e "Essa é uma 6tima ideia. Vamos fazer isso."
e "Vamos rodar mais um relatdrio."

¢ "Os numeros nao mentem. O que os numeros
dizem?"

e "Por que nao pensei nisso antes?"
e "Gosto da sua forma de pensar.”

e "Mostre-me os niimeros. Tomamos decisdes com
base no conhecimento, nao no palpite." (Curt
Fowler, comentarista de blog)

2: Guiado pelo dinheiro

Lideres guiados pelo dinheiro focam na quantidade de dinheiro a
ser ganha ou perdida. Os mercados financeiros globais sao
totalmente guiados pelo dinheiro. Ganhar dinheiro é uma
necessidade absoluta em negocios com fins lucrativos. No entanto,
lideres guiados pelo dinheiro permitem que o fluxo de caixa, o lucro
e as margens sejam os fatores predominantes em quase todas as
decisdes empresariais.

Lideres empresariais guiados pelo dinheiro dizem coisas
como...

e "Vamos ganhar muito dinheiro com isso."

e "Adoro essas margens de lucro."
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e "Como podemos cortar mais custos?"

¢ "Nao me importo com a qualidade dos ganhos.
Ntmeros sao ntmeros, e eu quero fazer os meus."
(Sidney Bostian, comentarista do blog)

3: Guiado pela Inovagao

Lideres orientados pela inovagao estao sempre em busca das mais
recentes plataformas tecnoldgicas, digitais ou criativas para ex-
pandir o negdcio. Eles ficam encantados, até animados, com as
ultimas atualizagOes, aplicativos, softwares, sites, técnicas de mar-
keting ou conceitos tnicos. Embora melhorias sejam obviamente
necessarias para qualquer negocio sustentavel, os lideres orientados
pela inovacao frequentemente promovem qualquer coisa que seja
considerada "a novidade".

Lideres de negdcios orientados pela inovacao dizem coisas
como...

O que o Elon Musk faria?”

e '"Precisamos atualizar agora, sendo perderemos
participacao de mercado, fidelidade dos clientes e...!

e "Inovar ou morrer!"

e "As vezes, precisamos guiar nossos clientes para
onde eles precisam ir."

e '"Isso vai ser incrivel!”

¢ "O que ha de novo e empolgante nisso?" (Jason
Pyne, comentarista do blog)

4: Guiado pela Oportunidade

Lideres orientados por oportunidades pulam entusiasticamente em
qualquer porta aberta a sua frente. Eles focam na proxima grande
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oportunidade, alianga estratégica ou chance inesperada de negécio
que possa levar sua empresa a um nivel superior.

Lideres de negdcios orientados por oportunidades dizem coisas
como:

¢ "Melhor aproveitarmos isso enquanto podemos."
¢ "Nao podemos deixar essa oportunidade escapar.”

e "Uau! Que porta aberta! Vamos la!"

¢ "Claro, essa oportunidade estd um pouco fora da
visdo da nossa empresa, mas acredito que valerd o
esforgo." (Curt Fowler, comentarista do blog)

¢ "Quanto mais jogarmos na parede, mais vai grudar.”
(Sharon Kendrew, comentarista do blog)

¢ "Eu sei que se eu apenas seguir em frente... vai
acontecer!" (Jesus Estrada, comentarista do blog)

5: Guiado pelo Preco

Lideres orientados pelo preco sdo parentes proximos dos lideres
orientados pelo dinheiro, com uma pequena diferencga. Ao invés de
focarem principalmente em quanto dinheiro podem ganhar, os
lideres orientados pelo preco buscam sempre pagar o menor preco
possivel.

Lideres de negdcios orientados pelo prego dizem coisas como:

e "Vocé precisa realmente afiar seu lapis nisso."

e "Esta é a melhor opg¢ao porque eles sao os mais
baratos." (Darren Shearer, comentarista do blog)

¢ "Ei, qualquer venda é uma boa venda." (Aric
Johnson, comentarista do blog)
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e "Tudo é negociavel." (Howard Drake, comentarista

do blog)

¢ "Queremos barato e bom!" (Angeline Teoh,
comentarista do blog)

6: Guiado por Especialistas

Um lider orientado por especialistas € facilmente influenciado pela
ultima moda em gestao ou lideranga, sempre buscando o novo e
grande conceito de um palestrante, autor ou consultor. Lideres
orientados por especialistas frequentemente implementam
rapidamente o "novo" conceito de negocio sem tomar o tempo para
avaliar como — ou até mesmo se — deveria ser usado em seu
negacio.

Sim, incluir este tipo me afeta um pouco porque eu falo, escrevo
e treino profissionais de negocios ao redor do mundo. No entanto,
eu NAO quero que meus parceiros de negdcios sejam "orientados
por especialistas”, nem mesmo por mim!

Lideres orientados por especialistas dizem coisas como:

¢ "Uma revista de negdcios teve um artigo em
destaque que diz que deveriamos..."

e "Aqui estd uma 6tima ideia da conferéncia de
negdcios... Vamos fazer isso!"

e "Nossos concorrentes estdo lendo este novo livro.
Aqui estd o seu exemplar. Vamos acompanhar eles."

e "Toda a indtstria esta fazendo isso."

e "Vamos encontrar o melhor especialista no campo e
trazé-lo aqui."

e "Segundo [inserir o nome de um especialista em
negocios], ndo deveriamos fazer isso também?"
(Jason Pyne, comentarista do blog)
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7: Guiado por Pressao

Lideres orientados por pressao afirmam trabalhar melhor em
situagOes de emergéncia ou crise. Mesmo que o trabalho esteja indo
bem, eles querem criar condi¢des de crise desnecessarias para
colocar mais pressao em todos para fazer mais e trabalhar mais duro.
Lideres orientados por pressao colocam inadvertidamente pressoes
desnecessarias e irrelevantes sobre os outros.

Lideres de negocios orientados por pressao dizem coisas como:

e "Precisamos fazer isso AGORA! Sem desculpas!”

e "Tempo ¢ dinheiro, e ndao podemos desperdicar mais
tempo."

¢ "Falhar nao é uma opg¢ao."

¢ "Nao me importa como faremos, mas temos que
fazer isso agora!" (Jason Pyne, comentarista do blog)

e "Acelere ao maximo!" (Robins Duncan, comentarista
do blog)

e "Devemos trabalhar duro e concluir isso. Podemos
dormir depois que terminarmos." (Aric Johnson,
comentarista do blog)

8: Guiado por sentimentos

Lideres orientados por sentimentos constantemente avaliam seus
sentimentos e emogdes antes de tomar uma decisdo. Esses lideres
sao  profundamente  influenciados e  frequentemente
sobrecarregados por sentimentos de medo, ansiedade, excitagao,
conforto ou seguranca nos negodcios. Lideres orientados por
sentimentos ndo sao fracos; as vezes permitem que seus sentimentos
e emogOes sobreponham sua expertise e sabedoria empresarial.

Lideres orientados por sentimentos frequentemente dizem
coisas como:
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e "Estou com medo disso."

e "Nao estou com o coragao nisso."

e "Isso vai doer."

¢ "Uau, nunca estive tao animado com algo."
e '"Isso realmente me faz feliz!"

e "E melhor prevenir do que remediar!" (Robins
Duncan, comentarista do blog)

9: Guiado por Orgulho

Lideres conduzidos pelo orgulho veem a si mesmos e suas empresas
como especiais, diferentes e unicas. Eles se levam muito a sério e
levam tudo o que fazem muito a sério. Lideres conduzidos pelo
orgulho frequentemente sao muito arrogantes e autojustificados,
recusando-se a ceder a qualquer pessoa ou grupo, mesmo quando
estao errados.

Lideres de negocios conduzidos pelo orgulho frequentemente
dizem coisas como:

e "Nao precisamos fazer isso. Somos diferentes."

¢ "Eles podem tentar isso. Nao precisamos."

e "No0s sabemos o que estd acontecendo no campo.
Voceé fica aqui no escritorio e continue trabalhando.'

'

¢ "Faga do nosso jeito."

e "E do meu jeito ou o caminho da rua." (Howard
Drake, comentarista do blog)
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Checagem de Honestidade.

Ao ler essas descricdes, tenho certeza de que vocé rapidamente
identificou outras pessoas que se encaixam em um ou mais desses
tipos. A pergunta mais importante é: "Onde vocé se vé?"

Aqui esta sua primeira tarefa do livro. Marque as caixas que
poderiam descrever o que guia vocé.

1 Guiado pela Cabeca

1 Guiado pelo Dinheiro

1 Guiado pela Inovagao

[ Guiado pela Oprtunidade
[ Guiado pelo Preco

1 Guiado por Especialistas
1 Guiado por Pressao

1 Guiado por Sentimentos
71 Guiado pelo Orgulho

1.2. AREALIDADE ATERRORIZANTE

Em algum momento ou outro, uma ou mais das coisas da lista "O
Que Te Guia" nos guiaram. Francamente, a maioria de nos é uma
combinagao de varias dessas coisas na maior parte do tempo.

Agora, por favor, considere isto.

Cada uma das nove categorias de "O Que Te Guia" é exatamente
como 95% ou mais de todas as empresas com fins lucrativos ao redor
do mundo sao guiadas!

Nao passe por cima disso rapidamente. Apenas reserve mais
um momento e reflita sobre esta afirmacao.

Essas nove categorias sao exemplos simples de como a maioria
das empresas globalmente estd sendo liderada — mesmo aquelas
cujos lideres afirmam ser cristaos nos negocios!

Em uma palavra, os lideres de negocios de hoje sdao guiados
pelo "O Que". Para eles, tudo se resume a ideia, dinheiro,
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oportunidade, inovagdo, preco, ideias de especialistas, etc. Essas
categorias sao aquelas sobre as quais os empresarios tomam suas
decisdes, constroem seus negocios e, em ultima analise, alcangam
seus objetivos.

Infelizmente, a maioria de nds como "2%os" (crentes guiados
pelo Espirito Santo nos negdcios) nao ¢ diferente!

E muito provavel que sejamos guiados pelas mesmas coisas
exatas que nossos concorrentes seculares e nao-crentes. Por qué?

As formas de negdcios do mundo sdao tao prevalentes,
abrangentes e substanciais que ¢ quase impossivel ndo sermos
guiados por elas.

Temos acesso igual a todas as mesmas ideias de negdcios, livros,
andlises e informagdes de mercado controladas pelo sistema
mundial que nossos concorrentes. Portanto, somos tao vulneraveis
quanto eles a tentagdao avassaladora de liderar nossas empresas da
mesma maneira.

Agora, aqui estd a realidade assustadora.

Se voceé é guiado pelos caminhos do mundo dos negdcios, nao
possui vantagem competitiva sobre seus concorrentes!

Se vocé confia apenas nas nove maneiras que listei acima, esta
perdendo a tinica coisa que pode liberar sua vantagem competitiva
injusta nos negocios.

Eu posso ouvir vocé perguntando, "Entao, Dr. Jim... vocé esta
me dizendo que eu nao devo usar minha cabe¢a ou olhar
oportunidades ou pensar nos aspectos financeiros do meu trabalho?
E isso que vocé esta dizendo?"

Nao, nao, nao, nao! Novamente... nao!

Deus lhe deu um cérebro e uma mente sa. Ele deu a vocé para
que vocé possa raciocinar, pensar, planejar e crescer. Ele lhe deu
sentimentos para construir sua sensibilidade com os outros. Ele
espera que vOceé 0s use.

O que estou desafiando ousadamente vocé a fazer é dar um
grande passo, um passo em direcdo a liberar totalmente sua
vantagem competitiva injusta nos negodcios?



O QUE TEGUIA?

Porque ela é baseada em uma e apenas uma coisa: de vocé ser
guiado pelo Que...

Nao ame o mundo nem o que nele ha. Se alguém ama
o mundo, o amor do Pai nao esta nele. Pois tudo o
que hd no mundo — a cobiga da carne, a cobica dos
olhos e a arrogancia da vida — ndo vem do Pai, mas
do mundo." (1 Joao 2:15-16)

...para ser guiado pelo Quem!

Pois todos os que sao guiados pelo Espirito de Deus
sao filhos de Deus. (Romanos 8:14)

— 15 —
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Guia de Estudo do capitulo 1

Quais sao as trés principais maneiras pelas quais vocé mais
frequentemente ¢ guiado em seu negdcio?

Vocé ja pensou em ser guiado pelo Espirito Santo nos negdcios como
uma "vantagem competitiva injusta"? Por que isso seria uma grande
vantagem para vocé e seu negocio?

Ore sobre sua lista e peca a Deus para ajuda-lo a reconhecer quando
vocé comegar a ser guiado por algo que nao seja o Espirito Santo.

— 16 —
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"E eu rogarei ao Pai, e ele vos dard outro Consolador, para que

fique convosco para sempre, o Espirito de verdade, que o
mundo ndo pode receber, porque ndo o vé nem o conhece; mas
v0s o conheceis, porque habita convosco, e estard em vos.”

—Joao 14:16-17

ARA TORNE-SE UM 2% (CRENTE NO ESPIRITO SANTO NOS
negdcios), vocé precisa fazer uma grande mudanga!

E uma grande mudanga - uma MUDANCA ENORME - de
ser conduzido pelo que é do mundo dos negdcios para ser
conduzido pelo Espirito de Deus.

Eu sei que €. Eu tive que fazer essa mesma grande mudanga eu
mesmo. Foi uma transformagao monumental para mim passar de
ser conduzido pela cabeca, pelo dinheiro, pela inovagao, pela
oportunidade, pelo preco, pela pressao, pelos sentimentos e pelo
orgulho, para ser totalmente e apenas conduzido pelo Espirito.

E uma mudanca que o mundo (lideres de negdcios ndo-crentes)
nao compreende, ndo porque eles sejam incapazes, mas
simplesmente porque eles nao sao crentes em Jesus. Eles nao podem
receber a potencial vantagem competitiva injusta porque o Espirito
de Deus nao esta neles.
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Ao comecar a grande mudanga, é importante revisar as duas
maneiras mais fundamentais pelas quais Deus o conduz.

Esta escrito: "Nao s6 de pao vivera o homem, mas de
toda palavra que sai da boca de Deus." (Mateus 4:4))

Aquele que atenta para a palavra prosperara.
(Provérbios 16:20)

A primeira maneira como Deus o guia ¢ através de Sua Palavra.
Sua Palavra perfeita e infalivel ensina, inspira, convence, encoraja,
corrige e muito mais.

Tudo comega com a Palavra de Deus.

"Pois todos os que sao guiados pelo Espirito de Deus
sao filhos de Deus... O Espirito mesmo testifica com
0 nosso espirito que somos filhos de Deus."
(Romanos 8:14, 16, énfase adicionada)

A segunda maneira fundamental como Deus o guia € através do
Seu Espirito Santo. Este trecho merece seu estudo consideravel e
profundo, muito além da duragao e intengao deste livro.

No entanto, ¢ importante mergulhar rapidamente em uma frase
chave dentro de Romanos 8:16: "O Espirito mesmo testifica com o
nosso espirito..." Voltaremos a esta frase muitas vezes ao longo do
restante do livro. Aqui estd porque ela € tao crucial para a grande
mudanca.

Quando vocé aceitou Jesus e nasceu de novo, seu espirito morto
desde o nascimento renasceu. Agora, vocé tem tanto seu espirito
renascido quanto o Espirito Santo de Deus vivendo dentro de vocé.
Seu espirito, portanto, testemunha com o Espirito Santo dentro de
voce.

"Testemunha com" significa literalmente que temos um co-
testemunho vivendo dentro de nds, a presenca de Deus a quem
podemos invocar, buscar, perguntar, indagar e ser guiados a
qualquer momento ... em qualquer lugar.
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Podemos concordar com um fato criticamente importante? Isso
é ... quando vocé recebe o Espirito Santo, Ele é muito mais do que
apenas um "passe livre do inferno". Infelizmente, milhoes de crentes
- muitos dos quais estdo no mundo dos negdcios hoje - pensam que
tudo o que Deus quer para nds é apenas nos salvar do inferno.

Mesmo com centenas de listas maravilhosas, artigos e estudos
biblicos disponiveis em igrejas, livrarias e na internet que exploram
as muitas maneiras como o Espirito Santo ensina, guia, fala, protege
e trabalha através de nds, muito poucos crentes sao ensinados além
do Espirito Santo sendo o seu bilhete de ida para o céu.

Ainda menos de nds foram ensinados, treinados ou encorajados
sobre como ser mais guiados pelo Espirito em nossos negocios e
vidas profissionais.

No entanto, o Espirito estd pronto, disposto e capaz de ser seu
co-testemunho em todos os aspectos de sua vida profissional.

2.1. E POSSIVEL?

A ele o porteiro abre, e as ovelhas ouvem a sua voz; ele chama
as suas préprias ovelhas pelo nome e as conduz para fora. E
quando ele tira as suas ovelhas, ele vai adiante delas; e as
ovelhas o sequem, porque conhecem a sua voz.

—Joao 10:3-4

Economia global. Clientes exigentes. Pressao incessante para fazer
mais, ganhar mais e reduzir custos.

E possivel ser guiado pelo Espirito Santo no mundo dos
negocios global de hoje?

A resposta é um sonoro SIM!

E mais do que possivel; esta bem ao seu alcance.

Toda a Biblia transborda com histdérias de homens e mulheres
que foram guiados pelo Espirito. O Espirito falou e guiou...
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Abrado para se preparar para se mudar,

Moisés de uma sarca para se preparar para liderar o
povo para fora do Egito,

Josué para conquistar a Terra Prometida,

Neemias para reconstruir os muros de Jerusalém em
tempo recorde,

Ester para se aproximar corajosamente do rei,
arriscando sua vida no processo,

Rute para se apegar ao Deus de Noemi e abandonar
sua familia,

Davi para derrotar Golias e se tornar um grande rei
de Israel,

Salomao para liderar os israelitas com sabedoria,
Elias para derrotar os falsos profetas de Baal,

Eliseu para pedir ousadamente uma porg¢ao dobrada
do espirito de Elias,

Jonas para pregar a palavra e redimir uma terra
hostil,

José e Maria para se casarem e dar a luz o Filho de
Deus concebido fora do casamento,

Simedo e Ana para estar no templo exatamente na
hora em que José apresentou Jesus,

Lucas para escrever o Evangelho que leva seu nome,

Pedro para pregar o primeiro sermao registrado no
Novo Testamento, salvando mais de 3.000 almas,

Ananias para ir a Saulo, o inimigo dos santos em
Jerusalém,

Paulo... em praticamente tudo que ele fez,
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e Jodo para escrever o Apocalipse,

e ...e muitos mais!

Estes sao apenas alguns das centenas de exemplos biblicos de
homens e mulheres guiados pelo Espirito de Deus.
Até o Filho de Deus disse,

Em verdade, em verdade vos digo que o Filho nada
pode fazer de si mesmo, mas o que ele vé o Pai fazer;
porque tudo o que ele faz, o Filho também faz da
mesma maneira. (Joao 5:19)

Francamente, como um 2%er, vocé nao é diferente. Vocé tem o
mesmo Espirito vivendo dentro de voce.

E possivel ser guiado pelo Espirito Santo nos negécios hoje?

Oh, sim. S¢ leva um grao de mostarda de fé (Mateus 17:20) para
fazer a grande mudanca!

2.2. POR QUE MUDAR PARA O QUEM?

Aqui estdo 6 razoes ponderosas para ire m frente e fazer a grande
mudanca.

1: O Espirito conhece a mente de Deus.

Mas, como estd escrito: “Olho nenhum viu, ouvido nenhum
ouviu, e mente nenhuma imaginou o que Deus preparou para
aqueles que o amam. ” Mas Deus nos revelou essas coisas por
meio do Espirito, pois o Espirito sonda todas as coisas, até
mesmo as profundezas de Deus. Pois quem conhece os
pensamentos do homem, a ndo ser o espirito do homem que
nele estd? Da mesma forma, ninguém conhece os pensamentos
de Deus, exceto o Espirito de Deus.

—1 Corintios 2:9-11
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Muitos de nés acham maravilhoso participar de conferéncias para
ouvir um CEO mundialmente famoso ou especialistas em negdcios.
Pode ser uma grande experiéncia sentar-se sob a instrucao de um
lider bem-sucedido e aproveitar sua sabedoria e experiéncia. Nao ha
nada de errado em ouvir qualquer especialista em negdcios. Minha
precaucao para vocé é sempre filtrar tudo o que eles dizem através
da Palavra de Deus e do testemunho do Espirito Santo que vive
dentro de vocé (mais sobre isso depois).

Em vez de buscar um especialista humano ao seu lado para uma
solugdo para cada situagdo de negdcio, desafio, obstaculo,
oportunidade ou decisao que vocé enfrenta, quanto melhor é buscar
o Espirito de Deus que esta dentro de vocé?

Uau! Nao ha comparacao entre essas duas opgoes.

Que sempre busquemos primeiro a sabedoria de Deus, pois Ele
deseja que eu conduza meu negdcio acima das ideias de qualquer
pessoa - todas as vezes!

2: O Espirito Santo nos concede livremente a
sabedoria de Deus para nossos negocios.

Agora recebemos nio o espirito do mundo, mas o Espirito que
vem de Deus, para que possamos conhecer o que por Deus nos
foi dado gratuitamente.

—1 Corintios 2:12

Deus ja revelou ao Espirito Santo toda a Sua sabedoria e planos para
vocé e seu negocio, mesmo aquelas coisas que vocé nao consegue
entender por si s6. O Espirito Santo pode revela-las a vocé conforme
Ele desejar e conforme voceé pedir.

Ainda mais, o conselho do Espirito Santo é totalmente gratuito!
Seu conselho ja habita dentro de vocé e testifica com seu espirito.
Tudo o que vocé precisa fazer é pedir. (Muito mais sobre como fazer
isso mais tarde neste livro.)
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3: O Espirito Santo conhece toda a verdade.

No entanto, quando Ele, o Espirito da verdade, vier, Ele os
guiard em toda a verdade; pois Ele ndo falard por Si mesmo,
mas tudo o que Ele ouvir, Ele falard.

—Joao 16:13a

Como um 2%or, vocé ja tem dentro de si o consultor mais poderoso
que este universo jamais conhecera. Vocé pode ser guiado pela Sua
verdade para o seu negocio, seus funciondrios e colegas, seus
fornecedores e clientes, os membros da sua comunidade... qualquer
pessoa com quem seu negocio tenha contato.

O Espirito Santo nunca mente, nunca engana, nunca subestima
e nunca deixa de perceber qualquer coisa que vocé precise saber.
Ainda mais, ser guiado pelo Espirito Santo para a verdade o
libertara (Joao 8:32) para se tornar tudo o que Deus deseja para o seu
negocio.

4: O Espirito Santo conhece o future do seu negdcio.

... € Ele lhes revelard as coisas que estdo por vir.

—Joao 16:13b

O que Jodo acabou de dizer? O Espirito Santo me dira "coisas por
vir'?

Imagine ter um consultor disponivel para vocé o dia todo, todos
os dias, que ja sabe tudo o que vocé esta prestes a enfrentar em seu
negocio hoje, amanha e para sempre.

Uau!

Isso ndo significa que o Espirito Santo enviard mensagens de
texto ou e-mails todas as manhas com tudo o que voceé precisa saber
ou fazer. No entanto, Ele, no momento perfeito, guiara e conduzira
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voceé passo a passo no caminho que vocé precisa seguir para cumprir
Seu proposito para o seu negdcio.

As vezes, as instrugoes de Deus através do Espirito Santo nao
fazem sentido logico, como:

e Sacrificar seu filho na montanha (Génesis 22:9)

e Dar uma volta na cidade durante sete dias, tocando
as trombetas, e entao os muros cairao (Josué 6:3—4)

¢ Mergulhar sete vezes no rio lamacento para ser
purificado da lepra (2 Reis 5:10)

¢ Esfregar saliva e lama nos olhos para voltar a
enxergar (Marcos 8:23)

Em muitos casos, o que o Espirito Santo mandou fazer nao fazia
sentido. No entanto, aqueles que estavam dispostos a seguir o
Espirito sempre triunfaram, sempre venceram e sempre foram
abencoados.

5: O Espirito Santo leva vocé a abundancia.

Bendito serd o fruto do seu ventre, o fruto da sua terra, e o
aumento dos seus rebanhos, o aumento do seu gado e a prole
dos seus rebanhos. Bendito serd o seu cesto e a sua
amassadeira. Bendito vocé serd quando entrar, e bendito serd
quando sair.

—Deuterondmio 28:4-6
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E o Senhor te dard abunddncia de bens, no fruto do teu ventre,
no aumento do teu gado, e na produgdo da tua terra, na terra
que o Senhor jurou a teus pais dar-te. O Senhor te abrird o seu
bom tesouro, o céu, para dar chuva a tua terra no seu tempo e
para abengoar toda a obra das tuas mdos. E emprestards a
muitas nagoes, porém ndo tomards emprestado.

—Deuteronémio 28:11-12

Deus ¢ um Deus de abundancia, de crescimento... ndo de escassez
ou diminuigao. Seu desejo é abengoar Seus filhos.

O Espirito Santo so ira guiad-lo pelo melhor caminho, aos
melhores funcionarios, aos melhores clientes e as melhores
oportunidades. Ele o afastard de perdas financeiras, maus negdcios
e parcerias ou aliangas erradas.

O Espirito Santo nunca o levara pelo caminho errado onde vocé
ou sua empresa possam ser arruinados (a menos que Ele o salve de
algo pior que vocé nao ve!).

Ser guiado pelo Espirito Santo nos negdcios é a melhor maneira
de viver em Sua abundancia.

6: O Espirito Santo é o seu Consultor n21, Conselheiro
e Treinador.

Confie no Senhor de todo o seu coragdo e ndo se apoie em seu
prdprio entendimento; reconhega-o em todos os seus caminhos,
e ele endireitard as suas veredas.

—DProvérbios 3:5-6

Quando vocé decidir fazer a mudanga (e sinto que vocé ja decidiu),
o Espirito Santo lhe dira quando vocé deve...
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o Ir

e Ficar

e Parar

e Construir
e Investir
e Alinhar
e FHvitar

o Adiar

e Esperar
e Expandir
e Mover

e Preparar
e Contratar
e Demitir
e Comprar
e Vender
o Agir!

O Espirito Santo ¢ e deve sempre ser o seu #1 Consultor,
Conselheiro e Treinador de Negocios.

2.3. SEU VERDADEIRO INIMIGO

O ladrdo ndo vem sendo para roubar, matar e destruir.

—Joao 10:10a

Seu verdadeiro inimigo no trabalho nao sdo seus concorrentes,
fornecedores, bancos ou seus funcionarios.

Seu verdadeiro inimigo nao sdao as condi¢des de mercado, a
competicao global ou a falta de fluxo de caixa.

Seu verdadeiro inimigo é Satanas!
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Ele é aquele que fard tudo o que puder para derrotar, distrair e
desviar vocé de ser guiado pela voz de Deus através da Sua conexao
direta com vocé —o Espirito Santo.

Satands desesperadamente quer que vocé seja guiado pelo
mundo, pelo que ele controla (Efésios 2:2).

Deus desesperadamente quer que vocé seja guiado pelo Seu
Espirito, pelo que Ele controla (Romanos 8:14-16).

"Pois nossa luta nao é contra carne e sangue, mas contra os
principados, contra as potestades, contra os principes das trevas
deste século, contra hostes espirituais da maldade nas regides
celestiais." (Efésios 6:12)

E hora de voltar sua atengio para a verdadeira batalha que vocé
enfrenta nos negdcios.

E a mesma batalha que vocé enfrenta em casa: a batalha do certo
versus o errado, do bem contra o mal.

E hora de lembrar o inimigo de que ele ja foi derrotado, que ele
foi vencido ha 2.000 anos na cruz.

E hora de dizer a ele que ele nao controla nem influencia vocé
em seus negocios, pois vocé agora esta sendo guiado pelo Espirito
Santo.

E hora de dizer a ele que, pelo nome de Jesus, ele deve fugir
(Tiago 4:7)!

2.4. SUA MAIOR DECISAO EMPRESARIAL

E ndo vos conformeis com este mundo, mas transformai-vos
pela renovagdo da vossa mente, para que experimenteis qual
seja a boa, agraddvel e perfeita vontade de Deus.

—Romanos 12:2

A maior decisao empresarial que vocé jamais tomara é se tornar um
lider guiado pelo Espirito Santo.
Nenhuma outra decisdo empresarial que vocé tomara...
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e Animara e elevara seu espirito a um nivel mais
elevado

e Serda mais desafiadora de implementar e integrar em
sua vida didria

¢ Desencadeard maior poder espiritual em toda a sua
organizagao

e Serd mais incompreendida, até zombada, por
familia, amigos, funcionarios e clientes

e Tera recompensas maiores, tanto terrenas quanto
eternas

¢ Serd mais combatida pelo inimigo e seu exército

Comparada a qualquer outra decisao que vocé tomara, esta se
destaca acima e além de todas as outras.

Ela até influenciard no que Jesus testemunhard em sua defesa
diante do Pai no dia do seu julgamento.

A pergunta é: "Vocé serd um lider guiado pelo Espirito ou
continuara sendo um lider guiado pelo mundo?”

Eu sei que vocé ja decidiu. Meu espirito sente que vocé esta
pronto para fazer a grande mudanca.

Mas antes de fazer isso, vocé precisa se preparar para 0s
inevitaveis obstaculos que estao por vir.
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Guia de Estudos do Capitulo 2

Vocé acredita que é possivel ser totalmente guiado pelo Espirito
Santo em seus negdcios em seu pais? Por que ou por que nao?

O que vocé vé como seu maior desafio para mudar e ser totalmente
guiado pelo Espirito Santo nos negocios?

De que maneiras vocé vé Satands impactando seus negocios?

Faca uma lista de como ser guiado pelo Espirito Santo pode superar
as tentativas de Satands de matar, roubar e destruir seus negdcios.
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OBSTACULOS

Somos pressionados de todos os lados, mas ndo esmagados;
ficamos perplexos, mas ndo desesperados; perseguidos, mas
ndo abandonados; derrubados, mas ndo destruidos.

—2 Corintios 4:8-9

AULO CONHECIA AS PROVAS QUE ENFRENTARIA POR PREGAR O
Evangelho. No entanto, elas nao o impediram de cumprir seu
chamado do Senhor.

Estou sugerindo que vocé enfrente espancamentos, prisoes,
naufrdgios e mais ao fazer essa grande mudanga? Nao, mas isso
poderia acontecer. Muitos de vocés que estao lendo esta Edigao
Global vivem em paises onde os cristdos sdo severamente
perseguidos em todos os aspectos da vida. As vezes enfrentamos
severos obstdculos enquanto nos movemos em diregio a nos
tornarmos guiados pelo Espirito nos negdcios.

Quando o Senhor me chamou para deixar minha empresa de
palestras e consultoria com fins lucrativos e langar um ministério
empresarial baseado na fé, acredite ... houve desafios mesmo aqui
nos Estados Unidos.

Muitas agéncias de palestrantes profissionais que me
contrataram por anos e anos, quando souberam que eu estava
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fazendo negocios como cristao, me abandonaram como se eu tivesse
lepra.

Clientes em potencial fugiram por medo de que eu pudesse
entrar e tentar evangelizar ou converter seus funciondrios em
cristaos.

Meu novo mercado-alvo, outros 2% como vocé, nao me
conhecia como um crente nos negdcios com uma nova e fresca
mensagem.

Até aquele momento, todas as minhas palestras, livros,
materiais de treinamento, blogs e tudo o que eu havia criado nos 20
anos anteriores eram baseados em principios seculares (sem um
componente de fé), embora ocasionalmente eu inserisse uma dica da
Palavra sempre que apropriado.

Tive que comegar do zero como um consultor de 57 anos com
um negdcio baseado em casa.

Parte do meu testemunho é que, mesmo tendo que lutar para
sobreviver nos anos seguintes, Deus providenciou tudo o que
precisdvamos. Nunca perdemos um pagamento da hipoteca, uma
refeicao, a mensalidade da escola do nosso filho, ou qualquer outra
coisa de que precisavamos (Fil. 4:19).

Sim, mesmo para mim, ap0s fazer a Grande Mudanga, enfrentei
muitos novos obstaculos. E vocé também enfrentara.

Aqui estdo alguns dos principais obstaculos que enfrentei, dos
quais muitos vocé provavelmente enfrentard ou ja enfrentou.

Mas anime-se. No final deste capitulo, compartilharei uma
chave que aprendi e que me ajudou a superar meus obstaculos para
me tornar um lider guiado pelo Espirito nos negdcios.

3.1. NAO E NATURAL

Mas o homem natural ndo recebe as coisas do Espirito de
Deus, pois para ele sio loucura; nem pode entendé-las, porque
elas se discernem espiritualmente. Mas aquele que é espiritual
discerne bem todas as coisas, e ele mesmo ndo é discernido por
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ninguém. Porque “quem conheceu a mente do Senhor, para
que possa instrui-lo? ” Mas nds temos a mente de Cristo.

—1 Corintios 2:14-16

Vocé e eu, muito provavelmente, fomos ensinados a fazer negocios
de uma certa maneira: a maneira natural do mundo—nao a do reino.

Provavelmente fomos ensinados ou supervisionados por
homens ou mulheres sobre como sdao os caminhos dos negdcios no
mundo...

¢ Tomar decisoes (guiadas pela cabeca)

e Avaliar os riscos e oportunidades (guiadas pelas
oportunidades)

e Aumentar o lucro e diminuir os custos (guiadas
pelo dinheiro)

¢ Implementar os mais recentes sistemas e softwares
de aumento de produtividade (guiadas pela
inovacao)

¢ Integrar as mais recentes ideias de negocios (guiadas
pelos especialistas)

Tomar decisoes rapidas (guiadas pela pressao)

Com anos, até mesmo décadas de lavagem cerebral baseada no
mundo dos negdcios, ndo ¢ natural recuar e pedir ao Espirito Santo
que nos mostre o melhor caminho a seguir.

Até mesmo fazer uma mudanga positiva (como a Grande
Mudanga) no inicio parece muito antinatural para nos porque € algo
que nunca fizemos antes.

Tudo bem. Uma vez que vocé comece e comece a ver sucesso e
até mesmo resultados sobrenaturais, ser guiado pelo Espirito sera
sua maneira natural de trabalhar.
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3.2. NAo £ OBvIO

Mas Marta estava distraida com muitos afazeres, e ela se
aproximou Dele e disse: “Senhor, ndo te importas que minha
irma me tenha deixado servir sozinha? Portanto, diga-lhe que
me ajude. ”

—Lucas 10:40

Vamos estudar o ponto de vista de Marta por um minuto.

Para Marta, era 6bvio que havia uma urgéncia em preparar a
refeicdo para todos os convidados. Grande multidao. Jesus
ensinando. Pessoas ficando com fome.

Deve haver uma grande refeicio pronta para todos quando Ele
terminar de ensinar... certo? Por que ninguém mais pode ver o 6bvio?
Especialmente minha irmd preguicosa e inutil, Maria, que deveria estar
ajudando desde o inicio, mas estd la sentada e perdendo tempo ouvindo
Jesus quando hd trabalho a ser feito! Ela deveria saber melhor!

Martha até chegou ao ponto de interromper o ensino de Jesus e
basicamente pedir a Jesus para dizer a Maria para ir para a cozinha
ajudar. Imagine ter a auddcia de interromper o ensino de Jesus,
chamar Maria na frente de uma grande multidao e entdao comandar
Jesus (porque obviamente Ele concordaria comigo) para dizer a
Maria o que fazer... para se levantar e ajudar na refei¢ao!

E tdo dbvio... certo? E facil ser guiado pelo que parece ser 6bvio
em vez de permitir-se ser guiado pelo Espirito Santo para o que
pode nao ser tao ébvio.

Pode parecer dbvio para nos que fazemos negodcios do jeito do
mundo...

e Estender o prazo de pagamento a um fornecedor por
alguns dias para ajudar o fluxo de caixa atual.

¢ Demitir aquele funciondrio que sempre chega
atrasado ao trabalho.
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e Expandir para aquela vila ou cidade que tem tanto
potencial.

e Encerrar o contrato de um fornecedor de longo
prazo para um novo fornecedor com um prego mais
baixo.

e Cortar ou eliminar o or¢amento de treinamento
durante cortes orcamentarios

Ser guiado pelo Espirito Santo nos negocios nem sempre € a
coisa mais Obvia a se fazer. Vocé deve aprender a discernir através
do Espirito as maneiras nao tao 6bvias do reino.

Mais sobre isso depois.

3.3. NAO E POPULAR

Entdo os discipulos de Jesus foram ter com ele e perquntaram-
lhe: "Sabes que os fariseus ficaram escandalizados com o que
ouviram. ”

—Mateus 15:12

Mas eles gritaram em alta voz, taparam os ouvidos e,
undnimes, investiram contra ele. E, lancando-o fora da cidade,
o apedrejaram. E as testemunhas depuseram as suas vestes aos
pés de um jovem chamado Saulo.

— Atos 7:57-58

Mas, quando os judeus de Tessalonica souberam que também
em Bereia fora anunciada a palavra de Deus por Paulo, foram
para ld também agitar e perturbar as multidoes.

—Atos 17:13
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Estes versiculos dramaticos apontam poderosamente para uma
verdade crua: Nem todos vao aceitar de bragos abertos e com gritos
de "Aleluia!" a sua revelagao de ser guiado pelo Espirito Santo nos
negacios.

Muitos, se ndo a maioria, terdo dificuldade em entender sua
compreensao sobre essa nova vantagem injusta. Alguns podem até
zombar ou desprezar vocé. Sim, ser guiado pelo Espirito Santo nos
negocios pode ser tao impopular que é comum ouvir o insulto
padrao: "Eles acham que ouvem de Deus!"

Mas nao € exatamente esse o ponto?

A Biblia é uma histéria longa e poderosa de pessoas que
ouviram a Deus: Adao, Abrado, Moisés, José, Samuel, Davi,
Salomdo, Jeremias, Isaias, Eliseu, todos os apodstolos e,
especialmente, Jesus Cristo.

Abragar nossa vantagem injusta nos negocios pode nado ser
popular, mas nos coloca em excelente companhia. Portanto, mesmo
quando enfrentar incrédulos ou zombadores, considere-se em
companhia maravilhosa.

3.4. INCERTO SE SUA FE E FORTE O BASTANTE

Nio estd certo se sua fé é suficientemente forte.
Jesus disse-lhe: ”Se podes crer, tudo é possivel ao que cré.” E
imediatamente o pai do menino exclamou com ldgrimas: "Eu
creio, Senhor! Ajuda a minha incredulidade. ”

—Marcos 9:23-24

Vigiai e orai, para que ndo entreis em tentagio. O espirito, na
verdade, estd pronto, mas a carne é fraca.

—Mateus 26:41
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Mas eu roguei por ti, para que a tua fé ndo desfaleca; e tu,
quando te converteres, fortalece teus irmaos.

—Lucas 22:32

Este obstaculo pode ser o mais desafiador.

As vezes, vocé pode questionar a profundidade da sua fé,
perguntando-se se é forte o suficiente para suportar. Vocé pode
comecar a se comparar aos gigantes espirituais da Biblia — de
Calebe a Paulo — e imediatamente pensar que nao esta a altura ...
que sua fé nao ¢ forte o suficiente para ter sucesso.

Este também ¢ um dos principais obstadculos que o inimigo
adora lancar contra vocé. Satanas teve até a audacia de lancar essa
acusagao contra Jesus (veja Mateus 4:3, 5, 8).

O que é necessario para ter fé suficiente?

Entdao o Senhor disse: "Se tiverdes fé como um grao de
mostarda, podereis dizer a esta amoreira: 'Arranca-te e planta-te no
mar’, e ela vos obedecerad." (Lucas 17:6)

Sua fé, através da salvagdo, trouxe vocé para um
relacionamento eterno com Jesus, uma promessa de viver com Ele
para sempre no céu.

Portanto, sua fé é certamente forte o suficiente (mesmo como
um grao de mostarda) para ser um lider empresarial guiado pelo
Espirito.

3.5. COM MEDO DE QUE POSSA FAZER ALGO ERRADO

E Pedro lembrou-se da palavra de Jesus, que lhe tinha dito:
" Antes que o galo cante, trés vezes me negards.” E ele saiu e
chorou amargamente.

—Mateus 26:75
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Vocé ¢ humano? Eu também. Isso significa que as vezes falhamos e
pecamos diante da gléria de Deus (Romanos 3:23). Ao comegar esta
nova jornada, é provavel que cometa alguns erros ao longo do
caminho. Mas mesmo quando cometer erros, lembre-se, vocé é
perdoado.

Se confessarmos os nossos pecados, Ele ¢ fiel e justo para nos
perdoar os pecados e nos purificar de toda injustiga. (1 Joao 1:9)

A medida que vocé passa a ser guiado pelo Espirito Santo nos
negocios, as vezes pode errar, mas continue avangando. E a medida
que continuar, cometera cada vez menos erros a medida que o poder
d'Ele cresce dentro de voce.

A razao pela qual continuamos errando € que estamos ouvindo
o canal espiritual errado!

Ao aprender a ouvir Sua voz com mais clareza, raramente vocé
deixara de entender o que Ele esta lhe dizendo para seu crescimento
e para o crescimento do seu negdcio.

Nao deixe o medo de as vezes errar impedi-lo de perseguir com
paixao sua jornada para ser guiado pelo Espirito Santo.

3.6. VOCE COMECA FORTE, MAS ENFRAQUECE AO
LONGO DO TEMPO

Entdo ele disse: "Vem.” E Pedro, descendo do barco, andou
sobre as dguas e foi na direcdo de Jesus. Mas, quando viu que
o vento estava forte, teve medo; e, comecando a afundar,
gritou: "Senhor, salva-me!” Imediatamente Jesus estendeu a
mdo, segurou-o e disse: "Homem de pequena fé, por que vocé
duvidou?"” Quando subiram para o barco, o vento cessou.

—Mateus 14:29-32

Duas pessoas andaram sobre as dguas na Biblia: Jesus e Pedro.
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Pedro comegou forte. Ele saiu do barco com fé, olhou para Jesus
e ouviu Jesus. Ele nao prestou atencao ao seu entorno: as aguas
agitadas, o vento e as ondas.

Pedro comegou forte, mas rapidamente desfocou quando tirou
os olhos de Jesus.

E facil comegar forte em uma nova e empolgante aventura
empresarial. E especialmente emocionante como um '"2%er"
comegar uma nova e excitante aventura empresarial com o Senhor.

Mas uma vez que vocé se compromete plenamente a ser um
lider guiado pelo Espirito Santo, nao ha volta atras. Por qué? Uma
vez comprometido, Jesus espera que vocé siga em frente.

Ser guiado pelo Espirito Santo nos negocios exige seu
compromisso total em permanecer na sua corrida até o fim. Assim
como Paulo disse,

... para que eu possa completar a minha carreira com
alegria, e o ministério que recebi do Senhor Jesus,
para testificar o evangelho da graca de Deus." (Atos
20:24b, énfase adicionada)

Um dos meus herois da fé é Calebe. Sua histéria me emociona
sempre que a leio e estudo.

Ele tinha 40 anos quando, junto com Josué, tentou convencer os
israelitas a entrarem na Terra Prometida e conquista-la (Nimeros
14:7). Apenas ele e Josué sobreviveram aos 40 anos no deserto
porque Calebe tinha um espirito diferente (Ntimeros 14:24).

Aos 80 anos, ele ajudou Josué a liderar os exércitos dos israelitas
na Terra Prometida e a conquistar reino apos reino. Entao, depois de
esperar 45 anos, quando Deus instruiu Josué a dividir as terras, ele
ofereceu a Calebe a terra que ele quisesse.

A resposta de Calebe é um exemplo brilhante de comegar forte
e nao enfraquecer:

"E agora, eis que o Senhor me conservou com vida,
como disse; quarenta e cinco anos ha desde que o
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Senhor falou esta palavra a Moisés, andando Israel
ainda no deserto; e agora eis que hoje tenho oitenta e
cinco anos. E ainda hoje estou tdo forte como no dia em
que Moisés me enviou; qual era a minha forga entao, tal
¢ agora a minha forgca, tanto para a guerra como para
sair e para entrar. Agora, pois, dd-me este monte de
que o Senhor falou naquele dia; porque naquele dia
ouviste que estavam ali os anaquins, e que as cidades
eram grandes e fortificadas. Porventura o Senhor sera
comigo, e os expulsarei, como o Senhor disse." (Josué
14:10-12, énfase adicionada)

Aos 85 anos de idade, Calebe desejava a mesma terra habitada
pelos gigantes que os outros dez espias temiam (o que causou os 40
anos de errancia no deserto). Calebe é o tipo de homem que eu
desejo ser nos negdcios e na vida. Esse é o modelo que desejo seguir!

Calebe ¢ um exemplo fenomenal de como comegar forte,
manter-se forte e ndo desvanecer.

Minha corrida empresarial estd longe de terminar. Assim como
vocé, quando tomei a decisdo inicial de ser guiado pelo Espirito
Santo, comecei forte. As pressdes, incertezas, oportunidades
perdidas nos negdcios e até mesmo minha carne tentaram entrar em
minha mente com duvidas, incertezas e desanimo.

Mas escolhi ndo ser como Pedro e desviar o olhar. Escolhi
manter os olhos em Jesus e ouvir o Seu Espirito.

Decidi terminar minha corrida como Paulo.

Decidi comegar forte, manter-me forte e nao desvanecer... assim
como Calebe!

Minha oragdo é que voceé se torne cada vez mais forte em sua
corrida empresarial guiada pelo Espirito Santo
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3.7. VOCE NAO SABE COMO FAZER ISSO

Entdo ele, tremendo e atonito, disse: " Senhor, o que queres que
eu faca?"” E o Senhor lhe disse: "Levanta-te, entra na cidade, e
ali te serd dito o que deves fazer.”

—Atos 9:6

Paul nao sabia como usar sua nova vantagem injusta em seu
ministério. Ele teve que aprender como usa-la.

Quando comecei minha jornada para ser um empresario guiado
pelo Espirito Santo, eu ndo sabia o que fazer. Assim como Paulo, tive
que aprender o que fazer e como fazer.

Eu nunca afirmaria ter todas as respostas sobre como ser
totalmente guiado pelo Espirito nos negdcios. Mas posso ensinar a
vocé, com base na minha experiéncia, o que aprendi até agora.

E por isso que vocé esta lendo ou ouvindo este livro.

O Espirito Santo me disse para escrever este livro para ensinar
a vocé o que Ele me ensinou! Eu estava apenas aprendendo como
ser guiado por Ele.

Ele me disse: "E EXATAMENTE por isso que quero que vocé
escreva este livro — para ensinar o Meu povo sobre o que eu ensinei
a voce sobre deixar-me guia-los nos negocios."

Vocé ja leu ou ouviu parte do que aprendi.

Entao, vamos continuar!

3.8. UMA CHAVE PARA SUPERAR SEUS OBSTACULOS

Embora seja importante reconhecer os potenciais obstaculos que
vocé pode enfrentar ao fazer a transi¢ao de um lider de negocios
guiado pelo mundo para um guiado pelo Espirito Santo, é mais
importante saber como supera-los.

O inimigo frequentemente coloca obstaculos para impedir que
vocé libere o Espirito Santo em seu negdcio. Ele usara tudo em seu
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arsenal para colocar pequenos, grandes e até obstaculos
avassaladores em seu caminho. Ele continuara a lembra-lo dos sete
obstaculos que discutimos e talvez mais alguns, para seu prazer
diabdlico.

Espere por isso.

Lembre-se, os obstaculos dele geralmente sao temporarios (a
menos que vocé permita que se tornem permanentes) e distragoes
desnecessarias (seu caminho ainda ¢ totalmente dirigivel).

Ele fard de tudo para forg¢a-lo a voltar para o jogo dele, fazendo
negocios sob suas regras.

Uma chave que aprendi para superar esses obstdculos &,
primeiro, memorizar este versiculo poderoso:

"E nao vos conformeis com este mundo, mas
transformai-vos pela renovagao da vossa mente, para
que experimenteis qual seja a boa, agradavel e
perfeita vontade de Deus." (Romanos 12:2)

Entdo, eu o reafirmo com minhas proprias palavras... algo
assim:

"Eu nao me conformo com os métodos de negdcio
deste mundo, mas sou transformado pela renovagao
da minha mente através do Espirito Santo, para
liderar e viver o que é bom, agradavel e perfeito na
vontade de Deus em meu negdcio."

A chave? Renove sua mente!

A batalha comega na sua mente. Comega com a sua disposigao
de ser transformado em tudo o que Deus deseja que vocé seja nos
negocios através do poder do Espirito Santo.

A batalha termina quando vocé aprende a liberar o Espirito
Santo em todo o seu negdcio.

Préximo passo: vamos prepara-lo completamente para liberar o
poder do Espirito Santo em seu negocio!
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Guia de Estudos do Capitulo 3

Dos sete obstaculos, Quais Trés sao os seus maiores desafios para
superar? Porque eles sao um desafio para vocé?

Qual € o seu plano / as agdes que vocé deve tomar para superar
esses desafios?

Romanos 12:2 significa para vocé no desafio de superar seus
obstaculos?

— 43 —
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COMO SE PREPARAR

Prepare o seu trabalho fora, adapte-o para si mesmo no campo;
E depois construa a sua casa.

—DProvérbios 24:27

P REPARAR SIGNIFICA
e Prepare-se para algo que vocé vai fazer, algo que

espera que aconteca

e Prepare antecipadamente para algum proposito, uso
ou atividade

¢ Coloque-se em um estado mental adequado
¢ Planeje com antecedéncia
e Esteja pronto
Comecei a praticar esportes aos seis anos de idade. Desde o
beisebol até o basquete e o golfe, rapidamente percebi que ser um
bom jogador ia muito além de apenas comparecer aos jogos. Eu
tinha que investir tempo, energia e esfor¢o para me preparar

adequadamente se quisesse ter alguma esperanca de entrar no time
ou jogar nas partidas.
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Quando comecei a jogar golfe, lembro-me com carinho da
empolgacdo inicial quando meu pai comprou meu primeiro
conjunto de tacos: um driver, um ferro 5, um ferro 9 e um putter. Eu
pensei que agora era como meu primeiro herdi nos esportes, Sam
Snead! Mas eu nao tinha ideia de como me preparar para jogar
minha primeira rodada.

Meu pai gentilmente e especificamente me ensinou como
segurar o taco, o caminho adequado do swing, como mirar e focar,
e como fazer o follow through. Como ex-jogador semi-profissional
de beisebol, ele sabia o quao critico era se preparar adequadamente
e fez um trabalho magnifico langando meu amor pelo jogo. (Hoje,
jogo com handicap 11, entao estou aberto ao seu convite a qualquer
momento!)

A medida que amadureci, percebi ainda mais profundamente a
necessidade absoluta de uma preparacdo focada e intensa para
sobressair nos esportes e na vida.

Nao ¢ diferente para vocé conforme vocé se move em direcao a
liberar o poder do Espirito Santo em seu negdcio.

Vocé deve se preparar.

Vocé precisa investir o tempo e a energia necessarios para
preparar sua mente e espirito para o proximo passo na jornada.

Aqui estdo cinco areas nas quais vocé precisa se preparar para
liberar o poder do Espirito Santo em seu negdcio.

4.1. E MAIS QUE UMA ORACAO

Depois de chegarem a Misia, tentaram ir para a Bitinia, mas
o Espirito ndo permitiu.

—Atos 16:7

Vocé estd um pouco chocado com o titulo desta se¢ao? Como algo
poderia ser mais importante do que a oragdo? Nao € a oracgao a
coisa mais importante que fazemos como crentes?
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Por favor, entenda que NAO estou diminuindo de forma
alguma o poder da oracdo! Tudo relacionado a ser guiado pelo
Espirito nos negdcios comega com a oragao. A oragao nao deve e
nunca deve ser considerada uma estratégia espiritual secundaria
nos negaocios.

Também entenda que ser completamente guiado pelo Espirito
de Deus nos negocios vai além da oracao. Por qué?

Em muitos casos, mesmo com 2%ers totalmente
comprometidos, a oragdo se torna uma atividade programada no
calendario... apenas mais uma tarefa na lista diaria de atividades.
A oracao para o seu negdcio se torna algo como: "Ok, sao 6h45...
hora de orar por alguns minutos." Check box.

Da mesma forma, a oracao para o seu negocio muitas vezes se
resume a: "Ah ndo, esqueci... preciso fazer algumas oragoes antes
de comecar a trabalhar."

No pior cendrio, a oragao se torna uma estratégia desesperada
de ultimo minuto: "Deus, por favor, salve nosso negocio."

Sim, eu levanto minha mao em confissao por ter feito essas trés
coisas. E voce?

Mesmo que vocé e sua equipe invistam tempo significativo,
energia e fé em um tempo de oragdo focado (e vocé deveria),
somente a oragao nao ¢ suficiente para liberar todo o poder da
nossa vantagem competitiva injusta no trabalho.

Para se preparar para liberar sua vantagem competitiva
injusta, € mais do que oragao — ¢é total consciéncia espiritual!

Esteja Espiritualmente Consciente

O Espirito Santo estd sempre trabalhando em vocé e ao seu redor, de
maneiras sutis e evidentes. Sempre.

Existem dois niveis principais de consciéncia espiritual
enquanto vocé se prepara para liberar sua vantagem competitiva
injusta nos negocios.
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Nivel 1: Consciéncia Espiritual Pessoal

Ser espiritualmente consciente comeca com um exame intencional
de como o Espirito Santo esta se movendo dentro de vocé. Vocé
pode comecar sua consciéncia pessoal respondendo a perguntas
como ...

e O que o Espirito Santo esta me dizendo hoje?

e A quem o Espirito Santo estd me instruindo a
contatar hoje?

e O que sinto que o Espirito Santo estd me
direcionando a fazer no futuro??

Dedique 15 minutos AGORA para escrever suas respostas a
essas perguntas. Medite sobre elas em um lugar tranquilo. Por que
agora? Este é o primeiro passo importante em sua preparagao...
ajustar sua consciéncia espiritual pessoal para ouvir o que o Espirito
Santo esta dizendo a vocé neste momento.

Anote essas perguntas e escreva suas conclusoes.

O que o Espirito Santo estd me dizendo hoje?

A quem o Espirito Santo estd me instruindo a contatar hoje?
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O que sinto que o Espirito Santo esta me direcionando a fazer no
futuro?

Faca a si mesmo essas trés perguntas todos os dias. Ao fazer
isso, vocé rapidamente se tornard mais intencional em sua
consciéncia espiritual pessoal.

Nivel 2: Consciéncia Espiritual nos Negdcios

A medida que vocé desenvolve e aprimora sua consciéncia
espiritual pessoal, pode entao se concentrar na consciéncia espiritual
nos negocios.

Aqui estd um exemplo pessoal. H4 alguns anos, fui convidado
a me encontrar com um empresario 2%or que aluga um andar de
um grande prédio de escritdrios e subaluga seu espaco extra para
outros negocios cristaos. Durante minha primeira visita aos seus
escritdrios, senti um espirito maligno dominante. Perguntei a ele
quem era o inquilino anterior desse espacgo. Ele disse que era um
grande escritorio da Planned Parenthood, uma organiza¢do nos
Estados Unidos que abertamente promove o aborto de bebés.
Rapidamente comegamos a orar, ungir os escritdrios e remover os
espiritos malignos ao redor desses espagos.

Levei anos de pratica do Nivel 1: Consciéncia Espiritual Pessoal
antes de comecar a aprender como aplicd-la ao Nivel 2: Consciéncia
Espiritual nos Negocios.

Aqui estd como vocé pode encurtar sua curva de aprendizado
sobre como se preparar para ser totalmente guiado pelo Espirito
Santo.

Novamente, aqui estao algumas perguntas que me ajudaram a
me tornar mais consciente de como o Espirito Santo esta se movendo
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dentro e através do meu negocio. Peco que voce dedique 15 minutos
AGORA para registrar suas percepgOes sobre essas perguntas
intencionais de espiritualidade nos negdcios

Onde sinto o Espirito Santo se movendo no meu negocio?

Como o Espirito Santo estd se movendo nesta situacao atual?

Quem, dentro e ao redor do meu negdcio, o Espirito Santo esta
guiando?

Colegas — gerentes, supervisores, funciondrios de linha de frente e
funciondrios tempordrios

Clientes — locais, nacionais, globais
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Interessados — fornecedores, parceiros, conselho de administragio,
admiradores ndo clientes

Comunidade — regides geogrdficas que servimos

Em quais atividades, projetos, comunicagdes ou negociagdes de
negocios futuros eu preciso estar mais guiado pelo Espirito?

A recompensa

Com o tempo, vocé se tornard cada vez mais intencional em buscar
uma maior consciéncia espiritual pessoal e nos negdcios para voceé e
sua empresa. Através de vocé ter lido este livro até aqui, Deus ja esta
trabalhando com vocé em como se conectar ainda mais com Ele.
Frequentemente, apos meus tempos de oragao intencionais, eu
literalmente choro de alegria por causa de como Ele esta impactando
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aqueles ao meu redor para Sua gléria e me permitindo fazer parte
de Seu plano!

Francamente, minhas meditagdoes espirituais pessoais e
empresariais revitalizaram meu compromisso com o impacto no
reino mais do que qualquer outra coisa que eu faca.

Através disso, eu sei que sei que sei que nada pode me deter!

Vocé vé, vai além da oracdao. Muito além!

Quando vocé combina a oracao com uma consciéncia espiritual
pessoal e empresarial intencional, vocé deu o primeiro passo para se
preparar para liberar sua vantagem competitiva injusta!

4.2. E MAIS DO QUE UMA VOZ

Entdo ele veio pelo Espirito ao templo. E quando os pais
trouxeram o Menino Jesus para realizar por Ele sequndo o
costume da Lei ...

—Lucas 2:27

E vejam, agora eu [Paulo] wou preso em espirito para
Jerusalém, sem saber o que me acontecerd ld.

—Atos 20:22

A maioria de nds adoraria que a voz de Deus falasse audivelmente
conosco através de uma sarca ardente (Exodo 3:1), uma nuvem
imponente (Mateus 17:5) ou até mesmo através de um jumento
(Numeros 22:28).

Existem algumas instancias na Biblia onde pessoas ouviram a
voz audivel de Deus com seus ouvidos fisicos. Mas esses foram mais
excegOes do que regra. E isso ainda é verdade hoje.

O Espirito Santo pode falar com vocé com uma voz audivel?
Absolutamente. Ele faz isso frequentemente? Nao no meu caso, com
certeza. Por que nao?
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Porque Ele vive dentro de mim! Ele nao precisa usar sons fisicos
entrando nos meus ouvidos para se comunicar comigo quando Seu
Espirito ja habita dentro de mim.

Ouvir Sua voz é mais do que esperar por um som fisico - é
aprender como estar mais conectado com Seu Espirito que ja vive
dentro de mim.

Deus esta falando com vocé

Embora vocé muito provavelmente acredite que Deus € totalmente
capaz de falar com vocé, pode acontecer de vocé se pegar dizendo:
"Eu simplesmente ndao O oucgo. Acho que Ele nao esta falando
comigo."

Aqui vai um conselho de coaching gratuito: NUNCA DIGA
ISSO NOVAMENTE! NUNCA!

Confie em mim quando afirmo que o Senhor realmente fala com
voce.

Se Deus é onipresente, isso significa que Ele estd em todos os
lugares, o tempo todo.

Se Deus é onisciente, Ele sabe tudo o que aconteceu, esta
acontecendo e acontecera.

Se Seu Espirito habita em vocé e Ele esta sempre ao seu redor,
entdo voceé estd cercado por Sua presenca.

Imagine se seu conjuge, filho ou filha estivesse sempre ao seu
lado, em todos os lugares que vocé vai, em todas as reunides que
voce participa e em todas as viagens que vocé faz. Vocé saberia que
eles estavam 1a? Claro que sim. Vocé poderia sentir a presenga deles
mesmo quando eles ndo estivessem falando com voceé.

Da mesma forma, Deus fala com vocé através de Sua presenga,
o que eu gosto de chamar de "saber interior"

Conhecimento Interior

Um saber interior € uma intui¢do interna que vai além dos sentidos
mentais, emocionais ou fisicos. E um impulso ou instinto espiritual.
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Vocé simplesmente sabe que é Deus, mesmo sem ouvir uma voz
audivel. Vocé sabe que sabe.

Vocé ja disse a si mesmo ou a alguém, "Eu sabia que nao deveria
ter feito isso", ou "Eu sabia que deveria ter feito isso"? Ou talvez, "Eu
sabia que era uma decisao ruim, mas fiz mesmo assim'?

Como vocé sabia? Quem estava lhe dizendo para fazer ou nao
fazer isso?

Como um 2%or, € muito provavel que seu saber interior tenha
vindo do Espirito Santo que habita dentro de vocé. E a mesma voz
suave e inaudivel que buscamos (1 Reis 19:12).

Eu encorajo vocé a nao buscar vozes audiveis ou arbustos em
chamas para ouvir o Espirito. Trata-se de treinar seus ouvidos
espirituais para ouvir.

Desencadear sua vantagem competitiva injusta trata-se de
muito mais do que ouvir uma voz.

4.3: SEJADE TODO O CORACAO

Mas o meu servo Calebe, porquanto nele houve outro espirito
e ele sequiu inteiramente a minha causa, eu o farei entrar na
terra que ele espiou, e a sua descendéncia a possuird.

—Nutmeros 14:24

A palavra "de todo o coragao" significa,
¢ Sem duavida ou incerteza sobre fazer algo, apoiar
alguém, etc.

¢ Completamente e sinceramente dedicado,
determinado ou entusiasmado

e Caracterizado por um compromisso completo e
sério

e Livre de reservas ou hesitacoes
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Caleb é um dos meus herdis favoritos na Biblia. Ele e Josué
foram designados como dois dos 12 espias para explorar a Terra
Prometida e trazer um relatério a Moisés. Os outros 10 foram
dominados pelo medo a ponto de querer matar Josué e Caleb por
encorajarem Moisés a atravessar o Jordao e tomar a terra.

Josué e Caleb, no entanto, acreditaram nas promessas do Senhor
e O serviram com todo o coracao, prontos para agir ofensivamente
quando o Senhor ordenasse.

Sua jornada para liberar o poder do Espirito Santo através de
vocé em seu negocio nao é para os fracos! Uma vez que vocé a
abracga, deve prosseguir com todo o coragao, nao retendo nada e
avanc¢ando conforme o Espirito o guia.

Sem Hesitacao

Veja, eu hoje coloco diante de vocé a vida e 0 bem, a morte e o
mal. Ordeno hoje que vocé ame o Senhor seu Deus, que ande
nos seus caminhos e guarde os seus mandamentos, 0s seus
estatutos e os seus juizos, para que vocé viva e se multiplique,
e o Senhor seu Deus o abencoard na terra que vocé estd
entrando para possuir. ... chamo hoje o céu e a terra como
testemunhas contra vocé, que eu coloquei diante de vocé a vida
e a morte, a béngdo e a maldicdo; portanto escolha a vida.

—Deuterondmio 30:15-16,19

Deus nos deu uma escolha clara: o caminho Dele ou o caminho do
mundo. Ele até nos deu a resposta.

Mas é nossa escolha, ndo a Dele.

Aqui estd uma confissao da minha jornada profissional que eu
oro para que te ajude.

Apos ser salvo como um adolescente jovem, aos poucos me
afastei do Senhor e do corpo de Cristo. Comecei a jogar beisebol aos
domingos em vez de frequentar a igreja, o que iniciou meu lento
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afastamento aos 16 anos. Eu tinha quase 40 anos quando voltei
completamente ao Senhor, exatamente quando lancei meu negocio
atual.

Durante a primeira década do meu novo negocio, escrevi varios
livros empresariais, alguns altamente honrados e premiados.

Entao, o Senhor comegou a trabalhar em mim. Percebi que
seguir puramente o lado secular dos negocios nao era o que Ele
queria para mim. Entao, tomei a decisao de ... andar na corda bamba!

Por varios anos, tentei manter um pé na forma secular de fazer
negdcios e o outro no modo de Deus de fazer negocios. Comecei a
falar em conferéncias de pastores e a orientar equipes pastorais em
praticas sdlidas de gestao baseadas na Biblia. Inclusive preguei em
cultos de domingo em varias igrejas.

Embora parecesse suficientemente bom na época ser um
equilibrista, em 2009, o Senhor me disse claramente (ndo com uma
voz audivel, mas com um poderoso conhecimento interior): "Venha
totalmente para o meu lado".

Ficou claro para mim que eu tinha que fazer uma escolha:
continuar tentando andar na corda bamba ou fazer tudo o que fago
para a gloria de Deus. Mesmo que tenha levado algumas semanas,
finalmente me rendi e clamei: "Senhor ... seja o que for, onde quer
que seja! O que quer que vocé queira que eu faga e onde quer que
vocé queira que eu faga, eu farei."

Foi quando me submeti totalmente a Jesus. Sua vontade. Seu
caminho.

Foi o momento em que decidi viver e trabalhar de todo o
coragao para o Senhor através do meu negdcio.

Sua jornada profissional pode ser muito menos dramatica. Mas
o resultado deve ser 0 mesmo ... que vocé abrace com alegria ser
inteiramente dedicado ao Senhor em seu negdcio.

A escolha é sua. Entregue tudo a Deus ou nao. Mas eu o aviso
que ser meio-cora¢ao no que vocé faz serd seu desastre e sua ruina.

"Conheco as tuas obras, que nem és frio nem quente;
oxala foras frio ou quente! Assim, porque és morno e
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nao és frio nem quente, estou a ponto de vomitar-te
da minha boca." (Apocalipse 3:15-16)

O que seria ficar em cima do muro no seu negocio? Isso poderia
incluir ...

e Ter medo de orar durante o dia porque alguém
pode te ver

e Amaldigoar um momento e depois louvar a Deus
no préximo

e Imprimir um versiculo no seu cartao de visita na
esperanga de que as pessoas pensem que vocé € um
verdadeiro cristao

¢ Confiar nas tultimas melhores praticas de negdcios
em vez das verdades eternas de Deus

Pagar fornecedores atrasado para receber seu
saldrio primeiro

Se alguma dessas situagOes te fizer refletir profundamente,
otimo. Elas ndo sdo destinadas a insultar, mas a exortar vocé a buscar
claramente a vontade Dele nessas e outras areas, para que vocé viva
de todo coragao para o Senhor em seu negocio.

Um desafio

Agora seria um 6timo momento para deixar este livro de lado—por
um dia, uma semana ou mais—e investir tempo intencional em
"tempo no tapete" (tempo tranquilo em oragdo e jejum) para pedir
ao Senhor que prepare seu coragao para se tornar um Calebe de todo
coracao em seu mercado!

Va em frente. Feche este livro. Eu estarei aqui ainda depois de
vocé se comprometer com o Senhor a ndao mais ficar em cima do
muro!
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Dé o seu melhor

E tudo o que fizerem, facam de todo o coragdo, como para o
Senhor e ndo para os homens, sabendo que do Senhor receberio
a recompensa da heranga. E a Cristo, o Senhor, que vocés estio
servindo.

—Colossenses 3:23-24

Bem-vindo de volta! Oro para que seu tempo de "tempo no tapete"
tenha sido um encontro poderoso que trouxe clareza, paz e
exaltagdo. Agora, vamos estudar a segunda maneira de ser
inteiramente dedicado em seu negdcio—dar o seu tudo, o seu tudo!
E simples, mas extremamente dificil. Sinto-me levado a
compartilhar outra histdria pessoal para ajudar a demonstrar essa
verdade.

Comecei a jogar beisebol organizado aos cinco anos de idade e
imediatamente quis ser arremessador. Como arremessador, vocé
estd no controle. Vocé pode lancar a bola com for¢a. Seus
companheiros de equipe dependem de vocé. Vocé recebe mais
reconhecimento por uma vitdria e mais culpa por uma derrota do
que merece. Continuei arremessando em ligas organizadas até meus
vinte e poucos anos. Era mais do que uma paixao.

Em quatro anos jogando beisebol colegial, meu recorde de
arremessos foi 23-7 (ganhei 23 jogos e perdi apenas 7). Nada mal.

Depois de me formar no ensino médio, joguei em uma liga de
verao muito competitiva junto com outros jogadores de destaque de
todo o estado. O torneio de encerramento do ano era um evento de
eliminacao simples, em que o vencedor levava tudo, e precisavamos
ganhar dois jogos para avangar para o torneio regional.

O técnico me escolheu para arremessar o primeiro jogo e um
colega de classe do ensino médio—vamos chama-lo de "Steve",
embora esse nao fosse seu nome real —para arremessar o segundo
jogo. Eu arremessei durante todo o jogo na primeira noite—um jogo
longo e intenso—e vencemos. Dirigimos 40 milhas para casa e
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retornamos na noite seguinte para jogar contra a melhor equipe de
todo o estado.

Quando chegamos ao estadio, Steve nao estava la. Uma hora
antes do jogo, descobrimos que ele decidiu nao aparecer para
arremessar. Nunca soubemos o motivo. Na verdade, isso nao
importa. Eu era o melhor e o tinico arremessador titular restante no
time. Normalmente, um arremessador titular descansa de 3 a 4 dias
antes de comegar outro jogo. O brago de um arremessador esta
cansado e precisa se rejuvenescer.

Meu brago e meu corpo ainda estavam cansados da noite
anterior. O técnico nado teve escolha a nao ser perguntar: "Jim, vocé
consegue jogar esta noite?"

Vocé precisa saber um pouco de contexto aqui. Steve e eu
jogamos um contra o outro e juntos por anos. Eramos competidores
muito amigaveis, companheiros de equipe determinados a provar
um ao outro e ao resto da comunidade quem era o melhor
arremessador. Steve era parte do grupo popular, o cara legal, e eu
certamente nao era. Ele era um canhoto de topo com uma bola
rapida incrivel. Eu era destro com uma curva boa (e uma bola rapida
mediocre). Como atletas, tinhamos um relacionamento pessoal
bacana, mas éramos totalmente dedicados a vitoria de nosso time.

Eu nunca tinha vencido o time contra o qual estdvamos jogando
naquela noite. Anteriormente, havia perdido cinco jogos para eles
ao longo da minha carreira no colegial e nas ligas de verao. Eles nao
tinham medo de mim, mas eu também nao tinha medo deles.

Entdo, eu tinha muita motivacdo naquela noite! Eu queria
vencer aquele time, ganhar dois jogos consecutivos e demonstrar
quem era o melhor companheiro de equipe. (Perdoe-me pelo
orgulho que estava mostrando.)

Comecei 0 jogo, e o time inteiro estava totalmente motivado
para vencer!

Depois de cinco entradas, estdvamos a frente por 4 a 2.
Enquanto saia do dugout em direcdo ao montinho para comegar a
sexta entrada (jogdvamos apenas jogos de sete entradas nesta liga),
o técnico perguntou: "Como vocé estd, Jim?" Ele podia ver que eu
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estava exausto; minha bola rdpida mediocre estava um pouco mais
fraca e minha curva estava subindo um pouco mais alto.

E claro que eu disse: "Ei, técnico... estou bem," e entao corri para
o montinho como sempre fazia.

Ele sabia o que estava prestes a acontecer e o que logo teria que
fazer. Eu também sabia, mas precisava dar mais um altimo esforgo.

Bem, vocé pode imaginar o que aconteceu. O outro time
comegou a me atacar, acertando rebatidas simples e duplas por todo
o campo de beisebol.

Na maioria dos jogos como esse, mesmo sem energia,
geralmente conseguia fazer o rebatedor bater para cima, para o chao
ou para fora. Mas nao desta vez. Eu estava totalmente exausto.

Arremessar 12,5 entradas nas tltimas 24 horas sob um calor de
32 graus tinha cobrado seu prego.

Pela primeira vez no jogo, o outro time estava na frente. O
técnico nado teve escolha sendo me tirar do jogo.

Enquanto o técnico caminhava até o montinho, fiz algo que
nunca tinha feito em toda a minha vida esportiva.

Comecei a chorar.

Imagine... um recém-formado MVP (Jogador Mais Valioso) do
time de beisebol do ensino médio, com um recorde de 23-7 na
carreira, de pé no montinho e chorando!

Mas eu nado estava envergonhado. Minhas ldgrimas eram
porque, 1a no fundo da minha alma, eu sabia que tinha dado o meu
maximo. Nao deixei nada no campo. Derramei meu coragao e alma,
dando tudo o que tinha aos meus companheiros de equipe e dando
tudo o que tinha para vencer.

Embora a pontuagao final indicasse que eu era o arremessador
perdedor, em um sentido muito maior, eu era o vencedor.

Meu pai estava nas arquibancadas assistindo ao jogo, assim
como o pai de outro jogador. O pai do meu amigo virou-se para o
meu pai e disse: "Eu vi Jim arremessar muitos jogos, mas nunca
estive tao orgulhoso de Jim como esta noite."

Meu pai respondeu: "Eu também ndo, Ed. Eu também nao."
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Conto essa histéria NAO para me gabar de mim mesmo. Nio.
Pelo contrario, compartilho essa histdria para encorajar vocé de que
nosso Senhor Jesus ficard mais orgulhoso de vocé quando vocé o
servir de todo coragdo, dando o seu maximo e fazendo tudo o que
puder para Sua gloria em seu negdcio.

No final, quando vocé o serve de todo coragao, vocé vencera e
receberd a recompensa da sua heranga (Colossenses 3:23-24).

Portanto, em sua jornada para liberar o poder do Espirito Santo
através do seu negocio, vocé deve propdsito em seu coragao servir a
Ele de todo coracao!

Portanto, quando o Espirito Santo lhe disser para ir ou nao ir,
para comprar ou ndo comprar, para vender ou nao vender, para
assinar aquele contrato ou ndo assinar aquele contrato, para
contratar aquela pessoa ou nao contratar aquela pessoa... seja o que
for que Ele disser para fazer, faga-o. De todo coragao!

4.4, CRENCA NO SENHOR

Confie no Senhor de todo o seu coragio e ndo se apoie em seu
prdprio entendimento; reconheca o Senhor em todos os seus
caminhos, e ele endireitard as suas veredas.

—Provérbios 3:5-6

AVISO: NAO DESPREZE ESSA VERDADE ETERNA!

Como crente, vocé provavelmente ja ouviu este verso e talvez o
tenha memorizado como eu.

Precisamos refletir sobre este verso por um tempo, pois ele esta
no cerne de liberar o poder do Espirito Santo em seu negdcio.

Vamos comecar por analisar cuidadosamente os cinco
componentes principais deste verso.
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Confie no Senhor

Confianca é definida como "uma confianga assegurada no carater,
habilidade, forca, ou verdade de alguém ou algo." Eu também gosto
da frase "confianca assegurada”.”

Se voceé é salvo, vocé ja confia no Senhor para a sua salvagao.
Vocé possui a confianga assegurada de que o Senhor ¢ fiel a Sua
promessa. Vocé coloca sua confianga nele com confianga.

Nossa confianca no Senhor também ¢ uma confianga
assegurada de que Ele realmente sera fiel para completar a boa obra

que comegou em nos por meio de nossos negocios.

Com todo o seu coracdo

Aqui é onde muitos de nos ficamos presos ou hesitamos. Vocé
notara que Salomao, ao escrever este verso sob a ungao divina do
Espirito Santo, ndo disse que Deus quer...

"Confie em Mim com todo o seu dinheiro!"

"Confie em Mim com todos os seus planos de
negdcios!"

"Confie em Mim com toda a sua pesquisa de
mercado!"

"Confie em Mim com toda a sua mente!"

"Confie em Mim com todos os seus sentimentos!"

A lista poderia continuar para sempre, mas vocé entendeu o
ponto.

E crucial lembrar a si mesmo que tudo o que vocé faz nos
negdcios se resume ao seu coragio. E tudo sobre como vocé permite
que Deus influencie, impacte e molde seu coragao para Sua gldria.
No entanto, frequentemente, as pressdes do mundo dos negdcios o
cercam, seus concorrentes o atacam, o mercado € hostil em relacdo a
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vocé, sua cadeia de suprimentos o desafia e até seus funciondrios
podem rejeita-lo.

E facil perder o controle de nossos coragdes e voltar a nossa
carne como lideres de negécios. E exatamente por isso que este verso
e esta pratica sao tao criticos para o seu sucesso e significado nos
negocios. Tudo volta ao seu coragao e confiar no Senhor com tudo
isso... ndo apenas uma parte dele reservada para os domingos.

N3ao se apoie em seu proprio entendimento

Eu nao tenho todas as respostas e, honestamente, vocé também nao
tem. Mesmo quando pensamos que temos, nossas conclusdes
frequentemente sdo incompletas, equivocadas e dificeis de
implementar.

Por duas décadas, vi meu papel nos negdcios como ler, estudar,
analisar e compartilhar informag¢des —por meio de livros, discursos
principais, coaching e consultoria —sobre como as grandes empresas
faziam o que faziam tao bem. Ao longo dos anos, muitos clientes me
disseram: "Nao me importo com o que tal especialista em negdcios
pensa; estou pagando vocé pelo que VOCE pensa!" Foi facil me
tornar sabio aos meus proprios olhos.

Mesmo com todos os meus livros premiados e uma lista
impressionante de clientes, 14 no fundo, eu sabia que nao sabia tanto
assim. Minha esperanca era que ninguém conseguisse ver através da
minha fachada para descobrir o quao lamentavelmente pouco eu
realmente sabia, pois isso teria arruinado meu negdcio.

Assim como eu, vocé nunca entenderd tudo o que precisa saber
para fazer crescer seu negdcio em dire¢ao ao impacto eterno que
Deus deseja que vocé faga.

Em todos os seus caminhos reconheca Ele

O que significa "todo"?
Significa... TODO!

— 63 —
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todo significa todo. Nao parte. Nao alguns. Nao apenas abrir
uma reuniao em oragao. Nao apenas orar por mais crescimento. Nao
apenas chama-Lo em tempos de dificuldade, crise financeira ou
lesdao de funcionarios.

Todo... significa todo.

Todo.

Por que repito o dbvio? As vezes, o ébvio nao é tao Sbvio.
Sabemos que devemos confiar no Senhor com TODO. Descobri que
¢ mais facil fazer isso em minha familia, meu casamento e com meus
filhos... até mesmo ao servir minha igreja.

Mas admito que, ao longo dos anos, eu lutei para entregar tudo
no meu negdcio. Agora posso dizer que Jesus realmente é dono de
todo o meu negocio. Agora que Ele controla totalmente tudo, ndo
preciso mais depender do meu entendimento. Agora, eu confio
totalmente no Seu entendimento.

Ele dirigira os nossos caminhos

A palavra "shall" é definida como algo que se espera que acontega
no futuro. O Senhor nao disse ...

e Ele pode.

¢ Quando Ele tiver tempo.

e Quando vocé estiver na lista Dele de pessoas boas.

¢ Somente quando se tornar muito dificil para vocé
lidar.

¢ Depois que Ele pensar a respeito.
e (Quando Ele sentir vontade.
e Depois que vocé alcangar um certo nivel de maturi-

dade espiritual.

Diga em voz alta: "ELE GUIARA MEUS CAMINHOS!"
Fale de novo.
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Vamos la. Nao tem ninguém por perto agora. Diga
NOVAMENTE!

Guiar seus caminhos... a recompensa maximal!

Vocé deve confiar no que ouve através do seu conhecimento
interior e nao duvidar.

4.5. PROTEJA-SE

Finalmente, meus irmdos, fortalecei-vos no Senhor e na forca
do seu poder. Revesti-vos de toda a armadura de Deus, para
que possais estar firmes contra as astutas ciladas do diabo.
Pois ndo temos luta contra carne e sangue, mas contra o0s
principados, contra as potestades, contra os principes das
trevas deste século, contra as hostes espirituais da maldade nas
regides celestiais. Portanto, tomai toda a armadura de Deus,
para que possais resistir no dia mau e, havendo feito tudo, ficar
firmes.

—Efésios 6:10-13

Satan é o principe deste mundo. Ele tem controle primario sobre os
mecanismos dos negocios. A medida que vocé aproveita sua
vantagem injusta, o inimigo vira atras de vocé! Pode contar com isso.

No fascinante livro de Kyle Winkler, "Silence Satan: Shutting
Down the Enemy’s Attacks, Threats, Lies, and Accusations", ele
afirma,

"As armas que nos sao dadas como parte do uniforme
de Cristo nos ajudam em nosso pensamento. Satands
invade nossas vidas com argumentos de por que
Deus nao pode nos usar, por que nunca seremos
curados, ou por que nossos pecados particulares sao
grandes demais para serem perdoados. Sdo essas
duvidas e desencorajamentos que ele usa como
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obstaculos para nos impedir de viver uma vida de
vitoria."

O mesmo pode ser dito sobre nossas vidas empresariais. A
medida que vocé comega a aproveitar sua vantagem injusta em seu
mercado, o inimigo langara tudo o que tem contra voceé e sua equipe.

Dentro da descri¢ao da armadura por Paulo, quero que vocé se
concentre em trés pensamentos significativos:

1: Armadura Inteira

A armadura parcial ¢ inuatil. Imagine um soldado entrando em
batalha sem seu capacete, mochila, botas ou arma. Da mesma forma,
imagine um lutador entrando no campo de batalha do mercado,
controlado pelo inimigo, sem a armadura completa, pronta para
cada ataque do inimigo.

As seis pecas da armadura completa sao...

e Cinto da Verdade - A Palavra, a qual outras armas
sao fixadas

e Couraca da Justica - Para proteger o coragao e a
alma e servir como simbolo reluzente para o inimigo
da sua protecao

o Capacete da Salvacao - Para proteger a mente, os
ouvidos e 0s pensamentos

e Sapatos do Evangelho da Paz - Cal¢ado pronto para
permanecer firme e nao perder terreno

¢ Escudo da Fé - Para bloquear os dardos inflamados
do inimigo e proteger todo o corpo dos ataques

e Espada do Espirito - A Palavra de Deus, a tinica
arma de ataque
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A admoestacao de Paulo é para vestir toda a armadura, nao
apenas uma pega ou duas. Sem o equipamento protetor completo,
vocé estaria vulneravel para o inimigo entrar em modo de ataque no
seu ponto mais fraco, sua tatica tipica.

Perceba que cinco das pecas sdao equipamentos de protecao;
apenas uma é uma arma de ataque. Se isso € uma potencial guerra
espiritual contra vocé e seu negdcio, por que vocé estaria limitado a
apenas uma arma de ataque? Continue lendo.

2: Permaneca

Quatro vezes na descri¢ao de Paulo sobre toda a armadura (Efésios
6:10-20), ele afirma que devemos permanecer firmes, nao lutar. Isso
¢ fascinante para mim, pois por que deveriamos nos armar e nao
lutar?

Inkler oferece uma magnifica visao sobre por que Paulo nos
ensina a tomar uma posicgao. Ele ensina que o proposito de vestir
toda a armadura é...

...encontrar for¢a no poder do Senhor para que vocé
possa permanecer. Ele (Paulo) nao diz para vestir a
armadura para lutar, mas para que, no Senhor, vocé
possa manter sua identidade em Cristo contra as
forcas malignas que buscam destrui-lo.?

Ao colocar a armadura, perceba que vocé nao estd buscando
marchar para a batalha tanto quanto esta se revestindo no poder do
Senhor para resistir (14 estda novamente... permanecer) aos ardis e
enganos do inimigo.

3: Esquemas

No Jardim do Eden, o inimigo langou mentiras sutis e decepcdes
para enganar Eva e Adao (Génesis 3). Ele tentou fazer o mesmo com
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Jesus durante seus 40 dias de tentagao (Mateus 4). As taticas do
inimigo nao mudaram em 6.000 anos. Ele fara o mesmo com vocé.
Ele trara pensamentos e ideias para vocé que podem incluir ...

e "Vocé nao pode fazer isso."

e "Vocé nao tem a equipe ou 0s recursos necessarios."

e "Isso é a coisa mais louca que vocé ja tentou.”

e '"Isso vai arruinar seu negocio."

e "Ninguém vai te apoiar.”

e "Vocé perdeu o juizo?"

e "O que seus concorrentes vao pensar?"

e "Voceé vai perder muito dinheiro e até seu negocio."

e "Ninguém vai te seguir."

e "Vocé nao é um lider forte o suficiente para fazer
isso acontecer."

e "Vocé estd realmente, realmente certo de que isso
vem de Deus? Tem certeza?"

e "Vocé nao esta levando isso a sério... esta?"

e "Vocé estd apenas lendo este livro de negdcios louco
e esta cometendo o erro de ser guiado por
especialistas, como o autor tolo diz.”

Vocé entendeu a ideia.

E muitos desses sdo a artilharia leve do inimigo comparados as
bombas nucleares que vocé poderia experimentar.

You will not always be attacked, but as you now begin to be a
Spirit-led business leader, you need to be fully armored up.

E por isso que é crucialmente importante, enquanto vocé se
prepara para liberar sua vantagem competitiva injusta, vestir a
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armadura completa e inteira diariamente, para que vocé possa
tomar posicao através da forca de Cristo, nao da sua propria.

E como a velha histéria que todos ouvimos na igreja sobre a
senhora idosa que vé o diabo batendo a sua porta. Entao,
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calmamente, ela se vira e diz em voz alta: “Jesus, isso € para vocé

Mais uma coisa: O inimigo deve fugir

Portanto, sujeitem-se a Deus. Resistam ao diabo, e ele fugird
de voceés.

—Tiago 4:7

Quando vocé ordena que o inimigo saia do seu nego6cio em nome de
Jesus, ele deve obedecer! Ele nao tem escolha!

Ponto final!

Nenhuma!

Portanto,

¢ Nao lute contra o diabo no terreno dele. Lembre-o
de que ele ja foi derrotado, resista a ele e ele deve
fugir; ele nao tem escolha!

e Nao lute uma guerra espiritual com sua habilidade
mental. Lute com a Palavra, assim como Jesus
(Mateus 4:1-11).

e Nao deixe o pensamento de que o inimigo esta
vindo atras de vocé te assustar, "pois aquele que esta
em voce € maior do que aquele que esta no mundo”
(1Joao 4:4).

¢ Nao deixe o inimigo permanecer ao seu redor ou ao
redor da sua equipe. Ordene que ele saia, e ele saira!

Em resumo, lembre-se ...
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¢ E mais do que oragao.
¢ E mais do que uma voz.
¢ Seja de coragao inteiro.
¢ Confie no Senhor.
¢ Arme-se todos os dias..
Depois de abracar esses cinco passos de preparacao, vocé estara
pronto para liberar o poder do Espirito Santo em seu negdcio.
Nao leia ou pule esses passos casualmente. Enterre-os
profundamente em seu coragao e alma antes de langar sua vantagem
competitiva. Ao fazer isso, vocé dard a si mesmo uma base sé6lida

para que o Espirito Santo manifeste Sua presenca através do seu
negocio!
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Discussao de Grupo

Por que é importante reservar um tempo para se preparar para ser
guiado pelo Espirito Santo em vez de simplesmente mergulhar de
cabeca?

Quais foram suas respostas as perguntas de conscientizagao
pessoal e empresarial?

Qual das etapas de preparagao ¢ a mais importante para vocé
agora? Por qué?

! Kyle Winkler, Silence Satan: Shutting Down the Enemy’s Attacks, Threats, Lies, and
Accusations (Lake Mary, FL: Passio, 2014), 150.

2Ibid., 142.

—71 —
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LIBERE SUAVANTAGEM
INJUSTA

Mas voces receberdo poder quando o Espirito Santo descer
sobre vocés.

—Atos 1:8a

OCE DECIDIU FAZER A GRANDE MUDANGA.
Vocé conhece o0s possiveis obstaculos.
Vocé se preparou para o que esta por vir.

Agora, voceé estd pronto!

Esta secdao o guiard através de seis chaves para liberar sua
vantagem injusta. Recomendo que vocé aplique essas etapas em
ordem, pois naturalmente se complementam em um processo
poderoso.

Aqui estd como sugiro que vocé aplique esta segao:

Primeiro, leia todas as seis sem fazer anotagdes. Tenha uma
ideia do fluxo, do contetdo e do impulso que elas geram.

Segundo, leia cada se¢aio uma de cada vez e complete os
exercicios breves em cada uma. Recomendo que vocé se concentre
em uma secdo por dia. Nao avance rapido demais. Deixe que o
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Espirito Santo incorpore profundamente essas verdades em seu
espirito.

Terceiro, uma vez que vocé tenha dedicado tempo suficiente
para permitir que o Espirito Santo reforce essas verdades, entao
estara pronto para avangar para o Capitulo 6, "Mantenha o Ritmo.”

5.1. PRATICA

Praticar: fazer algo repetida vez para melhorar; realizar algo
regularmente ou constantemente como parte ordindria da
vida.

A primeira chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu
negocio € praticar.

Qualquer pessoa que ja tenha praticado esportes competitivos
entende a absoluta necessidade da pratica. Atletas profissionais em
qualquer esporte investem centenas, até milhares de horas em
praticas sérias, suadas e intensas para se tornarem os melhores que
podem ser.

No mundo dos negodcios, programas profissionais de
treinamento e desenvolvimento dedicam muito tempo a pratica
antes de liberar os funciondrios para executar o treinamento no
trabalho. Empresas de servigos profissionais investem grandes
quantidades de tempo em praticas sobre como lidar com chamadas
de clientes antes que os representantes de servigo atendam ao
primeiro cliente real. Treinadores de vendas profissionais
conduzem simulagdes de entrevistas para ensinar aos vendedores
como ouvir e fechar potenciais clientes.

Em meu livro, "O Impactador: Uma Pardbola sobre Lideranca
Transformacional”, ensino que a confianga (fé em sua habilidade)
vem da competéncia (profundidade de suas habilidades
desenvolvidas ao longo do tempo). Quanto mais vocé pratica, mais
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competente se torna. Quanto mais competente vocé se torna, mais
confianga tem em sua habilidade.

O mesmo ¢é verdadeiro quando buscamos liberar o poder do
Espirito Santo em nossos negocios.

Aqui estdo trés Otimas maneiras de praticar: identificar a
testemunha, comecar pequeno e ajustar detalhes.

Identificar a Testemunha

Seu pastor ou professor compartilha uma verdade poderosa e algo
dentro de vocé diz: "Sim! Isso é bom! Isso estd certo!" Vocé pode até
mesmo dizé-lo em voz alta, como eu frequentemente fago!

Quando o Espirito Santo ouve uma verdade, Ele a confirma
dentro de vocé. Seu espirito percebe essa verdade recém-falada.

Isso € sua testemunha interna.

O mesmo Espirito que testifica a vocé em um culto também esta
disponivel para vocé no trabalho.

E crucial continuar praticando a sensacio da sua testemunha
interna, mesmo que vocé ja esteja plenamente conectado ao Espirito
Santo dentro de vocé.

Nunca podemos praticar demais a sensagao da nossa
testemunha interna!

Reflexione sobre os momentos no trabalho em que sua
testemunha — aquele conhecimento interno — estava em total paz.
Foi quando...

¢ Comecou seu negdcio?

¢ Lancou um projeto grande?

¢ Contratou mais pessoas?

¢ Mudou de subcontratados?

e Comprou um equipamento grande?

¢ Assinou aquele contrato?
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e Desafiou um funciondrio a se destacar e trabalhar ao
maximo?

e Assinou contrato com um consultor ou coach?
Entdao, ha momentos em que vocé pode olhar para tras e dizer:
'Eu sabia que ndo deveria ter...
e Comegou seu negdcio?
¢ Langou aquele grande projeto!
¢ Contratou mais pessoas!
e Mudou de subcontratados!
e Comprou aquele equipamento!
¢ Assinou aquele contrato!
e Desafiou aquele funcionario a se destacar!
e Assinou com aquele consultor ou coach!!
Em todos esses casos, ¢ altamente provavel que o Espirito Santo

ja estivesse agindo dentro de vocé, exortando-o a tomar as decisdes
corretas e alertando-o para evitar as decisoes erradas.

E necessario um esforco focado e intencional para identificar
continuamente o testemunho. Se vocé ndo for intencional, sempre
buscando o testemunho interno do Espirito Santo para confirmar
boas decisdes empresariais, rapidamente caird novamente em todas
as formas de ser guiado pelo mundo.

Quanto mais vocé praticar, mais facil serd identificar o

testemunho.

Comece pequeno

Dad-nos hoje o nosso pio de cada dia.

—Mateus 6:11
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Esta forma de praticar é excelente se vocé estd comecando a
aprender a discernir a voz do Espirito Santo. Deixe-me dar um
exemplo de como é facil comegar pequeno. Quando aprendi esse
conceito de pratica, comecei com coisas simples. Uma experiéncia se
destacou bastante.

Costumo falar com empresas e grupos da igreja sobre nossa
vantagem injusta. Um dos exemplos de pratica mais populares e
lembrados que compartilho € pedir uma refeicao em um restaurante.
Aqui esta o que ensino.

Todos nos temos um restaurante favorito onde pedimos uma ou
duas refeicdes preferidas. Da proxima vez que vocé for a esse
restaurante, em vez de pedir o que sempre pede (um dos seus
favoritos), pause, olhe o menu e pergunte ao Espirito Santo: 'O que
VOCE sugere que eu peca?’

Por que sugiro que vocé pratique isso na proxima vez que for a
um restaurante?

¢ O Espirito Santo ja conhece suas refei¢oes favoritas.

¢ Ele também conhece outras refei¢des no menu que
vocé poderia gostar e talvez nao saiba!

¢ Ele também pode evitar que vocé peca alimentos
que sao ruins, ndo saudaveis ou cheios de germes.

Recentemente, preguei uma mensagem na minha igreja local e
usei esse exemplo de pedido em restaurante como uma forma
simples de praticar ouvir Sua voz. No domingo seguinte, umajovem
que ouviu minha mensagem veio correndo até mim com um
testemunho poderoso.

Ela me contou que tem um estomago muito sensivel e que sua
reacao a maioria dos alimentos causa a ela uma dor fisica extrema e
até dias de desconforto. Apds ouvir minha mensagem, ela e seu
marido foram ao restaurante favorito deles. Por que esse
restaurante? Ela sabia que o menu incluia duas refei¢des que nao
causariam dor em seu estdmago.
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Mas desta vez, ela olhou para o menu e perguntou ao Espirito
Santo: "Ok, vou praticar o que Jim ensinou hoje. Espirito Santo, o
que devo pedir?"

Ela arriscou e confiou no Espirito Santo para essa decisao.

Quando ela chegou a este ponto de seu testemunho, seus olhos
comecaram a brilhar, um sorriso enorme apareceu em seu rosto e ela
exclamou: "Eu pedi algo que nunca tinha feito antes e NAO TIVE
NENHUMA REACAO RUIM! Agora EU SEI que posso ir a
QUALQUER restaurante e o Espirito Santo me mostrard uma
refeicdao boa e deliciosa. Vocé abriu um mundo inteiramente novo
de opgoes de alimentagao para mim!"

Ela estava emocionada.

E claro que ndo fui eu quem fez isso; foi ela confiando no
Espirito Santo ao comegar pequeno.

Entdo, como vocé pode comegar pequeno em seu trabalho?
Algumas maneiras incluem perguntar ao Espirito Santo:

¢ "Devo me encontrar com esta pessoa hoje ou em
outro momento?"

e "Devo participar desta reuniao?"

e "Devo ligar para este cliente?"

¢ "Devo adicionar este servigo ou produto ao nosso
negocio?"

e "Devo fazer isso agora ou mais tarde?"

e "Devo chegar cedo amanha ou ficar até tarde hoje a
noite para terminar este projeto?"

Existem dezenas mais que poderiamos adicionar a esta lista
basica, mas vocé entende a ideia. As possibilidades de comecar
pequeno sdo infinitas.

Eu o encorajo a comegar com oportunidades pequenas e de
baixo risco para praticar e ganhar confianca em identificar o
testemunho dentro de vocé. Acredite em mim ... Ele ficard feliz por
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vocé busca-Lo intencionalmente e se revelara mais e mais a vocé
conforme vocé pratica.

Refinar

Here's the translation into Brazilian Portuguese:

Vocé esta cercado por muito barulho espiritual. Satands esta
tentando falar com vocé o tempo todo, bombardeando-o com ruidos
incessantes e mensagens do mundo que ele controla.

A medida que vocé comeca a praticar, vocé experimentara
alguns sucessos ("pedir aquela refeicao") e alguns fracassos. Muitas
vezes aprendemos mais com nossos fracassos do que com nossos
sucessos. Através da nossa pratica, devemos aprender a refinar —
isto ¢, aprender tanto ou mais com nossos sucessos quanto com
nossos fracassos.

Fui guiado pelo Espirito Santo a compartilhar duas das historias
mais significativas da minha vida que me ajudaram a afinar meus
ouvidos espirituais para discernir melhor a voz do Espirito Santo
agindo em mim.

Primeiro, deixe-me compartilhar o grande sucesso. Vocé o esta
segurando em suas maos!

Embora eu estivesse quase terminando de escrever o livro de
seguimento da série O Impactador, eu encontrei uma barreira. No
inicio, ndo tinha certeza se essa barreira era autoimposta ou
ordenada pelo Espirito.

Rapidamente percebi que era o testemunho do Espirito e nao da
minha carne nem do diabo (pratica).

Uma manha, enquanto perguntava ao Espirito Santo o que eu
deveria fazer, Ele me disse (ndo em voz audivel, mas naquele
conhecimento interior): "Escreva um livro para ensinar Meu povo
nos negocios como Eu te ensinei a ouvir Minha voz."

Imediatamente, deixei de lado o livro que estava escrevendo e
comecei a escrever Nosso Injusto Vantagem.
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Enquanto escrevo este manuscrito sob a orientagao do Espirito
Santo, sem duvida € o livro mais esperado de todos os meus 14 livros
anteriores!

Sem duvida, este tem sido o trabalho mais gratificante,
divertido e importante da minha vida.

Somente através da pratica anterior eu estava certo de que era
de fato o Espirito. E imediatamente obedeci.

Agora, sobre o grande fracasso.

Alguns anos atrds, minha esposa e eu estdvamos visitando
nosso filho em sua escola crista para meninos em outro estado. No
ultimo dia dessa visita, eu vesti uma das minhas preciosidades: uma
nova camisa polo de basquete masculino do Campeonato Nacional
da Universidade de Louisville, presenteada por minha irma e meu
irmao. Tendo crescido em uma pequena cidade ao sul de Louisville,
Kentucky, e jogado basquete durante todo o ensino médio, sou um
grande fa desse programa.

J& haviam se passado 18 anos desde que a Universidade de
Louisville ganhou seu primeiro campeonato nacional, entao essa
camisa era especialmente divertida de usar.

Minutos antes de partirmos da escola de meninos, um dos
amigos de nosso filho veio até nds e comegamos a conversar. Esse
rapaz magro e alto pulou de excitagdao ao ver minha camisa. Ele
também era de Louisville e, como eu, era um grande fa da UL.
Conversamos sobre os jogadores, o campeonato e como estdvamos
felizes por sermos novamente campedes nacionais.

De repente, ouvi uma voz dentro de mim — ndo uma voz
audivel, mas meu testemunho interior — que me dizia: "Dé a ele sua
camisa!”

Minha primeira reacao foi: "Certamente nao pode ser a voz do
Senhor. Por que Ele quereria que eu desse minha nova camisa
favorita para um garoto que nem conhego?"

Enquanto o garoto se afastava, ouvi novamente: "Dé a ele sua
camisa. Vocé tem muitas outras camisas limpas no porta-malas do
seu carro."
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A verdade é que hesitei, me despedi de nosso filho e parti...
ainda usando a camisa preciosa.

Menos de cinco minutos depois, virei para minha esposa,
Brenda, e contei a ela o que havia acontecido. Ela concordou
rapidamente com o Espirito Santo que eu deveria ter dado a camisa
ao rapaz.

No entanto, em vez de voltar atras, dirigi de volta para nossa
casa. Assim que chegamos em casa, lavei a camisa, enviei-a pelo
correio para o garoto de Louisville e inclui um bilhete dizendo que
minha obediéncia tardia estava errada. Disse a ele que me arrependi
diante do Senhor, pedi que o garoto me perdoasse e orei para que a
camisa o abengoasse.

Here's the continuation translated into Brazilian Portuguese:

Meu filho me contou depois que o garoto amava tanto a camisa
que raramente a tirava.

Para mim, isso foi uma experiéncia marcante de "Eu sabia que
deveria ter dado a camisa para ele". Como vocé, todos nos ja tivemos
muitas dessas experiéncias em nossas carreiras.

No meu fracasso, aprendi muitas li¢des valiosas, incluindo...

e Como reconhecer o conhecimento interno distinto e
poderoso do Espirito Santo

e Agir imediatamente quando guiado

e Experimentar a bén¢ao da obediéncia imediata em
vez do peso da obediéncia tardia

Identifique seu testemunho. Comece pequeno. Em seguida,
refine.

Isso requer pratica — muita pratica intencional.

Com o tempo, sua pratica fortalecera seus ouvidos espirituais
para ouvir os sussurros do Espirito Santo falando mais claramente
dentro de voceé.

Aqui estd um plano de agao para ajuda-lo a comecar com sua
pratica.
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Plano de Acao para Praticar
Liste cinco decisdes que vocé precisa tomar para o seu negocio.
Responda as perguntas enquanto ouve a voz Dele para guia-lo.

Registre o que vocé aprender.

Decisao #1:

Como vocé comegou a escutar?
Como vocé refinou isso?

O que vocé aprendeu?

Decisao #2:

Como vocé comecou a escutar?
Como vocé refinou isso?

O que vocé aprendeu?

Decisao #3:

Como vocé comecgou a escutar?
Como vocé refinou isso?

O que vocé aprendeu?
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Decisao #4:

Como vocé comecgou a escutar?
Como vocé refinou isso?

O que vocé aprendeu?

Decisao #5:

Como vocé comegou a escutar?
Como voce refinou isso?

O que vocé aprendeu?

5.2. VERIFIQUE ANTES DE AGIR

“Checar” (n): uma parada repentina de um curso ou progresso
avangado; uma pausa ou interrup¢do abrupta em uma
progressdo; o ato de testar ou verificar

A segunda chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu
negdcio € verificar antes de agir. Sempre me fascinou como as
pessoas tomam decisdes. O que influencia as pessoas a tomar as
decisdes que tomam? Como mensagens persuasivas e fatores
ambientais impactam na tomada de decisao?

Ao longo dos meus estudos de pos-graduagao em comunicagao
humana, concentrei-me nas varidveis interpessoais e psicoldgicas na
tomada de decisao em pequenos grupos. Investi anos em estudos
aprofundados e pesquisa sobre temas como...
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e Busca por consenso

e Estilos de lideranca e uso de poder em grupos
e Dinamicas de comunicacao nao verbal

o Comunicacgao inter-racial e intercultural

e Pensamento de grupo (groupthink)

e Retorica de Aristoteles, incluindo os efeitos de ethos,
pathos e logos

¢ O poder do raciocinio dedutivo, indutivo e
analogico

¢ Oimpacto da apreensao na comunicagao no
processo de tomada de decisao em diades de
resolucao de problemas masculinas e femininas

Acredite ou nao, esse ultimo foi o foco tanto da minha tese de
mestrado quanto da minha dissertacgio de doutorado. Otimas
leituras para quem tem insonia!

Com tantos anos de estudo dedicado, aprendendo com alguns
dos maiores académicos do mundo e com multiplas publicacoes
profissionais, agora olho para trds com uma conclusado
predominante...

Uau, como eu estava completamente enganado!

Nos ultimos 20 anos, pesquisei como o maior lider e tomador
de decisdes de todos os tempos, Jesus, tomava suas decisoes.

Serd que o maior lider e mente empresarial de todos os tempos...

e Buscar consenso ou votacao da maioria de seus
discipulos?

e Refletir sobre as obras de SOcrates, Aristételes ou
Platao?

e Pensar profundamente sobre a dinamica
interpessoal de suas palavras?
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e Formar grupos focais de clientes para descobrir
tendéncias e preferéncias?

¢ Procurar especialistas de alto preco por sua
sabedoria?

Nao, Jesus tinha um processo de tomada de decisao
Completamente novo, inovador e nunca antes visto. Ele sempre, em
todas as situagdes, consultava o Espirito de Deus antes de agir.

Entdo Jesus respondeu e disse-lhes: "Em verdade, em
verdade vos digo que o Filho ndao pode fazer nada
por si mesmo, senao o que ele vé o Pai fazer; porque
tudo o que o Pai faz, o Filho também faz da mesma
maneira. Pois o Pai ama o Filho e lhe mostra todas as
coisas que ele mesmo faz; e maiores obras do que
estas lhe mostrard, para que vos maravilheis." (Joao
5:19-20)

Jesus consultava o Espirito de Deus Pai, o Espirito Santo!

Porque eu nao tenho falado por mim mesmo; mas o
Pai, que me enviou, ele me deu mandamento sobre o
que hei de dizer e sobre o que hei de falar. E sei que
o seu mandamento é a vida eterna. Portanto, o que eu
falo, falo-o como o Pai mo tem dito." (Joao 12:49-50)

"Nao crés tu que eu estou no Pai, e que o Pai estd em
mim? As palavras que eu vos digo nao as digo de
mim mesmo, mas o Pai, que estd em mim, é quem faz
as obras." (Joao 14:10)

Jesus sempre verificava interiormente antes de fazer ou dizer
qualquer coisa.

Aqui estdao trés maneiras simples de ajudar a treinar-se em
como verificar antes de agir: desacelerar, bloquear o exterior e fazer
uma ultima verificagao.
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Desacelere
Ja escutou algumas dessas frases de trabalho?

e “"Sa3o os rapidos que comem os lentos."
¢ "Mova-se rapido ou morra."

e "Isso é urgente."

¢ "Eu preciso disso feito ontem."

e "Acelera isso; ndo nos atrase."

¢ "Eles simplesmente nao trabalham rapido o
suficiente."

e "Nao temos o dia todo."

e "Apresse-se!"

No nosso mundo empresarial, somos bombardeados todos os
dias e todas as horas com tarefas ou decisdes aparentemente criticas
que precisam ser concluidas agora. Facilmente podemos nos
reconciliar com a falsa crenca de "Bem, isso é apenas negdcio.”

Muitas vezes, cai nessa mesma armadilha. Quando eu dirigia
uma pequena empresa de construgdo residencial, a pressao para
obter outro adiantamento financeiro do banco para pagar minha
equipe de carpintaria me forcava a pular de casa em casa para
completar a etapa mais rdpida e obter o adiantamento bancario mais
rapido. O dono da empresa nunca entendia por que eu pulava de
forma aparentemente aleatéria e desordenada, em vez de terminar
uma casa e depois passar para outra.

Olhando para trds, eu estava totalmente guiado pelo dinheiro
enquanto corria para obter o dinheiro do empréstimo de construgao
mais rdpido. Mas, como eu tinha folha de pagamento de
funcionarios para pagar (incluindo a minha) e subcontratados para
pagar, eu nao sabia de outra maneira.
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Eu gostaria agora que alguém tivesse me ensinado a
desacelerar, assim como Jesus.

Entao os escribas e os fariseus trouxeram a Jesus uma
mulher surpreendida em adultério. E, colocando-a
no meio deles, disseram a Jesus: "Mestre, esta mulher
foi surpreendida em flagrante adultério. Moisés, na
lei, nos mandou apedrejar tais mulheres. E tu, que
dizes?" Eles diziam isso para o testar, para que
tivessem de que o acusar. Mas Jesus, inclinando-se
para baixo, comegou a escrever no chao com o dedo.
E, como continuassem a interroga-lo, ele se
endireitou e lhes disse: "Aquele de vocés que estiver
sem pecado seja o primeiro a atirar uma pedra contra
ela." E, inclinando-se novamente, continuou a
escrever no chao. Ao ouvirem isso, eles foram saindo,
um por um, comec¢ando pelos mais velhos, até que
Jesus ficou sozinho, com a mulher ainda em pé no
meio deles. (Joao 8:3-9)

Eis o cendrio. Lideres religiosos irromperam nos atrios do
templo onde Jesus ensinava uma grande multidao, humilharam
cruelmente uma mulher em publico e exigiram, diante de todos, que
Jesus desse uma resposta imediata a sua pergunta. Todos podiam
ver que esses homens estavam completamente sérios, literalmente,
pois carregavam pedras nas maos, ameagando matar a mulher ou
possivelmente até Jesus.

Eles forcaram Jesus a um dilema de escolha: mata-la conforme
a Lei ensina ou liberta-la e quebrar a Lei.

Entdo, como Jesus reagiu a essa situa¢ao de ameaga a vida?

Ele se ajoelhou e escreveu na terra... e nao disse nada!

Isso enfureceu ainda mais os homens. Pode-se sentir a
indignacao deles quando novamente exigiram que Jesus
respondesse a sua pergunta: "O que vocé diz? Mata-la ou liberta-la?
Opcao A ou Opgao B? Responda-nos... AGORA!"



NOSSA VANTAGEM INJUSTA

Como Jesus reagiu a essa segunda e ainda mais intensa situagao
de ameaca a vida?

Ele continuou a escrever na terra.

Quando Jesus se ajoelhou pela primeira vez, ele estava fazendo
algo profundo e significativo. Ele estava se conectando internamente
com o Espirito Santo, que habitava nele, buscando discernimento
sobre como responder a situagao critica em que foi colocado. Ao
escrever no chdo e permanecer em siléncio, Jesus demonstrou uma
pausa deliberada e reflexiva, permitindo que o Espirito Santo
guiasse suas palavras e agoes.

Ele nao disse nada até estar completamente pronto para
responder. Essa pausa ndo apenas aumentou a pressao sobre
aqueles que o desafiavam, mas também demonstrou sua total
dependéncia do Espirito de Deus para orientagio em momentos
cruciais.

A resposta que Jesus eventualmente deu, desafiando aqueles
sem pecado a langar a primeira pedra, foi claramente sobrenatural e
transcendental. Nao poderia ter sido concebida racionalmente, mas
veio diretamente do Espirito Santo.

Essa licdo nos mostra que, da mesma forma, podemos
desacelerar e consultar nosso espirito em qualquer situagao de
negocios que enfrentemos, confiando no Espirito Santo para nos
guiar com sabedoria e discernimento.

Bloqueie o exterior

Os homens que cercavam Jesus exigiam uma resposta imediata. A
pressao deles vinha do exterior.

Se Jesus tivesse permitido que as pressdes da situagdao o
conduzissem, ele poderia ter tomado uma decisdo rapida e terrivel.
Em vez disso, ele optou por ser guiado pelo interior, onde o Espirito
reina.

Todos nds nos negdcios ja sentimos essa pressao. Todos nods
fomos empurrados a fazer coisas como...
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e Assinar um contrato antes da data limite

e Contratar alguém apenas para preencher uma vaga
aberta, em vez de ajudar a expandir o negodcio

¢ Dar muito lucro apenas para fechar um negocio

e Tomar uma decisdo rdpida em uma reuniao apenas
porque os outros esperavam isso de voce

e Concordar em participar de uma reuniao ou almogo
quando nao tinha o desejo, tempo ou recursos

e Montar uma proposta rapida e descuidada porque o
cliente em potencial esperava isso imediatamente

Essa é a minha lista, maneiras pelas quais fui conduzido pela
pressao e nao bloquei o exterior. Talvez vocé consiga se identificar
com algumas delas também.

Vocé pode estar se perguntando: "Entdo, Jim, vocé estd nos
dizendo para ignorar tudo o que vem de fora e apenas verificar
internamente antes de tomar uma decisao de negocios?" Nao, de
jeito nenhum.

Deus nos deu uma mente com a capacidade de ler, pesquisar,
analisar, refletir, buscar fatos, avaliar e investigar. Ele espera que
usemos nossa inteligéncia humana, dada por Ele, da melhor maneira
possivel para entender tudo o que pudermos.

Mas, depois de ter feito tudo o que pode, antes de tomar a
decisdo final de agir, ouga novamente internamente, onde o Espirito
de Deus habita.

Lembre-se, o Espirito Santo o orienta de dentro. O inimigo tenta
pressiona-lo de fora!

Vocé sempre deve sobrepor as vozes externas que tentam
pressiona-lo com o Espirito Santo, que o orienta.
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Checagem Final

A tltima checagem geralmente é uma rapida verificagao de que vocé
ouviu corretamente o Espirito Santo. Nao se trata de uma tentativa
de adiar ou postergar a agao, mas um simples exorto para que se
dedique um momento para uma tltima verificagao interna.

No meu ministério empresarial, eu viajo por todo os Estados
Unidos e as vezes internacionalmente para aconselhar, falar e
trabalhar com lideres empresariais. Enquanto estou sentado no
aviao esperando para decolar, olho pela janela e frequentemente
vejo um dos pilotos inspecionando lentamente o fuselagem, as asas
e o trem de pouso da aeronave antes da decolagem. E tranquilizador
para mim, como cliente, saber que o lider estd dedicando tempo para
fazer uma ultima verificagdo em alguns sistemas operacionais
chave.

Mesmo que o voo saia alguns minutos atrasado devido a
verificacdo de seguranca do piloto, vocé acha que eu fico chateado?
De jeito nenhum. Eu fico contente que a tripulagdo valorizou o
suficiente a sua profissao para assegurar, tanto quanto possivel, a
operacgao segura do avido.

Recomendo a todos os meus parceiros no ministério
empresarial que, antes de tomarem a proxima decisao importante,
deixem de lado todos os seus dados, relatorios, papéis e notas e se
retirem para um lugar tranquilo para perguntar ao Espirito o que
fazer.

Tao frequentemente, esta tltima verificagdo:

e te tira do ambiente carregado de pressao
¢ te assegura da melhor decisao
e aumenta a confianga e clareza no seu espirito sobre a

bondade da decisao.

Entdo, vocé pode seguir em frente e agir com uma sensagao de
paz em relagdo a decisao.



LIBERE ASUAVANTAGEM INJUSTA

Plano de agdo verifique antes de agir

A segunda chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu
negocio é verificar antes de agir, entao ...

¢ Diminua a velocidade.
¢ Bloqueie o exterior.
e Faca uma ultima verificagao.

Durante a proxima semana, integre esses trés passos criticos ao
seu processo de tomada de decisao. Em seguida, utilize este plano
de acdo para ajudar a esclarecer como vocé ativou "Verificar Antes
de Agir" para cada decisao. Esta acao simples ¢ algo que vocé pode

usar sempre para aumentar sua confianca de que o Espirito Santo
estd guiando suas decisoes.

Decisao #1:

Como vocé desacelerou?
Como vocé bloqueou o externo?

O qué a checagem final confirmou?

Decisao #2:

Como vocé desacelerou?
Como vocé bloqueou o externo?

O qué a checagem final confirmou?
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Decisao #3:

Como vocé desacelerou?
Como vocé bloqueou o externo?

O qué a checagem final confirmou?

Decisao #4:

Como vocé desacelerou?
Como vocé bloqueou o externo?

O qué a checagem final confirmou?

Decisao #5:

Como vocé desacelerou?
Como vocé bloqueou o externo?

O qué a checagem final confirmou?

5.3. PROCURE UMA TESTEMUNHA

Testemunha: atestado de um fato ou evento;, alguém que
possui conhecimento pessoal de algo
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A terceira chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu
negocio é buscar uma testemunha.

Intimeros casos criminais na América foram decididos com base
no testemunho de apenas uma testemunha, alguém que estava na
cena do crime e sabe o que aconteceu. Através do seu testemunho,
eles sao capazes de confirmar a verdade de sua experiéncia.
Independentemente das evidéncias contrdrias, o testemunho de
uma testemunha pode facilmente superar as vozes de dezenas de
especialistas ndo testemunhas.

O mesmo € verdadeiro com o seu espirito, sua unica
testemunha espiritual interna, todo-poderosa e conhecedora.

A Verdadeira Testemunha

Uma testemunha fiel ndo mente, mas uma testemunha falsa
proferird mentiras.

—DProvérbios 14:5

Vocé ja teve alguém te contar uma mentira no trabalho? Um
funciondrio? Um chefe? Um fornecedor? Um cliente? Claro que sim.
Se vocé estd no mundo dos negdcios ha mais de 24 horas, é provavel
que alguém ja tenha te contado uma mentira pequena ou grande.

Mas como vocé soube que era uma mentira? O que te fez
perceber que essa pessoa nao estava sendo verdadeira? O que te
ajudou a enxergar através da mentira?

A resposta é simples. Vocé ja conhecia a verdade!

Seja através de numeros financeiros ou operacionais, histdrico
da transacao, elementos ausentes de um relatorio, ou até mesmo
outra pessoa, algo dentro de vocé ja tinha um senso da verdade. Foi
facil reconhecer um impostor.

Em muitos casos, foi o Espirito Santo, a verdadeira Testemunha
que vive dentro de vocé, que confirmou a veracidade ou falsidade
da declaracao.
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As vezes, porém, todos nés somos enganados. Ouvimos algo e
pensamos: "Hmm, nao sei. Isso parece bom. E razoavel. Talvez possa
ser assim. Nao tenho certeza, e eu odiaria acusa-los de algo e estar
errado."

Quando somos enganados? Quando voltamos aos velhos
habitos de sermos conduzidos pela mente, por ideias ou
sentimentos, em vez de sermos conduzidos pelo Espirito.

Entdo, como vocé pode distinguir entre o verdadeiro
testemunho e o falso testemunho?

O verdadeiro testemunho te da...

e Paz (Filipenses 4:7)

e Unidade (Efésios 4:3)

e Paciéncia (Galatas 5:5)

e Forca (Efésios 3:16)

¢ Insight (1 Corintios 2:10, 13)

e Alegria (1 Tessalonicenses 1:6)

e Conforto (Atos 9:31)
e Fruto (Gélatas 5:22-23)

O falso testemunho te causa ...

e Turbuléncia
e Desconforto
e Ansiedade
e Fraqueza

e Confusao
e Medo

e Incerteza

o Estresse
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Suas melhores decisdes sempre contém mais elementos da
primeira lista do que da segunda lista.

Ao buscar uma testemunha sobre uma decisao, mantenha essas
listas a mao para lembrar-se de como distinguir rapidamente entre
o verdadeiro testemunho e o falso testemunho.

Lembre-se, o Espirito Santo o guiara em toda a verdade (Joao
16:13). Vocé sé precisa buscar uma testemunha, a verdadeira
testemunha do Espirito Santo.

Uma Testemunha é o suficiente

O prdprio Espirito testifica com o nosso espirito que somos
filhos de Deus.

—Romanos 8:16

Uma expressdao comum no mundo dos negdcios sobre lideranca é:
"E solitario no topo".

Como lider empresarial, vocé toma dezenas de decisoes todos
os dias. Quanto mais alta sua posigao, maior o impacto de suas
decisdes na sua empresa. E muitas vezes, quanto maior a decisao,
menos pessoas vocé tem liberdade para envolver na tomada de
decisao.

As vezes, é solitario no topo dos negécios.

E nunca € tao solitario quanto quando vocé esta completamente
sozinho em um problema.

Seja vocé no topo ou na base da hierarquia da empresa, vocé
enfrenta momentos e decisdes em que € a inica pessoa de um lado
da questao. Nestes momentos, vocé procura alguém para se juntar
ao seu lado, para vir em seu socorro e para reafirmar sua posicao.

Este ¢ o momento perfeito para buscar o tnico verdadeiro
testemunho — o Espirito Santo — porque Ele é suficiente.
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s

E como um semaforo. Nos Estados Unidos, nossos semaforos
tém trés cores. Vermelho significa parar. Amarelo significa reduzir
a velocidade e proceder com cautela. Verde significa avangar.

Em minha experiéncia, o Espirito Santo as vezes da luz
vermelha, as vezes luz amarela e as vezes luz verde.

Entao, aqui estd uma maneira de buscar um testemunho. Se
voceé perceber...

¢ Ansiedade ou incerteza - Pare! Provavelmente é um
sinal vermelho.

¢ Nada - Espere e continue buscando. Provavelmente
¢ um sinal amarelo.

e Paz e poder - V4 em frente e VA AGORA! Vocé tem
um sinal verde do Espirito Santo para agir!

Dois testemunhos sao ainda melhores

Pareceu-nos bem, reunidos de comum acordo, enviar homens
escolhidos a vocé junto com nossos amados Barnabé e Paulo.

—Atos 15:25

Pois pareceu bem ao Espirito Santo e a nds ndo impor a vocés
maior encargo além destas coisas necessdrias.

—Atos 15:28

No entanto, pareceu bom a Silas permanecer ali.

—Atos 15:34

O Strong’s Dictionary Define testemunha como 'testificar
conjuntamente, isto é, corroborar por evidéncia concorrente;
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testificar a favor; dar testemunho conjunto’. Em cada um desses
versiculos acima, os crentes se uniram como co-testemunhas na
mesma decisao. 'Pareceu bem ao Espirito Santo e a nos' é um
exemplo perfeito do co-testemunho. O Espirito Santo disse a eles
individualmente: 'Sim, essa é uma boa decisdao', e entdao juntos
concordaram com seus testemunhos internos.

Embora seu testemunho individual com o Espirito Santo seja
certamente suficiente, um testemunho de dois ou mais crentes é
ainda melhor!

Aqui estd um exemplo do poder dos testemunhos conjuntos de
duas pessoas.

Recentemente, eu me dirigi a um grande grupo de lideres
cristaos de negdcios como palestrante principal de encerramento em
uma conferéncia regional. Compartilhei um resumo rapido dos
principios neste livro. Durante a mensagem, senti o Espirito Santo
me incentivando a dedicar mais tempo a buscar um co-testemunho
do que eu tinha originalmente preparado.

Trés dias apds a conferéncia, recebi um e-mail longo e detalhado
de um dos participantes da conferéncia, um gigante dos negdcios e
membro fundador desta prestigiada organizagao crista de negdcios.
Ap0ds um rapido resumo do problema, ele escreveu em seu e-mail...,

No fim das contas, eu estava voltando para casa
ontem a noite e lembrei-me da sua mensagem.
Desliguei o radio, perguntei verbalmente ao Espirito
Santo o que deveria fazer nesta situagao. Senti-me
impressionado em ligar para minha assistente
gerente de escritorio e perguntar a ela o que ela
achava sobre o assunto (ela é uma 6tima pessoa, ama
o Senhor, mas eu NUNCA fiz isso!).

Meu amigo continuou descrevendo como, juntos, tiveram um

co-testemunho poderoso e rdpido com uma O6tima solucdo. Ele
concluiu seu e-mail dizendo,
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(Nao é preciso dizer) Eu NUNCA teria encontrado
essa solugdo por conta prdpria. Nao sei quantas
outras pessoas naquela reunido tiveram uma
aplicagio TAO IMEDIATA dos principios que vocé
ensinou, mas eu certamente tive, e agradeco por vocé
ter sido obediente ao Senhor e se esforgado para falar
a0 Nosso grupo!

Este é um exemplo perfeito de buscar um co-testemunho. Vocé
pode sentir a confianga e a alegria dele ao buscar o testemunho de
um companheiro crente no trabalho.

Quando vocé tem uma equipe poderosa de co-testemunhas
crentes trabalhando juntas, vocé pode superar qualquer problema
ou situagao para sua empresa.

No entanto, buscar um co-testemunho no trabalho nem sempre
é facil ou rapido. O desafio surge quando vocé procura um co-
testemunho e suas decisdes nao se alinham — estao em lados
opostos da questao. O que vocé deve fazer entao?

Meu coach de estratégia de midia social e website é um crente
maravilhoso e cheio do Espirito Santo, além de ser autor best-seller.
Ele conhece meu ministério empresarial tdo bem ou melhor do que
eu. Ele continua a me orientar e a me aconselhar em todos os meus
esforcos de marketing digital e posicionamento.

Naturalmente, em muitas ocasides eu pergunto a ele: 'Aqui esta
o que estou pensando. Vocé tem um testemunho sobre isso?'

Frequentemente, ele confirma imediatamente o que estou
sentindo. As vezes, ele ndo o faz. Ele discorda e sugere algo
diferente.

E agora, o que devo fazer?

Como ele conhece tao intimamente minha plataforma, meus
objetivos e como Deus me chamou para cumprir meu chamado em
Seu plano perfeito, volto novamente para buscar meu testemunho
pessoal sobre a decisao.

Aprofundar meu relacionamento com o Espirito Santo s6 me
aproxima de uma relacdo mais intima e poderosa com Ele, ndao
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apenas para esta decisao, mas para toda a vida. Muitas vezes, leva
apenas um curto periodo para que Sua decisdo se firme em meu
espirito.

No final, a decisao é¢ minha. Fago o que sou guiado a fazer. E o
tempo extra com o Senhor me da forca adicional, paz e
comprometimento.

O engracado é que, depois de implementar minha decisao, meu
amigo frequentemente diz: 'Agora posso ver mais claramente por
que vocé escolheu essa opgao. Eu nao tinha pensado nisso dessa
perspectiva. Eu sei que vai funcionar para voce.'

No final, eu obtenho o co-testemunho que inicialmente busquei.
Apenas tive que dar um passo de fé em resposta ao meu testemunho
pessoal.

A Maior Estratégia de Construcao de Equipe

Ei, Tom, posso pedir a sua ajuda? Estou prestes a
tomar uma grande decisao sobre... Quero ter certeza
de que estou ouvindo exatamente o que o Senhor
quer que eu faga. Aqui esta o que sinto que Ele esta
me dizendo... Vocé tem um testemunho sobre isso?

Imagine a reacao empolgada de Tom, outro crente do grupo dos 2%
na sua empresa.

Imagine como ele se sentiria honrado e emocionado por ser
solicitado a ajudéd-lo em uma questao tao importante.

Se Tom conhece o poder do co-testemunho, ele saberd o que
fazer.

Basta pensar nas muitas vantagens, desde a construgao de
equipes até o convite a outros para serem seus co-testemunhas no
trabalho. Buscar um co-testemunho com seus colegas. ..

e Constroi confianga nas suas decisoes.

¢ Solidifica a fundagao biblica do seu negdcio.
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¢ Demonstra sua disposi¢ao para ouvir os coragoes e
espiritos da sua equipe.

¢ Desenvolve musculo espiritual e discernimento em
toda a sua empresa.

e Lembra os outros de fazer o mesmo em relagao as
suas decisoes.

e Tranquiliza os outros mesmo em decisoes com as
quais eles nao concordam.

Esta é a pergunta de construgdo de equipe mais poderosa de
todas: 'VOCE TEM UM TESTEMUNHO?”

Aplicacao na Vida Pessoal

H&4 muito tempo, comecei uma nova abordagem para tomar
decisdes com minha esposa inteligente, linda e cheia do Espirito,
Brenda.

Como a maioria dos maridos, eu costumava perguntar aela ...

e "Como vocé SE SENTE sobre isso?"
e "O que vocé PENSA sobre isso?"
e "Qual é a sua OPINIAO sobre isso? ”

Agora, quando busco a opiniao dela sobre uma grande decisao,
eu s6 pergunto: 'Vocé tem um TESTEMUNHO sobre isso?'

Essa abordagem imediatamente muda sua contribuigao para a
tomada de decisao de ser guiada por sentimentos, pela mente ou por
opiniao para ser guiada apenas pelo Espirito.

Porque ela tem o mesmo Espirito Santo vivendo dentro dela
como eu, agora estamos tomando decisdes buscando um co-
testemunho.

— 100 —
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Os resultados sao impressionantes. Ao mudar a estrutura da

pergunta, agora caminhamos ainda mais poderosamente como um
casal.

Plano de A¢do para Buscar um Testemunho

Aqui estd um plano de agdo simples de quatro perguntas para
buscar um testemunho. Responda-as na ordem.

Decisao #1

Tenho um testemunho pessoal sobre esta decisao ou agao?

Preciso de um co-testemunho sobre isso?

Se sim, quem devo pedir para ser co-testemunha?

Ele/ela tem um testemunho sobre isso?

Minha decisao de testemunho é:

Decisao #2

Tenho um testemunho pessoal sobre esta decisao ou agao?

Preciso de um co-testemunho sobre isso?

— 101 —
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Se sim, quem devo pedir para ser co-testemunha?

Ele/ela tem um testemunho sobre isso?

Minha decisao de testemunho é:

Decisao #3

Tenho um testemunho pessoal sobre esta decisao ou agao?

Preciso de um co-testemunho sobre isso?

Se sim, quem devo pedir para ser co-testemunha?

Ele/ela tem um testemunho sobre isso?

Minha decisdo de testemunho é:

Decisao #4

Tenho um testemunho pessoal sobre esta decisao ou agao?

Preciso de um co-testemunho sobre isso?

— 102 —
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Se sim, quem devo pedir para ser co-testemunha?

Ele/ela tem um testemunho sobre isso?

Minha decisao de testemunho é:

Decisao #5

Tenho um testemunho pessoal sobre esta decisao ou agao?
Preciso de um co-testemunho sobre isso?

Se sim, quem devo pedir para ser co-testemunha?

Ele/ela tem um testemunho sobre isso?

Minha decisao de testemunho é:

5.4. NAO APAGUEIS O ESPIRITO

Apagar (v): extinguir; por fim a algo

A quarta chave para liberar o poder do Espirito Santo no seu negdcio
€ ndo apagar o espirito.

— 103 —
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Eu era adolescente durante a Guerra do Vietna. Todos os dias,
durante anos, nos programas de noticias noturnas da televisao,
ouviamos o numero de baixas daquele dia, o0 nimero de herois
confirmados que morreram pelo nosso pais.

Um dos elementos mais dramaticos da guerra foi saber dos
muitos homens que estavam sendo mantidos como prisioneiros de
guerra no que foi chamado satiricamente de 'Hanoi Hilton', um
grande complexo onde os soldados eram torturados sem piedade
durante anos.

Por quase uma década, meu bom amigo, Dr. Steve Linnville,
serviu em uma equipe fenomenal de especialistas médicos e
psicologicos que estudam os efeitos mentais e fisicos do cativeiro em
prisioneiros de guerra do Vietna, da Tempestade no Deserto e da
Operagao Liberdade do Iraque. Centenas desses herodis, tanto
homens quanto mulheres, visitam frequentemente o Centro Robert
E. Mitchell na Estagao de Aviacao Naval de Pensacola para extensas
avaliagOes fisicas e psicoldgicas.

Uma questdo chave sendo investigada em sua pesquisa
longitudinal é: 'Quais sao as principais diferencas entre os soldados
que sobreviveram anos de tortura horrenda e os soldados que ndo
sobreviveram?'

Talvez o achado mais surpreendente de sua pesquisa até agora
seja este: O otimismo é a caracteristica mais importante na previsao
da resiliéncia e da auséncia de qualquer transtorno psicologico.

O maior contribuinte para essa resiliéncia é a fé. Para muitos,
sua fé estava em Deus. Para outros, sua fé era em um futuro melhor.

Por que mencionar os achados de pesquisa sobre prisioneiros
de guerra repatriados em um livro sobre como liberar o Espirito
Santo nos negdcios?

Primeiro, o Espirito Santo me levou a incluir isso.

Segundo, aqueles que sobreviveram apds enfrentar minuto
apos minuto, hora apds hora, dia apds dia e ano apds ano de tortura
fisica e mental extrema fizeram isso porque nao apagaram o espirito
que vivia dentro deles.
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Sim, muitos dos prisioneiros de guerra do Vietna sao crentes, e
até mesmo as poucas historias que ouvi sobre seu tratamento
desumano fazem meus chamados desafios pessoais e profissionais
parecerem insignificantes.

Alegrem-se sempre, orem sem cessar, deem gragas
em todas as circunstancias; pois esta é a vontade de
Deus em Cristo Jesus para vocés. Nao apaguem o
Espirito. (1 Tessalonicenses 5:16-19)

Vamos admitir a verdade: € facil apagar o Espirito.

Os domingos sdao os dias em que tradicionalmente nos
reunimos em nossas casas de adoragdo, cantando cangdes,
agradecendo a Deus por Seu Espirito e, as vezes, ouvindo
mensagens e versiculos biblicos sobre os caminhos e maravilhas do
Espirito Santo.

Oramos e dizemos amém enquanto sentimos algo se agitando
por dentro, algo bom e algo que nos faz refletir profundamente
sobre nossa caminhada espiritual pessoal com Deus.

Depois do servigo, sorrimos e apertamos as maos dos nossos
amigos, falamos sobre a 6tima mensagem e musica, brincamos sobre
como fomos 'convencidos' e saimos pela porta a caminho de casa ou
de um restaurante. Mal saimos do estacionamento da igreja e ja
deixamos para trds os ensinamentos, as mensagens, as escrituras e
as inspiracdes dentro do prédio da igreja.

Serd que é de se admirar que tantos de nds raramente vejam o
poder do Espirito Santo se movendo em nosso trabalho?

E tdo facil deixar os ensinamentos, as impressoes e as exortagdes
dos nossos lideres espirituais nos bancos e corredores de um prédio
designado para os Domingos.

Podemos tao facilmente apagar o Espirito de Deus.

Existem trés maneiras comuns de apagarmos o Espirito:
ignorando-O, sufocando-O e entristecendo-O.
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1. Ignore Ele

Tendo olhos, vocés nido veem? E tendo ouvidos, ndo ouvem? E
ndo se lembram?

—Marcus 8:18

Ignorar Significa recusar-se a mostrar que vocé ouve ou vé e nao
fazer nada a respeito ou em resposta a algo ou alguém. Talvez a
maneira mais facil de apagar o Espirito Santo seja ignora-Lo.

Durante meu tempo de contrato com um ex-cliente empresarial,
o proprietdrio instruiu um vendedor a preparar um plano de
implantacao em toda a empresa sobre como implementar os
principios de lideran¢a do meu livro, 'The Impacter'. Embora eu
estivesse disponivel e pronto para ajudar, fui envolvido no projeto
apenas no final, depois que o plano ja havia sido desenvolvido pelo
vendedor.

O autor 'do livro' (eu) estava sentado na sala.

O autor 'do livro' estava disponivel, pronto para ajudar, mas foi
ignorado.

Lembre-se, o autor do Livro (a Biblia) vive dentro de vocé. Ele
estd disposto e disponivel a qualquer momento para guiar e
direcionar vocé sobre como integrar Sua sabedoria perfeita na sua
empresa.

Decida em seu coragao nunca mais ignorar o Espirito Santo
(Joao 14:26).

2. Sufoque Ele
Sufocar Significa cobrir algo para impedir que cresca ou se espalhe...

tentar evitar que algo aconteca.
As vezes, a resposta parece Obvia. E dbvio que precisamos de ...
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e Investir nesse equipamento

e Participar desse evento comercial

¢ Entrar nesse novo programa de publicidade
¢ Demitir esse funciondrio

e Assumir o controle desse problema

E facil ser guiado pelo que parece ser bvio.

Em Lucas 10:40, Marta estava freneticamente cozinhando uma
refeicdo e interrompeu rude e abruptamente o ensino de Jesus na
frente de uma casa cheia de convidados.

Ela tentou sufocar o Espirito ao interromper Jesus, insultar sua
irma e dizer a Jesus o que Ele deveria fazer. O que parecia 6bvio para
Marta (as pessoas precisam ser alimentadas agora) nao era a coisa
mais importante naquele momento (ouvir Jesus).

Todos ali, incluindo Marta, aprenderam que é muito mais
importante focar nos ensinamentos de Jesus e ndo sufocar o Espirito
Santo querendo se manifestar através deles.

Como podemos sufocar o Espirito Santo nos negodcios?
Quando...

e Todos os fatos dizem uma coisa, mas o Espirito
Santo diz outra.

e Todos os especialistas dizem uma coisa, mas o
Espirito Santo diz outra.

e Todos o0s seus funcionarios dizem uma coisa, mas o
Espirito Santo diz outra.

e Vocé se recusa a buscar um co-testemunho.
e Vocé ouve "Dé-lhe a sua camisa", mas rapidamente

poe isso de lado.

Fique ciente de que o inimigo ama nada mais do que te
empurrar para sufocar o Espirito Santo em seu negocio.
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3. Lamente por Ele

E ndo entristecais o Espirito Santo de Deus, no qual fostes
selados para o dia da redencdo.

—Efésios 4:30

Voceé ja fez algo que sabia que estava errado, mas continuou fazendo
mesmo assim?

Comer mais do que deveria na maioria das vezes? Ignorar seu
cOnjuge ou familia no seu tempo livre fazendo apenas o que vocé
quer fazer? Dizer aos seus filhos que estd muito cansado para brincar
com eles agora, mas para perguntar novamente amanha?

Ou, no seu negdcio, vocé ja se convenceu de...

e Manter um funcionario que deveria ter saido ha
anos?

e Atrasar o pagamento aos seus fornecedores para
melhorar o fluxo de caixa a curto prazo?

¢ Fingir nao ver quando um funcionario importante
trai a esposa ou quebra flagrantemente as politicas
da empresa?

e Permitir que um cliente de longo prazo trate seus
funciondrios com grosseria ou desrespeito?

Entristecer ~ Significa fazer alguém sentir tristeza ou
infelicidade... causar sofrimento a ele ou a ela. Sim, vocé pode
entristecer o Espirito Santo através do seu negdcio. Vocé também
pode entristecé-Lo através de insultos.

De quanto maior castigo julgais vds sera considerado
digno aquele que pisar o Filho de Deus, e tiver por
profano o sangue da alianga com que foi santificado,
e ultrajar o Espirito da graca? (Hebreus 10:29)
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Uma das maneiras mais fdceis que aprendi para ser mais
sensivel a forma como o Espirito é entristecido € estar mais
consciente das vezes em que simplesmente balan¢o a cabega em
descrenca por causa das agoes de outra pessoa.

Quando estou focado em liberar o poder do Espirito Santo,
pergunto a mim mesmo: 'Por que acabei de balancar a cabeca com
isso?'

Na maioria dos casos, é uma reagao razoavel em resposta a
alguém me cortando no transito, ficando alheio ao bloquear o
corredor inteiro com o carrinho, etc.

No trabalho, vocé pode se pegar balangando a cabeca diante de
coisas como...

¢ O que algumas pessoas dizem em reunioes

e Lideres que estao constantemente atrasados para
suas proprias reunides

e A falta de vontade de uma pessoa ou equipe em
concluir uma tarefa atribuida

e Trabalho descuidado

o Cafeteiras vazias deixadas na sala de descanso pela
ultima pessoa que encheu sua xicara

Eu intencionalmente me pergunto se essas agOes estao
entristecendo minha carne ou o Espirito dentro de mim.

Em muitos casos, é apenas minha carne. Por exemplo, pegue a
cafeteira vazia. Eu me lembro que meu Salvador veio para servir e
nao para ser servido. Portanto, ¢ uma béngao para os outros limpar
o filtro, colocar 4gua limpa e preparar uma nova e quente cafeteira
para todos.

Este é um exemplo simples, mas muito comum, de como
transformar um descontentamento da carne em uma béngao para os
outros.

Se entristece minha carne, eu resolvo se puder e depois esquego.
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Se entristece meu espirito, eu reflito mais para entender a razao
fundamental do meu sentimento. Eu pergunto ao Espirito Santo,
e "Por que vocé esta entristecido com isso?"
¢ "O que voce deseja que eu faca a respeito disso?"
e "Como posso evitar que isso aconteg¢a no futuro?"
e "O que vocé precisa que eu aprenda sobre isso?"

e "O que vocé deseja que eu diga aos outros sobre
iss0?"

e "Isso é algo pelo qual preciso me arrepender? ”

A ultima coisa que vocé precisa em seu negdcio € um Espirito
Santo entristecido dentro de vocé ou de outros.

Um Espirito Santo entristecido é uma indica¢ao direta de que
vocé ou alguém ao seu redor estd fora do caminho e precisa de
correcao.

Plano de A¢cdo: Ndo Apague o Espirito Santo

Refletir sobre seus problemas atuais de negocios, prioridades e
pressoes. Em relagdo ao Espirito Santo, onde vocé recentemente:

Ignorou Ele -

Sufocou Ele -

Entristeceu Ele

Dedique 10 minutos para orar sobre essas situagoes e pedir ao
Espirito Santo que fale com vocé sobre elas. Escreva abaixo o que o

Espirito esta instruindo vocé a fazer. Entregue este plano de acdo a
um parceiro de responsabilidade (como seu conjuge, colega, mentor
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espiritual, treinador, etc.). Pega ao seu parceiro de responsabilidade
para buscar um co-testemunho com vocé sobre essas agdes, orar com
vocé e manté-lo responsavel pela implementagdo delas.

Acio 1:

Acao 2:

Acao 3:

Acao 4

5.5. NAO SEJA MOVIDO

Mover (v): comegar a se afastar de algum ponto ou lugar;
mudar de posicdo ou postura.

A quinta chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu
negocio € nao ser movido.
Isso pode ser dificil de fazer. Por qué?

e Voceé praticou.

e Vocé consultou seu espirito antes de tomar a decisao
final.

e Vocé tem um testemunho forte, seja sozinho ou com
outros.

e Voceé decidiu em seu coracao ndo entristecer o
Espirito.
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Este ¢ o momento em que Satanas estard em modo de ataque
total. Satanas fara de tudo para encher vocé de davidas, incertezas e
ansiedade. Ele usara todo o seu arsenal e atacara ferozmente
quando...

¢ Todas as contas simplesmente ndo fecham.
e A maioria esta contra vocé.

¢ Os concorrentes estao fugindo enquanto vocé esta
entrando.

e O sucesso parece improvavel na melhor das
hipéteses.

¢ Obom senso diz que é uma decisao tola.

e Todo mundo esta dizendo: "Nao facga isso!"

Mas vocé tem a vantagem definitiva e injusta vivendo dentro de
vocé. Neste ponto, o Espirito Santo ja confirmou dentro de vocé que
esta decisdo € a vontade do Senhor para o seu negdcio. Vocé sabe,
sem sombra de duivida, que esta decisao vem do Senhor.

A maneira mais rapida, facil e eficaz de ver o poder do Espirito
Santo em seu negdcio (e em sua vida) é seguir as instrugdes que
Maria deu aos servos logo antes de Jesus transformar dgua em
vinho:

Sua mae disse aos serventes: 'Fazei tudo o que Ele vos
disser." (Joao 2:5)

Apenas faga isso — seja la o que Ele disser!

Aqui estdo trés maneiras poderosas de ajuda-lo a nao ser
movido: mantenha o foco, responda e permanega firme.

1. Mantenha o foco

Irmdos, quanto a mim, ndo julgo que o haja alcangado; mas
uma coisa faco, e é que, esquecendo-me das coisas que atrds

— 112 —



LIBERE ASUAVANTAGEM INJUSTA

ficam e avangando para as que estdo adiante, prossigo para o
alvo, pelo prémio da soberana vocagio de Deus em Cristo
Jesus.”

— Filipenses 3:13-14

Muitos empresarios tém o que eu chamo de "Doenga do Esquilo". Se
vocé é um empreendedor tipico, seu cérebro estd sempre ativo,
pensando, sonhando, prestando pouca atencao aos detalhes
necessarios para o sucesso. Para vocé, trata-se danova ideia, danova
oportunidade, da abordagem fresca, do enorme potencial e do que
ha de mais recente e grandioso diante de vocé agora.

Estar ao seu redor é como uma panela de pipoca aberta, um
fluxo continuo de agdo, ideias e conceitos que transbordam pelo
local de trabalho, fazendo grandes bagungas por onde passa.

Como consultor de negocios guiado pelo Espirito,
frequentemente ajudo os lideres a clarificar seus objetivos para
maximizar seus pontos fortes, enquanto tornam suas fraquezas
irrelevantes (como a Doenga do Esquilo).

Por sua propria natureza, esses homens e mulheres
maravilhosos, energéticos e inteligentes desejam desesperadamente
ter sucesso nos negocios para a gloria do Senhor. No entanto, eles
nao sao naturalmente programados para manter o foco, entao é um
desafio profissional e espiritual manté-los responsaveis e no alvo.

Eu sei que é um desafio para eles. Eles sabem que é um desafio
para eles. E o inimigo também sabe que € um desafio para eles.

Por isso, neste momento, € tao critico nao se deixar mover, pois
voce sabe que esta decisao de agir...

e E do Senhor através da confirmagao do Espirito
Santo.

e E o que o Espirito Santo quer que vocé faca.

e E como o Espirito Santo deseja que vocé prossiga.
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Embora o desafio seja grande, vocé pode manter o
foco.

Assim fez Noé; conforme tudo o que Deus lhe
ordenou, assim ele fez. (Génesis 6:22)

Sabemos que Noé tinha 500 anos quando mencionado pela
primeira vez na Biblia (Génesis 5:32) e 600 anos quando entrou na
arca (Geénesis 7:6). Portanto, a construcao dessa cidade flutuante
pode ter levado sua familia cerca de 100 anos ou mais.

Imagine...

e Mais de 100 anos de insultos e ridiculariza¢des
diarias da sociedade enquanto voceé trabalhava na
obra do Senhor.

¢ Noites, semanas, meses e talvez anos de frustracgao,
cansaco e ataques espirituais ao seu corpo, mente e
Alma.

e Dezenas de pessoas incrédulas tentando
incessantemente distrai-lo de sua missao e tarefa.

e Focando em um tinico objetivo por mais de 100 anos.

Assim como Noé, uma vez que vocé decide, vocé deve manter
o foco. Sim, é possivel fazer isso, e vocé pode conseguir.

2. Responda

Pois a palavra de Deus é viva e eficaz, mais cortante do que
qualquer espada de dois gumes, penetrando até a divisdo de
alma e espirito, juntas e medulas, e é apta para discernir os
pensamentos e intengodes do coragdo.

—Hebreus 4:12
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O Espirito impulsiona vocé ao sucesso. O inimigo deseja que vocé
fracasse. Uma das melhores formas de extinguir os dardos
inflamados do inimigo é responder a ele! Kyle Winkler escreve em
Silence Satan,

Acredito que quando a Palavra de Deus é falada pela
boca daqueles em Cristo, ela contém o mesmo poder
como se Deus mesmo a tivesse falado. As palavras
devem manter a autoridade de Deus, sendo nao
poderiam realizar nada. Afinal, sdo as palavras dele,
nao nossas.!

Winkler sugere que ha trés beneficios principais em falar a
Palavra de Deus diretamente para o inimigo. Primeiro, falar as
Escrituras renova a mente. A palavra falada é poderosa, e "esse

P P ’
mesmo poder que deu vida ao universo dard nova vida a vocé."

Segundo, faz o inimigo fugir. Winkler escreve: "O pai da
mentira nao tem poder quando a verdade do Pai estd presente."

Terceiro, falar as Escrituras mantém Satanas em siléncio. Isso
grita para ele: "Fique para tras, diabo! Estou armado com a verdade
de Deus?

(Eu encorajo vocé a baixar o aplicativo incrivel e gratuito do Kyle, Shut Up
Devil!, disponivel nas lojas de aplicativos da Apple e Android.)
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3. Mantenha-se Firme

E agora, eis que, ligado eu pelo espirito, vou a Jerusalém, nao
sabendo o que ali me acontecerd, sendo que o Espirito Santo,
de cidade em cidade, me assegura que me esperam cadeias e
tribulacoes. Mas de nada disso fago caso, nem considero a
minha vida de valor algum para mim mesmo, contanto que eu
complete a minha carreira e o ministério que recebi do Senhor
Jesus, para testemunhar o evangelho da graca de Deus com
alegria.

— Atos 20:22-25

O futuro parecia sombrio. Paulo estava voltando a Jerusalém, onde
seria preso, iniciando sua tltima viagem a Roma e, ultimamente, sua
morte. Muitos dos colegas de Paulo o avisaram para nao ir a
Jerusalém. O profeta Agabo segurou o cinto de Paulo e profetizou,

Assim diz o Espirito Santo: Assim os judeus em
Jerusalém atardao o homem a quem pertence este
cinto, e o entregarao nas maos dos gentios' (Atos
21:11)

No entanto, Paulo nao se deixou deter. Estava claro para ele o
que precisava fazer, o que o Senhor o chamara para fazer. E nada do
que alguém dissesse ou fizesse o impediria de prosseguir na
jornada. Ele permaneceu firme, até mesmo até a morte.

Seu testemunho publico por Jesus nos negocios pode trazer
perseguicao, até mesmo até a morte. No entanto, mesmo que isso
acontega, o Senhor o chamou para isso. E seu dever fazé-lo sem
questionar.

Agora é a hora de permanecer firme, descansar em Sua paz
(Filipenses 4:6-7) e saber que os exércitos de anjos o protegem
(Hebreus 1:14), a Palavra esta em seu coragao e em sua boca (1
Corintios 2:4-5), e a vitdria pertence ao Senhor (1 Joao 5:4)
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Se a decisdo for...

e Pequeno - permaneca firme!

¢ Grande - permaneca firme!

e Arriscado aos olhos do mundo - permanega firme!

e Totalmente em seu testemunho pessoal - permaneca

firme!

Assim como Paulo.

Mais uma coisa

Como mencionei anteriormente na Segao 4.5, 'Arme-se’, quanto mais
cedo vocé colocar toda a armadura de Deus, mais preparado estara
para os ataques do inimigo.

Exorto vocé a sempre lembrar-se de mais uma coisa:
permanecer firme enquanto veste toda a armadura de Deus (Efésios
6:10-20). Paulo mencionou ‘permanecer’ trés vezes nestes versiculos
para que estejamos prontos para bloquear e destruir os ardis que o
inimigo nos lanca.

Ao permanecer firme coberto pela armadura completa, vocé
nao sera movido!

Plano de A¢cdo Ndo Seja Movido

Take time now to complete this action plan. Keep it handy.

1. Mantenha o Foco - Liste 3-5 coisas que facilmente distraem vocé
de alcangar seus objetivos de negdcios mais importantes.

Distracao #1:
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Distracao #2:

Distracao #3:

Distracao #4:

Distracao #5:

2. Fique Focado - Liste 3-5 coisas que facilmente o distraem de

alcangar seus objetivos de negdcios mais importantes. ”

Versiculo #1:

Versiculo #2:

Versiculo #3:

Versiculo #4:

Versiculo #5:

3. "Permaneca Firme - Em suas proprias palavras, crie 3-5
declaragdes pessoais de "Permaneca Firme" que vocé possa
reivindicar e proclamar conforme necessario. Por exemplo, uma das
minhas declaragdes de "Permaneca Firme" é simplesmente como
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Paulo exclamou: 'Nao serei movido!' Outra é Posso todas as coisas
naquele que me fortalece'!”

Declaracao #1:

Declaracao #2:

Declaracao #3:

Declaragao #4:

Declaracao #5:

4. Mais uma Coisa

Portanto, tomai toda a armadura de Deus, para que possais
resistir no dia mau e, havendo feito tudo, permanecer firmes.
Estai, pois, firmes, tendo cingidos os vossos lombos com a
verdade, e vestida a couraga da justica, e calgados os pés na
preparagio do evangelho da paz; além de tudo, tomando o
escudo da fé, com o qual podereis apagar todos os dardos
inflamados do maligno. Tomai também o capacete da salvagio
e a espada do Espirito, que é a palavra de Deus.

—Efésios 6:13-17

Escreva abaixo as seis pecas da armadura de Deus. Decida em seu
coragao que, ao ir para o trabalho, vocé as declarara em voz alta para
estar completamente armado e pronto para as batalhas empresariais
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que virao. Ao fazer isso, vocé avisa ao inimigo que ele nao tem lugar
nem poder sobre o seu negocio.

A Armadura Completa

1.

5.6 ORE ORACOES AUDAZES

Bold (adj): not afraid of danger or difficult situations; very
confident in a way that may seem rude or foolish; showing or
requiring a fearless daring spirit

A sexta chave para liberar o poder do Espirito Santo em seu negdcio
€ orar oragOes ousadas.

Josué estava vencendo batalha apds batalha, derrotando todos
os exércitos que Deus lhe ordenou enfrentar. Uma vez, Deus lhe
disse para marchar a noite toda e se preparar para lutar contra cinco
reis que estavam unindo forgas. Mas, ao final do dia, a batalha nao
estava terminada. Entao, Josué, desejando desesperadamente
terminar a batalha com vitdria completa, orou.
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Naquele tempo, Josué falou ao Senhor, no dia em que
o Senhor entregou os amorreus nas maos dos filhos
de Israel, e disse na presenga de Israel: 'Sol, detém-te
em Gibedo, e tu, lua, no vale de Aijjalom.' E o sol se
deteve, e a lua parou, até que o povo se vingou de
seus inimigos. Isso nao esta escrito no Livro de Jasar?
O sol parou no meio do céu e nao se apressou a por-
se por quase um dia inteiro. (Josué 10:12-13 ESV)"

O exército de Josué derrotou seus inimigos através da resposta
de Deus a uma poderosa ora¢do de ousadia.

Ao longo dos anos, tem sido muito mais facil para mim fazer
oragdes ousadas por minha esposa, filho, familia, amigos, pastor e
igreja. Mas era desconfortavel fazer isso pelo meu negdcio.

Sempre orei pelo meu negécio. E facil orar por mais contratos,
clientes que paguem melhor, a recuperagao de um funciondrio
desobediente ou até mesmo para que o Senhor ajude a descartar um
processo ridiculo movido contra mim e a empresa. E quem nunca
orou para sair de uma grande confusdo que criamos (provavelmente
por nao sermos guiados pelo Espirito desde o inicio)?

Nao estou diminuindo a importancia de oragdes simples e
basicas para nossos negocios. O Senhor ouve as oragdes de todos os
Seus filhos.

O que exorto vocé a fazer é mudar suas oragdes para uma
marcha muito mais alta, uma que comece a liberar o favor
sobrenatural de Deus sobre seu negdcio!

“Agora, Senhor, olha para as suas ameacas e concede
aos teus servos que, com toda ousadia, falem a tua
palavra, estendendo a tua mao para curar, e que se
realizem sinais e maravilhas pelo nome do teu santo
Servo Jesus." E quando oraram, o lugar onde estavam
reunidos tremeu; todos ficaram cheios do Espirito
Santo e falaram a palavra de Deus com ousadia. (Atos
4:29-31)
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Esta é a primeira oragao registrada dos novos apdstolos da
igreja, apenas dias apds o Pentecostes e minutos depois de terem
sido ameacgados pelos lideres religiosos para cessar e desistir!

Enfrentando severas provagoes, espancamentos e até a morte,
os primeiros apdstolos facilmente poderiam ter oferecido oragdes
seguras, discretas e de 'apenas-nos-ajude-a-passar-por-essa-
situagdo' e entdo, silenciosamente, seguido com seus negocios.
Certamente nao queremos ofender, chatear ou causar uma
perturbagao.

Eles poderiam ter tomado uma rota mais segura e facil, mas
escolheram seguir outro caminho. Escolheram mudar suas oragoes
para uma marcha mais alta, mais cheia do Espirito.

Eles escolheram ir ousadamente diante do trono e pedir mais!
Mais poder. Mais sinais e maravilhas. Mais OUSADIA!

A casa deles foi abalada. Sua confianga foi despertada. Sua fé
aumentou.

E até hoje, continuamos a ver os resultados dessa oracao
ousada: o crescimento sobrenatural e o impacto eterno da Igreja ao
redor do mundo!

Recentemente, comecei minha mudan¢a além de oragdes
seguras, normais e esperadas para um nivel mais alto de oragdes
profundas, dindmicas e ousadas para o meu negocio. Hd uma
enorme diferenca.

Entdao, como pode soar essa mudanca? Aqui estdo trés
exemplos.

Seguro: 'Deus, me ajude a pagar a folha de
pagamento este més. ”

Ousado: 'Deus, libere seus anjos ministradores para
me trazer os $100,000 que vocé sabe que eu preciso
para pagar a folha de pagamento e para reinvestir
neste negocio para um novo crescimento, em nome
de Jesus!”
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Seguro: 'Deus, mostre-nos como aumentar nossas
vendas em 20% este ano. ”

Ousado: 'Deus, abengoe-me grandemente com um
aumento de duas vezes (ou cinco vezes ou dez vezes)
em nossos negocios, em nome de Jesus! ”

Seguro: 'Deus, ajude meu funciondrio, Tony, a
reparar seu casamento. ”
Ousado: 'Deus, eu Te agrade¢co por invadir
sobrenaturalmente os coragdes de Tony e sua esposa
para curar poderosamente e permanentemente seu
casamento, em nome de Jesus! ”

Agora, volte e leia apenas as oragoes ousadas e entao pergunte
a si mesmo:

e Quais oracdes vocé preferiria fazer pelo seu negocio?

¢ Quais oragdes voceé preferiria que seus funciondrios
fizessem pelo seu negdcio?

¢ Quais oracdes vocé acha que Deus estaria mais
inclinado a honrar??

Aqui estdo trés coisas que vocé precisa fazer para orar oragoes
mais ousadas: pedir, crer e esperar.

1: Pedir

E Jabez invocou o Deus de Israel, dizendo: 'Ah, se me
abengoasses de fato e alargasses o meu territorio, que a Tua
mdo estivesse comigo e que me guardasses do mal, para que eu
ndo causasse dor!” E Deus lhe concedeu o que pediu.

—1 Cronicas 4:10
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Béncao. Territorio. Poder. Protecao.

Estas sao as quatro areas que o homem justo, Jabez, pediu a
Deus. Para muitas pessoas, essa oragao parece egoista. Para os 2%
(profissionais de negdcios guiados pelo Espirito), isso deve se tornar
um modelo para nossas oragdes empresariais mais ousadas.

Em seu livro mais vendido, A Oragio de Jabez, Bruce Wilkinson
escreve,

Se vocé estd conduzindo seus negdcios da maneira de
Deus, nao sé é correto pedir mais, como Ele esta
esperando que vocé peca. Seu negdcio € o territorio
que Deus lhe confiou. Ele quer que vocé o aceite
como uma oportunidade significativa para tocar
vidas individuais, a comunidade empresarial e o
mundo em geral para a Sua gloria. Pedir a Ele para
ampliar essa oportunidade so¢ traz alegria a Ele.?

Imagine—Deus esta esperando para que vocé pega mais!

Vocé ja esperou seu filho pedir para leva-lo ao parque, para
ensina-lo a chutar uma bola de futebol, andar de bicicleta, dirigir
uma moto ou um carro, ou até mesmo como propor casamento para
aquela linda namorada?

Frequentemente, nossa resposta interna €: 'Finalmente!' Era seu
desejo o tempo todo dar a eles o que pediram, mas vocé sabia que a
melhor coisa a fazer era esperar até que eles pedissem.

E exatamente isso que Deus faz. Como diz o Dr. Wilkinson, 'Seu
negocio é o territorio que Deus lhe confiou.' Entao, é apenas justo
que Ele esteja pronto e disposto a abengoar seus esfor¢os de uma
grande maneira.

Deus estd esperando que voceé peca e pega grande. Seja ousado!

2: Aguardar

Entdo Deus lhe concedeu o que ele pediu.

—1 Cronicas 4:10b
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Vocé percebeu isso? Como Deus respondeu ao pedido de Jabez? Eu
passei muitos anos sem notar esse versiculo. Agora, frequentemente
me lembro de que é assim que Deus responde as oragdes justas e
ousadas de crescimento sobre mim e sobre o0 negdcio.

Como 2%o0s, tendemos a focar na ousadia extrema de Jabez—
pedindo diretamente a Deus por mais negdcios, um territdrio maior,
uma protecdo mais forte e livramento dos possiveis ataques do
inimigo—mas perdemos a importancia da resposta de Deus.

Deus concedeu a Jabez o que ele pediu! Com minhas préprias
palavras, Deus respondeu: 'Claro... aqui estd o seu aumento. Fico
feliz que vocé finalmente me pediu

Jesus e Tiago nos ensinaram a mesma coisa:

|7

Pedi, e dar-se-vos-a; buscai, e encontrareis; batei, e
abrir-se-vos-a. Pois todo aquele que pede recebe; e o
que busca encontra; e, aquele que bate, abrir-se-lhe-a.
(Mateus 7:7-8)

Cobicais e nada tendes; matais e ambicionais e nada
podeis alcangar; combatés e guerreais, e nada tendes,
porque nao pedis. (Tiago 4:2b)

Eu ensinarei mais sobre isso em futuros livros e videos. Por
agora, entenda simplesmente que Jabez é descrito como um homem
honrado e justo. E isso que o qualificou para o aumento sobrenatural
e o favor de Deus.

Como 2%er, vocé herdou a justi¢a de Cristo (1 Corintios 1:30).
Aos olhos de Deus, vocé é tao justo quanto Jabez. Portanto, vocé
pode esperar resultados sobrenaturais para o seu negdcio em
resposta as suas oragdes ousadas.

Nao ¢ suficiente apenas pedir. Vocé também deve esperar!
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3: Acreditar

Deleita-te também no Senhor, e Ele te concederd o que deseja
o teu coragio. Confia no Senhor e faze o bem; habitards na
terra, e te alimentaras em seguranca. — Salmos 37:4-5

Vocé deve ser ousado o suficiente para pedir.

Vocé deve ser ousado o suficiente para esperar o que pediu.

Finalmente, vocé também deve ser ousado o suficiente para
acreditar que suas oragoes sao dignas de serem respondidas.

E hora de todos os 2%ers—cada um de nés—acreditar que é
nosso momento de transformar nosso mercado para Jesus.

E hora de aumentar nossas fronteiras!

E hora de testemunhar um crescimento sobrenatural!

E hora de mudar nossas oragdes para um nivel muito mais alto
de ousadia!

Mas Jesus, olhando para eles, disse: Para os homens
¢ impossivel, mas para Deus todas as coisas sao
possiveis.' (Mateus 19:26)

Chegou a hora.

Uma Precaucgao

A tinica vez em que minhas oracdes nunca sdo atendidas é no
campo de golfe.” — Billy Graham

Eu realmente gosto de jogar. Assim como o evangelista Billy
Graham. Entdao, para diversdao, deixe-me ajudar meus colegas
golfistas ao redor do mundo com esta oragao ousada para o golfe:
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Senhor, que todos os meus drives caiam na area do
fairway, que todos os meus primeiros putts entrem
no buraco e que todos os meus tiros descontrolados
andem sobrenaturalmente sobre a 4gua, assim como
Jesus! Amém!

Plano de Acdo para Orar Oragbes Ousadas

Escreva abaixo trés areas nas quais vocé sente que o Espirito Santo
esta te incentivando a orar de forma mais ousada pelo seu negdcio.
Anote qual seria a sua oragao segura. Em seguida, apos passar um
tempo com o Espirito Santo, escreva o que Ele deseja que vocé ore.

Foco #1:

Seguro:

Qusado:

Foco #2:

Seguro:

QOusado:

Foco #3:

Seguro:
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Qusado:

Este espago de trabalho é reservado SOMENTE para meus colegas
golfistas!

Foco do Golf:

Seguro:

QOusado:
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Discussao em Grupo

Compartilhe suas decisdes de “Pratica”. O que vocé aprendeu?
Onde mais vocé pode praticar nesta proxima semana?

Compartilhe suas decisdes de “Verifique Antes de Agir”. O que
vocé aprendeu?

Discuta seus planos de agao de “Buscar uma Testemunha”. Quais
foram seus desafios? Como os outros responderam? O que te
surpreendeu ou agradou ao buscar uma testemunha?

Compartilhe uma situagao recente de negocios na qual vocé pode
ter apagado o Espirito Santo. Vocé percebeu isso na época? Como
voceé sabera no futuro?

Discuta um de seus planos de acdao de “Nao Se Deixe Abalar”. Por
que isso pode ser tao dificil para os empresarios?

Quais sao 2-3 oragdes ousadas que voce agora faz pelo seu
negocio? O que vocé sente ao ord-las? Que hesitacao vocé pode ter
ao ora-las e como pode supera-la?
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! Kyle Winkler, Silence Satan: Shutting Down the Enemy’s Attacks, Threats, Lies, and
Accusations (Lake Mary, FL: Passio, 2014), 161.

2Ibid., 165.

3 Dr. Bruce H. Wilkinson, The Prayer of Jabez: Breaking Through to the Blessed Life
(Sisters, OR: Multnomah Publishers, 2000), 31-32.
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E ndo nos cansemos de fazer o bem, porque a seu tempo
ceifaremos, se nio houvermos desfalecido.

—Galatas 6:9

ARA COMEGAR ALGO E FACIL. MANTER ISSO... ESSA E A PARTE
dificil.
Este capitulo oferece cinco areas para ajudar vocé a manter
seu impulso enquanto comega a liberar sua vantagem injusta nos
negocios.

6.1. LEMBRE-SE DOS BENEFICIOS

Beneficio (s.m.): um resultado ou efeito bom ou 1itil; um ato de
bondade; algo que promove o bem-estar

Varios anos atras, fui diagnosticado com 'tendinose no ombro
direito com osteoartrite na articulagao acromioclavicular e pequena
efusdo articular'. O ponto é: meu ombro direito estava com dor
severa! A dor era tao grande que eu nao conseguia alcangar o lenco
no bolso de tras das calgas. A noite, enquanto tentava adormecer,
parecia que uma estaca estava sendo cravada no meu brago direito.
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Em nenhum momento eu conseguia estender o brago direito acima
do ombro.

Quando o cirurgidao ortopédico da mundialmente famosa
Andrews Clinic em Gulf Breeze, Florida, me instruiu a comegar uma
rotina de reabilitacdo e exercicios, foi muito facil para mim ser
convencido dos beneficios. Eu era uma bomba de dor ambulante,
entao qualquer coisa era melhor do que continuar sofrendo.

Passei duas semanas de fisioterapia leve e, em seguida, comecei
uma rotina agressiva de fortalecimento em casa, supervisionada por
um ex-treinador de futebol universitario e amigo proximo, John
Saxon. Vi uma melhora rdpida e dramatica, ganhei forca na parte
superior do corpo e reduzi significativamente a dor.

Uma vez que entrei em uma rotina matinal de treinos cinco dias
por semana, lembrar dos beneficios era 6bvio. Pela primeira vez na
minha vida, pude ver 'protuberancias' (musculos) se formando nos
meus biceps e triceps. Sempre tendo sido um cara de estrutura
magra, agora com mais de 60 anos, estava ganhando um pouco de
musculo de verdade.

Lembrar dos beneficios do treinamento? Facil. Basta olhar os
registros das minhas planilhas semanais de metas e medigdes e
exercicios acelerados. O caderno esta cheio dos beneficios do meu
exercicio. Além disso, agora me sinto muito mais forte, mais
enérgico, mais focado e mais confiante. Ao lembrar e sentir os
beneficios ébvios do treinamento, continuo indo em frente e
crescendo.

O mesmo ¢é verdadeiro para liberar sua vantagem competitiva
injusta.

E Facil Esquecer

Nossos pais no Egito ndo entenderam as Suas maravilhas; nio
se lembraram da multiddo das Suas misericordias.

—Salmo 106:7
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E muito mais facil lembrar todas as coisas ruins que acontecem no
seu negocio do que lembrar as coisas boas. Sua vida empresarial
cotidiana pode estar cheia de rotinas, rituais e desafios
intermindveis, juntamente com frustragdes que o forcam a se
concentrar apenas nos problemas de hoje.

Tendemos naturalmente a lembrar mais das falhas e lutas do
que das vitorias e triunfos. Ja se perguntou quem traz essas falhas
naturais a nossa lembranga? Nao ¢ o Espirito Santo... isso € certo!

Nosso principal inimigo nos negdcios é Satands, o principe
deste mundo (Efésios 2:2), que deseja acima de tudo matar, roubar e
destruir qualquer coisa boa (Joao 10:10) até mesmo em seu negdcio.
Ele especialmente mira profissionais sobrenaturalmente capacitados
e cheios do Espirito, como vocé. Nao ¢ de se admirar que
esquecemos tao facilmente os tempos abengoados quando o Espirito
Santo se moveu dentro e ao redor dos nossos negdcios.

Eu luto com isso assim como vocé. Aprendi que leva um esforgo
concentrado para eu parar, refletir e lembrar as muitas maneiras
divinas, boas e santas pelas quais o Senhor me direcionou nos
negocios através do Espirito Santo.

Rapido... escreva como vocé se lembra de uma vez que o
Espirito Santo impactou seu negdcio ou carreira:

10 anos atras?
5 anos atras?

Ano passado?

Esse ano?
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Semana passada?

Ontem?

Isso é mais dificil de fazer do que deveria ser. Por qué? No6s muitas
vezes lembramos mais das lutas do que das vitérias. Embora o
Espirito Santo nos dé uma mente sa (2 Timéteo 1:7), ainda € muito
facil esquecer com que frequéncia o Senhor—através de Seu
Espirito—nos guiou, protegeu e prosperou em nosso trabalho.

Aqui estd uma maneira simples, mas poderosa, de manter seu
novo impeto guiado pelo Espirito.

Seu top 10 de Beneficios

Mas estas coisas vos tenho dito, para que, quando chegar a
hora, vos lembreis de que eu vo-las disse.

—Joao 16:4

Faca uma pausa de 10 minutos. Pega ao Espirito Santo para ajuda-lo
a listar 10 beneficios de libera-Lo em seu negocio.

Sua lista provavelmente sera diferente da de qualquer outra
pessoa. O Espirito Santo falara com vocé sobre seu papel tnico em
sua empresa unica, em seu ambiente tinico, com seus dons e talentos
unicos. Pode incluir tudo, desde versiculos biblicos, palavras de
encorajamento, agdes, retornos mensuraveis e muito mais.

Os Dez Principais Beneficios de liberar o Espirito Santo em meu negdcio
incluem ...
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10.

Muito bem. Agora vocé precisa lembrar desta lista.
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Desafio dos Beneficios de 30 Dias

Eu me lembrarei das obras do Senhor; certamente lembrarei
das Suas maravilhas antigas.

—Salmos 77:11

Mantenha esta lista a mao pelos proximos 30 dias. Consulte-a pelo
menos duas vezes ao dia.

Faca uma lista de lembretes no seu telefone. Escreva cada item
em um cartdo. Coloque o cartdo em um local onde vocé o veja com
frequéncia.

Ao ler e meditar sobre esta lista, vocé se lembra e se motiva a
liberar o poder do Espirito Santo mais rapidamente para um
impacto maximo em todo o seu negocio. Por qué? Porque Ele ja fez
isso por vocé no passado.

Poder dos beneficios

Vocé se lembrard do Senhor seu Deus, pois é Ele quem te dd
poder para adquirir riqueza, para que Ele estabeleca a Sua
alianga que jurou a seus pais, como ¢ hoje.

—Deuteronomio 8:18

O Senhor te da o poder para prosperar em seu negocio. Sua lista de
beneficios servird como um lembrete constante de que Seu Espirito
esta trabalhando através de vocé para derrotar seus inimigos e
mover suas montanhas. Ela te lembrara de que Deus merece toda a
gloria.
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6.2. MANTENHA UM REGISTRO

Também me pareceu bem, tendo tido perfeito entendimento de
todas as coisas desde o principio, escrever-te uma exposicio
ordenada, ¢ excelentissimo Tedfilo, para que possas conhecer a
certeza das coisas de que jd estds informado.

—Lucas 1:34

Na secao anterior, "Lembre-se dos Beneficios", vocé olhou para o
passado para se lembrar de como o Espirito Santo impactou vocé em
seu negdcio anteriormente.

"Manter um Registro" é voltado para o futuro. Aqui estd como
comecei a manter um registro dos beneficios de liberar o Espirito
Santo em todo o meu negdcio.

Meu Sistema de Trés Didrios

Meu sistema de registros inclui trés didrios de papel de 5”x8” com
capa de couro: um didrio de negdcios, um didrio espiritual e um
diario de anotagdes de sermoes.

Meu diario de negdcios marrom inclui uma area aberta para
anotagdes gerais de negocios, além de segOes para meus clientes,
ideias para livros e blogs e registros de impacto nos negocios.

Meu diario preto é meu didrio pessoal de crescimento espiritual,
onde registro insights diarios do Espirito Santo, notas de estudo
biblico e anotagdes de sermdes da minha igreja.

Meu terceiro didrio, também preto, é dedicado exclusivamente
a anotagdes de podcasts de sermdes de grandes professores e
pastores que admiro e dos quais aprendo. Essas anotagdes me
fornecem uma lista atualizada de coisas que o Espirito Santo esta me
ensinando através dos ministérios de outros.

Para mim, esse sistema funciona. Enquanto trabalho, mantenho
meu didrio de negdcios marrom sempre a mao. Quando vou aos
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cultos, levo meu didrio espiritual pessoal. Quando ougo podcasts ou
assisto a sermdes na TV ou na internet, faco anota¢des no diario de
sermoes.

Semanalmente, reviso esses diarios, destacando em amarelo
revelagOes principais, palavras proféticas, insights, ideias e qualquer
coisa que o Espirito Santo me urge a lembrar.

Um dos meus momentos favoritos é pegar esses diarios e
simplesmente ler os destaques em amarelo. Para mim, esse ¢ o
verdadeiro poder do meu sistema. E um relato ordenado de como o
Espirito Santo estd me guiando em muitas dreas da minha vida.
Também me ajuda a lembrar os beneficios de continuar essa jornada.

No final das contas, todos esses diarios e anotac¢des ajudam a
me edificar e exortar para niveis mais altos de impacto do Espirito
Santo através do meu negoécio. As notas dos sermoes
frequentemente se encaixam em um conceito de negdcios que o
Senhor me leva a compartilhar. As revelagoes que obtenho do meu
tempo de oragao e devocionais elevam meu espirito a um nivel mais
alto de conexao e insight. O didrio de negocios me ajuda a alinhar
meu espirito com o Espirito Dele para onde Ele deseja que eu va.

Esse sistema de trés diarios pode ser demais para vocé, mas
funciona para mim.

Aqui esta uma grande ideia

Por que ndo perguntar ao Espirito Santo qual sistema de registro é o
melhor para vocé? (Chave #1: Pratique!) Ele ja sabe!

Seja qual for, apenas comece. Com o tempo, vocé refinard um
sistema que funcione bem para vocé, que seja sustentavel e que
encoraje vocé a manter o curso. Esse é o objetivo. Comece e nao pare!

A medida que vocé faz isso, olhara para trds e verd quantas
vezes o Espirito Santo impactou seus empreendimentos de negdcios,
suas pessoas, seus clientes e muito mais.

Ent&o, vocé continuara indo e indo e indo...
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6.3. NEM TODAS AS COISAS ESPIRITUAIS SAO DE
DEUsS

Para tais sdo os falsos apdstolos, obreiros enganosos, que se
transformam em apdstolos de Cristo. E ndo é de admirar, pois
o proprio Satands se transforma em anjo de luz.

—2 Corintios 11:13-14

O Espirito Santo me levou a incluir esta nota de cautela: Nem tudo
o que é espiritual vem de Deus.

Nosso inimigo € o pai da mentira, e nele ndo ha verdade alguma
(Jodo 8:44-45). A medida que vocé se compromete a liberar o poder
do Espirito Santo nos negocios, Satanas fara tudo o que puder para
parar, atrasar, desencorajar e até destruir voce.

Aqui estdo trés maneiras de manter o inimigo afastado.

1. Estude a Verdade

Nos Estados Unidos, os profissionais financeiros sao ensinados a
identificar uma nota falsa NAO estudando falsificagdes, mas
estudando EXTENSIVAMENTE as notas monetarias REAIS. Por
que estudar apenas as notas verdadeiras? Assim, quando eles veem
qualquer desvio do que conhecem como a verdade (nota
verdadeira), eles conseguem imediatamente identificar a falsificagao
(nota falsa), e a enganagao termina.

Estude a Palavra de Deus. Quanto melhor vocé conhecer a
verdade d'Ele, mais facil sera discernir as mentiras e enganagdes do
inimigo sobre o seu negdcio.

2. Nao Foque Somente no Sobrenatural

E fcil ficarmos empolgados ao ver o poder sobrenatural de Deus
em ac¢ao nos negocios ou em nossas vidas. De fato, o Espirito Santo
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muitas vezes se move de maneiras sobrenaturais. No entanto, eu o
cautivo para nao se concentrar apenas nas manifestagoes
sobrenaturais do Espirito Santo em agao.

O Espirito Santo pode, sem duivida, manifestar-Se de maneiras
sobrenaturais em seu ambiente de trabalho—sinais e maravilhas?
Cura? Favor financeiro sobrenatural? Claro que pode.

Mas, na maioria das vezes, em minha experiéncia nos negocios,
o Espirito Santo trabalha de maneiras mais sutis. Por exemplo, vocé
pode notar um coragdo mais amdavel, menos tensoes interpessoais,
melhor trabalho em equipe, mais graga, amor e bondade,
funciondrios mais felizes e até mais sorrisos no escritdrio.

E fécil, ao aprender sobre o poder do Espirito Santo, se prender
apenas a busca pelo sobrenatural (por exemplo, uma cura fisica,
livramento espiritual da opressao do inimigo, etc.).

Como diz um pastor: “Nao despreze o espiritual procurando
pelo sobrenatural. ” Mantenha seus olhos, ouvidos e coragao abertos
para os movimentos sutis do Espirito Santo, pois eles sao muito mais
provaveis de ocorrer do que percebemos.

3.Esta Alinhado?

Seja diligente para se apresentar a Deus aprovado, como um
obreiro que ndo precisa se envergonhar, que maneja bem a
palavra da verdade.

—2 Timoéteo 2:15

Verifique cada coisa espiritual que vocé percebe ocorrendo em seu
local de trabalho contra a Palavra de Deus e o testemunho do
Espirito Santo.

Se o que vocé vé e percebe esta alinhado com a Palavra e vocé
tem um testemunho, é o Espirito Santo agindo.

Se 0 que voceé vé e percebe nao estd alinhado com a Palavra e
vocé nao tem um testemunho, é da carne ou do inimigo.
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A medida que vocé desenvolve sua sensibilidade espiritual
para os modos e trabalhos do Espirito Santo em seu local de
trabalho, vocé aprendera a distinguir rapidamente Seus caminhos
dos caminhos do inimigo.

6.4. MANTENHA-SE ORIENTADO

Um homem sdbio ouvird e aumentard o aprendizado, e um
homem de entendimento alcancard conselho sdbio.

—Provérbios 1:5

Aqui estd meu encorajamento sincero para que vocé trabalhe com
um consultor de negdcios guiado pelo Espirito, mentor ou grupo de
alianca. Qualquer um desses trés seria bom. Trabalhar com todos os
trés seria fenomenal!

Uma coisa triste que aprendi ao longo de muitos anos de
aconselhamento de negdcios guiado pelo Espirito é que muitos
poucos lideres empresariais estdo abertos a serem orientados. Eles
sao muito orgulhosos, muito “ocupados” ou muito temerosos de
serem responsabilizados.

No entanto, aqueles que buscam consultores de negdcios
experientes e guiados pelo Espirito com um espirito humilde e
ensinavel crescem a si mesmos e aos seus negocios muito mais
rapido do que aqueles que nao estao abertos a trabalhar com
conselheiros.

Durante décadas, eu também estive sob a orientagao de muitos
profissionais guiados pelo Espirito, treinadores, mentores e grupos
de responsabilidade. Em todos os casos, eles me exortam, encorajam
e me empurram para me tornar um embaixador mais ousado,
profético e impactante para Cristo no trabalho.

Eu pratico o que prego. Oro para que vocé também o faga.
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Minha Férmula de Responsabilizacdo em 3 Etapas
para Coaching

E Ele lhes disse: 'Quem tem ouvidos para ouvir, ouga. ”

—Marcos 4:9

Quero lhe dar uma das minhas formulas de coaching mais
poderosas e simples, algo tao simples que muitos profissionais
desdenham. No entanto, aqueles que adotam este modelo de 3
etapas experimentaram resultados transformacionais nos negocios
em apenas 90 dias.

Apods determinarmos seus objetivos especificos para os
proximos 90 dias, desafio esses empresdrios a responder a estas trés
perguntas simples:

e What must you START doing to achieve the goals?
e What must you STOP doing to achieve the goals?

¢ What must you CONTINUE doing to achieve the
goals?

Comece.

Pare.

Continue.

Entdao, meu papel como conselheiro se transforma em um
parceiro de responsabilidade para verificar o progresso, ajustar e
ajudar a orientar para seguir com seus objetivos até a conclusao.

Tente vocé mesmo.

Abaixo, anote entre 2 a 3 coisas que vocé precisa comegar, parar
ou continuar fazendo para liberar sua vantagem competitiva injusta
no trabalho.

— 142 —



CONTINUE

O que eu preciso COMECAR a fazer?

O que eu preciso PARAR de fazer?

O que eu preciso CONTINUAR fazendo?

Compartilhe sua lista com outro 2%or. Peca a essa pessoa que
crie sua propria lista. Em seguida, trabalhem juntos como parceiros
de responsabilidade que encorajam, ajustam, fazem perguntas,
celebram sucessos e mais.

Melhor ainda, busque um consultor remunerado pelo qual vocé
pague pelos seus servigos profissionais guiados pelo Espirito.
Quando vocé investe seu dinheiro em um consultor, é muito mais
provavel que siga seus compromissos e conselhos.
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6.5. E TUDO SOBRE IMPACTO

“Portanto, ide e fazei discipulos de todas as nagoes, batizando-
os em nome do Pai, e do Filho, e do Espirito Santo, ensinando-
o0s a guardar todas as coisas que vos tenho mandado; e eis que
estou convosco todos os dias, até a consumagdo do século.”
Amém.

—Mateus 28:19-20

No final, tudo se resume a discipular na¢des para Jesus. Nosso
trabalho na terra serd medido pela maneira como impactamos este
planeta caido com o evangelho.

E, estando reunido com eles, ordenou-lhes que ndo se
ausentassem de Jerusalém, mas que esperassem a
promessa do Pai, “a qual”, disse ele, “vocés ouviram
de mim; porque Joao na verdade batizou com agua,
mas vocés serao batizados com o Espirito Santo
dentro de poucos dias.” (Atos 1:4-5)

Vocé e eu temos essa promessa viva dentro de nds. E uma
promessa que agora vocé pode liberar melhor em seu local de
trabalho para o impacto final que todos desejamos, que é ouvir ...

Muito bem, servo bom e fiel; foste fiel no pouco, sobre
o muito te colocarei. Entra na alegria do teu senhor.
(Mateus 25:21)

Eu oro para que este livro tenha ajudado vocé a dar um passo a
mais em dire¢do ao seu impacto eterno, ao liberar o poder do
Espirito Santo em seu negdcio.
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Discussao de Grupo

Compartilhe sua lista dos “Dez Principais Beneficios” de liberar o
poder do Espirito Santo em seu negocio. Quais beneficios das listas
dos outros membros do grupo sao uteis para voce?

Qual € o seu plano atual para “Manter um Registro”? Como este
grupo pode manté-lo responsavel por usa-lo?

Compartilhe suas listas de “Comecar, Parar, Continuar”.
Compartilhe sua lista com um parceiro de responsabilidade e crie
um cronograma/sistema de responsabilidade de 30 dias.

Como um coach de negdcios ou espiritual poderia melhorar sua
caminhada com o Espirito Santo?

Como vocé vai manter tudo o que aprendeu em sua nova
caminhada espiritual e profissional?
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A RESPOSTA PARA 1001
PERGUNTAS

A resposta para 1001 perguntas é... SER GUIADO!

—Pastor Keith Moore






VERSOS CHAVE

QUI ESTSAO VERSICULOS CHAVE QUE VOCE PRECISA LER E

memorizar para ajudar a liberar sua vantagem competitiva

injusta nos negocios. Mantenha-os a mao. Enterre essas
palavras em seu coragao.

Pois todos os que sao guiados pelo Espirito de Deus,
esses sao filhos de Deus.

—Romanos 8:14

O Espirito mesmo testemunha com o nosso espirito
que somos filhos de Deus.

—Romanos 8:16

E eu rogarei ao Pai, e Ele vos dard outro Consolador,
para que fique convosco para sempre —o Espirito da
verdade, que o mundo ndo pode receber, porque nao
o vé nem o conhece; mas vos o conheceis, porque
habita convosco e estard em vos.

—Joao 14:16-17
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Quando, porém, vier aquele, o Espirito da verdade,
Ele vos guiard em toda a verdade; porque nao falara
de si mesmo, mas dird tudo o que tiver ouvido; e vos
anunciara as coisas que hao de vir.

—Joao 16:13

Mas o Meu servo Caleb, porquanto teve outro
espirito e Me seguiu plenamente, eu o levarei a terra
onde entrou, e a sua descendéncia a herdara.

—Numeros 14:24

Confia no Senhor de todo o teu coracao e nao te
estribes no teu proprio entendimento; Reconhece-o
em todos os teus caminhos, e Ele endireitara as tuas
veredas.

—Provérbios 3:5-6

Alegrai-vos sempre, orai sem cessar, em tudo dai
gracas; porque esta é a vontade de Deus em Cristo
Jesus para convosco. Nao extingais o Espirito.

—1 Tessalonicenses 5:16-19

Mas em nada considero a minha vida preciosa para
mim mesmo, contanto que complete a minha carreira
com alegria e o ministério que recebi do Senhor Jesus,
para dar testemunho do evangelho da graga de Deus.

—Atos 20:24
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Nao ameis o mundo, nem o que no mundo ha. Se
alguém ama o mundo, o amor do Pai nao estd nele.
Porque tudo o que hd no mundo—a concupiscéncia
da carne, a concupiscéncia dos olhos e a soberba da
vida—nao é do Pai, mas é do mundo.

—1 Joao 2:15-16

A ele o porteiro abre, e as ovelhas ouvem a sua voz;
e ele chama as suas ovelhas pelo nome e as guia para
fora. E, quando tira para fora todas as suas ovelhas,
vai adiante delas; e as ovelhas o seguem, porque
conhecem a sua voz.

—Joao 10:3-4

Mas, como esta escrito: “Nem olhos viram, nem
ouvidos ouviram, nem jamais penetrou em coragao
de homem o que Deus preparou para aqueles que O
amam.” Mas Deus no-lo revelou pelo Seu Espirito.
Porque o Espirito a todas as coisas perscruta, até
mesmo as profundezas de Deus. Pois, qual dos
homens sabe as coisas do homem, senao o espirito do
homem que nele estd? Assim também ninguém sabe
as coisas de Deus, sendo o Espirito de Deus.

—1 Corintios 2:9-11

Agora, nos nao recebemos o espirito do mundo, mas
o Espirito que é de Deus, para que saibamos o que
por Deus nos é dado gratuitamente.

—1 Corintios 2:12
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E ndo vos conformeis com este mundo, mas
transformai-vos  pela renovagdo do  vosso
entendimento, para que experimenteis qual seja a
boa, agradavel e perfeita vontade de Deus.

—Romanos 12:2

E tudo o que fizerdes, fazei-o de coragao, como ao
Senhor e nao aos homens, sabendo que recebereis do
Senhor a recompensa da heranga; porque a Cristo
Senhor servis.

—Colossenses 3:23-24

Pois pareceu bem ao Espirito Santo e a nds nao vos
sobrecarregar com outro encargo, senao com estas
coisas necessarias.

— Atos 15:28

Pedi, e dar-se-vos-a; buscai, e encontrareis; batei, e
abrir-se-vos-a.

—Mateus 7:7

E nao entristecais o Espirito Santo de Deus, no qual
estais selados para o dia da redengao.

—Efésios 4:30

Sua mae disse aos serventes: “Fazei tudo o que Ele
vos disser.”

—Joao 2:5
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E Jabez invocou o Deus de Israel, dizendo: “Oh, que
me abengoasses realmente e alargasses o meu
territdrio, e que a Tua mao estivesse comigo, e que
me livrasses do mal, para que eu nao cause dor!” E
Deus lhe concedeu o que havia pedido.

—1 Cronicas 4:10

E nado nos cansemos de fazer o bem, porque a seu
tempo ceifaremos, se nao houvermos desfalecido.

—Galatas 6:9
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GORA QUE VOCE VIAJOU PELO Nossa vantagem injusta, UMA

verdade que deveria estar explodindo em seu coragao agora

¢ a bondade de Deus—o quanto Ele se importa com os
detalhes da sua vida e Seu desejo de prosperar radicalmente tudo o
que vocé faz. Nao importa qual montanha de influéncia Ele tenha
projetado para vocé escalar, Ele quer estar com vocé como Protetor,
Guia, Mestre, Amigo e Pai. Por qué? Porque Ele ama vocé e tem um
plano maravilhoso para a sua vida.

Entdao, qual ¢ o convite? Quero convida-lo para um
relacionamento pessoal com Deus através de Seu Filho, Jesus Cristo.

Embora este livro tenha sido escrito para aqueles que ja estao
em um relacionamento com Jesus, talvez vocé esteja lendo isso e ndo
tenha um relacionamento com Jesus. Vocé conhece sobre Deus, mas
nunca sentiu Seu amor por vocé ou conheceu Seu plano para a sua
vida.

Tudo o que Deus tem a oferecer estd disponivel através de um
relacionamento com Jesus. Sabemos disso pela Biblia em Jodo 3:16:
“Porque Deus amou o mundo de tal maneira que deu o Seu Filho
unigénito, para que todo aquele que Nele cré nao pereca, mas tenha
a vida eterna. ”

O plano de Deus é que vocé experimente a Sua vida abundante.
Jesus deixou isso claro quando disse aos Seus seguidores: “Eu vim
para que tenham vida, e a tenham com abundancia” (Jodo 10:10).

Vocé pode estar pensando: “Mas eu nao estou experimentando
nada que pareca vida abundante... pelo menos nao por dentro. ”
Isso é porque “todos pecaram e carecem da gléria de Deus” (Rom.
3:23). Fomos feitos para um relacionamento com Deus, para
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conhecer a Sua vida e amor, mas nosso perdao retido, amargura,
rebeldia ou indiferenga é o que Deus chama de pecado, e isso nos
separa dFEle assim como nos separa das outras pessoas em nossas
vidas.

A Biblia diz que nosso pecado merece a pena de morte, mas a
Boa Nova ¢ que Jesus pagou essa pena por nés—por vocé! “Deus
demonstra o Seu proprio amor para conosco, em que, sendo nds
ainda pecadores, Cristo morreu por n6s” (Rom. 5:8). A Biblia declara
que Jesus morreu em uma cruz romana, foi enterrado em um tamulo
e depois ressuscitou trés dias depois. Quando Ele fez isso, Ele ndo
apenas pagou pelo nosso pecado, mas derrotou a morte. E por isso
que Ele pode dizer aos Seus seguidores: “Eu sou o caminho, a
verdade e a vida; ninguém vem ao Pai sendo por Mim” (Joao 14:6).

Mais do que qualquer coisa, assim como um bom pai gosta de
estar perto de seus filhos, seu Pai celestial anseia por um
relacionamento intimo com vocé. Se vocé nunca experimentou o
amor de Deus, pode experimenta-lo agora mesmo! Se vocé crer em
Jesus Cristo, que Ele morreu e foi ressuscitado para resgatar vocé do
seu pecado, vocé sera resgatado. Na verdade, Jesus disse que vocé
serd “nascido de novo”, o que significa que vocé nasce em uma nova
familia como filho de Deus. Joao 1:12 diz: “Mas a todos quantos O
receberam [falando sobre Jesus], deu-lhes o poder de serem feitos
filhos de Deus, a saber, aos que créem no Seu nome. ”

Se vocé deseja receber a vida de Jesus por dentro e ser “nascido
de novo” como filho de Deus, é simples. Deus sabe onde vocé esta,
e Ele ndo esta tao preocupado com suas palavras quanto com seu
coragao. Vocé pode clamar a Ele com suas proprias palavras, e Ele
ouvirad voce.

Se precisar de ajuda, aqui estd uma oracao simples para guia-lo:

Jesus, eu preciso de Vocé. Eu creio que Vocé morreu
na cruz pelos meus pecados. Eu abro meu coracao e
recebo Vocé como meu Salvador e Senhor. Obrigado
por perdoar meus pecados e me dar a vida eterna. Eu
entrego o controle da minha vida. Venha e assente no
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trono do meu coragao e faga o que Vocé deseja fazer
com minha vida. Faga-me ser o tipo de pessoa que
Vocé quer que eu seja.

Se vocé acreditou em Jesus Cristo e O convidou para ser seu
Salvador e Senhor, entdao vocé entrou em um novo e empolgante
relacionamento com Deus! Queremos celebrar com vocé. Por favor,
envie um e-mail para hello@DrJimHarris.com para que possamos
nos alegrar com vocé na sua nova vida!

—Ben Watts, Pastor e Professor apostdlico
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SOBRE O DR. JIM HARRIS

R. JIM ATUA COMO PROFESSOR, APRESENTADOR DE TV E
consultore guiado pelo espirito para lideres de negocios,
governo e ministério ao redor do mundo.

Antes de escrever Nossa vantagem injusta, Dr. Jim aconselhou
muitas das empresas mais bem administradas do mundo, incluindo
Walmart, IBM, Best Buy, State Farm (EUA e Canadd), Johnson &
Johnson, Ford Motors, Outokumpu Oy (Finlandia), Nature’s Way
Foods (Inglaterra) e muitas outras.

Hoje, Dr. Jim apresenta The Unfair Advantage Show, onde,
através de estudos de caso, entrevistas e ensinamentos profundos,
vocé aprende como liberar todo o poder do Espirito Santo em seu
negocio. Assista ou ouga o programa em JCCEOS.TV, seus canais de
midia ou em qualquer plataforma principal de podcasts.

A paixao principal de Dr. Jim é ensinar lideres empresariais a
integrar revelagdes do Reino em suas empresas para receber um
aumento de 30%, 60% e até mesmo de 100% em seus negocios, tudo
direcionado ao financiamento da colheita final de almas para Jesus.

Entre em contato e siga Dr. Jim:

e E-mail: Hello@DrJimHarris.com

o Web: www.DrJimHarris.com

e LinkedIn: www.linkedin.com/in/drjimharris
¢ YouTube: @drjimharris

o Twitter/X: @drjimharris

e Facebook: @drjimharris

¢ Instagram: @drjimharris
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OUR UNFAIR ADVANTAGE
Para comprar copias de Nossa vantagem injusta em grande

quantidade, entre em contato com a High Bridge Books através de
www.HighBridgeBooks.com/contact.
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ELOGIOS A NOSSA VANTAGEM INJUSTA

«Dr. Jim desmistifica o papel do Espirito Santo em sua vida profissional e oferece
principios préticos para liberar Seu poder para transformar seu negécio.»
KYLE WINKLER / Autor de Silence Satan e Criador do Aplicativo Shut Up, Devil!

«Prepare-se para que sua vida profissional experimente uma transformacéo
significativa.»
LERAY HEYNE / Presidente/CEO, Windows of Heaven (Jesus’ Storehouse)

«Nossa vantagem injusta levara sua vida espiritual e sua vida profissional a um nivel
mais alto.»
JIM BRANGENBERG / Fundador do iWork4Him Business Talk Show

«Nossa vantagem injusta oferece um renascimento inovador de uma verdade
implacével-ser guiado pelo Espirito.»
SHANE SATTERFIELD /Vice-Presidente Regional, Marketplace Chaplains International, Inc.

«Nossa vantagem injusta traca de maneira graciosa, mas convincente, um caminho

claro para eu ser ainda mais intencional.»
KEVIN W. MCCARTHY / Autor de The On-Purpose Person e The On-Purpose
Business Person
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